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FUR EIN ALIGNEMENT 
DER WAHRUNGEN! 





Auf dem Wahrungsgebiet der freien Welt besteht heute eine abson- 
derliche Lage. Es diirfte keinen Theoretiker und keinen Praktiker 
geben, der nicht die Labilitat der Situation, national wie inter- 
national, durchschaut. Aber da aus begreiflichen Griinden alle Zen- 
tralbanken vor radikalen Massnahmen zuriickscheuen — zu denen 
ohnehin die wenigsten aus eigenem Entschluss und eigener Kraft 
ohne starke Mitwirkung der anderen Institute in der Lage waren -, 
wird von den Zentralbanken aus die Problematik am liebsten be- 
schwiegen und werden Theoretiker, die auf sie hinweisen, als lastige 
Stérenfriede empfunden. Indessen weder durch Verschweigen noch 
durch Dekrete werden unliebsame Tatsachen aus der Welt ge- 
schafft. Kein Dekret « Eine amerikanische Abwertung findet nicht 
statt» oder « Eine deutsche Aufwertung findet nicht statt» vermag 
irgendein Problem zu lésen, sondern ist nur Ausdruck dessen, dass 
die betreffende Zentralbank oder ihr jeweiliger Sprecher diese 
Uberzeugung und diesen Willen haben — wobei jeweils ganz dahin- 
gestellt bleiben muss, wie lange sie diese Linie festhalten k6nnen und 
werden. Die Aufgabe der Theoretiker wird dadurch nur noch wich- 
tiger und verantwortlicher. 


1. Geschichtlicher Exkurs 


Vielleicht dient es einer versOhnlichen Erérterung, wenn wir von 
der grundsatzlichen Frage ausgehen: Besteht iiberhaupt die Not- 
wendigkeit einer Theorie der Wahrungspolitik? Suchen wir zu- 
nachst eine Antwort, indem wir die Geschichte befragen und einen 


1. Der Grundgedanke des folgenden Artikels ist zuerst entwickelt in einem 
kurzen Beitrag zur « Festgabe fiir Albert Hahn». Alsdann in einem Vortrag vor 
dem Verband des privaten Bankgewerbes in Frankfurt am Main am 22. Januar 
1960. Prof. Hahn hat in der anschliessenden Diskussion eine leicht abweichende 
Ansicht vertreten; jedoch diirfte im Grundsatzlichen eine ungewéhnliche Uber- 
einstimmung der Theoretiker unserer Generation bestehen (auch mit Haberler 
und Répke). 
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Blick auf die Entwicklung in England werfen, wo allein von einer 
kontinuierlichen Wahrungspolitik seit iiber 250 Jahren gesprochen 
werden kann. Dabei zeigt sich, dass oft jahrzehntelang die Bank von 
England durch tiichtige Praktiker ohne theoretische Kenntnisse ge- 
leitet wurde. Aber sobald eine Krise ausbrach, dann wurden die 
Theoretiker zu Hilfe gerufen; ich erinnere an den Bullion Report 
von Ricardo, an den Kampf zwischen dem Currency und dem Ban- 
king Principle, aus dem die Peelsche Bankakte hervorging, jenes 
Statut, das mit kurzen Unterbrechungen bis zu den Weltkriegen die 
praktische Handhabung der Wahrungspolitik bestimmt hat. 

Deutschland hatte bei der Griindung der Reichsbank den Vorteil, 
dass man sich auf das Vorbild der Zentralbanken anderer Nationen 
positiv und negativ stiitzen konnte, und man hatte iiberdies das 
Gliick, dass in Ludwig Bamberger der Gesetzgebung ein Mann 
beratend zur Verfiigung stand, der theoretische und praktische 
Kenntnisse des Bankwesens vereinigte. (Ubrigens in gleicher Weise, 
wie dies spater bei der Griindung des Federal Reserve Board in Paul 
Warburg, dem bedeutenden Hamburg-New-Yorker Bankier, der 
Fall war, der nicht nur durch seine Leistung, sondern auch als Person 
eine eingehende Wiirdigung verdient, doch noch nicht gefunden 
hat.) Die Griindung der siebziger Jahre galt verstandlicherweise in 
Jahrzehnten, in denen nicht nur praktisch die Goldwahrung, absolut 
oder «hinkend », die damalige Weltwirtschaft verband, sondern 
auch ein heute kaum mehr begreiflicher Glauben an ihren ewigen 
Bestand die Gemiiter beherrschte, als unantastbar, und die Spiel- 
regeln der Wahrungspolitik galten als so einfach und so zwingend 
und sind es wohl auch gewesen, dass kaum jemand (nur Knapp, 
Bendixen, Phenge) die Voraussetzungen ihrer Geltung untersuchte 
oder gar in Frage stellte. Zur Handhabung bedurfte es nur der strik- 
ten Beobachtung der Regeln, und dazu waren gute Verwaltungs- 
beamte durchaus imstande. 

Die Katastrophe kam im Ersten Weltkrieg, als die Weltwirtschaft 
zerbrach und als eine schépferische Neugestaltung der Wahrungen 
und der Wahrungspolitik notwendig gewesen ware. Hierzu aber 
hatte es gerade das gebraucht, was diese tiichtigen Techniker und 
Juristen ihrer ganzen Natur nach nicht besitzen konnten: die Fahig- 
keit zu schépferischem Denken, die Fahigkeit zur Theorie. Dass die 
Goldeinlésungspflicht fiir die Noten aufgehoben werden musste, war 
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ihnen klar; aber ansonsten haben die Notenbankleiter der Mittel- 
michte wie der Alliierten weitergewurstelt, den Krieg mehr oder 
minder durch Anleihen finanziert und darauf gebaut, dass die Ge- 
genseite den Krieg verlieren und die ganzen Kosten zahlen werde. 
Ich habe nicht den Eindruck, dass sehr grosse Unterschiede in punkto 
Verstandnis der neuen Lage zwischen den Notenbanken von 
Deutschland, Frankreich, England bestanden haben; aber wahr- 
scheinlich ist Keynes im Recht, wenn er die Krone des Unverstands 
dem Prasidenten der Deutschen Reichsbank, Herrn Havenstein, 
reicht. «Wahrend dieser ganzen katastrophalen Periode», sagt 
Keynes im Hinblick auf die Inflationsjahre bis 1923”, « haben die fiir 
die Finanzpolitik von Deutschland Verantwortlichen nicht eine 
einzige verniinftige Sache getan oder das leiseste Verstandnis fiir die 
Vorginge gezeigt. Die Profite des Notendrucks waren nicht einmal 
Monopol der Regierung, sondern Herr Havenstein hat den deut- 
schen Banken fortdauernd gestattet, sich an ihnen zu beteiligen, in- 
dem er ihre Wechsel zu einem Diskontsatz annahm und diskontierte, 
der weit unter der Entwertungsrate lag. » Bekanntlich hat Herr Ha- 
venstein sogar die Banken aufgefordert, ihm mehr Wechselmaterial 
einzureichen — nach dem alten Gesetz waren doch Wechsel neben 
dem Gold die Unterlage der Notenschépfung... 

Das also kommt in gefahrlichen Zeiten heraus, wenn die Praktiker 
sich auf Routine stiitzen und nicht theoretisch denken gelernt haben. 
Aber um der Gerechtigkeit willen ist die Frage zu stellen: Waren es 
Theoretiker, die in der fast ausweglosen Situation von 1923 das 
Steuer in die Hand genommen, die Rentenmark geschaffen und das 
von Zerfall bedrohte Reich gerettet haben? Nein! 

Geschaffen hat die Rentenmark der Finanzminister Dr. Hans 
Luther, und er hat es vielleicht gerade darum vermocht, da er von 
Wahrungstheorie und von Wahrungspolitik damals noch nichts ver- 
stand und daher weder durch theoretische Skrupel noch durch 
praktische Bedenken gehemmt war’. Diese Behauptung ist so wenig 


2. J.M. Keynes, A Tract on Monetary Reform, London 1923, p. 60. 

3. Aus den folgenden Satzen des Textes wird deutlich, aber ich méchte es 
noch ausdriicklich betonen: Diese Feststellung schmalert nicht die Leistung 
meines verehrten alten Freundes, sondern lasst sie in ihrer Besonderheit und 
Grésse erst richtig erkennen. Seine unlangst veréffentlichten Erinnerungen kénnen 
auch der jungen Generation die Schwierigkeit der kiihn gemeisterten Aufgabe 
zeigen. Vgl. Hans Lutuer, Politiker ohne Partei, Stuttgart 1960. 
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schmeichelhaft fiir die Theoretiker wie fiir die Praktiker; aber da sie 
richtig ist, zeigt sie, dass gerade in Stunden der Not oft wichtiger als 
das vollkommene Durchdenken der Aufgabe und die theoretische 
Haltbarkeit der Lésung die Verantwortungsfreude, der Mut zum 
Handeln ist. Den hat Luther besessen. Er sah, dass die produzieren- 
den Bauern Getreide und Kartoffeln im Uberfluss hatten und dass 
die konsumwilligen Stadter vor der Gefahr des Hungers standen, 
und er hat daher schon als Landwirtschaftsminister die psychologi- 
sche Notwendigkeit begriffen, ein neues Geld zu schaffen, an dessen 
Wertbestandigkeit geglaubt und das daher wieder als Zahlungs- 
mittel angenommen wiirde. Er hat dann den richtigen Augenblick 
des Handelns und das psychologisch beste Umrechnungsverhiltnis 
zwischen der alten und der neuen Mark gewahlt, hat den Haushalt 
ins Gleichgewicht gebracht — und hat Gliick gehabt, wie es oft gerade 
dem Wagemutigen hold ist. Die Lehre: Es ist nicht gut, sich nur des 
Themas wegen in den Gegensatz von Theorie und Praxis zu ver- 
beissen, und es geht nicht an, aus dem vielfachen Versagen der reinen 
Praktiker auf eine dauernde Uberlegenheit der Theoretiker zu 
schliessen — die Falle sind gar nicht selten, in denen ein Aussenseiter 
erfolgreich einen gordischen Knoten durchhaut. 

Nun die Zeit vom Ende der Inflation bis zum Zweiten Weltkrieg. 
Ich habe die Jahre bis zur Kreditkrise von 1931 als «Weltwirtschaft 
des Als-Ob» bezeichnet, und man kénnte sehr wohl fiir diese Zeit 
auch von einer «Wahrungspolitik des Als-Ob» sprechen. Aber unter 
unserer Fragestellung langt das nicht ganz aus. Es war tatsachlich 
eine «Wahrungspolitik des Als-Ob», die zumal in England und in 
Deutschland inauguriert wurde — eine Wahrungspolitik, die den 
Versuch einer Riickkehr zur Goldwahrung machte, obwohl alle ihre 
ehemaligen Voraussetzungen verschwunden waren und also das 
Scheitern dieses Versuchs nur eine Frage der Zeit gewesen ist. Aber 
unter dem Gesichtspunkt von Theorie und Praxis ist mehr, ist 
Harteres zu sagen. 

Im Jahre 1923 hat John Maynard Keynes «A Tract on Monetary 
Reform» geschrieben. Ich halte persénlich, trotzdem erst seine 
« General Theory» die « Keynessche Revolution» heraufgefiihrt hat, 
dieses Buch, neben der Analyse des Versailler Friedens, fiir seinen 
genialsten Wurf — es ist eine ausgezeichnete Analyse der damaligen 
Gegenwart und enthilt alle entscheidenden Gedanken der Zukunft. 
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Was mit diesem Buch theoretisch geschehen ist, habe ich durch den 
Titel eines Besprechungsartikels in Schmollers Jahrbuch zum Aus- 
druck gebracht: die Entthronung des Goldes — es ist ein Titel, den dann 
dickleibige Biicher sehr viel spater iibernommen haben. Der Theo- 
retiker Keynes hat in diesem Werk in seinem luziden Stil und in 
ebenso schlichter wie zwingender Gedankenfiihrung gezeigt, dass 
alle Voraussetzungen fiir eine Riickkehr zur Goldwahrung alten 
Stils fehlten, und er hat die Notwendigkeit aufgezeigt, statt dessen 
zu einer gewillkiirten, einer manipulierten Wahrung iiberzugehen. 

Weder in der Wahrungspraxis noch in der grossen Politik hat man 
auf ihn gehért. Keynes hat Winston Churchill beschworen, nicht die 
alte Paritat des Pfundes wieder einzufiihren. Vergeblich. Churchill 
hat auf die City geh6rt, die von dieser Prestigemassnahme sich eine 
Wiedergewinnung der alten Stellung Londons als Geld- und Finanz- 
zentrum der Welt versprach. De facto hat neben den kurzfristigen 
Krediten keine andere Handlung so unausweichlich den Zusam- 
menbruch der «Weltwirtschaft des Als-Ob» herbeigefiihrt. Denn da 
es sich als unméglich erwies, entsprechend der Aufwertung des 
Pfundes das Preisniveau in England zu senken, war ein wachsendes 
Defizit der englischen Zahlungsbilanz unausweichlich und wurde 
der praktische Beweis gefiihrt, dass unter den veranderten politi- 
schen Bedingungen kein Wahrungs«Automatismus» mehr spielen 
konnte. 

Aber nicht nur Winston Churchill hat nicht auf Keynes gehort. 
Die Zentralbanken sind genau so taub gewesen. Montagu Norman 
hat seine Wahrungspolitik den Bediirfnissen des Tages, oft der 
Stunde angepasst, ohne eine klare Linie zu besitzen. Und Hjalmar 
Schacht ist ihm in Freundschaft und mit nicht grésserem theoreti- 
schem Verstandnis gefolgt. Ich halte heute wie friiher an dem Urteil 
fest: Der Ubergang von der Rentenmark zur Goldkernwahrung der 
Reichsmark mag politisch zweckmassig gewesen sein; er war iiber- 
dies in einer Welt, die noch an die Goldwahrung glaubte, kaum zu 
umgehen, wenn der Wiederaufbau der deutschen Wirtschaft mit 
Hilfe auslandischer Kredite vor sich gehen sollte. Wahrungstheo- 
retisch und wahrungspolitisch aber bedeutete er die Riickkehr zu 
einem Fetisch und war er ein Zeichen, dass von den wahren Erfor- 
dernissen der Zukunft nichts verstanden und dass vermutlich von 
den Ergebnissen der neuen Theorie iiberhaupt nicht Kenntnis ge- 
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nommen war. Mit einigen Anderungen und Erganzungen hatte das 
Gesetz iiber die Rentenmark ruhig aufrechterhalten werden kénnen, 
und die Rentenmark ware eine modernere und gesichertere Wah- \ 
rung gewesen, als es die arme Reichsmark je geworden ist. 

Das Echo und die Gefolgschaft, die Keynes in dem schicksals- 
schweren Jahrzehnt von 1923 bis 1933 nicht gefunden hat, sind ihm 
in einigem Umfang wahrend des Zweiten Weltkrieges zugefallen. 
In England hat man einen Teil seiner Vorschlage zur Kriegsfinan- 
zierung akzeptiert, und die Wahrungsexperten der ganzen atlanti- 
schen Welt haben ihm darin zugestimmt, dass zur Vermeidung eines 
neuen Wahrungschaos schon wahrend des Krieges die Grundlage 
fiir eine Neuordnung der Wahrungen gelegt werden miisste. Ganz 
durchsetzen konnte er sich bekanntlich nicht. Dem Keynes-Plan 
trat der White-Plan gegeniiber, dem Wahrungsfachmann der Fi- 
nanzpolitiker, und die schliessliche Lésung, die zu den Institutionen 
von Bretton Woods fiihrte, tragt alle Spuren des Kompromisses und 
ist dadurch mitschuldig an den Schwierigkeiten der augenblick- 
lichen Wahrungssituation der westlichen Welt. 

Dies vor allem aus zwei Griinden. Erstens ist der Tatsache, dass 
eine unterschiedliche Entwicklung des Preisniveaus in einzelnen 
Landern die Wahrungsparitaten als nicht mehr adaquat heraus- 
stellen und dadurch zu einer Verzerrung der Austauschverhilt- 
nisse fiihren kann, nicht geniigend Rechnung getragen. Und zwei- 
tens ist, genau so wie die Wechselkurse quasi angepfléckt wurden, 
auch — entgegen aller geschichtlichen Erfahrung — eine Stabilitat 
des Goldpreises vorausgesetzt worden. Das eine wie das andere 
erweist sich jetzt als Krebsiibel, das 4 la longue nur durch eine ge- ) 
fahrliche Operation beseitigt werden kann. 


2. Fundamentale Gleichgewichtsstérung 


Warum bezeichne ich das System der festen Wechselkurse als Krebs- 
iibel, obwohl sich doch in der Zeit der Goldwahrung relativ feste t | 
Wechselkurse, die sich nur zwischen den Goldpunkten beweger | | 
konnten, durchaus bewahrt haben? Sie haben es damals getan, weil 
iiber den Wechselkurs nicht nur die Zahlungsbilanzen in Ordnung 
gehalten wurden, sondern weil jede leichte Veranderung eine gegen- | 
laufige Entwicklung des Preisniveaus zur Folge hatte, wodurch dann 





ooo 








ALIGNEMENT DER WAHRUNGEN 443 


der Aussenhandel und entsprechend der Wechselkurs beeinflusst und 
wieder der Paritat genahert wurde. Das Preisniveau war beweglich, 
und zwar nach beiden Seiten hin. Eine relativ bescheidene Er- 
héhung des Diskontsatzes geniigte, um eine Senkung des Preis- 
spiegels — eine relativ bescheidene Senkung des Diskontsatzes ge- 
niigte, um eine Erhéhung des Preisspiegels herbeizufiihren. In der 
Hochkonjunktur stiegen die Preise, in der Depression gingen sie 
drastisch zuriick. Das war méglich, weil im Hochkapitalismus Ar- 
beitslosigkeit nicht nur geduldet wurde, sondern als unvermeidliche 
Begleiterscheinung der Krise galt. Tempi passati! 

Heute ist iiberall die Vollbeschaftigung vornehmliches Ziel der 
Wirtschaftspolitik, und auch wer ihre Gefahren sieht, kann sich nicht 
verhehlen, dass eine Arbeitslosigkeit wie in der schweren Depression 
der dreissiger Jahre das explosive Ende des kapitalistischen Wirt- 
schaftssystems bedeuten wiirde. Preise sind zwar immer noch be- 
weglich, aber fast ausnahmslos in einer einzigen Richtung: nach 
oben! Der Grund ist bekannt. Die Starke der Gewerkschaften ver- 
hindert heute in allen Landern Lohnsenkungen, welche friiher das 
Ausweichventil fiir die Unternehmungen darstellten. Umgekehrt 
fiihrt nahezu jede Erneuerung von Tarifvertragen zu Lohnerhéhun- 
gen, und hier bietet sich fiir die Unternehmungen in einer Marktlage, 
wie sie seit 1948 oder auch schon seit 1946 in den meisten Landern 
existiert, die gute Méglichkeit, die gestiegenen Lohnkosten durch 
PreiserhGhungen auf den Konsumenten weiterzuwalzen. Selbst in 
einer verhaltnismassig schweren Rezession, wie sie die Vereinigten 
Staaten durchgemacht haben, sind daher die Preise nicht gesunken, 
und auch in der Bundesrepublik hat die leichte Rezession des ver- 
gangenen Jahres nur bei wenigen Giitern des dauerhaften Ver- 
brauchs einen Preisriickgang bewirkt. 

Die Tendenz zur Preissteigerung, die man heute als inflationar 
bezeichnet — friiher hat man nur bei geldseitig bestimmten Preis- 
steigerungen von Inflation gesprochen, und das war sauberer und 
eindeutiger —, diese inflationare Tendenz besteht in allen Landern 
der westlichen Welt, da die genannten Ursachen iiberall wirksam 
sind. Ware die Tendenz iiberall gleich stark, so wiirde sie keine 
Wahrungsprobleme aufwerfen. Bei gleicher Steigerung wiirden sich 
die Kaufkraftparitaten nicht verandern und blieben die Austausch- 
verhialtnisse im internationalen Handel unberiihrt. Im Prinzip liesse 
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sich eine solche Méglichkeit sogar als « Modell» konstruieren. Aber 
nur im Prinzip. In der Wirklichkeit ist mit der Tatsache zu rechnen, 
dass verschiedene Volker ganz verschieden auf Kaufkraftverschlech- 
terungen ihrer Spargelder reagieren — die Vereinigten Staaten zum 
Beispiel anders als die Bundesrepublik. Nach zwei Inflationen und 
zweimaligem fast totalen Verlust aller Sparkapitalien ist es erstaun- 
lich und bewundernswert, in welchem Umfang hier wieder gespart 
wird, und es ist begreiflich, dass verantwortliche Stellen hier schon 
von einer leichten Geldentwertung gefahrliche psychologische und 
politische Folgen befiirchten. 

Die Folge ist: In allen Landern der westlichen Welt ist der Preis- 
index seit 1945, dem Kriegsende, seit 1948, dem Jahr des deutschen 
Geldschnitts, und seit Korea erheblich gestiegen, aber in keinem 
Land genau so viel oder genau so wenig wie in einem andern. Die 
Differenz zwischen den Vereinigten Staaten auf der einen Seite und 
beispielsweise der Schweiz und Westdeutschland auf der andern 
Seite ist sehr gross, und sehr gross ist auch das hierdurch entstandene 
Problem. Denn diese unterschiedliche Entwicklung des Preisniveaus hat 
die Folge, dass einerseits der Aussenwert der Wahrung durch Bretton Woods 
unverriickbar feststeht und dass andrerseits der Binnenwert sich ganz different 
verschlechtert. Wahrend unter dem Regime der Goldwahrung Binnen- 
wert und Aussenwert sich kommunizierend verhielten, ist jetzt einzig 
der Binnenwert Veranderungen ausgesetzt, und daher wird, wah- 
rend unter der Goldwahrung die Wechselkurse grosso modo den 
Kaufkraftparitaten der Wahrungen entsprachen, heute bei gleich- 
bleibender Paritat der Wechselkurse eine dauernd steigende Dispari- 
tat der Kaufkraft geschaffen. 

Wie gross diese Disparitat ist, erfahrt jeder Europaer am eigenen 
Leib, der nach den Vereinigten Staaten zu reisen hat. Er zahlt in 
Europa 4.20 pM oder sFr. 4.35 fiir den Dollar; aber er muss driiben 
feststellen, je nachdem, was er kauft und ob er im Hotel lebt oder 
einen eigenen Haushalt fiihrt, dass die Kaufkraft des Dollars nur 
einer Kaufkraft von 2 oder in seltenen Fallen 3 Mark oder Franken 
entspricht. Und zwar nicht etwa, weil einzelne Waren driiben teurer 
sind als hier — einzelne sind billiger —, sondern weil das gesamte 
Preisniveau im Durchschnitt héher liegt. Das ist unangenehm fiir 
den Reisenden. Aber das ist grossartig fiir den Exporteur; denn bei 
niedrigem Preisstand des Kontinents wirken feste Wechselkurse wie 
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eine Exportpramie, sie erleichtern die Vergrésserung des Exports 
und die Vergrésserung der Produktion und die Aufrechterhaltung 
der Vollbeschaftigung, ja einer Uberbeschaftigung, die nur durch 
Zuzug auslandischer Arbeitskrafte méglich ist. Die weitere Folge ist 
ein Zustrom von Devisen und Gold zu den Zentralbanken der Ex- 
portlander. Die Deutsche Bundesbank verfiigt heute iiber soge- 
nannte «Wahrungsreserven »‘ in einer Hohe, welche die alte Reichs- 
bank auch nur zu ertraumen als Gréssenwahnsinn angesehen hatte. 

Ist also die Bundesbank in einer beneidenswerten Lage? Sie ist es 
weder objektiv noch subjektiv. Zunachst einmal haben alle Schatze 
ja die peinliche Konsequenz, dass sie die Begehrlichkeit wecken. 
Ohne diesen Turm der Milliarden kame im Ausland niemand zur 
Ansicht, dass ausgerechnet die Bundesrepublik, die sich nach der 
vollkommenen Niederlage dank starker Marshallhilfe und dank dem 
ungebrochenen Arbeitswillen der Bevélkerung gerade erst wieder 
hochgearbeitet hat, in besonderem Umfang sich an der Hilfe fiir die 
unterentwickelten Gebiete beteiligen miisse. Und ebenso kame kein 
Bundesministerium auf den Gedanken, dass es fiir seine weitgreifen- 
den Plane und Geschenke auf die Bundesbank zuriickgreifen kénne. 
Sodann aber kann es der Bundesbank nicht wohl bei der Uberlegung 
sein, dass sie sich vor die Entscheidung gestellt sehen kann, ob sie eine 
«importierte Inflation », das heisst eine Verstarkung der inlandischen 
Preisauftriebstendenzen, durch ihre Politik férdern soll oder ob sie 
das Risiko laufen darf, dass die Diskrepanz zwischen Aussen- und 
Binnenwert der Wahrung zu Abwehrmassnahmen des Auslands 
fiihrt, zu dem, was ich «induzierte Protektion» nenne. Das eine wie 
das andere kann niemand absichtlich herbeifiihren wollen, weder 
eine importierte Inflation noch eine induzierte Protektion. 

Als ich im Jahre 1956 erstmals auf die Gefahr einer induzierten 
Protektion aufmerksam machte®, habe ich in Erinnerung an die 


4. Es ware an der Zeit, den Ausdruck «Wahrungsreserven», der aus der 
Epoche der Goldwahrung stammt, endgiiltig aus den Berichten aller Zentral- 
banken zu verbannen. Im Gegensatz zu friiher kénnen heute bei Milliarden- 
betragen vagabundierender Gelder («hot money») steigende «Reserven» ein 
Anzeichen verstarkter Auslandsabhangigkeit und also ein Grund zur Beunruhi- 
gung sein. Und vice versa. 

5. Vgl. «Chancen und Grenzen der Diskontpolitik», in Mitteilungen der List 
Gesellschaft, Fasz. 1 (1956), S. 117 ff. 
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wirtschaftspolitischen Reaktionen der usa in friiheren Dezennien es 
kaum fiir méglich gehalten, dass die Begiinstigung des deutschen 
Exports durch die wachsende Kaufkraftdisparitat zwischen Mark 
und Dollar ohne schwerwiegende Riickwirkungen auf die amerika- 
nische Handelspolitik bleiben kénne. Es zeugt von der ungewéhn- 
lichen Starke, welche der Gedanke der Liberalisierung des Welt- 
handels in der westlichen Welt derzeit besitzt, dass protektionistische 
Massnahmen bisher ausgeblieben sind. Aber das heisst nun keines- 
wegs, dass die Disparitat an Bedeutung verloren hat. Ganz im Gegen- 
teil ist zu sagen, dass infolgedessen die Notwendigkeit ihrer ander- 
weitigen Behebung gewachsen ist und an Dringlichkeit noch zu- 
genommen hat. Vermutlich ware die Deutsche Bundesbank unter 
diesen Umstanden wohlberaten gewesen, wenn sie, ohne es laut zu 
sagen, zumindest einen leichten Preis- und Lohnauftrieb in der Bun- 
desrepublik mit freundlichen Augen verfolgt hatte. Aber obwohl sie 
wissen musste, dass mit den ihr zur Verfiigung stehenden Mitteln, 
ohne eine gleichgerichtete Wirtschafts- und Finanzpolitik, nicht 
gleichzeitig Vollbeschaftigung, stabiles Preisniveau und Wirtschafts- 
wachstum erreichbar ist, hat sie durch die heute so beliebte « Seelen- 
massage» die Auftriebskrafte zu lahmen gesucht; sie hat ferner den 
Diskont erhéht, und sie hat schliesslich, um dennoch das Einstrémen 
von Auslandkapital zu verhindern, diskriminierende Massnahmen 
eingefiihrt — eine Art von Devisenzwangswirtschaft mit umgekehrten 
Vorzeichen, eine Devisenbannwirtschaft*. Wenn es noch eines hand- 
greiflichen Beweises bedurft hatte, dass eine «fundamentale Gleich- 
gewichtsstérung » vorliegt — hier ist er gegeben. Und also ist es héch- 
ste Zeit, sich zu erinnern, dass das Abkommen von Bretton Woods 
zwar grundsatzlich die festgelegten Wechselkurse als unabanderlich 
stipuliert hat, dass aber Artikel 4 ausdriicklich als Ausnahme vor- 
sieht: wenn eine fundamentale Gleichgewichtsstorung beseitigt werden muss. 


6. Zusatz wahrend der Korrektur: Neuerdings hat auch die Schweiz — zur 
Abwehr von hot money - sich zur Devisenbannwirtschaft entschlossen, mit der 
selbstverstandlich gleichen Folge wie in der Bundesrepublik: einer weiteren Stei- 
gerung der Bérsenhausse. — Dass die Devisenbann- genau so wie die Devisen- 
zwangswirtschaft mit «allgemeiner Konvertibilitat» nicht vereinbar ist, dariiber 
sollte keine Meinungsverschiedenheit bestehen. Und eigentlich auch nicht iiber 
die voraussehbaren Wirkungen bzw. Nicht-Wirkungen. 
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3. Alignement 


Um von seiten der Bundesrepublik aus die Disparitat zu beseitigen, 
gabe es ein sicheres Mittel, das zuerst R6pke, dann Albert Hahn vor- 
geschlagen und das die Bundesbank abgelehnt hat: Aufwertung der 
D-Mark. Ich halte die Ablehnung der Bundesbank fiir richtig, und 
ich halte ihre Argumente fiir falsch. Die Aufwertung der D-Mark 
ware ein geeignetes Mittel, um den angestrebten Erfolg einer An- 
gleichung von Kaufkraft- und Kursparitat mit einem Schlag zu er- 
reichen; sie wiirde automatisch den Export verringern, die Zufliisse 
zur Bundesbank stoppen und zu einer sehr verbesserten Kosten- 
rechnung zwingen. Es gibt nur ein einziges stichhaltiges Argument, 
das dagegen spricht, und dieses Argument halte ich allerdings fiir 
durchschlagend: Die ganze unselige Situation der Disparitaten ist 
ja nicht etwa die «Schuld» einer falschen Politik der deutschen 
Notenbank, sondern sie ist die unausbleibliche Folge einer falschen 
Konstruktion des westlichen Wahrungsgebildes. 

An dieser wiirde keine spezial-deutsche Massnahme irgend etwas 
andern. Ja, es konnte geschehen, dass bei verstarkten amerikanischen 
Preissteigerungen und bei — zum Beispiel mit Hilfe von Automation 
herbeigefiihrten, wenn auch noch so schwachen — deutschen Preis- 
senkungen nach relativ kurzer Zeit die gleiche Kaufkraftdisparitat 
sich neu bildet. Soll dann eine erneute Abwertung stattfinden? 
Schon der Gedanke erscheint mir absurd. Denn eine gewisse Stabili- 
tat und Kontinuitat der Wahrung ist national und international er- 
forderlich. 

Daraus ziehe ich die Folgerung: Da die Disparitat der Kaufkraft 
eine internationale Erscheinung der westlichen Welt ist, kann ihr 
auch nur international begegnet werden. Das heisst: Es braucht in- 
ternational ein «Alignement» der Wahrungen — es braucht inter- 
national den Willen, die Kursparitaten den Kaufkraftparitaten an- 
zupassen. Das aber kann nur geschehen, wenn die Vormacht des 
Westens, wenn die Vereinigten Staaten zu einer Anderung der 
Dollarparitat bereit sind. So miinden unsere Uberlegungen in die 
Frage nach der Zukunft des Dollars. Wer die Dollarparitat fiir un- 
verriickbar halt, muss schwarz fiir die Zukunft der westlichen Welt- 
wirtschaft sehen. Wer dagegen der Meinung ist, dass die Krifte, 
welche auf eine Anderung der Paritat hindrangen, stark sind und 
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dauernd starker werden, der wird sich national in Geduld fassen in 
der Erwartung einer nicht allzufernen internationalen Lésung. 

Die Zukunft des Dollars wird seit einigen Monaten sowohl in den 
Vereinigten Staaten wie in Europa viel diskutiert’. Anlass der Dis- 
kussion sind die Dollarabfliisse der Jahre 1958 und 1959 und ihre 
verschiedenen Ursachen (Zahlungsbilanzdefizit wegen Zunahme 
der Importe, Entwicklungshilfe, Kosten der im Ausland stationier- 
ten Streitkrafte usw.). Man sollte m. E. diese augenblicklichen Griin- 
de und Sorgen nicht iiberwerten; es kénnte sonst leicht geschehen, 
dass genau so wie nach Kriegsende das Problem der Dollarliicke 
verschwunden war, als endlich Ubereinstimmung iiber seine Ursache 
und seine Bedeutung bestand, so auch diesmal die amerikanische 
Zahlungsbilanz sich wieder im Gleichgewicht befindet, wenn einmal 
alle Gelehrten und alle Wirtschaftsjournalisten sich iiber Diagnose 
und Therapie einig sind. Dass die Zahlungsbilanz iiberhaupt ein 
Problem darstellen kann, entdecken die Amerikaner eben zum 
erstenmal am eigenen Leib; kein Wunder, dass sie und die Welt- 
meinung es iiberschatzen und die Krafte der Selbstheilung unter- 
schatzen. 

Wenn ich trotzdem a la longue eine Abwertung des Dollars fiir 
unausweichlich halte, so nicht aus Pessimismus, wie es meistens ge- 
schieht, sondern aus einem hoffentlich begriindeten Optimismus — 
begriindet insofern, als ich den derzeitigen Wahrungsleitern der 
westlichen Welt mehr theoretische Einsicht zutraue als ihren Vor- 
gangern zu Beginn der dreissiger Jahre, darum mehr Wandlungs- 
fahigkeit und zugleich auch mehr Verantwortungsgefiihl fiir das 
Gesamt der westlichen Weltwirtschaft. © 

Eine Abwertung des Dollars kénnte sich in zwei Formen vollzie- 
hen — eine Tatsache, die darum unterstrichen werden muss, weil in 
Erinnerung an «klassische» Devalvationen in der Zeit der Gold- 
wahrung oder der Goldkernwahrung bei den Begriffen Ab- und 
Aufwertung nur an eine Veranderung des Goldpreises gedacht wird. 
Aber diese «klassische » Form ist bei dem heutigen Wahrungssystem 
durchaus nicht mehr die einzige, ja nicht einmal die nachstliegende. 


7. Die amerikanische Situation — und nicht nur diese — ist ausgezeichnet 
analysiert in der eben erschienenen Broschiire von GoTTFRIED HABERLER, In- 
flation, its Causes and Cures (Am. Enterprise Ass. Washington 1960). Vgl. auch die 
dort angegebene Literatur. 
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Eine Abwertung des Dollars bei Festhalten der bestehenden Gold- 
paritat ware durchaus méglich durch Freigabe der Wechselkurse. Es ist 
nicht zu zweifeln, dass sich dann ein neuer, geringerer Preis des 
Dollars, ausgedriickt in D-Mark, in Schweizer Franken, vermutlich 
auch in franzésischen Franken ergeben wiirde. Im Ergebnis ware 
also der Dollar in seinem Wert gegeniiber einigen anderen Devisen 
gesunken, und diese waren in ihrem Wert gegeniiber dem Dollar 
gestiegen. Und das wiirde eben bedeuten: Der Dollar ware abgewer- 
tet, andere Devisen waren aufgewertet. Ein Vorgehen dieser Art 
entsprache am besten der « Entthronung des Goldes» und wiirde die 
praktische Konsequenz der neugewonnenen theoretischen Einsichten 
sein. 

Aber ohne eine Zwangslage verfahrt die Wahrungspraxis, wie 
wir gesehen haben, selten auf Grund der theoretischen Logik. Uber- 
dies gibt es psychologische und politische Griinde, die es — hier 
weiche ich von Hahns Standpunkt entscheidend ab - geraten er- 
scheinen lassen, noch einmal, vielleicht zum letztenmal sich dem 
Fetisch des Goldes zu beugen und den Goldwahn der Volker zu 
nutzen. Es ist noch nicht so weit, dass die Nicht-Okonomen begrei- 
fen — (aber haben es eigentlich schon alle Okonomen getan?) -, dass 
nicht die Grésse der sogenannten Wahrungsreserven, sondern die 
Knappheit des Wahrungsgeldes die Stabilitat des Geldwerts ver- 
biirgt. Selbst wenn die usa nicht mehr bereit waren, Gold in belie- 
bigen Mengen zu kaufen und in Fort Knox zu horten — selbst dann 
entbehrt die oft wiederholte Behauptung, der Goldpreis wiirde ins 
Bodenlose absinken, jeder Grundlage. Es ist zwar ein hiibsches Ge- 
dankenexperiment, sich auszumalen, was wohl geschehen wiirde, 
wenn plotzlich alle Notenbanken der Welt auf das Gold als Wah- 
rungskern verzichteten und sich zum Ubergang zu einer Kunststoff- 
kernwahrung entschléssen, wobei natiirlich der Kunststoff knapp, 
seine Produktion nicht beliebig vermehrbar und das Herstellungs- 
patent ein Geheimnis von einem Oligopol der Weltmiachte sein 
miisste. Aber entgegen der iiblichen Annahme miisste selbst dann 
der Goldpreis nicht fallen, sondern kénnte steigen, falls gleichzeitig 
der Besitz von Goldstiicken in allen Landern auch den Privaten ge- 
stattet wiirde. 

Aber das ist auf absehbare Zeit hinaus nur ein mehr oder minder 
amiisantes Gesellschaftsspiel; gewiss nicht die kapitalistische, aber 
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mit Sicherheit auch nicht die kommunistische und vermutlich auch 
nicht eine post-kommunistische Welt werden das Gold aus seiner 
Wahrungsrolle ganz vertreiben. Geschieht dies nicht, so sollte eigent- 
lich Einigkeit dariiber bestehen, dass es keinen 6konomischen Grund 
gibt, wenn das Preisniveau der westlichen Welt sich seit 1938 um 
durchschnittlich 75% gehoben hat, dann ausgerechnet den Gold- 
preis auf dem Niveau von 1934 festzuhalten. Wenn man schon so viel 
und meist so unberechtigt iiber « Dirigismus» zetert und wenn man 
jetzt in den meisten Landern den Dirigismus sogar auf dem Woh- 
nungsmarkt beseitigt hat und die Steigerung der Mieten dem freien 
Spiel der Krafte iiberlasst - warum dann nicht Schluss mit dem Diri- 
gismus beim Gold? Im Ernst gesprochen: Ohne eine Fixierung des 
Goldpreises wird es auch in Zukunft kaum abgehen; aber dieser 
Fixpreis kénnte und sollte in Relation zu der Preisrevolution stehen, 
die das letzte Vierteljahrhundert kennzeichnet. 

Vermutlich ist es nur ein Zufall gewesen, der iiberhaupt die lange 
Aufrechterhaltung eines langst historisch gewordenen Preises erlaubt 
hat. Hatte nicht ein erheblicher Teil der Goldminen durch Einkiinfte 
aus dem Uranbergbau oder durch gleichzeitige Gewinnung von 
Uran und Gold sich ausreichende Ertrage sichern kénnen, so waren 
durch die Steigerung der Produktionskosten (Erhéhung der Arbeits- 
léhne, Preissteigerung der Maschinen usw.) so viele Gruben zur 
Einschrankung oder Einstellung ihres Betriebes gezwungen worden, 
dass von hier aus die Erhéhung des Goldpreises sich aufgedrangt 
hatte. So wie die Verhaltnisse heute liegen, kann man gliicklicher- 
weise sagen: Die Erhéhung des Goldpreises wird eine Steigerung der 
Produktion erméglichen, und sie wird natiirlich die Gewinne der 
Goldproduzenten steigen lassen — aber auch wenn sie das tut, dient 
sie den Interessen der westlichen Welt. 

Dabei sollte in einer Zeit, in welcher der afrikanische Kontinent 
in rapidem Tempo seine Unabhangigkeit gewinnt und die Selbst- 
bestimmung der Neger in einer Entmachtung oder Vertreibung der 
Weissen sich dussert, auch nicht iibersehen werden, dass vielleicht 
nur noch in einer sehr kurzen Frist afrikanisches Gold fiir die Staaten 
des Westens zu gewinnen ist. Dass die blinde Apartheid-Politik der 
siidafrikanischen Union einen haltbaren Damm gegen die nationali- 
stische Sturmflut bedeutet, ist nicht wahrscheinlich, und ob nach 
dem Bruch des Dammes noch weiter Gold geférdert wird und ob es 
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dann den Afrikanern selbst oder den kommunistischen Imperien zu- 
fliesst, ist nicht zu wissen — doch mit Sicherheit nicht dem Westen. 
Schon einmal, bei einem andern Zusammenbruch einer altgewor- 
denen Welt, am Ausgang der Antike, ist alles Gold nach dem Osten 
geflossen. Es hat fast ein Jahrtausend gebraucht, bis es durch Handel 
und Piraterei, durch Kreuzziige und Kriege aus Byzanz wieder nach 
dem Westen zuriickfloss und bis der Fiorentino d’oro, der Goldflorin 
von Florenz, den Aufbau eines neuen Welthandels und einer neuen 
Weltwirtschaft begiinstigte. 

Schon diese geschichtliche Besinnung und schon der Gedanke an 
das Brodeln der afrikanischen Welt sollte ausreichen, um einem in 
den Vereinigten Staaten verfochtenen Argument gegen die Erhé- 
hung des Goldpreises jede Uberzeugungskraft zu nehmen: man 
diirfe nicht auf diese Weise den Russen ein Geschenk machen. Das 
Argument passt zwar gut in die jetzige Situation, in der an die Stelle 
des Kampfes mit Waffen der Kampf mit Phrasen getreten ist. Aber 
wenn man iiberhaupt von « Geschenk» sprechen will, dann gehéren 
ja alle Goldbesitzer, die staatlichen wie die privaten, zu den Be- 
schenkten, und ob sie wirklich ein Geschenk erhalten, das hangt nicht 
nur ab von der nachfolgenden Wahrungs- und Preisstruktur, son- 
dern auch von der jeweiligen Zusammensetzung des Bedarfs und von 
den verschiedenen Steuergesetzen, von ihrem Inhalt wie von ihrer 
Anwendung. 

Aber es ist natiirlich nicht mit einer einfachen Erhéhung des 
Goldankaufspreises durch den Federal Reserve Board getan, wenn 
das Ziel einer besseren Ordnung der Wahrungen der westlichen 
Welt erreicht werden soll. Und iiberdies ist fraglich und ist strittig das 
Ausmass der Erhéhung. In den Vereinigten Staaten sind 30, 40 und 
75% genannt worden. Fiir die beiden ersten Ziffern spricht kein 
theoretisches Argument. Die Ziffer von 75 dagegen erscheint darum 
begriindet, weil sie der friiher erwahnten, durchschnittlichen Er- 
héhung des allgemeinen Preisniveaus entsprache. Noch ein zweiter 
Grund scheint mir beachtlich. Bei allen Wahrungsmassnahmen ist 
es wichtig, dass sie nicht tropfenweise, sondern mit einem Schlag in 
zureichendem Ausmass geschehen. Eine Erh6hung um 30 oder 40% 
wiirde wahrscheinlich als ein erster Schritt empfunden und daher 
nicht Ruhe, sondern verstarkte Unruhe schaffen. Nur eine massive 
Erhéhung um rund 75% hatte den Charakter des Endgiiltigen. 
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Doch zu unserm Ausgangs- und unserm Zielpunkt zuriick. Die 
Erhéhung des Goldpreises ist ja nicht Selbstzweck, sondern nur zu- 
satzliches Mittel zum Zweck einer Angleichung der Wahrungs- an 
die Kaufkraftparitaten. Dieser Zweck kann natiirlich nicht erreicht 
werden, wenn, wie jetzt vielfach zu héren ist, eine Erhéhung des 
Goldpreises durch die Vereinigten Staaten von den europiaischen 
Notenbanken durch eine Massnahme gleichen Umfangs «beant- 
wortet» wiirde. Das ist eine vollig falsche Sicht. Wenn die Amerika- 
ner eine verniinftige Massnahme ergreifen sollten, die ebensosehr in ) 
ihrem eigenen Interesse wie im Interesse der ganzen westlichen Welt 
liegt, dann miisste man erwarten diirfen, dass diese nicht «ant- 
wortet», als ob ihr ein Tort geschahe, sondern dass diese die ihr ge- 
botene Chance ergreift, um auch ihrerseits mit Vernunft zu handeln. 
Und diese Vernunft gebietet, nicht auf neuem Niveau die gleiche illu- 
sorische Kursparitat herzustellen, sondern ganz umgekehrt die Kurs- | 
paritat der Kaufkraftparitét anzupassen. Um es an einem Beispiel zu | 
sagen: Die amerikanische Erhéhung des Goldpreises ware unter welt- 
wirtschaftlichem Aspekt illusorisch und nutzlos, wenn nachher wie 
vorher der Dollar 4.20 pM oder sFr. 4.35 kosten wiirde. Welches der | 
«richtige» Preis ware, weiss ich nicht, und ich hoffe: Das glaubt nie- ’ 
mand im voraus zu wissen. Im voraus kénnten und sollten jedoch die 
Zentralbanken sich eine Kursgarantie ihrer Devisenbestande geben, 
damit nicht die Sorge vor grossen Verlusten zu massiven Goldabziigen 
aus den usa fiihrt und dort die Freiheit des Handelns beschneidet. 

Wenn irgendwann der «richtige» Preis nur durch das freie Spiel 
des freien Marktes ermittelt werden kann, so hier. Das aber heisst, 
dass die friiher genannte Massnahme die wichtigste bleibt: zumin- 
dest auf Zeit miissten die festen durch flexible Wechselkurse ersetzt 
werden — flexible Wechselkurse, als deren Ergebnis sich dann jenes 
Alignement ergibt, das fiir die eine Wahrung eine Ab-, fiir die andere 
eine Aufwertung bedeuten wird, und von dem zu hoffen ist, dass es 
fiir einige Zeit den echten Austauschverhiltnissen entspricht. 

Zwar werden Unternehmer und Handler, die sich an die festen 
Wechselkurse gewéhnt haben, es schwierig finden, sich nun plotzlich 
auf variable Kurse einzustellen; aber unsere Ahnen haben damit 
auch arbeiten kénnen, und es wird um so weniger schaden, wenn s 
eine Unbekannte in das heute gar zu sichere Kalkiil kommt, als grosse 
neue Méglichkeiten der Risikosicherung bestehen. I 
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Damit ist nicht gesagt, dass sich im voraus gar nichts iiber einen 
ungefahr adaquaten Kurs ermitteln lasst. Der Voraussicht der Zen- 
tralbanken ist durchaus zuzutrauen, dass sie sich schon langst Ge- 
danken iiber einen adaquaten Kurs gemacht haben; sie hatten als- 
dann die Méglichkeit, einen weitgespannten Rahmen festzulegen, 
innerhalb dessen sie den Wechselkurs sich auspendeln zu lassen 
gewillt sind. Solches Pendeln allein kénnte einen langerfristigen 
Erfolg versprechen — nicht eine Neuauflage von Bretton Woods, 
} nicht die Vorausfixierung neuer Paritaten, nicht ein Marsch von 
altem zu neuem Pflock. 

Das schliesst nicht aus, dass zwischen einzelnen Notenbanken 
bestimmte Abreden getroffen werden. Nur um eine Méglichkeit an- 
zudeuten, wie sie jedem Verfechter der kerneuropdischen Integra- 
tion einleuchtend sein miisste. Ich habe mehrfach darauf hin- 
gewiesen’, dass gerade von der Wahrungsseite aus eine Parallel- 
ordnung der Wirtschafts- und Finanzpolitik der sechs Lander am 
ehesten erreichbar ware. Wenn diese die nachsten Monate niitzen 
wiirden, um gemeinsam einen europdischen Goldflorin zu schaffen, 
als Rechnungseinheit und vielleicht auch als Hortungsmittel, so 
wiirde dieser Goldflorin natiirlich den Preisanstieg des Goldes und 
die Abwertung des Dollars in vollem Umfang mitmachen. Alsdann 
kénnten die sechs Lander durch den Marktpreis des Goldflorins 
neben dem Marktpreis des Dollars sich einen weiteren Anhaltspunkt 
iiber den «richtigen» Kurs verschaffen, und sie kénnten es wahr- 
scheinlich schneller tun; denn die Ausschlage im Preis des Goldflorins 
waren wahrscheinlich wesentlich kleiner als die zunachst vermutlich 
sehr grossen Ausschlage der Wechselkurse. 

Aber dieser Vorschlag ist ein Privatgedanke, ist eine einstweilen 
private Liebhaberei eines iiberzeugten Europaers. Ob man positiv 
oder negativ zu diesem Vorschlag steht, andert nichts an der Be- 
urteilung der Gefahren und Chancen des Dollars, der D-Mark und 
aller Wahrungen der westlichen Welt. Eine Neuordnung muss und 
wird kommen. Fraglich ist nur der Zeitpunkt und ist die Form. Vieles 
spricht dafiir, dass das Alignement keinesfalls vor dem Frihling des 
nachsten Jahres stattfindet. Im Interesse einer ungestérten wirt- 





schaftlichen Entwicklung ist zu hoffen, dass es rechtzeitig geschieht, 


8. Vgl. zuletzt: Frrepricu List, Kerneuropa und die Freihandelszone (Tiibingen 
1960). 
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unter Kooperation der Zentralbanken, und dass nicht, wie 1931, 
gewartet wird, bis eine katastrophale Zuspitzung zu iiberstiirzten 
Massnahmen ndtigt. 
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ZUSAMMENFASSUNG 


Die Wahrungssituation der freien Welt ist durch eine grosse Labilitat gekennzeich- 
net, bei der eine erhebliche Diskrepanz des Urteils zwischen Theoretikern und 
Praktikern besteht. In einem geschichtlichen Exkurs zeigt der Verfasser, dass in 
allen ruhigen Zeiten die Wahrungspolitik durch gute Verwaltungsbeamte und 
gute Techniker gefiihrt werden konnte, wahrend jede kritische Situation die Hilfe 
der Theoretiker als unentbehrlich empfinden liess. Vielleicht ist im Augenblick 
der kritische Punkt noch nicht ganz erreicht. Aber es besteht doch die Pflicht des 
Theoretikers, darauf hinzuweisen, dass, obwohl die verschiedenen nationalen 
Notenbanken so selbstandig agieren und reagieren, als ob die in Bretton-Woods 
gelegte Basis noch Giiltigkeit hatte, in Wirklichkeit eine fundamentale Gleich- 
gewichtsstérung vorhanden ist. Sie kommt am deutlichsten zum Ausdruck in der 
Situation des Dollars auf der einen Seite, der D-Mark auf der anderen Seite; 
aber es ist generell zu sagen, dass die durch Bretton-Woods festgepfléckten Wech- 
selkurse vollig irreal geworden sind, weil die Paritaten der Wechselkurse in keiner 
Weise mehr den Kaufkraftparitaten entsprechen. 

Unter diesen Umstanden halt der Verfasser keine isolierte Massnahme fiir 
sinnvoll, weder eine isolierte Abwertung des Dollars noch eine isolierte Aufwer- 
tung der D-Mark. Dagegen erklart er theoretisch wie praktisch ein allgemeines 
«Alignement» der Wahrungen fiir erforderlich. Dieses kénnte sich beschranken 
auf eine Freigabe der Wechselkurse, um durch langsames Pendeln die der Kauf- 
kraft, den Handels- und Zahlungsbilanzen entsprechende Paritat herauszufinden. 
Aber richtiger ware und schnelleren Erfolg versprache eine gleichzeitige massive 
Erhéhung des Goldpreises. Entsprechend der durchschnittlichen Erhéhung des 
Preisniveaus gegeniiber 1938/39 ware eine Erhéhung des Goldpreises um 75% 
jene Massnahme, die am ehesten eine einigermassen dauerhafte Wirkung sichern 
kénnte. 


SUMMARY 


Towards an Alignment of Currencies. The currency situation of the free world is 
marked by considerable instability. There are wide differences of opinion between 
economic theorists and public officials as to how present problems should be 
solved. The author demonstrates in a brief historical survey that, in normal times, 
problems of monetary policy could be handled quite well by civil servants and 
by technicians. Times of crisis, however, inevitably called for the advice of 
economists. At this moment, it is again the economist’s duty to point to the fact 
that a re-appraisal is necessary. Despite of the existence of a fundamental dis- 
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equilibrium, each of the national central banks continues to base its actions on 
the foundations laid at Bretton Woods. The present disequilibrium is best il- 
lustrated by the state of the dollar on one side and by the position of the German 
mark on the other side. Quite generally, the official exchange rates agreed upon 
at Bretton Woods have completely ceased to reflect purchasing power parities. 

Considering the present situation, the author holds that isolated measures 
like a devaluation of the dollar or a revaluation of the mark cannot provide 
adequate solutions. Rather, the author calls for a general alignment of currencies. 
One way to achieve this goal would be to abandon present official exchange rates 
in order to let exchange rates—by a process of “‘ tatonnement”’—arrive at levels 
corresponding more closely to purchasing power parities. Even better and faster 
effects may be expected from a simultaneous substantial raising of the price of 
gold. In step with the rise of the general price level by about 75% since 1938/39, 
an equal increase of the gold price would most likely help to achieve lasting effects. 


SOMMAIRE 


La situation monétaire du monde libre est caractérisée par une grande labilité, 
des divergences d’opinion assez importantes se manifestent entre théoriciens d’une 
part et hommes de la pratique de l’autre. Une digression historique permet 4 
l’auteur de démontrer que dans les périodes de calme, les bons fonctionnaires et 
les bons techniciens ont toujours été capables de diriger la politique monétaire, 
mais que toute situation critique faisait naitre le besoin impérieux de l’aide des 
théoriciens. Peut-étre le point critique n’est-il pas encore tout 4 fait atteint a 
V’heure actuelle. Néanmoins, le théoricien a le devoir d’attirer l’attention sur le 
déséquilibre fondamental existant en dépit du fait que les diverses banques 
d’émission nationales agissent et réagissent de maniére aussi libre et indépendante 
que si les bases établies 4 Bretton Woods avaient gardé toute leur signification. 
Ce déséquilibre se manifeste le plus clairement dans la situation du dollar, d’une 
part, et du D-Mark, d’autre part. Pour en venir a des vues plus générales, on peut 
bien dire que les cours des changes tels qu’ils ont été fixés 4 Bretton Woods ne 
sont plus qu’une fiction, la parité des changes ne correspondant plus d’aucune 
maniére a la parité des pouvoirs d’achat. 

L’auteur est d’avis que dans ces circonstances des mesures isolées — qu’il 
s’agisse de la dévaluation du dollar, a elle seule, ou de la revalorisation du D-Mark, 
a elle seule également — ne sont guére indiquées. I] déclare qu’il serait nécessaire 
au contraire, tant du point de vue théorique que pratique, de procéder 4 un 
alignement monétaire général. On pourrait se limiter 4 la libération des cours 
des changes, ce qui permettrait de trouver par approximation la parité correspon- 
dant au pouvoir d’achat, ainsi qu’aux balances commerciales et aux balances 
des paiements. I] serait cependant plus indiqué de procéder simultanément a4 une 
majoration trés importante du prix de l’or, ce qui conduirait d’ailleurs plus rapide- 
ment au succés. Une majoration du prix de l’or de l’ordre de 75%, correspondant 
a la hausse moyenne du niveau des prix par rapport 4 1938/39, serait la mesure 
qui aurait le plus de chance de déterminer une amélioration d’une certaine durée. 











GOLDAUFWERTUNG 
UND DOLLARABWERTUNG?! 


Seit Jahren taucht in Finanzkreisen das Geriicht einer Aufwertung 
des Goldes gegeniiber den hauptsachlichen Wahrungen der Welt 
auf. Die letztjahrigen Goldverluste der Vereinigten Staaten haben 
diesen Geriichten neue Nahrung gegeben. Offensichtliche Aufwer- 
tungsinteressenten wittern Morgenluft. Auch viele neutrale Fach- 
leute bezeichnen eine Goldaufwertung, je nach prophetischem 
Temperament, als méglich, wahrscheinlich, oder — jedenfalls gegen- 
iiber dem us-Dollar — als auf die Dauer unvermeidlich. Manche von 
ihnen bedauern, viele begriissen eine solche Entwicklung. 

Eine Aufwertung des Goldes ist keineswegs unméglich. Schon 
deshalb nicht, weil hier starke finanzielle und wirtschaftspolitische 
Interessen sich die in weiten Kreisen vorhandene « Goldmythologie» 
fiir ihre Ziele nutzbar zu machen suchen. Aber die Aufwertung ist 
bei klarer Erkenntnis der Sachlage durchaus vermeidbar. Vor allem 
aber ware sie nicht zu begriissen. Wiirde sie doch unzweifelhaft 
den Anreiz fiir inflatorische Wahrungsmassnahmen auf nationaler 
wie internationaler Basis verstarken. Verantwortliche National- 
dékonomen werden es daher fiir ihre Pflicht halten, eher gegen eine 
Veranderung des Goldpreises, insbesondere in usa, zu kampfen als 
sich in diesbeziiglichen fatalistischen Prophezeiungen zu ergehen. 
Sie werden aber aus dem gleichen Grunde auch gewisse neuere 
Goldersatzprojekte, auf die am Schlusse eingegangen werden soll, 
ablehnen. 


Dollarabwertung ohne Goldaufwertung 


Die Argumentation der Abwertungspropheten ist meist die fol- 
gende: Die internationale Schwache des Dollars und demzufolge die 
Goldabfliisse aus usa werden anhalten. Eines Tages werden die Be- 
hérden zum Schutze des Goldbestandes die Abgabe von Gold 
sistieren. Darauf wird der Goldpreis sofort hinaufschnellen und sich 


1. Erweiterte Fassung von Vortragen, die im Mai d.J. an der Universitat 
Basel und am Schweizerischen Institut fiir Auslandsforschung in Ziirich ge- 
halten wurden. 
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je nach den Entschliessungen der Wahrungsbehérden beziehungs- 
weise des Kongresses auf héherem Niveau stabilisieren. 

Eine Verewigung der Passivitat der amerikanischen Zahlungs- 
bilanz ist, wie wir gleich sehen werden, keineswegs sicher. Aber 
selbst wenn sie es ware: Die Dinge kénnten sich dann zwar in der 
beschriebenen Weise entwickeln. Aber dies wiirde aus theoretischen 
wie aus praktischen Griinden die Lage des Dollars nicht verbessern. 
Denn es ist vorauszusehen, dass, genau wie in den dreissiger Jahren 
nach der Abwertung des Pfundes, die anderen Wahrungen, und 
zwar diesmal noch rascher, ebenfalls zu Goldaufwertungen schrei- 
ten wiirden. Dann aber handelt es sich bei der Dollarschwache 
iiberhaupt nicht um die Frage des Preises des Goldes, sondern um 
die des Preises der anderen Weltwahrungen gegen Dollars. Die 
intervalutarische Schwache des Dollars wird aber natiirlich durch 
eine Aufwertung des Goldes in allen Landern nicht beseitigt. Diese 
kénnte nur durch eine Abwertung des Dollars gegeniiber anderen 
Wahrungen beeinflusst werden. 

In der iiblichen Diskussion wird oft nicht scharf zwischen Gold- 
aufwertung und Dollarabwertung unterschieden. Beides aber be- 
trifft vollig verschiedene Probleme, iiber die getrennt zu entscheiden 
ware. Eine Abwertung des Dollars gegen Schweizer Franken zum 
Beispiel kénnte ebensogut mit einer Erhéhung des Goldpreises in 
USA wie mit seiner Herabsetzung in der Schweiz einhergehen. Ich 
selbst wiirde aus den spater erwahnten Griinden der Inflationsver- 
meidung die letztere Entscheidung weit vorziehen. 

Es ist auch keineswegs sicher, dass eine Dollarabwertung aus ge- 
wissermassen technischen Griinden schon automatisch eine Ent- 
scheidung iiber den Goldpreis mit sich bringen miisste. Der Dollar 
muss nicht auf der Goldleiter herabgleiten, worauf sich dann die 
anderen Wahrungen auf dieselbe Sprosse herunterziehen wiirden — 
mit dem Ergebnis, dass alle intervalutarischen Beziehungen — wie 
in den dreissiger Jahren — mehr oder weniger die gleichen blieben 
und nur die Goldproduzenten und Goldhorter den Vorteil hatten. 
Die Bretton-Woods-Organisation hat zwar bei den zahlreichen Ab- 
wertungen der letzten Jahre nur die Rolle des griechischen Chores 
gespielt und die Abwertung der Wahrungen bedauernd oder be- 
griissend genehmigt, ohne aber am Schicksal der Wahrungen das 
geringste zu andern. Aber im Falle einer etwaigen Veranderung 


oT 





458 L. ALBERT HAHN 


der Dollarparitat wird der Monetary Fund wohl — jedenfalls ist das 
dringend zu hoffen — die Initiative zu einem Neu-Alignement der 
Wahrungen ergreifen, ehe die Ereignisse eine Entscheidung in der 
Goldpreisfrage prajudizieren. Der zweite und von dem Neu- 
Alignement durchaus unabhangige Akt ware dann die Entschei- 
dung dariiber, ob der Goldpreis in den usa herauf- oder in anderen 
Landern herabgesetzt werden solle. Die letztere Entscheidung ist 
wegen der andernfalls drohenden Buchverluste auf die Goldbe- 
stande — leider — die wahrscheinlichere. 


Kum Dollarproblem 


Ist es nun tatsadchlich sicher, dass die Dollarschwache und der von 
ihr verursachte Goldverlust sich bis zum unausweichlichen Ende 
fortsetzen werden, wie das die Pessimisten annehmen? 

Ich glaube, die wenigsten sind sich klar dariiber: Diesem Pessi- 
mismus liegt die Annahme zu Grunde, dass der klassische Gold- 
wahrungsmechanismus iiberhaupt nicht mehr spielt. So lange 
dieser spielt, gibt es namlich keine Aufwertungs- und Abwertungs- 
probleme. Goldabfliisse in dem verlierenden Lande fiihren dort zur 
Deflation, Goldzugange in den gewinnenden Landern zu Infla- 
tionen. Hierdurch werden in dem verlierenden Lande die Exporte 
angeregt, die Importe gehemmt. In den gewinnenden Landern tritt 
das Gegenteil ein. Die Goldverluste héren auf, und es kommt unter 
Umstanden sogar zu Goldriickfliissen. Die Frage der Zukunft des 
Dollars reduziert sich demgemiass auf die Frage, ob und wieweit in 
Zukunft weiterhin — auf beiden Seiten — Sand in den Mechanismus 
des internationalen Zahlungsausgleichs geworfen werden wird. Es 
muss zugegeben werden, dass hier Skepsis berechtigt ist. Allzuviele 
wirtschaftspolitische Riicksichten und Vorurteile verhindern auch 
auf diesem Gebiete das freie Spiel der Marktkrafte. Aber was 
Menschenunverstand anrichtet, k6nnte Menschenverstand in Ord- 
nung bringen. Schliesslich kann die Paradoxie der gegenwartigen 
Situation nicht ewig andauern — jene Paradoxie, die darin besteht, 
auf der einen Seite feste internationale Wahrungsrelationen und auf 
der anderen Seite die Berechtigung zu autonomer nationaler Lohn-, 
Fiskal- und Kreditpolitik zu wiinschen. 


—— ————— 
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Kontrolle der Kosten in USA 


In letzter Linie ist die kiinftige Gestaltung der amerikanischen Zah- 
lungsbilanz abhangig von der Moglichkeit, die Kosten, d.h. im 
wesentlichen die Léhne, unter Kontrolle zu halten?. Die Frage 
lautet deshalb einfach, ob die Gewerkschaften sich einsichtsvoll und 
die Federal Reserve-Banken sich geniigend hart zeigen werden — 
die letzteren, wenn die erhéhten Lohnsummen durch zusiatzliche 
Kredite finanziert werden sollen. Ich méchte auf diese viel er- 
érterte Frage hier nicht naher eingehen. Nur auf zwei Gefahren- 
herde will ich hinweisen: Der eine Gefahrenherd, der sich aller- 
dings erst spater, in der nachsten Rezession, bemerkbar machen 
wird, liegt in der Art, wie heutzutage in den Vereinigten Staaten 
durch kredit- und fiskalpolitische Massnahmen die «effektive 
Nachfrage» gestiitzt wird. Sie erfolgte in der letzten Rezession von 
1957/58 noch ehe sich auch nur die geringste Spur von Preis- 
stabilitat, geschweige denn von Preissenkungen, zeigte. Die Folge 
dieser Politik war, dass die Léhne wahrend der ganzen Rezessions- 
periode weiter steigen konnten. Es bedarf keiner grossen Phantasie, 
um sich auszumalen, was unter den erschwerten internationalen 
Konkurrenzverhiltnissen eine Wiederholung einer solchen Politik 
fiir den intervalutarischen Wert des Dollars bedeuten wiirde. 

Die andere Gefahr sehe ich darin, dass die Bedeutung der Kosten, 
und insbesondere der Léhne, von einer Reihe nicht einflussloser 
Nationalékonomen bagatellisiert wird*: Die Passivitat der ameri- 
kanischen Zahlungsbilanz — fiir 1959 etwa 4 Milliarden Dollars — 
werde, so argumentiert man, von der Kapitalausfuhr in Form von 
Auslandshilfe iibertroffen*. Man brauche also diese nur entspre- 
chend zu verringern beziehungsweise auf andere Nationen abzu- 
schieben, und das Zahlungsbilanzproblem sei gelést. 

Diese Auffassung findet sich insbesondere bei solchen Autoren, 
fiir die entweder die Erwahnung des Lohnniveaus aus politischen 


2. Die in der Diskussion vorzugsweise behandelte Gefahr eines Runs aus den 
in der Vergangenheit akkumulierten Dollarguthaben ware kaum ernst, falls die 
laufenden Defizite verschwanden. 

3. So auch im Report of the Joint Economic Committee on Employment, 
Growth and Price Level, vom 26. Januar 1960. 

4. Fiir genaue Ziffern vgl. den ausgezeichneten Aufsatz «The vus-Dollar » 
in: Fortune, Januar 1960. 
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Griinden tabu ist, oder die sich iiber gewisse Grundprinzipien der 
Theorie des internationalen Handels nicht klar sind. Nach diesen 
zieht ceteris paribus eine Ermassigung der Ausfuhr von Geld- 
kapital auch eine Ermassigung der Ausfuhr — oder eine Erhéhung 
der Einfuhr — von Giitern und Leistungen nach sich. Es gibt ver- 
schiedene Methoden, sich klarzumachen, dass dies stimmt. Die ein- 
fachste ist wohl die, sich zu fragen, was aus den durch die aid- 
Kiirzung freigewordenen Dollars wird. Offensichtlich werden sie in 
aller Regel von der Regierung oder, nach etwaigen Steuerermiassi- 
gungen, von den Steuerzahlern im amerikanischen Inland aus- 
gegeben. Regierung oder Steuerzahler treten also an die Stelle der 
bisherigen aid-Empfanger. Was diese bisher fiir _Importe aus den 
usa ausgegeben hatten, wird jetzt im Inland ausgegeben, so dass 
sich die Exporte aus usA weiter ermassigen. Und was die aid- 
Empfanger in dritten Landern, zum Beispiel in der Deutschen 
Bundesrepublik, ausgegeben hatten, geben jetzt die Inlander fiir 
Lieferungen von dort aus, so dass sich die Importe nach usa weiter 
vergréssern. Der Veranderung in dermonetaren Sphare folgt, jeden- 
falls im Prinzip, eine Veranderung in der Sphare der Giiter und 
Leistungen. Eine Kiirzung der foreign aid wiirde also ceteris pari- 
bus mit einer Senkung der Handelsbilanziiberschiisse einhergehen. 

Natiirlich kénnten die in usa entstehenden Budgetiiberschiisse 
auch einer Deflationspolitik dienstbar gemacht werden. In diesem 
Falle traten die Riickwirkungen auf die Handelsbilanz nicht ein. 
Aber ob eine solche Deflationspolitik erwiinscht oder méglich sein 
wird, ist eine Frage fiir sich. 

Anders ist der ebenfalls empfohlene Ubergang zu sogenannten 
gebundenen Anleihen und Unterstiitzungen zu beurteilen. Man 
will, dass der Gegenwert solcher Zuwendungen nicht dort ausge- 
geben wird, wo man am billigsten, sondern da, wo man am teuer- 
sten kauft und wo deshalb bislang nicht gekauft wurde — namlich 
in usa. Hier handelt es sich um Exportsubsidierung auf Kosten der 
aid-Empfanger, die fiir ihr Geld weniger als bisher erhalten. Auf 
die aussen- und handelspolitischen Bedenken gegen diese «Bin- 
dungen» braucht hier nicht eingegangen zu werden. 
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Kompensatorische Inflationen im Ausland 


Der klassische Mechanismus des Zahlungsbilanzausgleichs beruht, 
wie erwahnt, auf der Auslésung von Deflationstendenzen im Gold 
verlierenden Inland und von Inflationstendenzen im Gold emp- 
fangenden Ausland. An diese letztere Méglichkeit scheinen die 
Dollarpessimisten zu wenig zu denken. In Anbetracht der iiber- 
ragenden Bedeutung der usa fiir die Wirtschaft der gesamten Welt 
} und ihrer immer noch gewaltigen Goldvorrate kann sehr wohl der 
Bazillus des Preis- und Kostenauftriebs in die Gold empfangenden 
Lander getragen werden. In diesem Falle wiirde es automatisch zur 
Rettung des Dollars kommen - es sei denn, dass auf Seiten der Gold- 
empfangenden Lander Sand in den Goldwahrungsmechanismus ge- 
streut wird. Eine Hauptform solchen Sandstreuens besteht in dem 
Versuch, die durch Exportiiberschiisse «importierte Inflation» zu 
sterilisieren. 

In den letzten Jahren waren die usa die hauptsachlichen Gold- 
und Devisen-Verlierer, die Deutsche Bundesrepublik der haupt- 
sachliche Gold- und Devisen-Empfanger. Deshalb erscheint zur 
Zeit das Dollarproblem weitgehend als ein Problem der deutsch- 
amerikanischen Kostenrelationen. Wiirde die internationale Kon- 
kurrenzfahigkeit der Bundesrepublik geschwacht, wiirde dies auf 
die Zahlungsbilanz der usa nachhaltigen Einfluss ausiiben. Diese 
Schwachung kann man entweder dadurch erreichen, dass man die 
«importierte Inflation» ihre klassische Funktion der Internationali- 
sierung des Kostenauftriebs erfiillen liesse; oder dadurch, dass man | 
sich zur Aufwertung der D-Mark entschlésse. Die in der Bundes- | 
republik massgebenden Kreise versuchen jedoch, einerseits den : 
Wechselkurs unverandert zu lassen und andererseits gleichzeitig | 
den Inflationsimport durch Sterilisierungsversuche zu verhindern®. 

Alle dem Funktionieren des Goldmechanismus in den Weg ge- : 
legten Hemmnisse werden aber wohl kaum die Internationalisierung | 
der amerikanischen Kostenauftriebstendenzen auf die Dauer ver- : 


5. Uber die innerwirtschaftlichen Schwierigkeiten, die diese Versuche ge- | 
schaffen haben, vergleiche meine Aufsatze: Wechselkurs-Stabilitat und auto- 
nome Konjunkturpolitik; Zwischen Inflation und Arbeitslosigkeit; Kapital- 
export und Zahlungsbilanz, abgedruckt in: Geld und Kredit, Fritz Knapp Ver- 
lag, Frankfurt am Main, 1960. 
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hindern. Dies ist natiirlich unter anderen Gesichtspunkten zu be- 
dauern. Aber es wird als die zwangslaufige Folge der Wechselkurs- 
stabilitat in Kauf genommen werden miissen. 

Aus alledem ergibt sich, dass das Schicksal des Dollars keinesfalls 
so verzweifelt ist, wie die Abwertungspropheten annehmen. Dabei 
ist noch gar nicht beriicksichtigt: Ein Land mit so grossen — aller- 
dings langfristigen — Investitionen im Ausland und solch starkem 
Produktionspotential im Inland wird nicht so leicht aus der inter- 
valutarischen Balance geworfen. Es gibt da viele Alternativen zu 
einer Wahrungsabwertung. Sicher weniger erwiinscht, aber viel 
wahrscheinlicher, ware zum Beispiel das Hineingleiten in einen ver- 
starkten Protektionismus. Er ist ohnehin in vielen Kreisen popular. 
Als eine anscheinend schmerzlose Art, sowohl eine Dollarabwertung 
als auch energischere Massnahmen zur Kostenkontrolle iiberfliissig 
zu machen, ware er der Weg des geringsten Widerstandes. 


Goldstandard, Dollarstandard, Devisenstandard und Papierwahrung 


Wenn einige eine Aufwertung des Goldes aus Griinden der Dollar- 
schwiache als unvermeidlich betrachten, so halten andere sie aus an- 
deren Griinden zwar nicht fiir unvermeidlich, aber fiir dringend er- 
wiinscht. Die Begriindungen sind mannigfaltig. Eine wesentliche 
Rolle spielen unter ihnen die Wachstums- und Liquiditatsargu- 
mente. Es sind dies jene Modeargumente, mit denen, wie wir sehen 
werden, auch im iibrigen weitgehende, ihrer Natur nach inflato- 
rische und dirigistische Plane begriindet werden: Ohne Aufwertung 
des Goldes werde, so heisst es, das wirtschaftliche Wachstum ge- 
hemmt. Ohne Goldaufwertung entstehe ein Mangel an Liquiditat 
und daraus starke Krisenanfalligkeit. Und beide Argumente wer- 
den sowohl fiir die einzelnen nationalen Wirtschaften wie fiir die 
internationale Weltwirtschaft entwickelt. 

Neben diesen Freunden der Goldaufwertung aus Deflations- 
angst gibt es eigenartiger Weise auch solche, die sie umgekehrt aus 
Inflationsangst fordern. Beide haben unrecht. Und zwar einfach 
deshalb, weil es heute weder national noch international einen 
Goldstandard gibt. Binnenwirtschaftlich bestehen reine Papiergeld- 
wahrungen, aussenwirtschaftlich der Dollar- oder noch richtiger ein 
Devisenstandard. Die Rolle des Goldes ist insoweit ausgespielt, 
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wenngleich dies von einer der Entwicklung nachhinkenden Theorie 
noch nicht anerkannt wird. 

Geld wird iiblicherweise definiert als das allgemeine Tausch- 
und Zahlungsmittel, der allgemeine Wertmesser und das allgemeine 
Wertaufbewahrungsmittel. Keine dieser Funktionen wird heute 
noch vom Golde erfiillt, weder binnen- noch aussenwirtschaftlich. 

Es spukt gelegentlich noch die Vorstellung, als ob die Banknoten 
ihren Wert von den sogenannten Golddeckungen bezégen. Heute 
werden die «Banknoten» jedoch im Binnenzahlungsverkehr nir- 
gends mehr in Goldmiinzen eingelést. Und der Wert des Goldes — 
jedenfalls sein derzeitiger hoher — wird von ein paar oligopolistisch 
handelnden Zentralbanken, die das Gold zum festen Preis auf- 
kaufen, bestimmt. Der Geldwert beruht jetzt nicht mehr auf dem 
Goldwert, sondern der Goldwert auf dem Geldwert. Dieser Geld- 
wert aber beruht, ganz roh-quantitatstheoretisch ausgedriickt, auf 
der Geldschépfungspolitik der Notenbanken. 


Gold und die Binnenliquiditat der Zentralbanken 


Gold als Reserve fiir die Einlésung der Banknoten ist véllig unnétig 
geworden. Denn die Einlésung ist nirgends mehr vorgeschrieben. 
Ware sie es, hatte dies keine praktische Bedeutung. Die Einlésung 
wirde entweder gar nicht verlangt werden; oder wenn sie, bei Miss- 
trauen in die Wahrung, verlangt wiirde, miisste die Einlésungs- 
pflicht so sicher suspendiert werden, wie dies in der Vergangenheit 
stets der Fall war. Denn einem Run auf eine Zentralbank kénnte 
nur bei 100%iger Deckung begegnet werden. Es gibt also, was den 
Binnenverkehr anlangt, kein Liquiditatsproblem der Zentralbanken. 
Die Haltung gewaltiger Goldvorrate zur «Deckung» der Bank- 
noten ist somit ein Anachronismus. Reserven, die nie eingesetzt 
werden kénnen, sind sinnlos. Es ist oft gesagt worden, dass es in 
héchstem Masse paradox ist, Gold aus tiefen Léchern herauszu- 
holen, nur um es — véllig unproduktiv — in anderen Léchern — néam- 
lich den Kellern der Zentralbanken — wieder zu vergraben. Be- 
ziiglich der Deckungsreserven erscheint die Paradoxie besonders 
krass. Mit vollem Recht und durchaus logisch hat deshalb Roy 
L. Reierson, Hauptnationalékonom der Bankers Trust Company, 
New York, vorgeschlagen — und nur zur Stiitzung dieses Vorschlags 
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werden die an sich unbestrittenen Zusammenhange hier erwahnt -, 
die amerikanischen Deckungsvorschriften sollten aufgehoben werden, 
damit die Goldvorrate gegebenenfalls als Reserve fiir aussenwirt- 
schaftliche Zwecke dienstbar gemacht werden kénnten. Ob allerdings 
eine Zeit starker Goldverluste psychologisch der richtige Zeitpunkt 
fiir eine derartige Gesetzesanderung ist, mag dahingestellt bleiben. 


Goldaufwertung als Wachstumsvoraussetzung 


Uber die Voraussetzungen des wirtschaftlichen Wachstums im 
Sinne einer grésseren Anzahl von Beschaftigten mit héherer Pro- 
duktivitat hat sich neben sehr ernsten Arbeiten eine ganze Mytho- 
logie entwickelt®. Wachstum, das man sich anscheinend als mehr 
oder weniger obrigkeitlich erzwingbar vorstellt, setzt — so wird 
argumentiert — ein entsprechendes Wachstum der Kapital- und 
Gzldversorgung voraus. Demgegeniiber sei lediglich kurz daran 
erinnert, dass jede Zahl von Beschaftigten unabhangig vom Ka- 
pitalzuwachs in den Produktionsprozess eingegliedert werden kann, 
sofern die Lohnhéhe der Kapitalausstattung entspricht. Es gibt — 
ausser unter der Voraussetzung unter allen Umstanden starrer 
Léhne — keine von vornherein feststehende Grésse des «notwen- 
digen» oder «angemessenen» Kapitals. Und ein durch gréssere 
Kapitalausstattung «gewachsenes» Sozialprodukt kann auch ohne 
Geldvermehrung umgesetzt werden, wenn sich, wie ja immer ge- 
fordert, die héhere Produktivitat in niedrigere Preise umsetzt. 
Wachstum ist — was meist schamhaft verschwiegen wird — letztlich 
eine Funktion verstarkten Arbeitsaufwandes und erhéhten Sparens 
und nicht der Bankkredit- und Geldvermehrung. 

Aber angenommen, Wachstum setze tatsachlich Kredit- und 
Geldinflation voraus. Selbst dann ware eine Aufwertung des Goldes 
zur Erweiterung des Expansionsspielraums védllig iiberfliissig. 
Kredit- und Geldinflation erfolgen heutzutage nicht durch Aus- 
pragung von Goldmiinzen, sondern durch Schaffung von Noten 
und Sichtdepositen, wie dies das gewaltige wirtschaftliche Wachs- 
tum seit dem letzten Kriege klar gezeigt hat. Und diese Schaffung 
von Bank- und Zentralbankgeld geschieht auf Grund von kon- 
junktur-, beschaftigungs- und preispolitischen Erwagungen und 

6. Vgl. vor allem den oben zitierten Report. 
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nicht mit Riicksicht auf quantitative Bindungen an Goldvorrate. 
So weit aber letztere als stérend empfunden werden, kann man sie 
direkt beseitigen. Man braucht nicht den Umweg iiber eine Gold- 
aufwertung zu wahien. Die Médglichkeit von Wachstumshem- 
mungen durch Goldmangel gehért also einer nicht mehr existie- 
renden Periode der Notenbankenentwicklung an, in der es noch zu 
echten « Einlésungen» kommen konnte. 


Gold zur Inflationsbekampfung 


Ist die von den Freunden der Goldaufwertung an die Wand ge- 
malte Deflation ein richtiger «schwarzer Mann», so sind die Infla- 
tionen, die gewisse Goldfreunde vor Augen haben, alles andere als 
Phantome. Die Inflationsgefahren sind, nicht zum mindesten ge- 
rade infolge der in wissenschaftlichen Kreisen immer noch herr- 
schenden Deflationsangst, sehr reell. Trotzdem erscheint mir, bei 
aller Sympathie fiir ihre Motive, die Stellung auch dieser Gold- 
freunde unhaltbar. 

Ihr Grundgedanke ist der, dass eine starre quantitative Bindung 
der Notenausgabe an Goldvorrate inflatorische Kredit- und Geld- 
expansionen durch Regierungen und Zentralbanken verhindern 
wiirde. Aber, wie die Erfahrung lehrt, haben quantitative Bin- 
dungen an Goldvorrate eine expansive Geld- und Kreditpolitik 
kaum erschwert. Wie ich es schon vor vierzig Jahren formulierte: : 
Die Goldwahrung schiitzt nicht vor Inflationen; sie bewirkt nur, | 
dass sich Inflationen unter ihrem Schutze entwickeln kénnen. | 
) Vollends geschieht dies in der Gegenwart, in der die erwahnten ; 

anderen Riicksichten ausschlaggebende Bedeutung erlangt haben. 

Aber wenn man trotzdem an die Wirksamkeit selbst auferlegter, 
aber nicht im Klageweg erzwingbarer gesetzlicher Bindungen 
glaubt, kann man diese Bindungen auch einfach zahlenmassig fest- 
legen. Ein Metermass braucht nicht aus Gold zu sein, damit man es 
{ zu Messungen benutzen kann. 

Im Hinblick auf die Problematik aller Bindungen gehen gewisse 
Goldfreunde weiter. Sie fordern eine Riickkehr zu reiner Goldum- 
laufswahrung und freier Einlésung der Noten in Goldmiinzen auch 
fiir den inneren Zahlungsverkehr. Und da dies praktisch nicht ohne 
eine starke Erhéhung des Goldwertes im Verhaltnis zu dem Wert 
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des umlaufenden Papiergeldes méglich ist, verlangt man folge- 
richtig eine Aufwertung des Goldes: Aus Goldfreunden werden 
Goldaufwertungsfreunde. Man vergisst aber, dass es sich auch bei 
der vorgesehenen Einlésungsverpflichtung der Zentralbanken um 
Bindungen handelt, bei denen Verpflichtete und Zwangsvoll- 
strecker identisch sind. Es ist nicht einzusehen, wieso Regierungen 
mehr Hemmungen haben sollten, die Goldeinlésung zu suspen- 
dieren, als einen fiir die Notenemission gesetzlich festgelegten Pla- 
fond zu durchbrechen. 

Der Vorschlag ist aber nicht nur nutzlos, er ist auch gefahrlich. 
Seine Durchfiihrung wiirde jede Wirtschaft dusserst deflationsan- 
fallig machen. Bei dem geringsten Misstrauen in die Wahrung - 
und zu solchem Misstrauen ist in den meisten Wohlfahrtsstaaten viel 
Grund — wiirden alle Noten zur Einlésung prasentiert und die Gold- 
miinzen gehamstert. Es ist unrealistisch zu glauben, dass die Staaten 
dadurch gezwungen wiirden, ihre monetaren Missbrauche einzu- 
stellen. Sie kénnen dies unter den herrschenden politischen und 
ideologischen Verhiltnissen gar nicht. Deshalb ware das Ende nach 
einer schweren Deflationskrise schliesslich doch wieder die Suspen- 
sion der Einlésung der Noten, wie dies in allen bisherigen grossen 
Geldkrisen der Fall war. 

Aus diesen Griinden erscheint die Forderung nach Wiederver- 
goldung des Verkehrs utopisch und ihre Voraussetzung, die Er- 
héhung des Goldpreises, unbegriindet. Man kann das Rad der 
Wirtschaftsgeschichte nicht zuriickdrehen. Es ist deshalb bedauer- 
lich, dass aus dem an sich begriissenswerten Bestreben der Infla- 
tionsbekampfung Krafte an aussichtslose Projekte vergeudet wer- 
den, die nutzbringender im direkten Kampf gegen inflatorische 
Theorien und Praktiken angewandt werden kénnten. 


Der Goldwahrungsautomatismus 


Nachdem die Goldfreunde trotz allem nur noch geringe Aussicht 
haben, an der Front des Binnenzahlungsverkehrs zu siegen, ziehen 
sie sich zunehmend auf die Front des internationalen Zahlungs- 
verkehrs zuriick. Hier scheinen ihre Aussichten besser, aber nur, 
weil hier die Missverstandnisse zahlreicher und ihre Aufklarung 
schwieriger ist. 
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Erfiillt im internationalen Zahlungsverkehr das Gold noch die 
Funktion des Zahlungsmittels, des Wertmessers und der Wertauf- 
bewahrung, d.h. hier der Liquiditatsreserve? Gibt es vor allem 
noch einen internationalen Goldstandard? Wir werden den Nach- 
weis versuchen, dass der Goldstandard langst durch einen Dollar- 
oder sogar durch einen Devisenstandard verdrangt wurde. Vorher 
aber mag daran erinnert werden, dass es keine der genannten Funk- 
tionen war, die im klassischen Lande der Goldwahrung, in England, 
deren Kodifikation in der Peelschen Bankakte von 1844 veranlasste. 

Die Peelsche Bankakte geht in ihren massgebenden Bestim- 
mungen auf die Geldtheorie Ricardos, die von ihm, wenn auch 
nicht gefundene, so doch am starksten geférderte Quantitatstheorie, 
zuriick. Was Ricardo mit seiner Empfehlung der Bindung der Bank- 
noten an das Gold bezweckte, war, den sogenannten Goldautc- 
matismus, oder «das Spiel der Goldwahrung», sicherzustellen. 
Gold sollte im wesentlichen die Notenpolitik aller Goldwahrungs- 
lander «gleichschalten». 

Nach Ricardo wirkt das Gold in der Zentralbank zuniachst ein- 
mal als ein Puffer, der die Folgen einer zu laxen Notenpolitik vor- 
iibergehend ausgleicht. Sodann aber wirkt es, was das Wichtigere 
ist, wahrend seines Abstrémens als Warnungssignal und als Zwang 
zur Reduktion des Notenumlaufs. Denn nur im Falle einer solchen 
Reduktion kann es der Bank erspart bleiben, ihr ganzes Gold weg- 
fliessen zu sehen und infolgedessen die ihr gesetzlich obliegende 
Einlésung einstellen zu miissen. 

Nach der Ricardoschen Auffassung hat die Grésse des Goldvor- 
rates, der erforderlich ist, um die Wahrung zu regulieren, mit der 
Zahl der umlaufenden Noten nicht das Geringste zu tun. Daher hat 
Ricardo auch weder Vorschlage fiir die Notenbegrenzung noch fiir 
die Golddeckung gemacht. Die Grésse des Goldvorrates, der erfor- 
derlich ist, ist vielmehr lediglich abhangig davon, ob die Leitung 
der Zentralbank ihre Fehler friih oder erst spat erkennt. Je spater 
sie sie erkennt, desto grésser muss der Goldvorrat sein. Ist sie in der 
Lage, ihre Fehler zu bemerken, ehe es zu einem tatsachlichen Gold- 
abstrémen gekommen ist, und kontrahiert sie sofort den Noten- 
umlauf entsprechend, so bendtigt sie iiberhaupt kein Gold und sie 
braucht auch, sofern sie regelmassig so geschickt zu disponieren in 
der Lage zu sein glaubt, keines vorratig zu haben. 
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Der Schluss liegt nahe: Da die Notenbanken heute sicher nicht 
beschuldigt werden kénnen, restriktive Massnahmen friih zu er- 
greifen, sind die Goldvorrate nicht nur nicht iiberfliissig, sondern 
mehr als je notwendig. Der Schluss ist aber falsch. Gold ist deshalb 
als automatischer «Gleichschalter» iiberfliissig, weil es keinen 
Automatismus mehr gibt. Die Politik der Notenbanken folgt auto- 
nomen Entschliessungen der Bankleitungen oder der Regierungen. 

Richtig ist, dass massive Goldabfliisse meist Symptome einer in- 
flatorischen Zentralbankpolitik sind. Sie sollten zu _restriktiven 
Massnahmen veranlassen. Aber erstens ist die Haltung von Gold- 
vorraten nicht nétig, um die Passivitat einer Handelsbilanz zu er- 
kennen. Devisenabfliisse und anhaltende internationale Schwache 
der Wahrung sind ebenso gute Indizien. Und zweitens haben Gold- 
abfliisse in der Nachkriegszeit nur ausnahmsweise zu Restriktionen 
gefiihrt. Die bis in die letzten Jahre anhaltende Flut von Abwer- 
tungen beweist, dass meist ein Weg viel geringeren Widerstandes 
gegangen wurde. Deshalb bleibt im Grunde von der Gleich- 
schalterfunktion der Goldbewegung nur die Tendenz iibrig, die 
nationalen Inflationen zu internationalisieren — mit dem Ergebnis, 
dass oft die schlechteste und nicht die beste Wahrung fiir die Kauf- 
kraft der Wahrungen in ihrer Gesamtheit bestimmend ist. 


Gold, das internationale Zahlungsmittel ? 


Wenn die Behauptung, ohne Goldaufwertung sei das Wachstum des 
Welthandels gefahrdet, irgend einen Sinn hat, so den, dass bei ver- 
mehrten Export- und Importmengen ohne entsprechende Vermeh- 
rung der zirkulierenden Geldmenge deflatorische Erscheinungen 
drohten. Die Verfechter dieser Auffassung scheinen nicht zu 
wissen, dass es einen Devisenmarkt gibt und wie er funktioniert. 
Tatsachlich bedarf es zur Abwicklung des internationalen Handels 
nur nationaler, nie internationaler Zahlungsmittel. Mit Hilfe der 
ersteren wickelt sich der gesamte Aussenhandelt ab: 
Angenommen, ein Amerikaner wolle aus Deutschland impor- 
tieren. Er benétigt hierfiir zunachst Dollarbankguthaben, die er 
entweder besitzt oder entleiht, oder die ihm bei seiner Bank im 
Wege der Geldschépfung gutgeschrieben werden. Da Doliars in 
Deutschland nicht gesetzliches Zahlungsmittel sind, kauft er mit 
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seinem Dollarbankgeld — im typischen Fall — zunachst Markgut- 
haben, d.h. deutsches Bankgeld, und dann mit dessen Hilfe die 
Giiter, die er zu importieren wiinscht. Das deutsche Bankgeld wird 
an den amerikanischen Importeur gegen dessen Dollarguthaben 
abgegeben. Dies deshalb, weil die Dollars spater zu Importen aus 
usA benétigt werden. Denn dort kann man wiederum nicht direkt 
mit Markguthaben zahlen. Der Austausch von Dollar- gegen 
Markguthaben geschieht auf dem sogenannten Devisenmarkt, ohne 
dass andere Zahlungsmittel in Bewegung gesetzt werden. Die 
«geldliche Nachfrage» im internationalen Handel ist also eine reine 
Funktion der nationalen Geld- und Kreditexpansion in den ein- 
zelnen Landern. Wenn dort eine Vermehrung des Bankgeldes statt- 
findet, wachsen automatisch auch die fiir den auswartigen Handel 
zur Verfiigung stehenden Bankguthaben, die, wenn und so lange 
sie in der Hand der Auslander sind, « Devisen» genannt werden. 
Auch macht es keinen Unterschied, ob der Anteil am Aussen- 
handel gegeniiber dem Binnenhandel zugenommen hat. Es wird 
dann eben ein grésserer Prozentsatz des nationalen Geldes, statt 
auf Kaufe im Innern, auf Devisenkaufe verwandt. Jedenfalls kann 
es nie zu einem besonderen Geldbedarf fiir den internationalen 
Handel kommen. Man kann sogar behaupten, dass es fiir diesen 
jedenfalls keinen Bargeldbedarf gibt. Denn hier spielen sich die 
Umsiatze immer bargeldlos ab. Erst wenn die importierten Giiter 
im Inland verkauft werden, entsteht méglicherweise ein Bedarf an 
Bargeld. 

Aber wie, wenn — um im gegebenen Beispiel zu bleiben — keine 
geniigende Dollarnachfrage seitens deutscher Importeure vorliegt? 
Dann sammeln sich die gegen Abgabe von Markguthaben an 
amerikanische Importeure hereingenommenen Dollarguthaben bei 
den deutschen Geschaftsbanken oder bei der Deutschen Bundes- 
bank an, wie dies in den letzten Jahren tatsachlich der Fall war. 
Die deutschen Banken werden durch das Halten von Sichtgut- 
haben bei amerikanischen Banken zu deren Glaubigern, gewahren 
ihnen also Kredite, nicht anders als amerikanische Inhaber solcher 
Sichtguthaben. Genau wie diese werden auch die angesammelten 
« Devisen» schliesslich durch Verausgabung gegen amerikanische 
Giiter «eingelést», sobald veranderte Preisgestaltung und -erwar- 
tungen die Importeure zur Aufgabe ihrer attentistischen Haltung 
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veranlassen. Die deutschen Importeure besitzen aber zum Unter- 
schied von amerikanischen Bankglaubigern selbst keine Dollar- 
guthaben. Sie miissen sie bei deutschen Banken gegen Mark kaufen. 
Technisch werden also die Dollarguthaben der deutschen Banken 
oder der Bundesbank in Mark «eingelést». 

Der Welthandel benétigt demnach nur nationales Geld — oder 
Kredit -, aber keinesfalls irgendwelches internationales Geld oder 
gar Gold. Im internationalen Handel herrscht Devisenwahrung. 
Zum Erstaunen und zum Arger der Goldfreunde haben denn auch 
die Umsatze im Aussenhandel seit dem Kriege ohne entsprechende 
Goldvermehrung gewaltig zugenommen. Auch an «Devisen» hat 
es nie einen absoluten Mangel gegeben. Diese haben sich offensicht- 
lich im Gleichschritt mit den nationalen Kreditexpansionen ver- 
mehrt. Das Ergebnis war, dass die Devisenbestande der Zentral- 
banken der Welt in ihrer Gesamtheit weit starker zugenommen 
haben, als ihre Goldbestande’. 


Gold als endgiiltiges Mittel des Zahlungsbilanzausgleichs 


Es besteht auch heute noch die Tendenz zu behaupten, der inter- 
nationale Zahlungsverkehr wickele sich durch Goldverschiffungen 
oder -iibertragungen ab. Der Devisenhandel diene nur als Ersatz 
fiir solche Goldzahlungen. Gold sei und bleibe das letzte Mittel des 
Zahlungsbilanzausgleichs. 

Diese Auffassung entspricht weder den tatsachlichen, quantita- 
tiven Relationen zwischen Devisen- und Goldzahlungen, noch ist 
sie analytisch férdernd. Nicht Devisenzahlungen und Kredite er- 
setzen Goldzahlungen, sondern die Goldzahlungen ersetzen in 
ausserst beschranktem Umfang unter besonderen Umstanden die 
Devisenzahlungen und die Kredite. Nur von dieser Grundauffas- 
sung ausgehend, kann man die Rolle, die das Gold tatsachlich 
heute spielt, richtig wiirdigen. 

Zunachst: Wann und unter welchen Umstanden verlangen die 
Inhaber der sich ansammelnden Devisen Zahlung in Gold? Um in 
dem zuvor gegebenen Beispiel — das der augenblicklich aktuellen 
Sachlage entspricht — zu bleiben: Wann und unter welchen Um- 


7. Vgl. hierzu: Hans Kasten, Internationale Wahrungsreserven und natio- 
nale Reservepolitik, Fritz Knapp Verlag, Frankfurt am Main, 1959, S. 17 ff. 
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standen wird die Deutsche Bundesbank ihre Dollardevisen in Gold 
umzuwandeln wiinschen? Da es sich beim Halten von Devisen, wie 
wir gesehen haben, um Einraumung von Krediten an amerika- 
nische Banken handelt, ist die Antwort die gleiche wie bei sonstigen 
Krediten. Man wiinscht Kredite einzuziehen, wenn und soweit die 
Zinsvergiitung nicht mehr dem Risiko entspricht. Bei Schuldnern, 
wie den usa, besteht nur sehr wenig Risiko beziiglich der schliess- 
lichen Zahlungsfahigkeit, d.h. der schliesslichen Verwendbarkeit 
des Dollars im internationalen Zahlungsverkehr. Dagegen wird zur- 
zeit von manchen im Dollarbesitz ein Abwertungsrisiko gesehen. 
Dieses Risiko kénnte aber unschwer durch eine Garantie des Kurses 
gegeniiber anderen Wahrungen und insbesondere gegeniiber der 
deutschen Wahrung, dhnlich wie im europdischen Wahrungsab- 
kommen von 1955/1958 vorgesehen, gegenstandslos gemacht wer- 
den. Dies kénnte insbesondere dann geschehen, wenn die Kredite 
in Form langfristiger Anleihen konsolidiert wiirden. 

Aber gesetzt, der Bestand an Dollardevisen erscheine der Bundes- 
bank aus irgendwelchen Griinden zu hoch und sie wolle ihn redu- 
zieren. Sie kann nach den in usa geltenden Bestimmungen fiir je 
35 Dollars — abziiglich etwa 4% — eine Unze Gold verlangen. Und 
sie wird von diesem Recht Gebrauch machen, sofern man nicht in 
letzter Minute zu ausdriicklichen oder stillschweigenden «Still- 
halteabkommen» gelangt. Aber warum begehrt sie denn das Gold, 
von dem sie ohnehin genug besitzt und das keine Zinsen abwirft? 
Wie oben gezeigt, werden internationale Kredite in Inlandswah- 
rung eingelést, die von den Importeuren zwecks Erwerb der Im- 
portdevisen an die Zentralbank oder die Banken abgefiihrt wird. 
Gold ist demnach nichts weiter als ein temporarer Ersatz fiir In- 
landswahrung, in unserem Beispiel also der D-Mark: Das Papier- 
und Bankgeld ersetzt nicht das Gold, sondern das Gold das Papier- 
und Bankgeld. 

Wieso ist das Gold ein Ersatz fiir die D-Mark? Offenbar deshalb, 
weil es stets in diese eingelést werden kann. Und es kann stets in 
diese eingelést werden, weil die Bundesbank es zu festem Kurs an- 
kauft. Die Bundesbank kauft demnach im Grunde nur deshalb 
etwas an, weil sie es ankauft und andere Zentralbanken aus dem 
gleichen Grunde dasselbe tun. Es handelt sich also um einen reinen 
circulus vitiosus und einen durchaus paradoxen Zustand. Es diirfte 
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an der Zeit sein, diesen auf Tradition und Konvention beruhenden 
Anachronismus, wenn nicht abzuschaffen, dann doch klar zu 
durchschauen. 

Was immer aber auch der Grund fiir die Goldankaufe der 
Bundesbank sein mag: Sie nimmt das Gold statt der D-Mark, die 
ihr sonst im regelmassigen Turnus von den Importeuren amerika- 
nischer Giiter angedient worden wire, und die deshalb derzeit 
nicht importiert werden, weil sie zu teuer sind. Die wahre Funktion 
des Goldes ist also, als Exportware zu dienen. Es ist, wie schon Ri- 
cardo richtig erkannte, nichts weiter als ein Exportgut, und zwar 
das billigste, weil es zum festen, also nicht inflatorisch erhéhten 
Kurs von der Zentralbank des Schuldnerlandes abgegeben und 
zum vollen Paritatskurs von der Zentralbank des Glaubigerlandes 
angekauft wird. 

Interessant ist im iibrigen, dass das Europdische Wahrungsab- 
kommen von 1955/1958 vorsieht, dass «the net claim or debt of 
each contracting Party... shall be settled by a payment in United 
States Dollars» (Art. 12), also nicht in Gold. 


Ist Gold noch der internationale Wertstandard ? 


Die herrschende Ansicht geht immer noch dahin: Die Weltwah- 
rungen beziehen ihren Tauschwert von dem Tauschwert des Goldes. 
Es besteht, wenn auch kein eigentlicher Goldstandard, so doch ein 
« gold-exchange-standard». Die Vorstellung ist etwa die: In der 
Mitte des monetaren Universums befindet sich die Sonne des Goldes 
mit festverankertem eigenem Substanzwert. Um diese Sonne herum 
kreisen die einzelnen Wahrungen, wie Planeten von der Goldsonne 
in festen Wertbahnen gehalten. Auch diese Vorstellung ist anachro- 
nistisch. Sie entspricht nicht mehr der tatsachlichen Lage. Um im 
Bilde zu bleiben: Die einzelnen Wahrungsplaneten stellen kraft 
ihrer internen Kaufkraft die ruhenden Pole dar. Sie sind es, die die 
Goldsonne anziehen und ihr dadurch erméglichen, im monetaren 
Universum frei zu schweben. Denn, wie oben auseinandergesetzt: 
Das Gold erhalt seinen Tauschwert — jedenfalls den derzeitigen 
hohen — von den nationalen Papierwahrungen, nicht umgekehrt. 
Gold ist nur der temporare Ersatz fiir diese Wahrungen, gegen die 
es zu Paritatskursen eingewechselt werden kann. 
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Ist diese Auffassung zutreffend, dann ist der internationale 
Standard, vom Standpunkt der einzelnen Wahrung aus betrachtet, 
nicht das Gold, sondern die Vielheit der anderen Wahrungen, zu 
denen die einzelne eine feste Kursrelation zu haben wiinscht. 

Nun sind zwar die gegenseitigen Kursrelationen der Wahrungen, 
die Paritaten, in den einzelnen Wahrungsgesetzen im allgemeinen 
nicht festgelegt, wohl aber die sogenannten Goldparitaten. Nach 
der hier vertretenen «Gold-als-Ersatz-Theorie» verdeckt diese 
Festlegung der Goldparitaten nur das, worum es sich wirklich han- 
delt: die Festlegung der gegenseitigen Paritaten. Gold dient als eine 
Art Rechenschieber, der, nachdem alle Wahrungen ihre Goldpari- 
taten festgelegt haben, die Berechnung der sogenannten «cross 
rates» erleichtert. Aber notwendig ist fiir solche Berechnungen das 
Gold nicht. Man kénnte statt seiner auch eine einzelne « Leitwah- 
rung» benutzen oder die gegenseitigen Paritaten in einem gemein- 
samen Abkommen direkt festlegen. Ein Rechenschieber braucht 
nicht aus Gold zu sein. Gold ist deshalb auch insoweit, entgegen 
liebgewordenen Auffassungen, vdllig iiberfliissig. 

Es ist interessant zu beobachten, wie in den modernen inter- 
nationalen Vereinbarungen der Goldstandard oder gold exchange 
standard schon verwassert ist. So heisst es in den Bretton Woods- 
Vereinbarungen von 1944 (Art. IV, sec. 1): «The par value of the 
currency of each member shall be expressed in terms of gold as a 
common denominator or in terms of the United States Dollar of the 
weight and fineness in effect on July 1, 1944.» Also schon ein 
Dollarstandard, wenn auch mit einer Art Goldklausel. Im iibrigen 
enthalten die Vereinbarungen nichts iiber die Einlésung der Wah- 
rungen. Sie erschépfen sich im Negativen. (Verbot von Uber- und 
Unterparitaten-Transaktionen [Sec. 2 und 3] und Allgemeinheiten 
iiber exchange stability [Sec. 4]), wie denn dieses typische Kompro- 
misswerk in den wirklich wichtigen, monetaéren Fragen vage und 
undurchdacht erscheint. 

Das Europaische Wahrungsabkommen von 1955-1958 geht 
schon einen Schritt weiter. Es sieht vor, dass jeder Staat «shall... 
fix buying and selling rates for gold, the United States Dollar or 
some other currency» (Art. ga) und dass, wie schon erwadhnt, 
Debet- und Kreditsalden gegeniiber dem Monetary Fund in US- 
Dollars geregelt werden sollen (Art. 12). Alle beteiligten Staaten 
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haben daraufhin die Paritéten ihrer Wahrungen gegeniiber dem 
Dollar festgesetzt® und sich verpflichtet, den US-Dollar zu den fest- 
gelegten Kursen anzukaufen und abzugeben. Sie sind also tatsach- 
lich zum Dollarstandard iibergegangen. Natiirlich ware es auch 
méglich — und bei allseitiger Konvertibilitat auch risikolos — ge- 
wesen, dass jeder Staat fiir jede andere Wahrung feste An- und 
Verkaufskurse — entsprechend den cross rate-Paritaten — festgelegt 
hatte. Damit ware dann ein reiner Devisenstandard etabliert wor- 
den, dem sich auch die usa anschliessen kénnten. 


Der Goldpreis 


Hat das Gold keinen, beziehungsweise keinen entsprechend hohen, 
Tauschwert gegeniiber den Giitern, und ist dieser nur ein Reflex 
der Goldankaufe durch die Zentralbanken, dann muss sich der 
Goldpreis offensichtlich in jedem Lande etwas unter dem Kurs der- 
jenigen Devise bewegen, die im Rahmen der zugelassenen Schwan- 
kungsbreiten die «festeste» ist. So muss, wenn international der 
Dollar die festeste Wahrung ist, der Preis einer Unze Gold — in 
Pfunden — dem Pfundgegenwert von 35 Dollars entsprechen, ab- 
ziiglich der Verschiffungs- und Versicherungskosten nach New 
York und abziiglich des Betrags von ¥,%, um den der Ankaufskurs 
der US-Treasury unter der offiziellen Goldparitat liegt, zusammen 
also abziiglich etwa 34%. So musste im Jahre 1957, wahrend der 
Pfundschwiche, der Preis des Goldes in Pfunden hoch sein. Im 
Jahre 1958 dagegen, als sich das Pfund gegen Dollars erholte, 
musste der Preis des Goldes in Pfunden sinken. In Dollars anderer- 
seits musste im Jahre 1957 der Goldpreis, und zwar bis etwa zum 
Geldkurs der Treasury fiir Gold ($ 34,9125) sinken, da der Dollar 
die teuerste Wahrung war. Im Jahre 1958 dagegen musste er gegen 
Dollar — mit dem Pfunde - bis zum Briefkurs der Treasury 
($ 35,0875)°® steigen. Dies ist auch tatsachlich geschehen. 

Die teuerste Devise zieht den Goldpreis herauf. Andererseits 
stiitzt der Goldpreis die schwachen Devisen. So kann, solange die 


8. Vgl. Deutsche Bundesbank, Die Wahrungen der Welt. Stand Ende Marz 


1959, S. 13. 
g. Vgl. hierzu den Annual Report des International Monetary Fund fiir 1959, 


S. 155. 
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US-Treasury Gold zum Kurse von $ 35,0875 fiir die Unze abgibt, 
der Dollar nicht tiefer sinken als der /prozentigen Uberhéhung des 
Gold-Briefkurses der Treasury, dem etwa Yprozentigen Abschlag 
des Geldkurses der Bank von England und den Versicherungs- und 
Verschiffungskosten entspricht (zusammen, soweit mir bekannt, 
zurzeit etwa 1 4%). Hieraus wird oft geschlossen, dass der Wert des 
Dollars seinerseits doch vom Golde abhangt. Nach unserer Grund- 
auffassung entspricht dies nicht der Sachlage. Was die amerika- 
nischen Federal Reserve Banken bei Schwache des Dollars gegen- 
iiber Pfunden in letzter Linie benétigen, sind Pfunde. Diese miissen 
sie zu festen Kursen abgeben, sofern sie nicht wollen, dass das 
Pfund in New York iiber diesen Kurs steigt oder der Dollar in 
London unter den entsprechenden Kurs sinkt. Die Pfunde miissen 
sie sich auf irgend eine Weise verschaffen. 

Eine der Méglichkeiten ist, sich des Goldes als des bequemsten — 
weil in England zum festen Preis verkauflichen — Exportgutes zu be- 
dienen: Der Dollar «hangt» also am Pfunde, nicht am Golde. 


Welche Wahrung bestimmt die Kaufkraft der iibrigen? 


Ware die Wahrungs-, Fiskal- und Beschaftigungspolitik aller Lan- 
der identisch, entstiinde nie die Frage, welche Wahrung den 
Wert der iibrigen bestimmt. Samtliche Wahrungen waren durch 
gemeinsame Politik gleichgeschaltet. Alle Lander wiirden auf 
Grund von « Kooperation» im Gleichschritt stabilisieren, inflatio- 
nieren oder deflationieren. Das Ideal einer wirklichen Kooperation 
ist aber, hier wie auf vielen anderen Gebieten, eine Utopie, so lange 
keine gemeinsame Souveranitat die Gemeinsamkeit der Politik er- 
zwingt. Wie kann es eine wahrungspolitische Kooperation geben 
zwischen Landern mit ganz verschiedener Agressivitat der Gewerk- 
schaften, ganz verschiedener Empfindlichkeit gegeniiber Arbeits- 
losigkeit, und véllig verschiedenen Graden von Inflationsfurcht? 

Es entsteht deshalb die Frage: Gesetzt, ein Land tanzt nach der 
Inflations- oder Deflationsseite aus der Reihe. Wird dieses Land 
durch die entstehenden Devisenzufliisse und -abfliisse, wenn auch 
vielleicht erst spat, gezwungen, sich der Wahrungspolitik der an- 
deren gleichzuschalten? Oder werden umgekehrt die anderen ge- 
zwungen, die Politik des Ausbrechers mitzumachen? 
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Offenbar ist eine allgemeine Antwort hier nicht méglich. Es 
kommt viel auf Wille und Fahigkeit zur Gleichschaltung mit der 
Majoritat an. Der inflatorische Trend in Grossbritannien im Jahre 
1957 endete infolge des Willens und der Kraft der konservativen 
Regierung in Gleichschaltung; die franzdésische Inflation endete 
1958 in Abwertung, dem Gegenteil der Gleichschaltung durch 
Restriktion. Der derzeitige Inflationsbazillus in usa wird, wie oben 
angedeutet, wahrscheinlich umgekehrt die iibrige Welt anstecken — 
es sei denn, dass Sterilisierungsmassnahmen oder Aufwertungen den 
Inflationsimport abwehren. Ganz allgemein kann man wohl sagen, 
dass die Macht, «aus der Reihe zu tanzen» und die eigene Inflation 
und Deflation den anderen aufzuoktroieren, abhangt: Von der 
relativen Grésse der betreffenden Volkswirtschaft, ihrer Bedeutung 
im Welthandel, und davon, wieviel Devisen sie verlieren — oder auf- 
nehmen — kann, ohne dass sie ihre eigene Politik modifizieren muss, 
ehe die iibrige Welt ihrerseits «nachgegeben» hat. 


Liquiditatserfordernisse im internationalen Verkehr 


Unter den Gefahren, die das Wachstum und das Funktionieren der 
Weltwirtschaft bedrohen kénnten, steht zur Zeit der angebliche 
Mangel an internationaler Liquiditat an erster Stelle. Dieser Liqui- 
ditatsmangel dient als schwarzer Mann, mit dem die weitgehend- 
sten Forderungen begriindet werden. Nicht nur die Aufwertung des 
Goldes wird mit Liquiditatserwagungen begriindet. Auch immer 
héhere Einzahlungen in den Monetary Fund, ja selbst seine Um- 
wandlung in eine supranationale Emissionsbank werden begehrt, 
weil die Weltwirtschaft nicht geniigend « Liquidity» besitze. 


Was heisst Ligquiditat ? 


Liquide sein, heisst die Fahigkeit besitzen, seine Verpflichtungen zu 
erfiillen. Wenn also, wie es manchmal geschieht, Liquiditat einfach 
mit Gold- oder Devisenvorraten gleichgesetzi wird, so liegt hier 
eine petitio principii und ein Trick vor. Dadurch, dass die Fahigkeit, 
eine Verpflichtung zu erfiillen und gewisse Erfiillungsmittel identi- 
fiziert werden, erscheint ein Mangel gerade an diesen Mitteln als 
selbstverstandlich. Die Frage, ob es dieser Liquiditatsmittel bedarf, 
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ist aber gerade erst zu entscheiden. Beim Auftauchen des Mode- 
schlagworts « Liquiditat» ist jedenfalls Vorsicht am Platz. 

In welchen Fallen muss man liquide sein, das heisst, zwecks Er- 
fiillung von Verpflichtungen Vorsorge treffen? Zwei Fille, die in 
der Diskussion oft nicht auseinander gehalten werden, sind zu 
untersuchen. Den einen kann man als den Fall einer internatio- 
nalen Kreditkrise, den anderen als den einer Zahlungsbilanzkrise 
im engeren Sinne charakterisieren. 


Der Fall der internationalen Kreditkrise 


Unter den Argumenten der Liquiditatsapostel findet sich ziemlich 
regelmassig die Behauptung, die Weltwirtschaftskrise von 1929 sei 
durch internationale Illiquiditat verursacht worden. Nichts ist 
falscher. Aber man scheut sich nicht, auf die oberflachlichsten Argu- 
mente zuriickzugreifen, wenn es gilt, die Notwendigkeit eigener 
Projekte zu begriinden. 

Die 1929er-Krise war eine Kombination nationaler und inter- 
nationaler Kreditdeflationskrisen. 

Im Binnenverkehr entsteht eine Deflationskrise durch eine Ver- 
ringerung der geldlichen Nachfrage, verursacht vor allem durch 
massive Kreditkiindigungen der Banken in ihrer Gesamtheit. Durch 
diese werden ihre Schuldner gezwungen, ihre Aktiven an die gliick- 
lichen Besitzer von Noten- oder Bankgeld zu verschleudern, damit 
sie mit dem empfangenen Geld ihre Schulden abzahlen kénnen. 
Die sogenannte Verkiirzung der Bankbilanzen, sowie Notenriick- 
fliisse an die Zentralbanken sind die Folge. Die «volkswirtschaft- 
liche» Tilgung von Schuldverhaltnissen geschieht sonach durch 
Ubertragung von Giitern von den Schuldnern auf die Glaubiger. 
Nun ist aber jede kapitalistische Wirtschaft durchsetzt mit der- 
artigen Schuldverhaltnissen. Auch in kleinen Landern, wie der 
Schweiz, gehen sie in die Milliarden. Sie kénnen offensichtlich nie 
alle oder auch nur zum gréssten Teil gleichzeitig liquidiert werden, 
ohne dass es zu den fiirchterlichsten Zusammenbriichen kommt. Die 
Volkswirtschaften in ihrer Gesamtheit sind sonach immer illiquid”. 

10. Vgl. hierzu: Liquiditatsvorliebe, Geldbedarf, Kreditbedarf, in meiner 
Aufsatzsammlung: Geld und Kredit, Fritz Knapp Verlag, Frankfurt am Main, 
1960, S. 190 ff., insbesondere S. 203 ff. 
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Deshalb kommt es im Falle allgemeiner Kreditkrisen entweder r 
auf weiten Gebieten zu Moratorien, oder die notleidenden Kredite 
werden von eigens zu diesem Zweck gegriindeten Stiitzungsbanken 
oder -stellen iibernommen. 

Auch im internationalen Verkehr werden Verpflichtungen da- 
durch abgedeckt, dass die Schuldner Giiter an die Geldbesitzer ab- { 
stossen. Nur miissen sie diesmal an die Geldbesitzer des Glaubiger- 
landes abgestossen werden, damit sich die Bilanzen der auslandi- 
schen Banken verkiirzen. Die amerikanischen Banken — und Kapi- 
talisten — hatten vor 1929 Milliardenbetrage an deutsche Banken, 
Stadte und Industriegesellschaften ausgeliehen. Diese Ausleihungen 
wurden nicht deshalb notleidend, weil Deutschland keine Devisen 
oder kein Gold hatte — dies war nur das dussere Symptom der 
Kreditkrise. Nichts war deshalb hoffnungsloser als die Bemiihungen 
des damaligen Reichsbankprasidenten, das Loch mit Krediten von 
einigen Hundert Millionen zu stopfen. Die Ausleihungen wurden 
notleidend, weil sich auf internationaler Ebene die nationalen De- 
flationskrisen wiederholten. So wenig alle SchuldverhAltnisse inner- 
halb eines Landes gleichzeitig liquidiert werden kénnen, ohne dass 
es zu schwersten Zusammenbriichen des ganzen Systems kommt, so 
wenig kann dies auf internationaler Ebene geschehen. Deshalb ver- 
hindert auch hier die Grésse der drohenden Katastrophe ihren 
Eintritt: Es kommt zu Stillhalteabkommen, meist verbunden mit 
Devisenzwangswirtschaft. Die Haltung von Liquiditatsreserven ist 
fiir Falle allgemeiner Kreditkrisen nie geniigend und daher auch 
nicht erforderlich. 


Kahlungsbilanzdefizite 


Es gibt natiirlich auch Zahlungsbilanzkrisen ausserhalb des Falles 
der allgemeinen Kreditkrisen. Sie k6nnen im Rahmen des regu- ' 
laren Handels- und Leistungsverkehrs und der internationalen 
Kapital- und Kreditbewegungen entstehen. Solche regularen Zah- 
lungsbilanzdefizite stellen, sobald sie grésseren Umfang annehmen 
und langer andauern, etwas durchaus Pathologisches dar. Denn, 
wie oben ausfiihrlich erértert, haben, so lange der Gold- oder 
Devisenmechanismus spielt, Zahlungsbilanzdefizite die Tendenz 
zur Selbstkorrektur. Abfluss von Gold oder Devisen — einerlei, ob 
infolge passiver Handels- und Leistungsbilanzen oder infolge von 
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Kapitalbewegungen — setzt den Transfermechanismus in Gang. 
Das Resultat ist, dass sich das Zahlungsbilanzdefizit, wie jede an- 
dere internationale Verpflichtung, durch Lieferung von Giitern an 
die Glaubigervolkswirtschaft beziehungsweise ihre Glieder aus- 
gleicht. 

Danach erscheinen Defizite grésseren Umfangs und langerer 
Dauer als nichts anderes als das Ergebnis von und die Quittung fiir 
Hemmungen, die dem Spiel des Goldmechanismus in den Weg ge- 
legt werden. Beim Fehlen solcher Hemmungen entstehen keine 
Transferprobleme, keine Dollar- oder, wie jetzt, Mark- und Pfund- 
liicken, iiberhaupt keine Zahlungsbilanzschwierigkeiten — aber auch 
kein Liquiditatsgejammer, wie die Zeit vor 1914 und lange Perio- 
den zwischen den beiden Kriegen beweisen. Liquiditatsreserven 
sind nur Ersatz fiir mangelnde monetére Disziplin. 

Da zum Ingangsetzen eines ungehemmten Transfermechanismus 
verhaltnismassig sehr unbedeutende Gold- oder Devisenreserven 
geniigen, sollte, statt nach immer grésseren Liquiditatsreserven, 
nach strikter Einhaltung der Spielregeln der Goldwahrung gerufen 
werden. Man fordert nicht den Ersatz, so lange das zu Ersetzende 
gefordert werden kann. 

Man wird einwenden: Die bekannten innerpolitischen Schwie- 
rigkeiten — chronische Budgetdefizite, Starrheit des Lohnniveaus 
nach unten u.a.m. — hemmen nun einmal heutzutage den Transfer- 
mechanismus. Deshalb bedarf es erheblicher Reserven zur Uber- 
briickung der Zeit bis zur Anpassung — oder bis zur Abwertung, die 
in der Tat aus Prestigeriicksichten fast stets viel zu spat erfolgt. Man 
kénnte noch hinzufiigen, dass die Liquiditatsreserven auch fiir den 
Fall der hot-money-Bewegungen gebraucht werden, bei denen 
wegen ihrer Kurzfristigkeit ein Transfer weder in Gang gesetzt 
werden kann noch soll. 

Auf diese beiden Falle reduziert sich sonach der Reservebedarf. 
Doch auch in diesen beiden Fallen sind nur ausnahmsweise beson- 
dere Vorkehrungen nétig. 


Kredite als Mittel des Defizitausgleichs 


Auch in diesen beiden Fallen ist die Lage lange nicht so gefahrlich, 
wie im allgemeinen angenommen wird. Die Wirtschaft selbst ist 
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anscheinend viel gescheiter als die, die sie dauernd organisieren 
wollen. Sie schafft sich selbst - in der Hereinnahme von Krediten — 
den Ausgleichsmechanismus. 

Wie seit jeher bekannt, bewirken Gold- und Devisenabfliisse im 
Schuldnerland Zinserh6hungen und im Glaubigerland Zinssen- 
kungen. Das Zinsgefille zieht — als die sogenannte dussere Wirkung 
der Zins- und Diskontpolitik — Kredite ins defizitare Land, wodurch 
die Liicke der Zahlungsbilanz iiberbriickt oder geschlossen wird. 
An diesen Mechanismus denken die modernen Organisatoren an- 
scheinend nicht. Im Zeitalter schlechter monetarer Disziplin wirkt 
er allerdings nicht mehr automatisch. Dies aber heisst nicht, dass er 
nicht in Bewegung gesetzt werden kann. Die letztjahrige Diskont- 
erhéhung der Bank von England, ausdriicklich zum Schutze gegen 
Goldabfliisse vorgenommen, beweist dies. 

Das primare und sozusagen selbstverstandliche Mittel des Zah- 
lungsbilanzausgleichs ist somit die Krediteinraumung seitens der 
aktiven an die passiven Lander. Darnach gibt es ein Reserveproblem 
im Grunde nur fiir Falle mangelnder Kreditfahigkeit, und die not- 
wendige Grésse der Reserven erscheint als Funktion der Kredit- 
unwiirdigkeit. Sind aber Reserven nur Ersatz fiir mangelnde Kredit- 
fahigkeit, dann ist es auch hier logischer, die Verbesserung der 
Kreditfahigkeit der Staaten statt einer Vergrésserung ihrer Re- 
serven zu fordern. 

Die Krediteinraumung als Mittel des Zahlungsbilanzausgleichs 
wird im iibrigen, was wenig beachtet wird, durch die neueste Ent- 
wicklung auf dem Gebiete internationaler monetarer Vereinba- 
rungen noch geférdert, weil technisch erleichtert. Wahrend in den 
meisten Wahrungsgesetzen — vergleiche zum Beispiel das Bundes- 
gesetz iiber die Schweizerische Nationalbank, Art. 21 — nur eine 
Ankaufspflicht fiir Gold vorgesehen wird, haben gemass dem Euro- 
paischen Wahrungsabkommen von 1955-1958, Art. 9, die betei- 
ligten Lander Ankaufskurse fiir den US-Dollar festgelegt und sich 
damit zu seiner unbeschrankten Annahme verpflichtet. Die Kredit- 
einraumung — durch Devisenaufnahme seitens der Zentralbanken — 
geschieht also automatisch. Erst wenn man — wegen ungeniigender 
Zinsvergiitung oder aus Misstrauen — die Kreditgewahrung zu be- 
endigen wiinscht, erfolgt auf Grund besonderen Einlésungsbegeh- 
rens in einem zweiten Akt die Auswechslung der Devisen gegen Gold. 
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Die Ansammlung gewaltiger kurzfristiger Dollarforderungen bei 
den Zentralbanken der ganzen Welt und insbesondere bei der 
Deutschen Bundesbank als Ergebnis der derzeitigen Passivitat der 
amerikanischen Zahlungsbilanz beweist, wie reibungslos dieser 
Kreditmechanismus funktioniert. Und das Durchhalten der Dollar- 
guthaben zeigt, in welchem Umfang — bei geniigender Zinsver- 
giitung und vorhandenem Vertrauen — diese Guthaben durchge- 
halten werden. 


Gold als letzte Reserve? 


Ist nach allem Gold nicht doch die letzte Liquiditatsreserve zur Er- 
fiillung internationaler Verpflichtungen im Falle von Kredit- 
kiindigungen? Gold stellt, wie oben dargelegt, nur ein Ersatz- 
zahlungsmittel dar. Verpflichtungen zum Beispiel von usa an die 
Bundesrepublik werden mittels Markguthaben abgedeckt, mit 
denen die Dollarguthaben der Bundesbank aufgesaugt werden. 
Tatsachlich wickeln sich die Riickzahlungen von Devisen in der 
Praxis tiberwiegend in dieser Weise ab: Die amerikanischen Be- 
hérden lassen es nicht zu Goldkaufen der Bundesbank in usa kom- 
men. Sie verkaufen Gold an die Bundesbank, schaffen sich damit 
Mark und kaufen mit dieser Mark im freien Markt oder von der 
Bundesbank Dollarverpflichtungen zuriick. 

Hieraus ergibt sich, dass die Haltung von fremden Devisen als 
Liquiditatsreserve erforderlich, aber auch durchaus geniigend ist. 
Goldvorrate sind hier ganz iiberfliissig. Dies wird auch durch die 
tatsachliche Entwicklung der Zentralbankreserven seit dem Kriege 
bewiesen. Die Goldreserven haben sich miassig, die Devisenreserven 
gewaltig vermehrt. Und diese Vermehrung geschah automatisch 
im Zuge der Vergrésserung des Welthandels, ohne dass es irgend- 
welcher neuer Organisationen oder staatlicher Nachhilfen bedurft 
hatte. Die gestiegenen Umsatze erwecken eben in den Banken das 
selbstverstandliche Bestreben, ihre Nostroguthaben zwecks Spitzen- 
ausgleichs zu vergréssern — genau wie im Binnenverkehr eine Firma 
ceterts partbus mehr Kasse halt, wenn sich ihre Umsatze vergréssern, 
weil die Erfahrung sie lehrt, dass ein bestimmtes Verhiltnis von 
Kasse zu Umsatz angebracht ist. 

Man sollte meinen, dass iiber die Fahigkeit der Weltwirtschaft, 
sich die erforderliche « Liquiditat» selbst zu schaffen, eitel Freude 
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herrsche. Statt dessen wird jetzt aber iiber das entstandene Missver- 
haltnis zwischen Devisen und Gold geklagt. Véllig unlogisch; denn, 
wie gezeigt, sind es gerade die Devisen, mit denen internationale 
Verpflichtungen erfiillt werden. 

Unlogisch ist auch der Einwand, ein Land kénne sich fehlende 
Devisen nicht ad libitum beschaffen. Es kann sie sich jedenfalls 
ebenso leicht beschaffen wie Gold. Der Unterschied ist nur der, 
dass es nicht gegeniiber Siidafrika, sondern gegeniiber anderen 
Landern Exportiiberschiisse erzielen muss, und dass es verzinsliche 
Guthaben statt unproduktive Goldvorrate erwirbt. 

Es steht natiirlich auch nichts im Wege, dass alle Lander, die an 
Liquiditatsmangel zu leiden glauben, kurzfristige Guthaben gegen 
langfristige Verschuldung erwerben. Wenn dies in grésserem Masse 
und «iiber Kreuz» geschahe, wiichsen mit einem Schlage die 
Liquiditatsreserven in der Welt starker an, als selbst die extremsten 
Liquiditatsfanatiker wiinschen kénnten — ohne dass eine einzige 
Unze Gold erforderlich ware. 

Bleibt das Argument, Gold schiitze im Gegensatz zu Devisen die 
Besitzer vor Abwertungsverlusten. Erstens stimmt dies nicht. Wenn 
etwa ein Land bei einer Neufestsetzung der Paritaten gezwungen 
ware, den Goldpreis zu senken, erlitte es gewaltige Verluste in ein- 
heimischer Wahrung. Zweitens aber: Es ist richtig, dass dem Gold — 
so lange es zum festen Preis von anderen Landerr und vor allem 
vom Glaubigerland selbst angekauft wird — eine Art Mark-, Pfund- 
oder Dollarklausel angeheftet ist. Aber mit solchen Wahrungs- 
klauseln kénnten auch die Devisenguthaben versehen werden. Das 
Europaische Wahrungsabkommen sieht — in Art. 14 — einen der- 
artigen Abwertungsschutz fiir gewisse Verpflichtungen vor. Nichts 
hindert die Zentralbanken daran, sich iiberhaupt gegenseitige 
Kursgarantien fiir ihre Devisenbestande einzuraumen. Solche Ga- 
rantien brauchten aber nicht an Goldbarren angeheftet zu sein. 





Gefahren einer Goldaufwertung 


Ist das Goldals Zahlungsmittel, Wertstiitze der Wahrungen und Liqui- 
ditatsreserve binnen- wie aussenwirtschaftlich unnétig, dann ist es 
offensichtlich auch unnétig, es aufzuwerten und dadurch seine Wert- 
einheitenim Verhiltniszu den Geld- und Giitermengenzu vermehren. 
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Eine Goldaufwertung ist aber nicht nur iiberfliissig. Sie hatte 
auch erhebliche Nachteile: 

Erstens: Sie brachte den Goldproduktionslandern, Siidafrika und 
Russland, plétzliche, ungerechtfertigte Vorteile zu Lasten der- 
jenigen, die fiir die Kosten dieser unproduktiven Horte aufkom- 
men miissen. Denn irgend jemand zahlt ja, was selten erwahnt 
wird, fiir diese Horte. 

Zweitens: Eine Goldaufwertung verursacht eine erhebliche Stei- 
gerung der Produktion im iibrigen nutzlosen Goldes. Dies ist ja 
gerade von ihren Verfechtern beabsichtigt. 

Drittens: Die Lander mit grossen Goldvorraten erzielen ge- 
waltige Zufallsgewinne. Sie k6nnen nach der Aufwertung mit ihren 
Vorraten entsprechend gréssere Mengen an Giitern und Leistungen 
von den goldarmen Landern importieren. Die armen Lander, 
denen angeblich geholfen werden soll, profitieren in keiner 
Weise. 

Viertens: Auch wenn, wie gezeigt, die angebliche Goldknapp- 
heit — die im iibrigen immer ein Verteilungs- und nie ein Gesamt- 
mengenproblem war — nirgends inflatorische Tendenzen gebremst 
hat, so bedarf es doch keiner grossen Phantasie, um sich vorzu- 
stellen, wie sehr solche Tendenzen durch eine Aufwertung der 
« Liquiditaten» allenthalben Auftrieb erhalten wiirden. Die iiberall 
miachtigen Inflationsparteien und -interessenten kénnten ihre Ziele 
unter Hinweis auf die grossen Goldreserven noch riicksichtsloser 
verfolgen, als sie es ohnehin tun. 

Dies alles will natiirlich nicht heissen, dass man die Ankaufsver- 
pflichtungen der Zentralbanken suspendieren sollte, obwohl dies 
der logische Schritt ware. Eine Demonetisierung des Goldes wiirde 
in Anbetracht der immer noch herrschenden Vorurteile nur Un- 
ruhe stiften. Aber von der Beibehaltung des gegenwartigen Gold- 
ankaufspreises bis zu seiner Erhéhung ist immer noch ein gewaltiger 
Schritt. Und dieser Schritt sollte nicht gegangen werden. 

Den Goldaufwertungsfreunden — sie fordern neuerdings be- 
scheiden Aufwertungen bis zu hundert Prozent! — sollte immerhin 
zu verstehen gegeben werden: Wenn wirklich das Gold so knapp ist, 
wie behauptet wird, so ist es doch nur deshalb knapp, weil es zu 
hohen Preisen angekauft und in den Zentralbankkellern angehauft 
wird. Demnach wollen wir das Gold nicht aufwerten, sondern sei- 
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nen Ankauf rationieren. Dann wird mehr Gold vorhanden sein, als 
euch lieb ist. Also riihrt nicht am Goldpreis. «Quieta non movere» 
ist das Beste, was Ihr tun kénnt. 


Gold- und Kredit-Ersatzprojekte 


Unsere Betrachtungen waren nicht zeitgemass ohne eine kurze Er- 
wahnung gewisser neuerer Projekte, die man als Gold- und Kredit- 
Ersatzprojekte bezeichnen kann. 

Ihre Proponenten unterscheiden sich von den Goldfreunden da- 
durch, dass sie das Gold und die Goldaufwertung fiir anachroni- 
stisch halten und dies ausdriicklich betonen. Aber ihre Motive sind 
die gleichen. Sie fiirchten, genau wie jene, einerseits einen Mangel 
an internationalen Zahlungsmitteln und daraus folgende Wachs- 
tumshemmungen, andererseits einen Mangel an internationalen 
Liquiditatsreserven und deshalb Weltwirtschaftskrisen nach dem 
Beispiel von 1929. Zur Beseitigung der Mangel wird die Griindung 
neuer oder die Erweiterung bestehender internationaler Institu- | 
tionen empfohlen. 

Die Einwendungen gegen diese Projekte ergeben sich implizite | 
aus dem gegen Goldaufwertung Gesagten: Die schwarzen Manner | 
sind in der Hauptsache eingebildet und nicht real. Weder fiir Zah- 
lungs- noch fiir Liquiditatszwecke bedarf es besonderer internatio- i 
naler Zahlungsmittel oder Reserven. Der Zahlungsverkehr wickelt ’ 
sich iiber den Handel in nationalen Wahrungen, den Devisen- 
handel, ab, und der Ausgleich der Zahlungsbilanzdefizite erfolgt im 
Kreditwege. 

Die einzigen Fille, in denen das iiber die Jahrhunderte ent- 
wickelte System des Zahlungsbilanzausgleichs nicht funktioniert, 
sind, wie dargelegt, die Falle mangelnder Kreditwiirdigkeit des 
Defizitlandes. Diese Kreditunwiirdigkeit aber ist nur die natur- 
gemasse Reaktion auf eine inflatorische Wahrungspolitik oder 
den Versuch, iiber eine passive Zahlungsbilanz auf Kosten der 
Auslandsglaubiger einen ungerechtfertigt hohen Lebensstandard zu 
finanzieren — wie dies in Frankreich und in gewissen anderen chro- 
nischen Defizitlandern jahrelang praktiziert wurde. Die wahre Li- 
quiditatsreserve ist danach die Kraft zur Riickkehr zu monetarer 
Disziplin. 
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Hiermit rechnen die Proponenten der neuen Projekte offenbar 
nicht. Denn in dem Augenblick, in dem amerikanisches Gold und 
Devisen sich in Europa ansammeln, Mark- und andere Liicken her- 
vorrufend, jammern sie bereits iiber die Dollarliicken, die sich in 
Zukunft als Folge einer Sanierung der amerikanischen Zahlungs- 
bilanz einstellen kénnten. Dieses Denken in Extremen ist charak- 
teristisch fiir diejenigen, die um jeden Preis durch «Organisation» 
in den marktmassigen Ablauf der Dinge einzugreifen wiinschen. 
Sie kénnen sich das Funktionieren des ricardianischen Ausgleichs- 
mechanismus, der die gleichmassige internationale Verteilung von 
Gold und Devisen entsprechend den nationalen Handelsvolumina 
erzwingt, offenbar gar nicht mehr vorstellen. 

Immerhin: Auch Kreditunwiirdige benétigen Kredite. Alle mo- 
dernen Projekte zur Verbesserung der internationalen Liquiditat 
bezwecken deshalb im Grunde auch nichts anderes, als Kredite fiir 
Kreditunwiirdige bereitzustellen — bis, wie es optimistisch heisst, 
durch Anpassung die Handelsbilanzdefizite beseitigt und — im Falle 
der hot money Fluktuationen — das Vertrauen wiederhergestellt ist. 

Alle erwahnten Projekte charakterisieren sich demnach als Gold- 
ersatzprojekte, insofern als sie das Gold im internationalen Verkehr 
durch Kredite ersetzen, und als Kreditersatzprojekte, insofern als 
sie freiwillig nicht gewahrte Kredite durch zwangsweise zu gewah- 
rende ersetzen wollen. Die Entscheidung, ob die Kredite zu ge- 
wihren sind, liegt nicht mehr beim Glaubiger, sondern wird einer 
internationalen Organisation iibertragen. 


Die zwei Spielarten der Kwangskredite 


Zwei Spielarten der Zwangskreditprojekte sind zu unterscheiden: 
Die eine, weniger ambitidse, lauft einfach auf die weitere Er- 
héhung der Quoten beziehungsweise Gold- oder Deviseneinzah- 
lungen bei dem Internationalen Monetary Fund hinaus. Die hier- 
durch erlangten Mittel sollen aber nicht nur dazu verwandt werden, 
die sich angeblich bei steigendem Welthandel vergréssernden Li- 
quiditatsliicken zu stopfen. Wie gelegentlich angedeutet, sollen da- 
mit auch gewisse Hilfen an entwickelte oder unterentwickelte Ge- 
biete gewahrt werden — obwohl solche Hilfen gar nicht mehr Liqui- 
ditats-, sondern einfach Kapitalbediirfnisse befriedigen wiirden. 
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Die weitergehenden Projekte laufen auf die Griindung einer 
supranationalen Emissionsbank hinaus. Diese soll Kredite gewah- 
ren durch Ausgabe von Noten oder Gutschriften auf Girokonten, 
die die angeschlossenen Zentralbanken in mehr oder weniger 
grossem Umfang an Stelle von Gold oder Devisen anzunehmen ver- 
pflichtet sein wiirden. Auch hier werden die Falle, in denen Kredite 
eingeraumt werden sollen, nicht allzu engherzig begrenzt. 

In beiden Fallen handelt es sich um Zwangskreditprojekte. Im 
ersteren Falle tritt an die Stelle des Kredits die Einzahlung bei dem 
Monetary Fund. Dieser fiihrt dann die empfangenen Mittel im Be- 
darfsfall an das Defizitland ab, das damit seine Schuld gegeniiber 
dem Glaubigerland abdeckt. An die Stelle eines von Fall zu Fall frei- 
willig zu gewahrenden Kredits tritt die unwiderrufliche Einzahlung 
beim Fund, der dann den Kredit ohne Einwilligung des eigent- 
lichen Glaubigers nach eigenem Ermessen einraumt. Im zweiten 
Fall, dem der Weltemissionsbank, wird der Zwangscharakter der 
Kreditgewahrung noch augenfalliger. An die Stelle einer direkten 
Forderung gegen das Defizitland erwirbt die kreditgebende Zentral- 
bank eine Forderung gegen den Fund, die sie gezwungen ist anzu- 
nehmen, und die sie nicht oder nur in gewissem Umfang gegeniiber 
dem Fund geltend machen kann. 

Derartige Vorschlage fiir supranationale Noten- oder Giro- 
banken — mit sogenanntem Zwangskurs fiir ihre Noten und Giro- 
gutschriften — sind nicht neu. Was scheint in der Tat einleuchten- 
der, als dass alle Zahlungsbilanz- und Wechselkursschwierigkeiten 
mit einem Schlag verschwinden, wenn der Glaubiger Weltbank- 
noten oder -gutschriften an Zahlungsstatt anzunehmen gezwungen 
ist und sich schliesslich jedermann des Weltgeldes bedient? Auch 
von fachmannischer Seite werden immer wieder im Prinzip gleich- 
artige Projekte vorgeschlagen. So sah der erste Entwurf fiir die 
Griindung der Bank fiir Internationalen Zahlungsausgleich die 
Ausgabe einer Weltgoldnote vor. Ja dies war sogar der eigentliche 
Anreiz fiir ihre Griindung. Ebenso sah der Keynes’sche Entwurf fiir 
die Griindung der Bretton Woods Organisation ein Weltgeld, den 
sogenannten «Bancor», vor. Beide Vorschlage wurden schon ge- 
wissermassen in erster Instanz — mit Recht — abgewiesen. Es bleiben 
in der Regel nur noch Aufgaben, die entweder — wie im Falle der 
BIZ — ganz unwichtig sind, oder die — wie im Falle des Monetary 
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Fund — einfacher und ohne Dazwischentreten des komplizierten 
und kostspieligen Apparates zu bewAltigen gewesen waren. 
Natiirlich ist zuzugeben, dass, soweit Kreditbereitschaft er- 
zwungen wird, Zahlungsbilanzkrisen nicht mehr entstehen kénnen. 
Es fragt sich nur, um welchen Preis dieses Resultat erreicht wird. 


Internationalisierung des nationalen Kapitals und der nationalen 
Wahrungspolitik 


Jede Einzahlung in den Monetary Fund und jede Verpflichtung, 
den neuen «Bancor» anzunehmen, heisst, insoweit die Entschei- 
dung iiber die Verwendung des nationalen Kapitals aufzugeben 
und sie einer supranationalen Organisation zu iibertragen. Ge- 
schieht dies in unbedeutenden Betragen, ist das Ganze praktisch be- 
langlos. In Betragen, wie sie zum Beispiel fiir einen Ausgleich der 
amerikanischen Zahlungsbilanz oder zur Befriedigung der Kredit- 
bediirfnisse gewisser unterentwickelter Gebiete notwendig waren, 
laufen die Projekte einfach auf eine Internationalisierung der natio- 
nalen Kapitalverwendung hinaus, fiir die gegenwartig jede poli- 
tische Voraussetzung fehlt. Auch ist natiirlich die Haftung des Fund 
beziehungsweise seiner Aktiven, also einer Vielheit von Ausleihun- 
gen, kein Aquivalent fiir die Aufgabe der Kapitalsouveranitat. 
Denn Risikoverteilung kann auch eine nationale Zentralbank er- 
reichen. Deshalb stossen sich alle solchen Internationalisierungs- 
projekte in der Realitat sehr bald an der Grenze des Durchfiihrbaren. 

Im Falle des neuen, unter Umstanden von der Weltgeldbank — 
im Wege der Kreditexpansion — zu schaffenden Notal- oder Giral- 
geldes kommt noch etwas weiteres hinzu: Wenn dieses Geld gleich 
Gold oder Devisen von den nationalen Zentralbanken hereinge- 
nommen wird, geschieht dies in letzter Linie zum Ausgleich friiherer 
oder zukiinftiger Leistungs- oder Exportiiberschiisse. Ihr Gegen- 
wert muss in Inlandswahrung ausgezahlt werden. Die Herein- 
nahme bedeutet also Inflationsimport, wie die langjahrigen Erfah- 
rungen in der Deutschen Bundesrepublik sattsam beweisen. Die 
schon bestehenden Schwierigkeiten, denen eine Sterilisierung der- 
artiger importierter Inflationen unter den heutigen Umstanden be- 
gegnet, sind bekannt. Diese Schwierigkeiten sind in letzter Linie 
verursacht durch die Internationalisierung der Wahrungspolitik, 
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die das System fester Wechselkurse mit sich zu bringen tendiert. Es 
besteht keine Ursache, sie durch die Schaffung einer neuen Infla- 


tionsquelle zu vergréssern. 


Neues Weltgeld — Neue Weltinflation 


Der Schaffung des neuen Weltgeldes wird ein besonderer Vorzug 
nachgeriihmt — und mit dem Hinweis auf ihn soll die Annahme des 
Projektes offenbar schmackhaft gemacht werden: Wahrend bisher 
eine Beteiligung beim Fund einen Verzicht auf Liquiditat seitens 
des Einzahlenden bedeutet habe, sei das in Zukunft nicht mehr der | 
Fall. Statt einer illiquiden Beteiligung erhalte namlich das Mitglied 
Sichtguthaben, die von allen Mitgliedsbanken an Zahlungsstatt an- | 
genommen werden miissten. Die einzahlenden Zentralbanken er- ' 
litten also keinen Liquiditatsverlust. Jede Deflationsgefahr sei aus- 
geschlossen. 

Heute weiss man, dass die Schaffung von an Zahlungs Statt an- 
zunehmenden Sichtguthaben einfach inflatorische Geldschépfung 
bedeutet. Und zwar auch dann, wenn das neue Geld von einer 
supranationalen Organisation emittiert wird. Einerseits erhalt 
namlich die Organisation die eingezahlten Mittel - Gold oder 
Devisen — und leiht diese aus —- den Geldumlauf im Empfanger- 
land verstarkend. Andererseits kann auch das Einlegerland seine 
internationale Liquiditat als ungeschmdlert und eine Kreditexpan- 
sion daher als intervalutarisch tragbar betrachten. 

Es ist natiirlich klar, dass man durch Griindung einer suprana- 
tionalen Emissionsbank den internationalen Kreditspielraum er- i 
weitern kann. Aber es geschieht, genau wie bei nationalen Griin- 
dungen, im Wege der inflatorischen Geldschépfung. 
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I 
a 
v 
V 
Noch ein weiterer Vorzug wird den Sichteinlagen bei einer supra- h 
nationalen Emissionsbank nachgeriihmt: Diese Einlagen seien li 
krisensicher. Sie wiirden im Falle einer internationalen Kredit- d 


krise nicht zuriickgezogen. Dies schiitze gegen eine Wiederholung SI 
von 1929. Zwei Griinde werden, wenn ich recht sehe, fiir die g 
Krisensicherheit angegeben: Einmal sei durch weitgehende Kon- d 
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zentration der Weltgoldbestande bei der Bank die Einlésbarkeit der 
Sichtguthaben gewahrleistet. Deshalb wiirden entweder gar keine 
Einlésungen begehrt werden, oder, soweit dies doch geschehe, 
kénnten die Begehren befriedigt werden. Zweitens wiirden Ein- 
lésungsbegehren deshalb weitgehend iiberhaupt nicht gestellt, weil 
die Sichtguthaben infolge ihres Zwangskurses im Wege der Weiter- 
gabe an andere Zentralbanken verwandt werden kénnten. 

Diese Argumentationen sind unrealistisch. Zum Durchhalten 
einer internationalen Vertrauenskrise ist weder ein Weltgeld, noch 
iiberhaupt ein Eingreifen einer internationalen Kreditorganisation 
erforderlich. Sicher aber sind sie nicht geniigend. 

Wie friiher dargelegt, sind zweierlei Typen von Vertrauens- 
krisen zu unterscheiden. Der eine liegt zum Beispiel im Falle ge- 
wisser hot-money-Fluktuationen vor. Man vergegenwartige sich 
etwa eine Flucht aus dem Dollar in Pfunde. In diesem Falle 
miissen die amerikanischen Banken ihre Dollarverpflichtungen in 
£-Guthaben gegen englische Banken auszahlen. Diese Guthaben 
kénnen ihnen von den englischen Banken ohne weiteres — gegen 
Dollarverpflichtungen — zur Verfiigung gestellt werden, da Pfunde 
ja bei ihnen «stehen bleiben». Es ist nicht einzusehen, warum diese 
Guthaben vorher schon beim Fund eingezahlt werden miissten. 
Auch ware nichts gewonnen, wenn statt Verpflichtungen amerika- 
nischer Banken die Verpflichtungen der Internationalen Bank dis- 
kontiert werden miissten. In diesen Fallen ist also jedes Eingreifen 
des Fund unnétig — es sei denn, man wolle einfack die Entschei- 
dungen der englischen Banken prajudizieren. Uber Zwangskredite 
ist oben schon das Notwendige gesagt. 

Der andere Typ von Vertrauenskrisen ist der einer eigentlichen 
Kreditkrise. Sie miindet in dem Wunsche, grosse Kapitalmengen 
aus mehreren oder allen massgebenden Landern zuriickzuziehen, 
wie dies fiir die Weltwirtschaftskrise von 1929 charakteristisch war. 
Wie oben zu der Frage der Goldreserven auseinandergesetzt, niitzt 
hier keine irgendwie geartete Reserve. Ein Moratorium ist uner- 
lasslich. Daran wiirde auch nichts durch die Tatsache gedndert, 
dass die nationalen Zentralbanken mit Sichtforderungen gegen eine 
supranationale Bank vollgepfropft waren. Denn die fiir letztere vor- 
gesehene Golddeckung wiirde ebenso wenig niitzen, wie eine Gold- 
deckung nationaler Notenbanken im Binnenverkehr. Genau wie 
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bei diesen stets geschehen, wiirde die Goldeinlésung sofort suspen- 
diert werden. Bei nicht voller Deckung kann man seine Verpflich- 
tungen nie hundertprozentig einlésen — und in einer echten Geld- 
krise wird immer alles Papier- oder Bankgeld prasentiert. Nach 
einer Art umgekehrtem Greshamschen Gesetz vertreibt hier das gute 
Geld das schlechte — sobald man des guten habhaft werden kann. 

Was die Zirkulationsfahigkeit der Sichtguthaben anlangt, ist zu 
beriicksichtigen, dass der Zwang zu ihrer Annahme im Krisenfall 
mit einer an Sicherheit grenzenden Wahrscheinlichkeit zusammen- 
brechen wiirde. Es ist ja gerade das Wesen allgemeiner Zahlungs- 
stockungen, dass internationale Verpflichtungen nicht eingehalten 
werden kénnen. Die Sichtguthaben gegen die Bank werden also 
genau so einfrieren, wie alle anderen Forderungen — wahrscheinlich | 
sogar in noch héherem Grade. Denn Dollarguthaben wird man 
wahrscheinlich immer noch in Zahlung nehmen, weil hinter ihnen | 
a la longue die Exportkraft der usa steht. Hinter den Verpflich- | 
tungen der Bank aber stehen weitgehend die eingefrorenen Aussen- | 
stande einer Institution, die sich Bank nennt, aber ihre Auslei- | 
hungen notgedrungenerweise nicht nach soliden Bankprinz’ »ien, 
sondern nach politischen Gesichtspunkten orientieren muss. 


Unerzwingbare Verpflichtungen 


Gegen diese und ahnliche internationale Projekte ist aber noch ein 
viel allgemeinerer Einwand zu erheben. Diese Projekte statuieren 
bekanntlich sehr weitgehende Verpflichtungen, wie den Zwang zur 
Annahme von gewissen Sichtguthaben, zur Riickzahlung von Vor- 
schiissen in Gold oder Glaubigerwahrung zu festen Kursen und 
viele andere. 

Alle diese Verpflichtungen sind zwar in die Form privatwirt- 
schaftlicher Vertrage gekleidet. Aber im Gegensatz zu diesen sind 
sie mangels einer internationalen Souveranitat nicht erzwingbar. 
Im Grunde handelt es sich um vélkerrechtliche Vertrage. Ihre Er- 
fiillung ist deshalb stark vom guten Willen der Kontrahenten ab- 
hangig und unterliegt der stillschweigenden Bedingung der rebus 
sic stantibus. 

Ob und wieweit man zu internationalen Vertragen Vertrauen 
haben kann, ist Ermessenssache. Man muss aber billigerweise zu- 
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geben, dass die Gegenwart nicht gerade das Goldene Zeitalter fiir 
internationale Rechtspositionen ist. Man braucht nur an die allent- 
halben stattfindenden Nationalisierungen und Konfiskationen pri- 
vaten Eigentums zu denken. Auch sollte man nicht vergessen, dass 
jede Abwertung - und selten haben so viele stattgefunden wie im 
letzten Jahre — materiell einen Vertragsbruch gegeniiber Glaubi- 
gern und Geldbesitzern im In- und Ausland darstellt. Und das 
gleiche gilt auch von allen Devisenrestriktionen. Wirkliche oder 
eingebildete monetare Not — und die riicksichtslose Habgier ge- 
wisser Staaten — kennt, nach allen bisherigen Erfahrungen, kein 
Gebot. 

Gegen all dies scheinen die « Internationalen» blind zu sein. Wie 
gewisse Bérsenhaussiers meinen, dass nur die Aktien der anderen, 
nie die eigenen, fallen werden, glauben sie anscheinend, dass nur 
alle anderen internationalen Vertrage, nicht aber die von ihnen 
proponierten gebrochen werden kénnen. Sie streiten und reden 
unter der Voraussetzung eines «Als ob», namlich des «als ob» die 
Erzwingbarkeit der Vertrage durch eine gemeinsame Souverdanitat 
bereits vorliege. 

Ob eine solche Souveranitét, auch nur fiir beschrankte Teile 
Europas, in absehbarer Zeit erreichbar ist, mag dahingestellt 
bleiben. Nur eines scheint sicher: Vélkervereinigungen sind nicht 
das Resultat von Aussprachen, persénlichen Kontakten, gemein- 
samen Diners, Konferenzen, Komitees, und einer nicht enden- 
wollenden Flut von Berichten, die iiberdies durchaus verschiedene, 
wirtschaftspolitische und theoretische Einstellungen verraten. Ganz 
andere Krafte miissen da am Werke sein. Deshalb kénnten alle 
jetzt aufgebauten Institutionen bei Anderung der weltpolitischen 
Konstellation von einem Tage zum anderen vom Winde verweht 
werden. Anstatt auf die angeblich staatenbundbildende Kraft 
internationaler Organisationen zu sehr zu vertrauen, sollte man 
sein Haus so bauen, dass es fiir sich allein stehen kann. 


L. ALBERT HAHN 
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ZUSAMMENFASSUNG 


Goldaufwertung und Dollarabwertung? Die Frage der Aufwertung des Goldes gegen 
Dollar und andere Wahrungen, und die Frage der Abwertung des Dollars gegen 
andere Wahrungen sollten streng geschieden werden. 

Die Lage des Dollars ist keineswegs hoffnungslos. Aber Einschrankung der 
Auslandshilfe ist keine Lésung des Dollarproblems. Es kommt auf Kostenkontrolle 
— insbesondere Lohnkontrolle — an. - Kompensierende Inflationen im Gold emp- 
fangenden Ausland kénnten jedoch den Dollar wirksam stiitzen. - Aufwertung des 
Goldes in usa béte jedenfalls keine Lésung des Dollarproblems. 

Die iiblichen Argumente fiir Goldaufwertung sind unzutreffend. Insbesondere 
sind weder Wachstum noch Liquiditat der Weltwirtschaft durch den derzeitigen 
Goldpreis gefahrdet, denn Gold ist nicht das internationale Zahlungsmittel. Der 
Welthandel wickelt sich in Devisen ab. Diese stellen internationales Bankgeld dar 
und werden nach Bedarf geschaffen. — Gold ist nicht die internationale Liquidi- 
tatsreserve. Defizite werden durch internationale Kredite, nur ganz voriiber- 
gehend durch Gold, ausgeglichen. 

Goldaufwertung ist auch nicht als Vorstufe der Wiedereinfiihrung der echten 
Goldwahrung erwiinscht. Diese wiirde nicht besser, sondern schlechter als die der- 
zeitigen Goldersatzwahrungen funktionieren. Es ist utopisch, anzunehmen, dass 
die Spielregeln der Goldwahrung bei echter Goldwahrung besser als derzeit 
beachtet wiirden. — Die Schwierigkeiten im internationalen Zahlungsverkehr 
(iibermassige Goldzufuhr nach der Deutschen Bundesrepublik, iibermassige Ab- 
fliisse aus usA) haben iiberhaupt nichts mit der Frage des Wahrungsstandards zu 
tun. Sie sind das Resultat von Differenzen in monetarer Disziplin. 

Es ware nicht nur unndtig, sondern schadlich, den Goldaufwertungsfreunden 
nachzugeben. Den Vorteil hatten nur Russland, Siidafrika und Lander mit 
grossen Goldvorraten. Goldarme Lander hatten den Nachteil. Ausserdem wiirde 
eine Goldaufwertung inflatorisch wirken. — Die logische Antwort auf das Gold- 
knappheitsargument ist die Drohung, die Goldankaufsverpflichtung der Zentral- 
banken zu suspendieren. 

Abzulehnen sind auch die neuerdings wieder vertretenen Goldersatzprojekte: 
erhéhte Einzahlungen bei dem Monetary Fund und Griindung einer internatio- 
nalen Superbank. In wirklich ausreichendem Masse durchgefiihrt, stellen sie Ein- 
griffe in die Kapitalsouveranitat der Nationen dar, die unter den heutigen Um- 
standen kein souveraner Staat konzedieren kann. Sie sind deshalb utopisch. Sie 
sind aber auch iiberflussig, denn die Weltwirtschaft leidet nicht an zu wenig, son- 
dern an zuviel Liquiditat. 


SUMMARY 


Gold Price, Dollar Parity and Exchange Rates. A clear differentiation must be made 
between raising the dollar price of gold, and devaluating the dollar as against other 
currencies by altering the exchange rates. 
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The dollar situation is by no means hopeless. Limiting foreign aid, however, is 
no solution to the dollar problem. Some relief can be expected from an effective 
control of costs. Compensating effects also arise from inflations in gold-receiving 
foreign countries. Raising the price of gold in the usa, in any case, will not solve the 
dollar problem. The usual arguments for raising the gold price do not apply, at 
this time. In particular, neither the growth nor the liquidity of the world economy 
are endangered by the present price level of gold, since gold is not the international 
legal tender. Payments in world trade are effected by means of currencies, inter- 
national means of payment which are created as and when required. Also, gold 
does not serve as an international liquidity reserve. Deficits are covered by inter- 
national credit, only temporarily does gold enter into this picture. 

Raising the gold price is not even desirable as the first stage in the re-intro- 
duction of the gold standard. ‘The gold standard would not function better, but 
rather worse than the present currencies. It would be futile to assume that curren- 
cies based on the gold standard would bring about better monetary discipline. The 
desequilibrium in the present international balance of payments (excessive gold 
imports into the Federal Republic of Germany, and excessive outflow from the 
usa) is absolutely unrelated to the question of the monetary standard. It is, rather, 
to be viewed as the result of differences in monetary discipline. 

It would not only be unnecessary but actually damaging to submit to the pres- 
sure of those in favour of raising the gold price. Russia, South Africa, and countries 
with large gold reserves would be the ones to profit by this measure, while countries 
with small gold reserves would stand to lose. Furthermore, raising the price of gold 
would have an inflationary effect. The logical answer to the argument of gold 
shortage would be the threat to suspend the gold purchase obligations of the 
central banks. 

The gold substitute projects which have been brought up again recently should 
also be rejected (i.e. increased payments to the Monetary Fund, establishment of 
an international superbank). If they were to carried through on a really adequate 
scale, they would constitute an interference in the financial sovereignty of nations, 
which no country could concede under present-day conditions. Such projects, 
therefore, are utopian. They are, furthermore. unnecessary as the world economy 
is not suffering from too little but, rather, from: too much liquidity. 


RESUME 


Revalorisation de l’or et dévaluation du dollar ? La question de la revalorisation de l’or 
par rapport au dollar et aux autres monnaies et celle de la dévaluation du dollar 
par rapport aux autres monnaies sont des problémes bien distincts. 

La situation du dollar n’est en aucune facgon désespérée. Mais la diminution de 
aide 4 |’étranger n’est pas une solution au probléme du dollar. Le point essentiel 
est le contréle des prix — en particulier le contréle des salaires. — Les inflations com- 
pensatrices dans les pays étrangers qui regoivent de |’or pourraient soutenir effi- 
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cacement le dollar. — La revalorisation de l’or aux usA n’apporterait en tout cas 
aucune solution au probléme du dollar. 

Les arguments habituels en faveur d’une revalorisation de l’or sont inadéquats. 
En particulier ni la croissance ni la liquidité dans l’économie mondiale ne sont 
menacées par le prix actuel de l’or, car l’or n’est pas le moyen de paiement inter- 
national; les affaires internationales se traitent en devises, que l’on peut créer selon 
les besoins. L’or n’est pas la réserve liquide internationale. Les déficits sont com- 
pensés par des crédits internationaux et non par de l’or, sauf de facon passagére. 

Une revalorisation de l’or, comme étape préliminaire 4 la réintroduction du 
«gold standard» n’est pas désirable non pius. Cette solution ne fonctionnerait pas 
mieux, mais moins bien que les monnaies actuelles. Il est utopique de supposer 
que les régles du jeu seraient mieux observées qu’actuellement. — Les difficultés 
dans le trafic international des paiements (entrées excessives d’or en Allemagne 
occidentale, sorties excessives des usA) n’ont absolument rien a faire avec le pro- 
bléme d’une monnaie-standard. Elles résultent d’un manque de discipline moné- 
taire. 

Il serait non seulement inutile, mais encore nuisible, de suivre les partisans 
d’une revalorisation de l’or. 

Ce ne sont que la Russie, l’Afrique du Sud et les pays possédant de grandes 
réserves d’or qui en profiteraient, tandis que les pays pauvres en or seraient dés- 
avantagés. En outre, une revalorisation de l’or aurait une action inflationniste. — 
La réponse logique a l’argument de pénurie d’or est la menace de suspendre l’obli- 
gation d’achat des banques centrales. 

Les projets récents, c’est-a-dire augmentation des paiements auprés du Mone- 
tary Fund et fondation d’une super-banque internationale, sont également inac- 
ceptables. Exécutés dans une mesure suffisante, ils représentent une atteinte a la 
souveraineté des nations, qu’aucun Etat souverain ne pourrait accepter dans les 
circonstances actuelles. Ils sont donc utopiques, et de plus superflus, car l’écono- 
mie mondiale souffre d’un excés et non d’un manque de liquidité. 
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TECHNICAL CHANGE 
AND MARXIAN ECONOMICS 


Marxian economics claims to provide an analysis of “‘the laws of 
motion of capitalism’’. Orthodox economics in recent decades has 
devoted much attention to explaining the hitherto sucessful per- 
formance of the capitalist system so as to discover what light past 
trends may shed on future prospects. For the first time in a century 
of debate between Marxian and orthodox economics the nature of 
the central issue is not in dispute. In the past, fruitful discussion was 
impeded by fundamental differences in approach: the two schools 
of thought were simply interested in different things. This is no 
longer true, and the recent flurry of articles on Marx suggests that 
there is still something to be learned from the Marxian theory of 
economic development. Its persistent emphasis upon technical 
change as an inherent feature of the process of capital accumulation 
provides a healthy antidote to the static bias of received doctrine. 
Even Marx’s mistakes are extraordinarily instructive. But the one 
great merit of the Marxian system—a merit which supplies the ra- 
tionale of this paper—is that criticism of it leads one to consider all 
the difficulties which have so far stood in the way of a satisfactory 
theory of technical change. The central point I wish to make is that 
Marxian economics, despite its prescient insights into the nature of 
technological progress, contains no systematic theory of the factor- 
saving character of technical improvements. It is for this reason, 
and not because of any logical errors, that it failed correctly to pre- 
dict the evolution of capitalism. 


I 


The basic axiom of Marxian economics is the proposition that sur- 
plus value (profit plus interest plus rent) is unearned income, in the 
strict Marshallian sense of the phrase; for Marx, capital has no 
supply price and property income is purely a function of the private 
ownership of the means of production. Since the argument pro- 
ceeds in the context of a perfectly competitive economy, we might 
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think that the individual entrepreneur—whose contribution to total 
output is too small to influence price—would expand output in the 
effort to reap more surplus value, until wages are bid up so as to 
reduce the surplus to zero. What is it that holds wages down? Hav- 
ing abandoned the Malthusian theory of population, Marx could 
not assume that population growth would preserve wage rates at | 
the subsistence level. Instead, he postulated the existence of “the | 
industrial reserve army” of the unemployed, providing unceasing | 
competition for vacancies. Booms deplete the reserve army and 
slumps replenish it, but secular growth at full employment levels is 
conceptually impossible, according to Marx. Unemployment arises 
initially from inappropriate factor endowments combined with lim- ; 
ited possibilities of factor-substitution: full capacity use of the capita! { 
stock is insufficient to absorb the available labor supply. When this ( 
ceases to be true at some levels of the capital stock, further accumu- 1 
lation must involve a sufficient flow of labor-saving innovations so as { 
to produce chronic unemployment. Thus, the Marxian conception of 
mature capitalism is predicated upon a bias towards labor-saving 


technical change. 

It is not difficult to demonstrate that if the underlying production ‘ 
functions show either diminishing or constant returns to scale, a per- } 
sistent labor-saving slant in technological progress must lead to a rise é 


in capital requirements per unit of output. And, unless the property 
share of output rises proportionately, this will cause the rate of profit 
to fall. Marx’ law of the falling rate of profit is, in fact, based upon 
exactly this kind of reasoning. 

The argument is in principle very simple. Since most of Marxian ( 
economics thrives under a cloud of terminological confusion, the 
first step in translating Marx is to agree upon a set of definitions. 
Writing small letters for flows and capital letters for stocks, Marx’s 
“constant capital”’ ¢ is defined as the sum of depreciation charges on 
fixed capital and inputs of raw materials. Adding the wages of pro- 
duction workers v, Marx’s “variable capital’’, we get the flow of out- 
lays k. Dividing the components of k by the appropriate rates of turn- 
over, we get the stock of capital invested K. K = C+ V, where C 
stands for the value of the stock of durable equipment and inventories 
of raw materials and V stands for working capital required to meet ‘ 
weekly payrolls. Following Marx, surplus value s is defined on a flow V 
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basis as the excess of gross revenue over variable and fixed costs. For 
the economy as a whole this amounts to the excess of net national 
product over the wages bill. The rate of surplus value s’ is s/v. The 
rate of profit p’, as Marx defined it, is s/k; on a stock basis it is s/K™. 

Marx himself never explicitly defined the so-called “‘ organic com- 
position of capital’. What he had in mind, however, is clearly the 
ratio of embodied labor to current labor or of machine costs to 
labor costs: C/v?. When multiplied by the wage rate, and ignoring 
V as negligibly small, this becomes the amount of capital per man, 
ice. K/v - v/L = K/L. At all times Marx shuffled freely between stock 
and flow definitions without warning the reader. His expression for 
pf’ is actually the share of profits in the turnover of capital; it is equal 
to profits per unit of capital on the assumption that the whole of 
capital turns over once a year. Marx was aware of variations in the 
turnover rates of v and ¢ and to that extent he recognized the distinc- 
tion between stocks and flows*. Still, he put no stress upon the point 
and it soon dropped out of sight in the Marxist literature. 

So much for definitions. The rate of profit p’ varies inversely with 
“‘the organic composition of capital” Q and directly with the ratio 
of surplus to wages*. Taking into account variations in wages per 
man, p’ may be said to vary inversely with the capital/labor ratio 
and directly with the amount of surplus per man, i.e. 


, 


s e248 2 
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As far as Marx was concerned this established the law that the rate 
of return on capital must fall with the increased mechanization of 


1. The expression s/X ist still not the rate of profit as conventionally under- 
stood; this is given by s/K, where § stands for non-labor income minus adminis- 
trative overhead, sales and advertising expenses, rents and indirect business 
taxes. Marx himself includes administrative and sales expenditures in the numer- 
ator of the expression s/v but excludes salaried personnel from the denominator. 

2. Some commentators interpret him to mean the capital/output ratio which 
seems far-fetched or the ratio c/K which varies through time in much the same 
way as ¢c/v. 

3. See Capital (Chicago, 1909), II, ch. 16; III, ch. 4. 

4. Marx writes the gross profit rate as s/(¢-+ v), which is identically equal to 
s’/(q+1), where g = ¢/v. Strictly speaking, this should be amended to p’ = s’/Q 
where Q = q.t, t being a weighted average of the durabilities of ¢ and v. 
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industry. Having concluded that the wage rate rises little, if at all, in 
the course of capital accumulation while technical change constantly 
raises the stock of equipment per worker, he thought it obvious that 
the organic composition of capital must show a steady upward trend. 
It is true that this will not lower p’ if the rate at which s’ is rising ex- 
ceeds that of Q. And as mechanization raises the productivity of labor 
it can hardly fail to raise s’. Marx realized that there was some func- 
tional connection between Q and s’, but, after satisfying himself that 
s’ could rise only within “certain impassable limits”, he assumed it 
to be constant. He did recognize the influence of autonomous in- 
creases in s’, which he handled under the label of “absolute and rela- 
tive surplus value”, but these too he dismissed with more justifi- 
cation as having definite physical limits’. | 

The constancy of s’ was only a simplifying assumption but, as both | 
Sweezy and Robinson have pointed out, it was a particularly clumsy ) 
simplification for the Marxian system. Since wages and profits ex- 
haust total income, a constant s’ for the economy as a whole implies 
constant relative shares. This means that real wages rise as fast as 
the average productivity of labor, i.e., | 


/ 


But not only did Marx frequently imply that labor’s share would | 
decline but it is the function of “the reserve army” to keep wages at | 
subsistence. However loosely interpreted, this presumably means that ) 
wages do not rise as fast as the average productivity of labor. And so | 
long as this is true, every increase in output per man raises s’. A for- | 
tiori, if real wages are constant, s’ will rise sharply as K/L increases. 
thus, tendency for p’ to fall is indeterminate: it all depends on the 
nature of the explicit function s’ = f (Q). Marx’s attempt to demon- 
strate the existence of an upper bound to this function involved him 
in a horrible confusion between physical-productivity and value- 
productivity*®. On his own terms, the only relevant question is whether 
productivity is likely to increase faster in the wage-goods industries 
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5. For references to Marx’s writings on this point, see H. D. Dickinson, ““The 
Falling Rate of Profit in Marxian Economics”’, Review of Economic Studies, Feb- é 


ruary, 1957, p.123 n. ( 
6. Capital, III, p. 2go. ‘ 
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than in other sectors. If so, this will mean a fall in the value of the 
Marxian measuring rod of labor-hours with the result that p’ will 
tend to rise. The law of the falling rate of profit, therefore, calls for 
some denial of this effect, be it on logical or on empirical grounds. 

It is possible, however, to make out a case for Marx’s law on ortho- 
dox grounds. Assume that the aggregate production function shows 
constant return to scale, the obvious assumption for the Marxian 
two-factor case. By the properties of the function, output rises for 
every increase in capital per man along the given function but less 
than proportionate to the increase in capital. As the capital/output 
ratio rises, the increase in capital will entail a fall in p’ even though 
s’ = f (Q)’. Innovations as such are not enough to upset this con- 
clusion. If technical change does not work to reduce capital per unit 
of output, p’ will nevertheless fall. This is because the capital-absorb- 
ing effects of the innovational process governs the degree to which 
wages rise as capital increases. If wages rose as fast as output per man, 
relative shares would be unaffected and the rising capital/output ratio 
alone would lead directly to a fall in p’. In the Marxian system labor’s 
share is alleged to fall through time; therefore, a rising capital/out- 
put ratio here does not necessarily imply a falling p’. But this is only 
to say that the Marcian law of the falling rate of profit is predicated 
upon a very rapidly rising capital/output ratio, which implies in turn 
that technical change is heavily slanted towards labor-saving im- 
provements. For the claim that capital per man rises faster than pro- 
fits per man, or in Marxian terms that Q rises faster than s’, is tanta- 
mount to claiming that the capital/output ratio rises faster than the 
property share in output: 


7. This rather obvious point is proved indirectly in Dickinson’s recent paper, 
op. cit. By itself it provides no support for Marx’s law since Marx denies that 
capital can increase without technical change. Dickinson’s defence of Marx’s 
argument, however, abstracts from innovations. 
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The fact that the aggregate capital/output ratio has remained 
practically unchanged in advanced economies over the last 75 years 
is fatal to the Marxist schema. Together with the observed long-run 
stability in relative shares, it leads directly to the conclusion that pro- 
fits per man have risen as fast as capital per man and hence that p’ 
has not declined. In the American case, the rate of return to pri- 
vately owned physical capital has in fact shown a slight tendency to 
fall in the 2oth century. But the reason for this is not that technical 
change has been excessively labor-saving; on the contrary, the evi- 
dence suggests a mild capital-saving bias in the American economy 
over the last four decades®. 

The facts make it unnecessary to consider the deeper contra- 
dictions in Marx’s argument. After all, a labor-saving slant in tech- 
nical change implies that the rise in man-hour productivity is con- 
centrated in the finishing stages of production: all cost-reducing 
improvements in the capital goods industries are capital-saving for 
the economy as a whole. Hence, the prices of consumer goods fall 
faster than machine prices. In terms of the labor theory of value, this 
means that the value of v declines faster than the value of ¢ or s, so 
that it is not at all certain that Q or s’ will increase. The Marxian law 
of the falling rate of profit, even when accepted on its own grounds, 
is caught up in a bewildering mesh of opposing forces whose out- 
come is not deducible from elements supplied by the theory. 


II 


Given the weaknesses of Marx’ argument, it is hardly surprising that 
his predictions failed to materialize. Even Marxists have now con- 
ceded the point. A recent book by an American Marxist for the first 
time submits the law of the falling rate of profit to a statistical test®. 
Using census data for American manufacturing over the period 1849 
to 1939, the author, J. M. Gillmann, starts out by accepting Marx’ 
categories on a flow basis. The results are very disquieting: although 
q showed a fairly strong tendency to rise until the turn of the century, 
the trend-value through 1919-1939 was constant. Since s’ rose per- 

8. For a discussion of the evidence, see W. FELLNER, Trends and Cycles in Eco- 


nomic Activity (New York, 1956), pp. 246—257. 
g. J. M. Gittmann, The Falling Rate of Profit (London, 1956). 
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sistently, the trend in s/k was decidedly upward over the whole of the 
go-year period. 

When the ratios are converted to a stock basis, however, the data 
breaks clearly into two historical phases!®. Until 1919 capitalism in 
manufacture behaved very nearly as Marx had predicted: Q rose 
significantly and s’ did not increase sufficiently to prevent p’ from 
falling. Then something went wrong. The organic composition of 
capital stabilized in the 1920’s at levels reached in 1919 and fluctu- 
ated counter-cyclically in the 1930’s; it fell all through World War II 
and had risen little by 1950. If the decade of the 1930’s is excluded, 
there is in fact some indication of a secular decline in Q. In addition 
neither s’ nor p’ showed any definite trend". 

Gillman has nothing to say about the average productivity of 
capital. But his findings are complemented by studies of the capital/ 
output ratio in American manufacturing: measured in current prices, 
it rose through 1880-1909 and then fell continuously until 1948.When 
capital and output are estimated in 1929 prices, the peak is reached 
in 1919. Furthermore, the downtrend since 1919 holds both for the 
ratio of fixed capital and of working capital to output”. 

Thus, Marxists and orthodox economists do not disagree about 
the facts. Not so long ago some Marxists were predicting an even 
sharper tendency towards labor-saving technical change’, but 


10. In the absence of data on the rate of turnover of raw materials before 
1922, and neglecting V as too small to matter, K is calculated on fixed capital 
only, i.e. the value of plant and equipment estimated at their reproduction cost 
in current prices net of depreciation. 

11. Since production workers declined as a fraction of the total labor force in 
manufacturing, GILLMAN infers that the rate of net profit 5/K did fall very slightly 
over the years 1910-1950 (Jbid. p.g8). But in fact the regression line estimated by 
the method of least squares shows no trend component whatever on the 5 per cent 
level of significance. The same negative results are shown by MAnn’s nonpara- 
metric ranking test for trend which makes no assumption about the mathematical 
proporties of the trend line or about the character of the population distribution. 

12. D. CREAMER, Capital and Output Trends in Manufacturing Industry (NBER, 
Occasional Papers 41, 1954). The fall in the capital/output ratio since 1919 is 
all the more remarkable if it were true, as Marxists allege, that late-stage capi- 
talism reveals a chronic tendency towards under-utilization of capacity. As the 
denominator is usually measured, a fall in the utilization of capacity should, 
everything else being the same, increase the capital/output ratio. 

13. P.M.Sweezy, The Theory of Capitalist Development (New York, 1942), p. 276. 
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Gillman adduces evidence of the increasing importance of capital- 
saving innovations, This is where agreement ends, however. Gill- 
man seems to regard capital-saving improvements as novel mani- 
festations of a complex technology which Marx could not have fore- 
seen. Apparently, labor-saving innovations are induced by rising 
real wages eating into profit margins but capital-saving innovations 
just happen, for technical reasons, to occur only in late-stage capi- 
talism. Capital-saving innovations play the same role in Gillman’s 
book as trade union pressures in the works of other Marxists: they 
enter into the analysis as exogenous variables which reconcile the 
theory with reality. 

Ironically enough, Gillman here adopts an attitude which not so 
long ago was widely shared by most orthodox economists but, as we 
shall see, not by Marx himself. A brief digression will help to place the 
matter in perspective. Economic development was traditionally said 
to involve continuous capital deepening in the sense of increased 
capital requirements per unit of output; capital-saving innovations 
were regarded as only becoming important when an economy was al- 
ready richly endowed with capital. The temptation to draw un- 
warranted from the historical increase in capital per man proved 
irresistible?®: technical innovations lighten human toil by substituting 
mechanical power for hand labor; therefore, technological progress 
as such is necessarily labor-displacing and, in the absence of sufficient 
capital-widening, will lead to chronic unemployment. The constant 
preoccupation with the problem of technological unemployment, 
out of all proportion to its actual importance, testifies to the hold of 
this line of thought. Implicitly, it will be noticed, technical change 
was being discussed as if it consisted mainly of inventions in the 
narrow sense of the term rather than of any change, for whatever 
reason, in the technical horizon of producers"*. 

14. Op. cit., pp. 74-79. 

15. This ignores the fact that changes in the capital to labor ratio over time 
reflect not merely technical change or even factor-substitution without technical 
change, but also autonomous changes in the supply of savings and in the growth 
of population. 

16. See e.g. J. R. Hicks, The Theory of Wages (London, 1932), pp. 123-125, and 
the comments by G. F. Boom, “‘A Note on Hicks’ Theory of Invention’’, American 
Economic Review, March, 1946; for recent version of Hicks’ argument, see K. W. 
RortuscuiLp, The Theory of Wages (New York, 1954), pp. 117-119. 
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With hindsight it is hard to believe that anyone could ever have 
doubted that capital-saving improvements are as normal a feature of 
technical change as labor-saving innovations. It is difficult now to 
appreciate how quickly and how recently economists have changed 
their minds on this question. In 1937 Joan Robinson declared that: 

It appears obvious that the development of human methods of production, 
from the purely hand-to-mouth technique of the ape, has been mainly in the 
direction of increasing “‘roundaboutness”’, and the discovery of short cuts, such 
as wireless, are exceptions to the general line of advance. 


But in 1956 she concluded: 


There is no reason to expect technical progress to be exactly neutral in any 
one economy, but equally there is no reason to expect a systematic bias one way 
or the other. Capital-using innovations raise the cost of machines in terms of 
commodities and give entrepreneurs an extra motive to find ways to cheapen 
them. Capital-saving innovations tend to produce scarcity of labour in the con- 
sumption sector and give entrepreneurs an extra motive to increase productivity. 
Each type of bias tends to get itself compensated by the other’. 

Capital-saving innovations fall intotwoclasses, those that save fixed 
capital and those that save working capital. Apart from cheaper and 
better machines, any improvement that widens the scope of auxil- 
iary instruments, reduces floor space, or lengthens the physical life 
of a plant, belongs to the first class of innovations. Economies of 
working capital, on the other hand, release operating funds by re- 
ducing the stock of goods which must be carried for given output. 
Typically, they take the form of lower freight charges, faster hand- 
ling of materials, reductions in delivery-time, and fuel savings 
through recovery and use of waste-products. Put this way it would 
be surprising indeed if capital saving innovations had not proved 
important even in the earlier phases of capitalist development. A 
good many of the crucial inventions of the Industrial Revolution on 
balance released rather than absorbed capital: the smelting of iron 
with coal, Cort’s puddling and rolling process, chlorine bleaching, 
Watt’s vacuum engine, Neilson’s hot blast, Woolf’s compound en- 
gine, not to speak of the transport revolution associated with the 
names of Macadam and Bridgewater'*. The canal era, or for that 

17. J. Ropinson, Essays in the Theory of Employment (London, 1937), p. 1353 
The Accumulation of Capital (London, 1956), p. 170. 

18. For the most part, the economic history of the period has been written 
with other questions in mind. But see the works of T. S. Asuton, The Industrial 
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matter the replacement of the stagecoach by railroads, certainly 
drew heavily on capital resources. But its effect in reducing the prices 
of coal, timber, and iron in which the cost of carriage weighed heav- 
ily, was such that it is doubtful whether it raised capital requirements 
per ton-mile of freight carried?®. 

Capital-saving innovations may involve such revolutionary inven- 
tions as explosives for mining, radio, telegraphy, and airplanes, but 
they need not. Frequently, they consist of minor but not necessarily 
routine improvements in technique and for that reason they tend to 
escape recognition. Indeed, awareness of the very existence of capital- 
saving innovations came late in the history of economic thought. 
Even the classical economists realized that time-saving improvements 
raise the rate of profit by increasing the turnover rate of capital funds; 
when railways were first introduced, their advantages in economizing 
working capital were thoroughly canvassed®®. But such ideas were 
not systematized and economies of fixed capital were never seriously 
contemplated Sidgwick in 1883 seems to have been the first to hint 
at the general concept of a capital-saving innovation; Taussig and 
J.B. Clark made references to it in their writings. But none of them 
doubted that technical change had been overwhelmingly labor- 
saving in the past®!. The growing influence of the Austerian theory of 
capital around the turn of the century, emphasizing as it did capital 
formation which increases the durability of plant and equipment, 
further encouraged the belief that capital deepens as it grows”. 


Revolution (London 1948), pp.gi1—92; An Economic History of England: The Eight- 
eenth Century (London, 1955), pp-90, 100, 108-113. No historian has done more 
to attract attention to the importance of capital-saving improvements in the 
eighteenth century. 

19. W.T.JAacKMANN, The Development of Transportation in Modern England 
(Cambridge, 1916), I, pp. 404-451: II, pp. 724-729. 

20. Ibid., I1, pp. 490, 543-544- 

21. For page references to the neo-classical authors see A.Gourvircn, A Survey 
of Economic Theory on Technological Change and Employment (Works Project Adminis- 
tration, Philadelphia, 1940), pp. 93-95. 

22. BOHM-BAWERK maintained that while some inventions do reduce round- 
aboutness, the capital so released tends to be applied to lengthening the period of 
production elsewhere. Only if the innovation is both capital-saving and product- 
replacing will the average period of production be shortened. This he dismissed as 
exceptional, citing the secular increase in physical capital per head as presumptive 
evidence of the greater frequency of time-increasing inventions: “‘ Industrial ex- 
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Marx, on the other hand, was not only aware of capital-saving 
changes but spoke of them as the product of automatic market forces. 
‘Capitalist production’’, he writes, ‘enforces economies in the em- 
ployment of constant capital’? which tend “to check the fall in the 
rate of profit.”” “This shows once more’’, he concluded, “‘that the 
same causes which bring about a tendency of the rate of profit to fall, 
also check the realisation of this tendency**.’’ Chapter five of the 
third volume of Capital, written by Engels in the early 1890’s, elab- 
orates upon the tendency of certain inventions to shorten the time of 
production, thus raising profits by saving goods in the pipelines. 
This contention is richly illustrated with examples drawn from 
British industry. Engels notes that “the revolution in the means of 
communication in the last fifty years...’’ have more than doubled 
or trebled “the productive capacity of the capital engaged in world 
commerce.” These comments, however, were merely suggestive and 
even as such they were confined to innovations which save working 
capital; neither Marx nor Engels considered the effects of techno- 
logical progress concentrated in the capital goods industries. In the 
final analysis, Marx too remained a victim of the myth of a labor- 
saving bias in technical change. 


III 


Technological progress acts to offset diminishing returns to the faster 
growing factor. When innovational investment is insufficient to offset 
diminishing returns it is possible that both profits and wage rates 
decline as capital per man increases. But if technical change is strongly 
biased it would require a very low level of innovating activity to 
produce the perverse result of unfavorable trends in both profit and 
wage rates. Viewed in this light, the Marxian view of capital ac- 


perience will verify two propositions... first, that with the larger capitalistic 
equipment, the product per unit of labor increases; and second, that this increase 
in product does not go on pari passu with the addition of capitalistic equipment. ”’ 
“The Positive Theory of Capital and its Critics’’, Quarterly Journal of Economics, 
January, 1896, p. 150. It is worth noting that WicKsELL’s famous discussion of the 
effect of inventions upon wages in the Lectures on Political Economy does not consider 
the possibility of capital-saving improvements. 
23. Capital, III, pp. 103 and 277. 
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cumulation seems almost deliberately paradoxical. Marx draws no 
distinction between movements along production functions and 
shifts in the production functions themselves: capital can not be 
invested without altering the state of the arts. Hence, there is no 
question in the Marxian system of insufficient offsets to diminishing 
returns. At the same time, Marx assumed that innovations would 
be heavily slanted in the labor-saving direction. Yet, he concluded 
that capital accumulation will depress the rate of profit without 
necessarily raising real wages per man. The mechanism that is sup- 
posed to produce this result is entirely independent of any third 
factor receiving an increasing residual. It is solely due to what Marx 
liked to call “‘the passion for accumulation”. An excessive rate of 
capital formation lowers the profit rate while the innovations em- 
bodied in the increments of capital hold down wage rates by being 
largely labor-saving. 

The Marxian situation is theoretically possible**. Events have not 
turned out that way, but is there any reason to think they could have 
done so? If a given rate of accumulation depressed the yield of 
capital (say, by hastening the rate of obsolescence or driving down 
the prices of finished goods), what prevents the system from settling 
down to a slower rate of growth? After all, if capitalists accumulate 
wealth for reasons of prestige and status irrespective of the rate of 
profit, so long as it is positive, and this is what Marx implies, a rate 
of accumulation so rapid as to depress the rate of return must defeat 
itself**, Putting this aside, it is still true that if capital is being in- 
cessantly invested in labor-saving improvements, the capital/output 
ratio must rise. This means a higher share of depreciation and interest 
charges in total costs with consequent pressures to affect economies 
in the use of capital. Likewise, “the passion for accumulation” 
should lead to a chronic excess demand for capital; consequent 


24. See W. Fetiner, ‘‘Marxian Hypotheses and Observable Trends Under 
Capitalism: A ‘Modernised’ Interpretation”, Economic Journal, March 1957; 
but see the elliptical comments of P. A. SamuEtson, ‘‘Wages and Interest: A Mo- 
dern Dissection of Marxian Economic Models’’, American Economic Review, De- 
cember, 1957, pp- 893-894. 

25. In other words, the demand for capital is less elastic in the long run than 
in the short run: all savings come out of profits and the capital stock is used to 
capacity; hence, a lower profit rate depresses savings not because it affects the 
willingness to save and invest but because it affects the ability to do so. 
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difficulties in obtaining finance, expressing itselfin an upward sloping 
supply curve of funds available to the firm, should be enough to 
induce capital-saving innovations. No matter how we look at it, the 
investment-demand function must be of a very peculiar shape to 
sustain the Marxian case. 

Under perfect competition innovations as such can not for long 
lower both profit and wage rates. Any sharp trend in factor-returns 
will generate a stabilizing shift in technical change. This is not to 
imply that innovations can be said to have a unique effect upon 
rates of return to productive agents: without knowledge of the under- 
lying production functions nothing specific can be inferred**. Never- 
theless, if technical progress is plentiful and yet produces a fall in 
the rate of return to capital it does suggest that the factor-saving 
slant of innovations is out of line with relative factor scarcities. In 
an economy in which capital is the scarcer factor, a persistent bias 
toward labor-saving improvements must erode the profits which 
each individual producer expects to reap from an improvement; 
this is the case Marx had in mind. When labor is the scarcer factor, 
as in advanced Western economies, a bias towards capital-saving 
improvements likewise works to reduce the yield of capital. The 
reason that technical change has not exhibited either bias to any 
marked degree is that the long-term pattern of innovations is the 
outcome of successive adjustments to differential rates of growth in 
the factor supplies as reflected in relative prices. Producers in a per- 
fectly competitive market face infinitely elastic supply curves in 
factor markets; hence, the perfectly competitive market seems to 
provide no signal to induce the “appropriate” factor-saving in- 
novation. But the factor-supply curves do shift through time and 


26. Innovations may be conveniently classified in terms of their effect upon 
relative shares (see FELLNER, op. cit., pp. 212-213). A capital-saving innovation 
raises labor’s share and, of course, tends to lower the capital/output ratio; the effect 
upon the rate of profit, however, depends upon which of the two consequences 
predominate. A spate of capital-saving innovations occurring together will 
engender commodity-substitution towards capital intensive goods which fall in 
relative price; this stimulates the demand for capital and, the capital/output ratio 
may actually rise. Indeed, to predict the effect of an innovation upon rates of re- 
turn and upon relative shares it would be necessary to know the elasticity of de- 
mand for every product and the elasticity of supply of ervery factor-input in 
addition to the changes in the marginal rates of substitution of factors. 
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there is nothing in the static theory of the competitive firm which 
leads us to deny that firms will learn to adapt themselves to a per- 
sistent trend in the shifting of factor-supply curves. Producers simply ( 
become conditioned by experience to avoid disappointment by 1 
choosing improvements which save the relatively scarcer factor. This 
process of adjustment damps down sharp cumulative changes in ’ 
factor returns and thus works to stabilize the relative shares?’. 

It is not necessary to assume that factor-prices have a conscious 
redirecting effect on firms: the familiar “realistic” objections to 
marginal productivity theory are irrelevant in this context. The 
argument rests essentially on competitive survival, regardless of the 
nature of individual motivation and foresight?*. Firms adopting, say, 
capital-using devices in the light of falling wage rates and rising 
interest charges will not prove viable. The successor innovator will 
be saving capital and absorbing labor and the economist looking on 
will find the system as a whole adapting technical change to relative 
factor scarcities. 

This response mechanism is not likely to operate very smoothly, 
as the existence of business cycles will testify. At the crude aggregative 
level adopted here, objections crowd in from every direction. Tech- 
nical constraints may not permit enough substitution of other factors 
for labor to prevent a rise in total labor costs as wages rise; when 
labor costs bulk larger in total costs than do capital charges, the 
effect of a change in wages is not symmetrical with the effect of a 
change in the rate of interest. Moreover, scarcity of capital is not i 
adequately reflected by the rate of interest owing to the practice of I 
capital rationing. , 

In addition, indivisibility of capital in some industries may cause ii 
capacity to be installed far ahead of the market. Such industries may c 
be impervious, for relatively long periods of time, to changes in p 
wages and interest rates. Capital-saving improvements are often the c 
result of external economies generated by the growth of social over- 





— yy we as Fr Ar 


"ff @ DR Ree 08 wt LY 


n 
ul 
27. See ibid., pp. 220-222. Professor Fellner notes that under conditions of I 
monopsony, in which the firm necessarily affects the price of the input it pur- 
chases, producers are made directly aware of relative factor scarcities by the P 
respective gaps between average and marginal factor costs. 

28. See A. A. Atcutan, “Uncertainty, Evolution, and Economic Theory’’, 


Journal of Political Economy, June, 1950. 
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head facilities. Since external economies are not reflected in the price 
system, improvements so originated form an important exception to 
the theory of market-induced innovations. Then too, it has been 
tacitly assumed up to this point that all innovations are cost-reducing. 
What of product-replacing or demand-creating innovations for 
which there is no basis of comparison with previous cost-outlays? 
These are certainly as significant nowadays as process-improvements 
and yet little can as yet be said about them. Variations in the level 
of inventive efforts raise further questions but we need go no further 
to make the point. Nevertheless, these reservations do not destroy 
the notion that the innovational process as a whole is the outcome of 
responses to market pressures: rational optimizing behavior pre- 
cludes the possibility of any pronounced bias in technical change over 
long periods of time. 


IV 


The idea of an adjustment-mechanism governing the innovational 
process goes back to Marx. But Marxian economics provides only 
a truncated theory of factor-saving innovations. Changes in factor- 
prices are said to affect the choice of new techniques but capital- 
saving innovations are not treated on the same footing as labor- 
saving innovations. Yet Marx recognized that a falling rate of profit 
will induce entrepreneurs to economize upon fixed and working 
capital. The failure to consider the consequences of such tendencies 
is the fatal weakness of the Marxian theory of capital accumulation. 
It results in a theory of economic growth in which investment- 
prospects dry up not because there have been too few labor-saving 
improvements but because there have been too many. This con- 
clusion is hard to justify in any competitive economy and has certainly 
proved to be irrelevant to the experiences of developed capitalist 
countries. Marx erred in not envisaging the possibility that labor 
might become the relative scarcer factor. It is only fair to say that 
this was in fact a common error of all 19th century economic thought. 
It matters more for Marx, however, because he alone claimed to 
predict the historical evolution of capitalism. 


Yale University M. BLauc 
New Haven, Conn. (USA) 
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SUMMARY 


The Marxian system attempts to predict the course of technical change in a 
capitalist system on the basis of standard profit-maximizing assumptions. But 
despite Marx’ prescient insights into the nature of technical change, he failed to 
provide a systematic theory of the factor-saving character of technical improve- 
ments. It is for this reason, and not because of any serious logical errors, that the 
Marxian system breaks down. 

Technical change, however, is still typically treated as an exogenous variable 
in economic theory. A criticism of Marxian economics may serve as a steppingstone 
to the construction of an adequate theory of technical change. The outline of such 
a theory is sketched at the close of the paper. 

Marx’ argument for a falling rate of profit and a labor-saving bias in technical 
improvements is set forth with some care and then translated in the language of 
orthodox economics. His case is shown to be predicated upon a rapidly rising 
capital-output ratio; this tendency is not only contradicted by the available 
evidence but cannot persist under the Marxian model of investment behavior. 
Although Marx was one of the first writers to recognize the phenomenon of capital- 
saving innovations, treating them indeed as the product of automatic market 
forces, he minimized their importance, as did all economists after him. The idea 
that capital-saving improvements are as normal a feature of technical change as 
labor-saving innovations has won acceptance only recently. Capital-saving 
innovations are defined and some examples are offered. It is argued that the long- 
term pattern of innovations is the outcome of successive adjustments on the part 
of “‘learning”’ producers to differential rates of growth in factor supplies as reflected 
in relative prices. This process tends to damp down sharp cumulative changes in 
factor returns and thus to preserve approximate neutrality of technical change. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Im marxistischen System wird versucht, den Verlauf des technischen Fortschritts 
vorauszubestimmen, indem von der iiblichen Annahme ausgegangen wird, dass 
eine Gewinnmaximierung angestrebt wird. Obwohl Marx den Charakter des 
technischen Fortschritts erkannt hatte, ist es ihm nicht gelungen, eine syste- 
matische Theorie des produktionsmittelsparenden Charakters des technischen 
Fortschritts aufzustellen. Wenn das marxistische System in sich zusammenbricht, 
so ist in diesem Mangel — und nicht etwa in irgendwelchen schwerwiegenden 
Denkfehlern — der Grund zu suchen. 

Der technische Fortschritt wird in der Wirtschaftstheorie immer noch als 
exogene Variable behandelt. Eine Kritik des marxistischen Systems kann jedoch 
den Grundstein fiir den Aufbau einer adaquaten Theorie des technischen Fort- 
schritts bilden. Eine solche Theorie wird in grossen Ziigen im vorliegenden Artikel 
entworfen. 
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Die marxistischen Argumente fiir eine fallende Profitrate und den produktions- 
mittelsparenden Charakter des technischen Fortschritts werden hier sorgfaltig 
dargelegt und in der herké6mmlichen Sprache der Nationalékonomie ausgedriickt. 
Im Verlaufe dieser Erlauterungen stésst man auf die Annahme eines rasch an- 
steigenden Kapitalkoeffizienten. Diese Tendenz wird aber nicht nur durch offen- 
sichtliche Fakten widerlegt, sondern kann im marxistischen Modell des Investi- 
tionsverhaltens schon gar nicht bestehen. Wenn Marx auch einer der ersten 
Autoren war, die das Phanomen der kapitalsparenden technischen Fortschritte 
erkannten, und er sie als Ergebnis der automatisch wirkenden Krafte des Marktes 
behandelte, schatzte er ihre Bedeutung doch gering ein, wie es auch nach ihm 
alle Okonomen getan haben. Der Gedanke, dass der technische Fortschritt eben- 
sogut Kapitaleinsparungen wie Arbeitseinsparungen mit sich bringen kann, hat 
erst seit kurzem allgemeine Anerkennung gefunden. Kapitalsparende Neuerun- 
gen werden definiert, und einige Beispiele dafiir werden gegeben. Es wird argu- 
mentiert, dass die langfristige Struktur der Neuerungen aus den sukzessiv erfolgen- 
den Anpassungen der Produzenten an die verschiedenen Wachstumsraten des 
Faktorangebotes resultiert, die sich in den relativen Preisen widerspiegeln. Dieser 
Prozess dampft tendenziell scharf kumulative Veranderungen in den Faktor- 
erlésen und lasst auf diese Weise den technischen Fortschritt nahezu neutral 
bleiben. 


RESUME 


Le systéme marxiste se propose de prédire le cours du progrés technique dans un 
systéme capitaliste en partant de l’idée communément admise que le but poursuivi 
est de maximiser le profit. Malgré sa préscience de la nature du progrés technique, 
Marx n’est pas parvenu 4a établir une théorie systématique du progrés technique 
en tant que facteur permettant de réaliser des économies sur les moyens de pro- 
duction. C’est pour cette raison et non 4 cause de quelque faux raisonnement que 
s’écroule le systéme marxiste. 

Le progrés technique continue cependant a étre considéré comme étant un 
facteur exogéne dans la théorie de l’économie. Une critique de l’économie marxiste 
peut conduire a l’établissement d’une théorie adéquate du progrés technique. Une 
telle théorie est tracée en grandes lignes dans le présent article. 

Les arguments de Marx pour un taux de profit allant en diminuant et la ten- 
dance des améliorations techniques 4 déterminer des économies de travail sont 
repris ici et formulés dans le langage usuel des économistes. De déduction en 
déduction, nous parvenons 4 I’idée marxiste d’une croissance rapide du coefficient 
de rendement du capital. Or, cette tendance est contredite par les faits les plus 
évidents; de plus, elle ne saurait subsister dans le modéle marxiste du comporte- 
ment des investissements. Bien que Marx ait été l’un des premiers 4 reconnaitre le 
phénoméne des innovations permettant la réalisation d’économies de capitaux, 
innovations qu’il considérait cependant comme étant le résultat de forces auto- 
matiques du marché, il en a minimisé l’importance, ainsi que |’ont fait aprés lui 
tous les économistes. Il n’y a pas bien longtemps que l’on admet de maniére 
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générale que les innovations techniques permettent tout aussi bien de réaliser des 
économies de capitaux que des économies de travail. Les innovations de nature a 
permettre la réalisation d’économies de capitaux sont définies et un certain 
nombre d’exemples sont indiqués. Quant a la structure des innovations d’une 
période de longue durée, elle est considérée comme étant le résultat de l’expérience 
des producteurs procédant a des ajustements successifs aux taux de croissance de 
l’offre des facteurs de production, tels que les reflétent les prix relatifs. Ce processus 
modére la tendance aux brusques changements cumulatifs du revenu de ces 
facteurs, permettant ainsi aux modifications techniques de rester pratiquement 


neutres. 




















INTELLECTUALS IN DEVELOPING 
SOCIETIES! 


“It is better to deal imperfectly with what 
is important than to attain virtuoso skill in 
what does not matter.” Paut BARAN 


I. NEGLECT OF INTELLECTUALS’ CONTRIBUTION 
TO ECONOMIC GROWTH 


Since Schumpeter, it has been common practice to acclaim the entre- 
preneur as the hero of economic development?. In his person, it is 
said, are brought together all the ingenuity, inventiveness, and dar- 
ing which, when applied to practical affairs of business, unleash that 
holocust of change that Schumpeter liked to call the process of “‘crea- 
tive destruction’’’. The entrepreneur, according to a widely accepted 
view, is willing to stake personal fortune on.the possibility of gain 
through innovation. Risk-taking for the sake of innovation is there- 
fore identified as a unique and decisive contribution to economic 
development, and the entrepreneur has been singled out for special 
attention both by economists and historians. But perhaps as a result 
of this single-minded attention, minor characters in the drama have 


1. The author is currently Chief of the Economic Policy Branch of the u.s. Aid 
Mission to Korea. The views he expresses in this article are not necessarily those of 
the organization. 

2. See, for example, C.H. Dannor, Change and the Entrepreneur, Cambridge 
(Mass.) 1959; also, the journal Explorations in Entrepreneurial History, published at 
Harvard University. 

3. This metaphor is more than picturesque; merely, but accurately describes 
an historical fact that may be deeply, tragically experienced. While in exile, 
Soetan Sjahrir, who was later to become Prime Minister of the Republic of 
Indonesia, wrote to his wife: ‘“This period in history of an Umwertung aller Werte 
is one of confusion, wondering, spiritual suffering, but it is a necessary phase. 
Without the demolition of the old, the new is not possible. From this confusion 
and suffering, the better, more satisfying, and higher ethic must emerge. Because 
we belong to this generation and transition, we undergo not only our own personal 
suffering, but that of our generation and humanity.”’ (SoETAN SjaHRir, Out of 
Exile, New York 1949, pp.117/18.) Other outstanding national leaders whose 
personal testimonies bear study and reflection include Gandhi, Nehru, Sun 
Yat-sen, Ataturk, Trotsky, Lenin, Mao-tse-tung, Vargas, in addition to less 
known members of the political and intellectual elites on five continents. 
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been ignored. More significantly, fixation on the entrepreneur has led 
to oversight of at least one other major protagonist of change—the 
intellectual. 

Among the intellectuals in developing societies, there will be some 
whose thought is steeped in the intellectual traditions of the past and 
others whose values are primarily the modern, forward-looking values 
of the West. In this paper, we shall be largely concerned with this 
second group. The “‘ modern” intellectual, it shall be argued, must be 
ranged alongside the innovator in affairs of business as a principal 
agent in precipitating economic growth. 

Both the “modern” intellectual and business leader are standing 
in the forward guard of social change; both have the courage to 
break with the past and accustomed patterns of thought and behav- 
ior; both are prepared to risk reputation and livelihood to pioneer 
new approaches. The one is active in the realm of values and ideas, 
the other in the realm of technology and organization. But the actions 
of both will tend to undermine the established order of things. Be- 
cause of this, they will encounter the resistance of the more tradi- 
tion-minded among the population, of intellectuals and business- 
men, and indeed others, who are committed to existing ways of 
thinking and acting. Throughout this conflict, “modern” intellectual 
and entrepreneur will find each other useful, and even essential, in 
their respective tasks. For ideas must support action, while action 
must in turn enlarge the scope for the effective development of 
ideas*. Where one or the other is missing, the innovating effort can- 
not be sustained for long. 


4. What is meant here is analogous to the process of scientific investigation 
where initial hypothesis (idea) suggests experiment (action) which in turn may 
lead to new ideas and further experiments, in a continuing sequence of ever- 
widening circles of knowledge verified by action. In scientific research, ideas 
often suggest actions. In historical situations, ideas have that function, too, but 
are also used to rationalize actions, relating them to a pattern of meaningful 
interactions of which they are a part. Both in 19th-century China and Japan, 
western ideas came first, preparing the ground for a far-reaching social revolution 
that eventually replaced an ineffectual ruling class—of bureaucrats in China, of 
noblemen in Japan—with a new class of businessmen, industrialists, professional 
men, and intellectuals which furthered the rapid cultural evolution of these two 
societies—admittedly with temporary reversions to a more archaic patiern—- 
through to the present time. 
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The following quotation from a modern Chinese scholar will per- 
haps hint at the significant role of the intellectual in a developing 
society. Writing in 1919, Hu Shih declared: 

In its positive aspect, we make only one proposition regarding our attitude 
toward the old learning and thought, that is, “‘to reorganize the national heri- 
tage’’. To reorganize the national heritage means finding order out of chaos, 
finding the relations of cause and effect out of confusion, finding a real significance 
out of absurdities and fantasies, and finding true value out of dogmatism and 
superstition... 

From my personal observations, the future tendency of the New Thought 
should be to lay emphasis on the study of problems important to life and society, 
and to carry out the task of introducing new academic theories through studies of 
these problems... What is the sole aim of the New Thought? It is to recreate 
civilization. 

It would be difficult to find a more succinct statement of the tasks 
confronting “modern” intellectuals in a society experiencing the 
introduction of western ideas, techniques, and institutions®. 

The apparent neglect of the intellectual in connection with the 
study of economic development and social change is so remarkable, 
that one is prompted to look for an explanation. A survey of the 
literature reveals that the number of published studies which directly 
deal with this problem is relatively small. The pioneer essays of 
Weber’ and Tawney® are studies of the impact of ideas on economic 


5. Hu Sum, “The Significance of the New Thought’, in Ssu-yu Teng and 
John K. Fairbank (eds.), China’s Response to the West: A Documentary Survey, 1893- 
1923, Cambridge (Mass.), 1954, p. 255- 

6. The clarity of the foregoing statement and the complete grasp which it 
reveals of the revolutionary character of the changes underway was possible only 
after a long and tortuous intellectual adjustment to the “‘invasion”’ of China by the 
West. It forms an instructive exercise to follow the various stages of this adjustment, 
as it moved from a feeling of moral and cultural superiority over the West, to a 
demand for the “‘barbarian means to defeat the barabarians’’, principally for 
guns, ships, telegraph communications, to the formulation of the theory which 
‘argued the possibility of superimposing upon a structure of Chinese thought the 
methods and techniques of western industry, to the realization that the introduc- 
tion of industry would require extensive institutional reforms, to a dawning 
awareness, growing increasingly lucid, that social transformation must be complete 
and must be carried out ruthlessly if China is to survive as an independent nation 
in the modern world. The progress of these ideas is beautifully illustrated in Teng 
and Fairbank’s documentary survey of China’s intellectual revolution since 1839. 

7. Max WesER, The Protestant Ethic and the Spirit of Capitalism, New York 1930. 

8. R.H. Tawney, Religion and the Rise of Capitalism, New York 1947. 
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expansion under capitalism, but they do not address themselves 
specifically to the role of intellectuals in establishing a new order of 
society. Other sociologists, such as Mannheim®, Merton!®, and 
Shils" have written on the intellectual as a social type, but have 
failed to analyze the problem in a context of economic development. 
Levenson presents a case study for China, his primary interest being 


— as, so os 


in intellectual history and, more specifically, in the choices confront- 
ing Chinese intellectuals between the “conflicting values of two civili- P 
zations in which the survival of one is at stake’’!*. And for Japan, a 2 
similar study has been undertaken by Sansom". i 
Additional materials on the Orient and having a bearing on the t 
study of intellectuals may be found in Teng and Fairbank" for China, r 
as well as in some important personal confessions and autobiogra- ii 
phies!®. Some study has also been made of the related phenomena of e 
fi 
g. Kart Mannueimm, Man and Society in an Age of Reconstruction, London it 
1940. n 
e's Rosert K. Merton, Social Theory and Social Structure, Glencoe, IIl., 1949. 
11. Epwarp Suits, “The Intellectuals and the Powers: Some Perspectives for 
Comparative Analysis’’, Comparative Studies in Society and History, October 1958, 
- 5-22. 
3 - jJ.R. Levenson, “‘‘History’ and ‘Value’: The Tensions of Intellectual I 
Choice in Modern China”’, in Arthur W. Wright (ed.), Studies in Chinese Thought, 
Chicago 1953, p. 9. st 
13. G.B. Sansom, The Western World and Japan: A Study of the Interaction of is 
European and Asiatic Cultures. New York 1950. di 
14. TENG and FAIRBANK, op. cit. is] 


15. GaMAL Asput Nasser, Egypt’s Liberation: The Philosophy of Revolution, 
Washington 1955; SOETAN SJAHIR, op. cit.; WILLARD A. Hanna, “From Jail to 
Jail: The Saga of Tan Malakka”’, Publication of American Universities Field Staff, 
April 6, 1959; JAWAHARLAL Neuru, The Discovery of India, London 1946. 

A distinction should be made between intellectual history proper and a on 
sociological analysis of intellectuals. Oriental studies, for a vaviety of reasons, are 


lis 


unusually rich in studies of intellectual history, to the neglect of sociological Co 
considerations. Indeed, the historians of ideas—at least in the West—are prone to K. 
approach their studies platonically, as if ideas were pure forms without relation Be 
to the world of political and economic fact. This tendency is only now changing. pp 
Sansom (op. cit.) is excellent in this regard, always discussing the force of ideas in 

a context of action. And progress is also being made in the field of Chinese studies, De 
as a result of efforts by a group of scholars under the influence of social science bit 
concepts and research methods. (See Joun K. FatrBanx, Chinese Thought and 

Institutions, Chicago 1957.) San 
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nationalism, for example, by Emerson", and of bureaucracies (Eisen- 
stadt)!’. But the specific problem of the interaction between intellec- 
tuals and economic growth was not raised until quite recently in 
papers by Matossian!* and Keddie’®. 

Compared to the recent outpouring of literature on the subject of 
economic development, the foregoing catalogue of studies concerning 
the part of intellectuals in social transformation seems like rather a 
slim harvest. In the comments which follow, three principal reasons 
are advanced as possible explanations of why the study of intellectuals 
in a context of economic growth and social change has not received 
the attention it deserves. First, intellectuals everywhere have been 
reluctant to examine themselves and their functions in society; second, 
intellectuals make no direct contribution to production in the narrow 
economic sense so that their role is still not widely understood; and 
finally, social analysis suffers from a strong deterministic bias accord- 
ing to which intellectual activities follow, but do not precede, funda- 
mental economic changes. 


1. Reluctance of Intellectuals to Self-Study 


It is a general observation that intellectuals are not prone to turn a 
sharp, inquisitive eye upon themselves. This reluctance to self-study 
is particularly evident in the United States, where the dearth of stu- 
dies dealing with intellectuals as a social type is altogether aston- 
ishing. Thus, in the 1930’s, the Encyclopedia of the Social Sciences pub- 
lished an article on the subject by Roberto Michels, a German 


16. Rupert Emerson, ‘Paradoxes of Asian Nationalism’’, Far Eastern Quar- 
terly, February 1954, pp. 131-142. 

17. S.N. EtsenstTapt, “Internal Contradictions in Bureaucratic Polities’’, 
Comparative Studies in Society and History, October 1958, pp. 58-75. Also RoBERT 
K. Lams, ‘“‘Political Elites and the Process of Economic Development”, in 
Bert F. Hoselitz (ed.), The Progress of Underdeveloped Areas, Chicago 1952, 
PPp- 30-53- 

18. Mary Marossian, “Ideologies of Delayed Industrialization’”’, Economic 
Development and Cultural Change, April 1958, pp.217-228. Contains excellent 
bibliography. 

19. Nrxxt R. Keppir, ‘“‘Western Rule vs. Western Values’’, Diogenes, No. 26, 
Summer 1959, pp. 71-96. 
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sociologist?°. Other papers, by Merton*! and Shils**, subsequently 
appeared, but beyond this, there is little that one can point to. 

Perhaps this lack of academic interest should be sought in the 
American tradition of pragmatism which tends to give more weight 
to practical solutions than to the profound elucidation (or obfusca- 
tion) of problems in the abstract. Or it should be sought in the strong 
populist mood current in the United States, a mood that does not 
readily acknowledge, at least on a priori grounds, the inherent superi- 
ority, including intellectual, of any social group. By its standards, it 
is customary to judge individual merit according to the measure of 
material success achieved. This, however, is a criterion by which all 
but a few favored intellectuals are automatically excluded. It is hardly 
surprising, therefore, that the intellectual is not populary held in high 
regard, or that he has failed to appear in the public view as a member 
of a specially elect group. The term “intellectual” is, in fact, used 
sparingly, and is applied more as a mark of opprobrium than appro- 
bation. In such a climate of opinion, American intellectuals have 
been hard pressed to develop a positive self-image and have hesi- 
tated to draw attention to their own existence. Thus, their role as 
creators and critics of social institutions has largely gone unheralded. 

This lack of self-awareness has inclined American intellectuals to 
exaggerate the contribution of the businessman to the making of 
America and, more generally, to economic growth. It is scarcely an 
accident that there exist but two outstanding studies in American 
intellectual history, the works of Parrington®* and Gabriel*4, and even 
these are not well-known except by specialists. 


2. The Role of Intellectuals in Developing Societies 


The study of economic development has been left largely to the pro- 
fessional economist. Despite efforts to broaden the scope of research 


20. RoBerto MicueE:s, “Intellectuals’’,in Encyclopedia of the Social Sciences, 1936. 
21. MERTON, op. cit. 

22. SHILS, op. cit. 

23. VERNON Louts PaRRINGTON, Main Currents in American Thought, New York 


1930. 
24. Ratpw H. Gasriex, Course of American Democratic Thought, 2nd ed., New 


York 1956. 
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and inquiry, as for example at the Center for Economic Development 
and Cultural Change at the University of Chicago and in occasional 
publications under the auspices of Ungsco*®, and the recognition 
given to social and cultural “factors” in most current treatises on 
economic growth, the bulk of studies is pursued quite narrowly in 
search of significant interrelations between the economic variables 
of savings, investment, productivity, and population. Other issues 
are treated as marginal to this hard core of academic interest. There 
is nothing more natural than that economists should write on these 
subjects and should fail to devote much time and effort to the intel- 
lectual who seems to have so little bearing on the processes that eco- 
nomists are accustomed to dissect and analyze. 

This specialized, economist’s approach needs to be modified. But 
such a change can be accomplished only by elaborating, point for 
point, a theory of economic growth within a larger framework of a 
theory of social transformation**. Lian Ch’i-Ch’ao, in a review of 
China’s progress up to 1922, has found a suitable metaphor to de- 
scribe the comprehensive, radical process of change we have in mind. 
He writes: 


I feel that China during the last fifty years has been like a silkworm becoming 
a moth, or a snake removing his skin. These are naturally very difficult and painful 
processes. How can they be accomplished easily? Only if it is possible to function 
biologically during the necessary change or removal, and if psychologically there 
is consciousness of the necessity for change and removal. Then, after we have 
undergone the unavoidably difficult process, the future will be another world?’. 


In the enlarged perspective of this view, the intellectual cannot be 
ignored. What Lian Ch’i-Ch’ao is suggesting is that the process of 
modernization, like that of metamorphosis, will leave no phase of 
social life untouched. And since neither intellectual innovation nor 


25. MarGARET MEAD, Cultural Patterns and Technical Change, UNESCO, 1953; 
Morris E. Opter, Social Aspects of Technical Assistance in Operation, UNESCO, 1954; 
DaryLu Forpbe (ed.), Social Implications of Industrialization and Urbanization in Africa 
South of the Sahara, UNESCO, 1956; PHitrp M. Hauser (ed.), Urbanization in Asia and 
the Far East, UNESCO, 1956. 

26. JoHN FriepMANN, “Integration of the Social System: An Approach to the 
Study of Economic Growth’’, Diogenes. To be published. 

27. Lianc Cn’1-Cn’ao, “Review of China’s Progress, 1873—1922”’, in TENG 
and FarrBAnk, op. cit., p.273. 
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social revolution can occur in hermetical isolation, one from the other, 
the first will necessarily exert an influence upon the second. 

Who are the intellectuals? According to Michels, intellectuals are 
those who are “vocationally concerned with things of the mind’”’?*, 
But this criterion appears to be too restrictive when applied to devel- 
oping societies. As commonly used in these societies, “intellectual” 
is a term that refers quite generally to the educated minority, in- 
cluding principally those who are undergoing or have completed a 
higher education. 

The intellectuals in developing societies are therefore largely the 
professionals—the doctors, lawyers, engineers, economists, and mili- 
tary officiers and such semi-professionals as poets, philosophers, and 
politicians. By standards current in the West, it may seem preten- 
tions, indiscriminately to include the professional class as a whole as 
representing intellectuals. Yet such are the pretensions and, indeed, 
it must be admitted that, as a group, professionals in developing so- 
cieties are concerned with ideas to a far greater extent than is usual 
in the West, where specialization has left the field of intellectual en- 
deavor almost exclusively to vocationally dedicated men. And where, 
moreover, the Western intellectual tends to be so called on the basis 
of his actual performance, i.e., on the basis of eminently intellectual 
activities, his status in developing societies will rather tend to be as- 
cribed: he will belong to an elite largely by virtue of his training and 
formation. 

The intellectual elite in this sense is a small and highly conscious 
social group, cohesive in relation to the rest of society, though often 
divided whithin itself. It is concentrated within the major cities and 
its membership, to total population, is quite small**. The high esteem 
with which intellectuals are normally regarded by the masses of the 
population, their seemingly magical ability to manipulate communi- 
cation symbols for purposes of social advancement and material gain, 
and their radically different mode of living, all contribute to this 
sense of self-awareness and serve as distinguishing criteria. 


28. MICHELS, op. cit., p. 118. 

29. In Brazil, for instance, only 130,000 professionals could be classified as 
“intellectuals” in 1950. These represented 0.5 percent of the total population over 
twenty years of age, or a ratio of one “intellectual” for every 200 adults. In the 
United States, the same ratio was about 1 to 20. The table below reveals the heavy 
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The functions of intellectuals in societies undergoing radical trans- 
formation from a traditional-agrarian to a progressive-urban pattern 
of living are many and significant. Choices between traditional and 
modern values must be clarified; old traditions must be reinter- 
preted according to the spirit of the times; new ideas must be tied into 
a meaningful pattern of historical relationships; new ideological 
weapons must be shaped; and the meaning of national culture and 
destiny must be redefined. In short, the intellectuals must exhort, in- 
form, interpret, and idealize. The economic and social changes that 
concurrently go on are only rendered possible, as a sustained and 
continuing process, by the constant barrage of words that intellec- 
tuals let loose upon their fellow citizens. All the strains, tensions, 
hopes, frustrations, conflicts, and feelings of exuberance that usually 
accompany a period of rapid social change will be discovered in their 
purest, most intensive form among them. 


concentration of professionals in Rio de Janeiro and Sao Paulo which, with one- 


fifth of the total population of Brazil, together accounted for almost 60 percent of 
all professional persons in 1950. 


Persons with Advanced Professional Degree, Brazil, 1950 
































P Rio deJaneiro and State 
Beal of Sao Paulo 
Professions 
Percent 
Number Percent Number of Brazil 
Doctors and Dentists .......... 43,000 33 23,600 55 
NN neta an -6 ie & ahh ees uw, date 31,300 24 17,200 55 
a5 Ne oo ase. wha eee ae ae 20,400 16 12,900 63 
Dep CONS sok tk tt cS eee 14,400 11 8,900 62 
MN 6.40 eo ke 0. 4 oe ere 8,500 6 2,700 32 
Ferret weavares 5,500 4 3,700 67 
Industrial Chemists .......... 3,500 3 2,300 63 
GG & ae © ble: 4 he a eee 3,500 3 3,100 89 
Ws 6 6-8 46 eS he ee 6 KO 130,200 100 74,400 57 
Source: Data furnished by Instituto Brasileiro de Geografia e Estatistica. 








For Indonesia, Mysberg limits the quantitative importance of the present 
intellectual elite far more serverly than is proposed in this paper. According to him, 
it comprises about 200 individuals only. It is clear that Mysberg’s criteria of 
selection are different from those adopted here. (James MyssBercu, “The Indo- 
nesian Elite”, Far Eastern Survey, March 1957, pp. 38-42.) 
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3. Materialist Interpretation of Social Change 


A third major reason for the neglect of intellectuals as agents in the 
drama of social transformation is found in the materialist doctrine of 
history. It is the infrastructure of material relations, of economic life 
and institutions, that is held to be basic to the framework of thought 
and other cultural manifestations rising above it. This doctrine has 
been elaborated into a theory of considerable sophistication in the 
Sociology of Knowledge*® where it lays claim to being a major tool 
of social research. Although severely criticized on occasion, parti- 
cularly on the score of attribution, its fundamental thesis has gone 
largely uncontested. The voices which affirm that ideas can be enter- 
tained independently of the social structure from which supposedly 
they have emerged are few, nor are they part of the principal currents 
of social thought in the present day. A social scientist such as Robert 
Redfield finds himself pleading with his collegues that they “‘should 
make a little effort to lean deliberately away from a materialist view of 
human life and a conception of history in simple terms of economic de- 
terminism’”’*!, For the one among many, the nexus ofsociety is moral. 

Where the materialist philosophy prevails, the possibility of auto- 
nomous action on the part of intellectuals, free from the determining 
influence of class and economic structure, will hardly be admitted. 
Instead, all attention will be focused on the economic changes taking 
place, while changes in intellectual outlook will be treated as prima- 
rily derivative. The notion that ideas can also have a creative and 
independent function will be too readily disowned. On the other 
hand, if one is to do justice to the importance of intellectuals in 
generating and sustaining economic progress, the doctrine of eco- 
nomic determinism must give way to a more catholic view which sees 
ideas in interaction with the environment within which they arise. 
Ideas can help to change production and social relations as much as 
they are used to rationalize and to support them. 

The source of this admittedly partial intellectual autonomy will 
be found partly in the intellectual’s tendency to be alienated from the 


go. A recent exposition may be found in WerRNeER Stark’s The Sociology of 
Knowledge, London 1958. 
31. Ropert REDFIELD, The Primitive World and Its Transformations, Ithaca 


1953, P- 3- 

















an 


at i —-/._-— ., en eee ek ee 


= -— FF es OS lUlUlUrhrUhUC KS lCMDlCO CO 


o> we 








INTELLECTUALS 523 


leading values of his culture. This is especially true for the “modern” 
intellectual in developing societies who discovers that neither the 
values of popular nor of traditional high culture are capable of giving 
meaning to his life. As a modernist, he rises thus self-consciously in 
opposition to the traditionalists among the intellectuals. His values 
will be drawn from “overseas”, from Europe, the United States, or 
Moscow, while indigenous traditions are largely rejected. Shils refers 
to this as the phenomenca of “inter-intellectual alienation” which, 
he asserts, “supplies the important function of moulding and guiding 
alienative tendencies which exist in any society”. 

The alienation of the “modern”? intellectual, which is implicit in 
his rejection of both the popular and high traditions of his culture, 
may lead him into an almost unbearable state of emotional tension. 
Mary Matossian has called him the “assaulted” intellectual and has 
shown why he must reorient himself in at least three directions: in his 
relationship to the West, to his people’s past, and to the masses**, In 
this attempt to find his proper bearings, the intellectual’s position will 
be frequently ambiguous, as he vaccilates between xenophobia and 
xenophilia, archaism and futurism, egalitarianism and an hierarchic 
social order. But ambiguity with regard to essential values is but emo- 
tional tension intellectualized, and many “‘modern”’ intellectuals 
will eventually attempt more drastic solutions of their dilemma. Like 
Tolstoy or Gandhi, they may suddenly extol the virtues of the peas- 
antry and decisively turn their back upon “modernism”. Alter- 
natively, they may make cause with the urban proletariat. In either 
case, the choice may be understood as a return to popular culture and 
an end to emotional isolation. Other intellectuals will revert to an- 
cient values in the high tradition and attempt to resurrect a forgotten 
national language, ancient music, or an archaistic national style of 
poetry or painting. Or they may attempt to reestablish their sense of 
cultural affinity by adopting a defensive and extreme nationalistic 
tone. Still others will escape into self-exile and some, as a last and des- 
perate resort, into suicide. But a number of intellectuals, incapable of 
establishing a satisfactory rapport with the present, may come to 
identify themselves with the collective future of their people and move 
to advocacy of revolution. 

32. SHILS, op. cit., p. 9. 

33- MATOSsIAN, op. cit., p. 218. 
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The “assaulted” intellectual’s response to his alienation may be 
creative, self-defeating, and even destructive to the point of nihilism. 
But it is this alienation that also enables him to act autonomously, 
creatively in his environment and casts him in the role of innovator 
in the realm of intellectual concerns. In this way, he may eventually , 
provide that “alternative pattern of integration” for his own so- 
ciety** without which comprehensive, social change would be un- 
thinkable. 


Il, THE INTELLECTUAL IN SOCIAL TRANSFORMATION 


The intellectual’s contribution, and particularly that of the “‘mo- 
dern”’ intellectual, is made principally in three ways, each of which is 
essential to the process of cultural transformation: he mediates new 
values, he formulates an effective ideology, and he creates an ad- ) 
equate collective self-image. It is to a discussion of these that we now 
turn. 


1. Mediating New Values 


By virtue of his education and training, the intellectual is the most 
exposed among the population to the cross-currents of ideas that 
move the world. He is an urban resident; he travels; and he has easy 
access to communication media. Above all, his social status as an 
intellectual obliges him to be at least superficially concerned with 
values and ideas and forces him to react to, and to take a stand either 
for or against, the important new ideas that come to his attention. 
What he cannot do, in contrast to other segments of the population, 
is to remain indifferent. 

The manner in which he reacts to these ideas will very much de- 
pend on his initial orientation, on whether he is “modern” or “tra- 
ditional”’. It will also depend on his self-image. But where the tradi- 
tionalist will have only a vague conception of himself, absorbed as he 
is in the collective life of his community, the modernist knows him- 
self to be the carrier of new ideas, and there is a sense of great pur- 
pose about him. | 


34. SHILS, op. cit., p.9 








— 

















INTELLECTUALS 525 


The “modern”’ intellectual’s self-image will be found to vary 
from country to country. A quick sketch of the Brazilian variant, 
however, may help to bring the portrait into focus*®. 


The modernist (in Brazil) conceives of himself as the herald of a new future. 
Self-consciously, he will profess the life of reason and of impersonal order. He will 
also avow a belief in experimental science, efficiency, and performance. Politics 
he will judge to be rotten and corrupt: salvation is rather to be found in manage- 
ment and administration—preeminently rational activities. The New Man is 
proud to be a specialist, a true professional, who perhaps knows only a little, but 
this little very well. He deprecates dilletantism, encyclopedism, and rhetoric. 
His ruling passion is professional achievement, and because of this he will often 
express a desire to leave his country and to work, perhaps, for an international 
organization or, at any rate, to live in a social environment that recognizes more 
fully the merits of his peculiar talent. For the Brazilian stage has grown too con- 
fined and too confining, his audience too small. Scientific inquiry as a distinctly 
superior value is not yet widely appreciated in Brazilian society: essays, history, 
belles lettres—not econometrics or a treatise on the chromosome—are still the high 
roads to popular acclaim and honor. 

One might conclude, because of the moral isolation of the modernist, that his 
cocky self-assurance would soon be eroded by the more powerful currents of 
traditionalist thought. This is not so. What at first may seem to be a disadvantage, 
is in fact a gain. His self-image is reinforced in many ways, but principally through 
the solidarity characteristic of his small, exclusive group. Modern intellectual life 
is concentrated in Rio de Janeiro and Sao Paulo, and this facilitates personal con- 
tact and encourages a lively esprit de corps. 

The intellectuals who thus make up the core of modernism in Brazil have many 
essential attributes in common: youth, intellectual background, and a passionate 
belief in their own cause. Where the traditionalists look inward upon their own 
community, the modernists look outward to foreign lands for inspiration. If in 
nothing else, they are united in this basic orientation. 


What are the values for which the “modern” intellectual stands 
and which give resolution to his spirit? As suggested in the foregoing 
description of the Brazilian modernist, they are the secular values 
which an aggressive, Faustian West has acclaimed for the past 150 to 
200 years and to which it is still committed**, 


35. The following remarks are taken from an unpublished study by the author 
of “Intellectuals and Economic Development in Brazil’’, and are the result of 
almost three years of field work in that country (1955-1958). 

36. SJAHRIR (op. cit., pp. 144-147) has written: ‘For me, the West signifies 
forceful, dynamic, and active life. It is a sort of Faust that I admire, and I am 
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1. That constant striving is the summum bonum of existence and that 
the result of such striving is progress infinitely extended into the 
future ; 

2. That environment can be succesfully mastered and turned to 
man’s advantage through the practice of science and scientific tech- 
nology ; 

3. That significant truth is established only empirically, and that 
achievement in performance is a major standard of practical as well 
as moral excellence; 

4. That social and political equality is either a natural right or an 
historical inevitability ; 

5. That suffrage should be extended to all adult persons possessing 
minimum qualifications, and that participation in at least some of the 
processes of governing a nation is a right no less than an obligation of 
each citizen. 

These ideas, so fundamental to the social order in the West with 
which we are familiar, are turned into powerful weapons of attack in 
the hands of a few “‘ modern”? intellectuals in societies whose central 
value system is constructed on quite different assumptions. By the 


new standards, traditions suddenly become devalued; the possibility 


of an harmonious adjustment between man and nature is destroyed ; 
philosophical speculations and literary-aesthetic pursuits fall before 
the sword of empirical research; and feudal, autocratic, and colonial 


convinced that only by utilization of this dynamism of the West can the East be 
released from its slavery and subjugation. 

The West is now teaching the East to regard life as a struggle and striving, as 
an active movement to which the concept of tranquillity must be subordinated. 
Goethe teaches us to love striving or the sake of striving, and in such a concept of 
life there is progress, betterment, and enlightenment. The concept of striving is 
not, however, necessarily connected with destruction and plunder, as we now find 
it. On the contrary, even in Faust, striving and struggle have the implication of 
constructive work, of undertaking great projects for the benefit of humanity. In 
this sense, they signify struggle against nature, and that is the essence of the 
struggle: man’s attempt to subdue nature and to rule it by his will. The forms that 
the struggle takes indicate the development and refinement of the individuals 
who are engaged in the effort... The East must become Western in the sense that 
it must acquire as great a vitality and dynamism as the West. Faust must reveal 
himself to the Eastern man and mind, and that is already going on at present.” 
Paradoxically, some western intellectuals have recently displayed a yearning for 
the quietism of the East! 
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patterns are attacked in the name of democracy and the right of self- 
determination. Political ideology may endow these values with a 
special meaning, and certainly their institutional embodiment may 
vary from culture to culture, though perhaps not as much as one 
would be inclined to believe. Yet through all the diversity of forms, 
some common, basic elements persist and distinguish these values 
unmistakably as “‘modern”’ in the sense in which the term is used in 
these pages. Progress conjures up the ethos of the times; science and 
technology are the means by which progress is achieved; the theo- 
rems of social equality give rise to movements of reform; and demo- 
cracy—whether of the people’s variety or liberal—establishes the 
necessary political setting. These values are interrelated and mu- 
tually supporting. They go hand in hand with the profound econo- 
mic changes from an argrarian to an urban way of life, and the insti- 
tutions of an urban-industrial society are unthinkable apart from 
them?’. 

There appears to be a sequence of actions that is normally fol- 
lowed in the attempt to substitute, for the inherited ideas of right and 
wrong, new values. First, the assault will be upon the existing native 
traditions only. It will then be extended into a global criticism of the 
social order from the vantage point of the new values, culminating in 
an insistence upon the necessity for fundamental reform or revolu- 
tion. In the following sketch of this action-sequence, no pretense is 
made to be historically specific. Although unique deviations from 
the general pattern can be expected for every country, the schema 
which follows may be nonetheless useful as a heuristic device in the 
study of the process that leads to social transformation. 

The modernist begins by turning against his fellow-intellectuals, 
the traditionalists who, under the persistent fire of verbal attack, 


37. SANSOM (op. cit., p. 315) opposes this thesis by suggesting that Japan’s recent 
development was “‘but a natural process of evolution which produced results 
similar to those which had arisen in the West out of similar circumstances’’. 
Yet already the Meiji charter seemed to provide, at least on the surface, for popular 
participation in government, social egality, and education for science. While the 
intent mnay have been less sweeping than a first reading of the text might suggest, 
the charter was sufficiently vague to be misleading in precisely this sense and to 
provide an ideological weapon for the liberal opposition to the Government. 
Japan’s development down to the present certainly suggests that basic western 
values have had an important and increasing role in reshaping traditional society. 








528 JOHN FRIEDMANN 


emerge as the principal defenders of the customs and values handed 
down through the generations. This initial skirmish may end in the 
complete capitulation of the traditionalists, especially in countries 
where indigenous intellectual traditions are not highly developed. 
But it may also lead to remarkable reinterpretations of some of the 
leading traditions which will render them more suitable to the pre- 
sent and blunt the edge of the modernist’s tongue. The varieties of 
traditionalist response are outlined, for China, by Levenson** and 
for Japan, by Sansom*®; they do not need to be repeated here. On 
the other hand, in most countries, the traditionalist faction of the 
intellectual elite will have been so thoroughly discredited by its re- 
cognized failure in the leadership of the country, that it can at best 
fight a delaying action*®. Popular feeling will be easily aroused against 
it and nothing in this regard is likely to be left undone. In any event, 
the result of this initial proselytizing stage is the widening influence 
in intellectuai circles of a western mode of thought and valuing, as well 
as the growing admission of the western superiority in practical mat- 
ters. The gate is thus thrown open for the “‘demonstration effect”’ to 
do its work. 

The second stage is reached when the modernist’s polemic is 
turned forcefully, directly against the entrenched powers. To this, 
the government’s reaction may be so determined, that some of the 
more articulate intellectuals may actually be forced to “‘go under- 
ground” or into involuntary exile. But lacking in popular support, 
the government’s response may also be quite feeble, giving way to the 
new challenge without a serious struggle. In either event, the ground 

38. op. cit. 

39. op. cit. 

40. Underlying this statement is the writer’s belief that the historical process 
of westernization—in the sense of the adoption of the principal western values 
listed—is inevitable. In the increasingly interdependent world society of today 
(and yesterday), the life of pastoral and agricultural peoples under a system that 
may be loosely described as “‘feudalistic”’ is experienced as an anachronism, that 
sooner or later must be eliminated from the map. No wonder that “‘modernism’”’ 
is allied with “nationalism” in such countries. For pride in the nation can be 
upheld only if it is moving sufficiently in the direction indicated by the western 
values in question to be recognized as in some manner “‘equal’’ to the dominating 
western European and American powers. Russians are emulating Americans; 
Chinese are emulating Russians. The western values are coming to represent more 
and more a world-wide ethos. 
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will be slowly prepared for a basic change in the institutional struc- 
ture of the country. In periodicals, newspapers, and pamphlets, the 
existing regime and its supporters will be subject to a baiting kind of 
criticism, month after month, year after year. Scandals will be 
brought to light; shameful social conditions will be uncovered; eco- 
nomic mismanagement will be highlighted. Each and any action of 
the regime will be exposed to cutting ridicule. In the meantime, 
more or less openly or in conspiratorial silence, the plotting will go 
on, with perhaps an occasional assassination and other acts of terror, 
until the proper moment—some bumbling failure, some final stupid- 
ity of the regime—arrives. 

The third and concluding stage—that of the actual “‘ take-over” — 
is reached when the “ modern” intellectual leads a revolutionary or, 
more rarely, a reform movement to unseat the regime and commence 
the great task of national reintegration around new value principles. 
The revolutionary action may be directed against an existing colonial 
regime, as in Indonesia, India, or French Indo-China, or a feudal- 
istic indigenous government, as in Turkey, China, or Egypt. But in 
the end, the result will be the same: a new elite of intellectuals will 
have risen to power under the guiding hand of charismatic leaders: 
Soekarno, Nehru, Ho-Chi-Min, Ataturk, Sun yat-sen, Nasser, Lenin, 
Mao-tse-tung, Vargas, Nkrumah... great men of our time, regard- 
less of where they stand (or stood) politically. They are acclaimed 
the fathers of their nations. 

Only now can a beginning be made in the slow and tedious 
struggle for reform and national reintegration around the focus of 
new values*!, Province by province, profession by profession, activity 
by activity, the same process must be repeated: traditionalists must 
be won over; the existing order must be challenged; reform must be 
initiated. It is the process by which urban institutions and urban 
values spread out to organize society in a new way*, 

41. It must be supposed that the revolutionary movement that brought the 
modernists to power had a wide base in popular support. This, for instance, was 
the mistaken belief of Nasser (op. cit.). On the contrary, the real revolution does 
not begin until power has been taken over. Initially restricted to a few urban-bred 
“‘modern”’ intellectuals, the movement must spread out to encompass and sweep 
along with it the broad masses of the population. 

42. See JoHN FriepMann, “The City and Economic Growth”’, to be published 
in Comparative Studies in Society and History, Autumn 1960. 
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Precisely because it is slow and tedious, this process may lead to 
feelings of frustration and bitterness among the “modern” intellec- 
tuals. Again, the Brazilian situation can be enlightening, showing the 
possible range of reactions to the new situation. The period to be dis- 
cussed is post-revolutionary and post-Vargas. Brazil is making rapid 
progress in industrialization, but the country is so huge, communi- 
cations are so backward, and modern industrial centers so few, that 
large regions of the country have been left behind in the race towards 
a brighter future. The following observations are taken from notes 
made during my stay in Brazil between 1955 and 1958. 


The modernist levels a constant fire of criticism, much of it purely destructive, 
against the existing order. To the outsider, it is often frightening with what sardonic 
delight he is told tales of official ignorance and cupidity, of public immorality and 
professional incapacity. Instance is piled upon instance until a truly monstrous 
picture emerges. The picture is obviously distorted, but it is the reality by which 
a large number of intellectuals lives. 

It is also a fashionable reality. Like Cato crying the repeated refrain concerning 
Carthage, the modernist ends his litanies with the remark that the mentality of the 
Brazilian people must be changed. Now, the analysis of national character has 
perforce something glamorous about it, and the less flattering the portrait, the more 
credit goes to the painter for his presumably astute and penetrating perceptions. 
It is therefore not always easy to know whether the bitterness so freely worn on the 
sleeve is posed or genuine. At any rate, it is interesting to observe that this profound 
dissatisfaction with the national way of life is already of long standing, and that 
its expression continues to be something of a mark of intellectural integrity*. 
Already Capistrano de Abreu born in Ceara in 1853 wrote in this modish vain: 

‘*The jaburt is the bird that for me symbolizes our native land. He is big and 
imposing, with coarse legs and strong wings. And he passes his days, one leg coomed 
over the other, sad, sad, with that austere and vile sadiess.”’ 

In view of this continuing attitude, it is small wonder that the solutions which 
are frequently proposed are radical: self exile, revolution. 

The new men are impatient. For the most part, they are blind to the construc- 
tive forces of gradual change. The dissatisfactions are great, and their frustrations 
still greater. Exaggerations become accepted in this context. And the tragic senti- 
ment of life from which even the modernist has not entirely extricated himself, adds 
the last touch. The argument is pressed to its ultimate tragic conclusion: The 
vicious circle is brought into play and flight and violence appear as the only 
reasonable ways to break through the magic of the spell. 





43- See GitBERTO FREYRE, Casa Grande e Senzala, 4th ed., Rio de Janeiro 
1943; PauLo Prapo, Retrato do Brasil, 5th ed., Sao Paulo 1944; JorcE AMADO, 
O Pats do Carnaval, Sao Paulo 1955; VIANNA Moos, Eandeirantes e Pioneiros, 2nd 
ed., Rio de Janeiro 1955. 
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2. Formulating an Ideology 


One of the signs of the disintegration of a social order is the widely 
felt loss of moral direction. As the past, with its store of accrued va- 
lues, customs, and traditions, is losing its intrinsic significance for the 
individual and leaves him wondering about the present and the 
future, the pursuit of narrow self-interest may be the only alternative 
left to him and, indeed, may appear to bea necessary measure of pro- 
tection against the predatory actions of others. The result will be a 
disjunction of the social will; a certain aimlessness ; a lack of stability 
in social institutions; and a widespread shunning of responsibilities 
beyond those to oneself and one’s immediate family. If this situation 
is inimical to the social good, it is likewise prejudicial to economic 
progress. For instead of a reintegration of the social system, there is 
only division upon division in the social, economic, and political life 
of the community. 

It is the intellectuals who are chosen for creating, out of this incip- 
ient chaos, the foundations for a new moral order. Somehow, the 
cataclysmic changes of the present which, taken by themselves, ap- 
pear to be so utterly senseless, must be rendered meaningful: they 
must be interpreted within a larger and inclusive framework of ob- 
jectives that paints in imaginative strokes the vision of a better world. 
Unless an adequate ideology is forthcoming, sufficiently convincing 
to appeal to large numbers of the population, the ascendency of strong 
men relying principally on force and on the fear it inspires, is a near 
certainty. Every large-scale and lasting social transformation must be 
grounded in an ideology. 

In developing societies, this ideology is economic development. 
The formulation, elaboration, and promulgation of this ideology is 
one of the principal tasks of “‘modern”’ intellectuals in developing 
countries. Politically, it is an altogether neutral ideology which may 
be held with equal fervor by Communists and Liberals alike. 

The Communists, in particular, have been acutely aware of the 
essentiality of an ideology of economic development and have di- 
rected their appeal in the underdeveloped countries primarily at the 
intellectual who is both more susceptible to this approach than others 
and more likely to use it as a tool for social change on a grand scale. 
According to Morris Watnick, 
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{the Communist parties in colonial areas] have acquiesced in the primacy of the 
intellectuals in the movement because the acceptance of any alternative leadership 
coming from the ranks of the peansantry or the industrial workers (assuming the 
possibility of such leadership) would entail sacrifice of prime objectives of the 
party—viz., the seizure of power and the launching of a long-range plan for 
internal planning and reconstruction. Gradual and piecemeal reforms and 
certainly basic reforms designed to bring immediate economic relief to the masses 
(for instance, in the credit structure of the area) undertaken by non-Communist 
regimes would be welcomed by the masses of the peasantry because they are in 
accord with their immediate and most pressing interests. A program of seizing 
political power followed by prolonged industrialization, economic planning, 
recasting the social structure, realignment of the country’s internztional position 
in favor of the u.s.s.R.—these are considerations of the type which can attract 
intellectuals only“. 

In other words: reform is empirical, pragmatic, and piecemeal; 
it does not require ideological support. But wholesale social trans- 
formation, especially where it is to be achieved with great rapidity, 
cannot occur without an explanation and a broad-scale justification 
of what is happening, expressed in symbols that claim to be univer- 
sally valid. It is the intellectuals who alone are capable of such an 
explanation, of what Plato, in quite another context, referred to as 
the Big Lie. For admittedly, an ideology can only be “true” in the 
ideal realm, but never in the arena of everyday affairs, where it must 
forever appear as a subtle mockery of the facts of existence. 

Essentially, what the ideology of economic development preaches 
is the doctrine of the unlimited expansion of a nation’s capacities for 
production and consumption. A whole range of values, images, and 
ideas is implied in this conception. It is not simply a useful device for 
ordering the data of experience so that social theory may be advanced. 
Everyone who thinks in terms of economic development, automati- 
cally divides the world into two unequal parts, the one developed and 
the other under-developed, and no terminological contortions can 
obscure the implied value that somehow the under-developed areas 
should come up to the standards of the developed world. The ideal 
image of a “developed” society which is progressing along a path of 
unlimited expansion is the standard by which a country is classified 
as either under-developed, less developed, backward, or developing, 
all adjectives, however, meaning the same thing. As Gunnar Myrdal 


44. Morris Watnick, ““The Appeal of Communism to the Underdeveloped 
Peoples’’, in Hoselitz, op. cit., p. 165. 
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has observed: “The use of the concept ‘the under-developed coun- 
tries’ implies a value judgement that it is an accepted goal of public 
policy that the countries so designated should experience economic 
development. It is with this implication that the people in the poorer 
countries use the term and press its usage upon people in the richer 
countries*,”” 

But “poor” and “rich” are hardly satisfactory criteria in this 
context. Poverty and wealth refer to given conditions; they are essen- 
tially static conceptions. The ideology of economic development, on 
the other hand, is a dynamic conception: the developed countries 
have achieved the break-through to cumulative growth; the under- 
developed countries still remain in the nether regions of economic 
and social stagnation. The “truth” or validity of this picture is irrele- 
vant; what is important is the beliefin such an imagery. Accordingly, 
economic development is equivalent to the path which a society de- 
} scribes as it changes from one historical configuration of social 
relationships to another, as it “takes off’ —the metaphor is charac- 
teristic—into the rarified altitudes of cumulative progress. 

Underlying these changes are the Faustian values of the West, the 
values of perpetual striving, science, egality, and popular democracy. 
These may be viewed as simply a continuation of the 19th century 
philosophy of progress in the 2oth—an instance of a curious cultural 
lag. All doubts regarding the fundamental reality of progress are 
cast to the wind, and for a country to remain outside the pale of pro- 
gress is considered plainly irresponsible. For the morality of our time 
preaches the great munificence of the West which alone is held capa- 
ble of bringing happiness among the people. That happiness is uni- 
versally desired is, of course, a questionable proposition. In certain 
languages, the word does not even exist (for instance, in Japanese). 
But the problem reaches still more deeply. For the West the value of 
progress is essentially indeterminate and open-ended: the good life 
is not this or that, but any life which is constantly endeavoring to 
change itself. According to this doctrine, happiness is found in doing 
only; it is the ethic of work that is praised as the fundamental mean- 
ing of existence. And thus examined closely, the ideology of unlimited 
expansion turns out to be simply a logical extension of the Calvinist 


45- GuNNAR Myrpat, Rich Lands and Poor: The Road to World Prosperity, New 
York 1957, p. 7- 
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doctrine of salvation through works. It is essentially a theological 
conception that is being foisted upon the rest of the world. 

That the ideology of economic development has its origin in the 
historical experience of western nations gives a certain flavor of 
reality to the idea and presses it into a particular mould of institu- 
tional and behavioral patterns from which but few deviations are 
possible. As Rostow** has pointed out, the issue at stake is “the long 
and fluctuating story of sustained economic progress in the West”’. 
And the United States, and lately Russia, is taken as the model by 
which the efforts in the rest of the world are judged. 

A recent publication of an American research institution formu- 
lates the ideology of unlimited expansion in this way: “... in North 
America, and some other places, the material betterment of human 
living has been proceeding for at least 150 years... Economic growth 
is a well-established process... The revelations... afforded by statis- 
tical knowledge disclose unmistakably a long trend of growth. Since 
the main causes identified with growth continue to operate, that 
trend can reasonably be expected to continue. A momentous con- 
clusion follows: that if we conduct our economic affairs with intelligence, we 
can reach a general level of material well-being higher than was ever before 
conceived of as possible*’.”” Progress, in this view, becomes merely a 
matter of intelligent behavior. Few are the “modern” intellectuals 
anywhere today who would not support this affirmation as describing 
the essence of their faith. 

The near-universality of the ideology of economic development is 
itself evidence of the creative role of ideas in historical evolution and 
evidence also that the community of “modern” intellectuals is be- 
coming international. The language of economists in both East and 
West abounds with such suggestive terms as break-through, take-off, 
and cumulative growth. In this view, problems are automatically 
defined as merely “‘ temporary obstacles”’ to unlimited expansion that 
can be overcome by appropriate action. One may therefore be per- 
mitted to wonder whether the Development Plans that are becoming 


46. W.W. Rostow, ““The Take-Off Into Self-Sustained Growth’’, Economic 


Journal, March 1956, pp. 29/30. 
47. COMMITTEE FOR Economic DEVELOPMENT, Economic Growth in the United 
States: Its Past and Future. A Statement of National Policy. New York, February 


1958, pp. 12/13. 
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standard instruments of government policy in certain countries are 
not basically statements of ideological purpose rather than aids to 
economic decision-making. Are not such plans primarily expressions 
of intent, setting forth the immediate objectives and the means for 
attaining them, one Plan succeeding another, with the objectives 
being pushed further and further into the future, as it were, without 
limit? Do they not attempt to justify present sacrifices in the name 
of a future prosperity and national strength? And do they nct promise 
the eventual attainment of that ultimate bliss, the propulsion into the 
hyperbola of economic growth? Economists may be debating the 
relative merits of industry vs. agriculture, but this is a dispute over 
means, not ends. The end is tacitly agreed to from the very outset. It 
is the image of a materialistic, urban-industrial civilization reaching 
for ever higher levels of prosperity and a constantly increasing meas- 
ure of rational control over environment. Political differences may 
obscure this agreement, but among the “‘ modern” intellectuals it is 
pervasive and compelling. 

The “modern” intellectual in developing societies has taken over 
from the West his values and the ideology of economic development. 
But he serves as more than merely a transmitter of ideas which he has 
learned and made his own. He also applies them to the specific in- 
stance of his country; he interprets them; he formulates policies in 
terms of them. As an ideology, economic development becomes a 
rallying cry for the masses, a political issue of compelling urgency 
that no government, in the long run, can ignore. It also represents a 
vantage point from which social criticism may be levelled and serves 
as a schema for explaining the often contradictory experiences of a 
society in transition. But above all, it indicates the direction in which 
such societies must move if they are to be admitted into the charmed 
circle of the “‘ progressive” (developed?) nations and be respected by 
the countries they would imitate. 


3. Creating a National Self-Image 


Among the intellectuals in developing societies, a singular, intensive 
preoccupation may be discerned: the shaping of a national self- 
image. Again and again, as if ridden by a great anxiety, they will 
repeat their questionings: Who are we? What is unique about us? 
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What is our destiny as Japanese, Koreans, Indians? As the former 
certainties fall by the wayside, and Western values gradually en- 
croach upon many of the old traditions, there is great danger that the 
sense of national identity will be lost, if indeed it ever existed. Some 
countries may be altogether bewildered by the consequences over- 
taking them, by the clash of cultures and the paradoxes this engen- 
ders, an intellectual bewilderment initially, but one which has far- 
reaching consequences for all parts of society. More than do others, 
intellectuals need some sense of moral direction, some self-confidence 
that is more than merely a reliance on one’s faculties of reason, but 
must be grounded in a profound sense of national identity. French, 
German, or American intellectuals may occasionally aspire to be uni- 
versal spirits, untrammelled by a provincial outlook; but they are 
also deeply intricated in a national way of life. While they may not 
always take pride in it, they cannot help but think, speak, and be 
either French, German, or American. But what, by contrast, does it 
mean to be an Indian or a citizen of Ghana? In countries which, like 
India, are composed of a patchwork of local cultures; or like the new 
nations of Africa, are lacking in an eloquent and universally admired 
high cultural tradition; or like Indonesia, are missing a common 
national past reaching back over the centuries; or like Puerto Rico, 
are being overwhelmed by cultural influences from a more powerful 
neighbor, the quandary of the intellectual, and especially the “mo- 
dern” intellectual, is very great, indeed. 

In such countries, the urge to discover a truly national con- 
sciousness, a holy mission capable of inspiring both the elite and the 
masses with a sense of potential greatness and of unifying the nation’s 
culture, is especially great. A simple form of nationalism is hardly, in 
itself, an adequate means for this purpose. The standard brand of 
nationalism is rather noted for its defensive qualities: it is not pro- 
anything, but virulently anti-foreign. Only when a satisfactory self- 
image has at last been found, will nationalism in its more extreme 
varieties shrink into insignificance. As a defensive ideology, auxil- 
iary to the primary ideology of economic development, nationalism 
may be considered as a temporary expedient, as a way to gain time 
during which a positive self-image, with all the powers of a collective 
myth, can be shaped. Just as Americans will frequently search out 
the place of their European origin and trace back their ancestry to 
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this or that region, so a young nation will seek to explain itself in 
terms of a self-image which is capable of forging a link with the past 
and of revealing the true genius of its people. 

For some, a revitalized religion may be a sufficient source of self- 
identification. U Kyaw Thet, for instance, notes the new use of 
Buddhism for national identity in Burma: 

Painfully aware that their national pride—even their continued existence—was 
manifestly debatable, the Burmese had to produce something tangible and 
traditional to justify their future as a separate entity. They found what was needed 
in Buddhism. The assorted Europeans might be richer, stronger, better trained, 
but it was comforting to know that all this was as nothing because they did not 
posses the jewel of the true faith. Buddhism began at this stage to acquire natio- 
nalistic overtones and, at the same time, its individualism became increasingly 
significant**, 

Similar efforts to make religion the basis of a revitalized cultural 
tradition, capable of standing up to the West, appear to be made in 
certain Moslem countries, for instance Pakistan. But it is certainly 
open to doubt whether such efforts can succeed in the long run. The 
spiritual values of religion are everywhere conservative and contra- 
dictory to the basic Western values that are preached as the new 
gospel. Only by a set of fortuitous circumstances did Calvinist doc- 
trine once fit so beautifully the demands of a rising capitalist middle 
class. The phenomenon is not likely to be repeated elsewhere. More- 
over, many of the leading “‘ modern” intellectuals are, if not actually 
atheistic, at least indifferent towards religious beliefs in the custom- 
ary sense. A man like Nasser will look to Islam mainly as a source of 
potential political unity in a pan-Islami« empire, but not as a source 
of living values and national identity for Egypt. 

In most instances, the process of arriving at an adequate collective 
self-image will not succeed until a considerable amount of social and 
eccnomic transformation has already occurred. When this has hap- 
pened, the “modern”? intellectual will be able to shift from a pre- 
dominantly critical tone to a more positive statement of ideas, and his 
portrayal of national genius will have a basis in recent accomplish- 
ment and fact. 

The effect of a national self-image, once it enjoys wide enough 
currency, tends to be cumulative. It reinforces the initial tendency 

48. U Kyaw Tuet, “Continuity in Burma: The Survival of Historical Forces’’, 
Atlantic, February 1958, p. 119. 
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towards national unification and integration which, in turn, helps 
in the further elucidation and sharpening of the image. In a sense, 
what is here involved is the gradual discovery of a nation’s cultural 
assets. Seen by itself, the results of such a search might appear to be 
esoteric. But in the context of a developing society, the search for a 
national self-image and the discovery of the unique resources of a 
culture, plays an essential role. 

The most successful attempt in this direction has perhaps been 
undertaken in Brazil, where the search for a national self-image dates 
back for several decades*®. As early as 1942, Gilberto Freyre at- 
tempted to formulate an image of Brazil as a “‘luso-tropical civili- 
zation’’®°, This attempt has been carried further in his recent book, 
written in English, and significantly entitled, New World in the Tropics*'. 
Whether it is wholly justified or not, whether his thesis is part myth 
or not, Freyre’s courage to face his country’s future must be acknow- 
ledged when he writes (p. 146): 


One thing at least is true: the development of a modern civilization in Brazil is 
becoming more and more the development of a new type of civilization which 
makes the Brazilians, already considerable pioneers in their history, pioneers of 
a new and even more exciting future. More than any other people, they are develop- 
ing a modern civilization in the tropics whose predominant traits are European, but 
whose perspectives—and I should insist upon this point—are extra-European. 


It would be inappropriate to attempt to summarize his thesis in a 
few words. And it would be wrong to suppose that Freyre’s parti- 
cular version has found great favor among Brazilian intellectuals. 
And yet, it appears to be the most successful attempt so far to formu- 
late in positive, convincing language, the essence of Brazilian culture. 
Although his concept ofa luso-tropical civilization is not very popular 
at present, perhaps because many Brazilians do not care to be re- 
minded of their Portuguese ancestry, though they may be very much 


49. For instance: EuctypEs pa Cunna, Os Sertées, Sio Paulo 1954 (original 
edition 1912); SERGIo BUARQUE DE HoLianpA, Raizes do Brasil, Rio de Janeiro 
1936; ALBERTO Torres, O Problema Nacional Brasileiro, 3rd ed., Sao Paulo 1938; 
Netson WARNECK Sopreé, Orientazoes do Pensamento Brasileiro, Rio de Janeiro 1942; 
FERNANDO DE AZEVEDO, A Cultura Brasileira, Rio de Janeiro 1943. 

50. GrtperTo Freyre, Uma Cultura Ameagada: A Luso-Brasileira, 2nd ed., 
Rio de Janeiro 1942. Luso-tropical = Portuguese-tropical. 

51. GrtBerto Freyre, New World in the Tropics: The Culture of Modern Brazil, 
New York 1959. 
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attached to their mother country through sentimental links, many 
of Freyre’s detailed comments on the Brazilian scene are already 
widely accepted and constitute a growing body of shared doctrine 
among Brazilian intellectuals. As a result, the next few decades prom- 
ise to witness a heightened degree of self-consciousness and increas- 
ingly independent behavior on the part of the Brazilian people. 


Ill. IN CONCLUSION : SUGGESTIONS FOR FURTHER RESEARCH 


To understand more thoroughly the part played by intellectuals in 
social transformation, is to gain a deeper insight into the cultural 
history of our time. This history is distinguished from all previous 
history by virtue of being in process of becoming truly universal. 
This means: 

1. Western values and institutions are replacing native traditions 
in nearly all parts of the world, resulting in the emergence of an inter- 
national urban culture which, though it may have many local vari- 
ants, will have a common ideological, institutional, and even political 
orientation. 

2. Decisions in any part of the world are having significant reper- 
cussions in all other parts: political and economic interdependency 
on a global scale is increasingly becoming part of the human con- 
dition: it is the historical reality of the contemporary age. 

3. Historical research has encountered this reality and is beginning 
to work towards an interpretation of world events that does justice 
to the growing convergence of the seperate historical destinies of 
human societies: the Archimedean point is being located above the 
earth, the perspective becomes global®®. 

The foregoing discussion of the intellectual in developing societies 
ought to have made clear that his is largely a contribution to the 
emergence of a genuine ecumenical history. It is the intellectual who, 
in a fundamental way, creates the basis in values and ideology for such 


52. “Modern natural science owes its great triumphs to having looked upon 
and treated earth-bound nature from a truly universal viewpoint, that is, from an 
Archimedean standpoint taken, willfully and explicitly, outside the earth.” 
(Hannan ArENpT, The Human Condition, Chicago 1958, p.11.) See, also, KARL 
Jaspers, Vom Ursprung und Ziel der Geschichte, Frankfurt 1955. 
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a history. At the same time, he also works towards national and cul- 
tural indentity within the context of a common civilization. The 
search for a national self-image and the efforts to establish a viable 
ideational link with one’s historical past is nothing else but this. 

Finally, the decisions of public policy which are so instrumental in 
effecting basic social changes are, in a large way, subject to influence 
by intellectuals: it is they who define the problems, formulate the 
goals, and indicate the alternative means for attaining intermediate 
objectives. The balance of power between modernists and tradition- 
alists, and their particular reading of the current problems, will be 
strongly reflected in the course of the country’s development within 
the modern world. The task of the intellectual is thus to clarify the 
basic issues confronting the society; to define the choices that can be 
made; and, in the final analysis, to help implement these choices 
through political action. In their approaches to this task, tradition- 
alists and modernists will differ markedly from one another. 

In the foregoing, I have been able to do no more than roughly 
sketch the outlines of a new field of research. Our knowledge of intel- 
lectuals and of their social role is, as I have pointed out initially, quite 
spotty. What is needed now is a series of country studies that will 
collect the raw data for the formulation of “theories of the middle 
range’’. That significant contributions can be made, both to the so- 
ciology of non-western countries and to the growing body of doctrine 
concerning economic growth, I have no doubt. The functions of intel- 
lectuals in developing societies are so basic to social transformation, 
that to neglect them is to fail to understand the nature of the process 
in some of its decisive aspects. It may be safe to assert that without 
the intellectual—just as without the entrepreneur—there would be no 
far-reaching economic revolution, no radical transformation of a pre- 
industrial society into a modern nation-state. 

In closing, I should like to suggest a number of broad topics for 
research, if only to suggest the vast and virgin fields that yet remain 
to be explored. Almost all of these studies would require considerable 
field work as well as general familiarity on the part of the student 
with the language, history, and culture of the country chosen for 
intensive study. 

1. Classification of intellectual types and quantitative analysis of 
numbers, occupation, location, etc. 
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2. Social and regional origins of intellectuals. 

3. Attitudes of intellectuals to the country’s popular and high 
cultural traditions. 

4. Changing social position of intellectuals under conditions of 
rapid cultural change: prestige, mobility, alienation, response 
to alienation. 

5. Intellectuals and the outside world: contacts, travel, attitudes, 
basic orientation. 

6. Intellectuals in politics and government: extent of participation, 
political orientation, proposed solutions to national problems, 
characteristic patterns of action. 

7. Modern vs. traditional modes of intellectual life: art, literature, 
music, philosophy, science. 

8. Range of intellectuals’ response to western impact: attitudes, 
self-evaluation, redefinition of traditional values, archaism, social 
critique, prescriptions. 

g. The unemployed intellectual as a source of potential unrest and 
radical social movements. 

10. Changing self-images of intellectuals. 

11. Value structures of intellectuals: potential sources of intellectual 
conflict, influence on public policy, receptivity to western ideas. 

12. Ideologies of social transformation: economic development, 
nationalism, others; content; degree of acceptance; influence on 
policy and action. 

13. Attempted formulations of a national self-image. . 

14. Radicalism in intellectual thought. 

15. Sources of traditionalism in intellectual thought. 


I can think of no better way to summarize and conclude this dis- 
cussion than by quoting Florian Znaniecki. ‘“‘ New ideals”, he writes, 
“are initiated by thinkers who become aware of present conflicts 
within or between human collectivities and believe that therealization 
of their ideals would substitute harmony for conflict. And this is what 
creative reorganization of cultural systems is intended to achieve**.”’ 


Seoul (Korea) JouNn FRIEDMANN 
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SUMMARY ) 


The purpose of this article is to define more precisely the role of intellectuals in 
the process of economic growth. The intellectual is shown as making distinct 
contributions in at least three problem areas: (1) the mediation of new social 
values; (2) the development of a new ideology; and (3) the creation of an ade- 
quate national self-image. 

On the intellectual plane, the social transformation of a country takes place 
as a struggle between the modernist and traditionalist fractions among the | 
educated elite. The modernists attempt to replace the traditional values of 
community with the secular, urban values of the West which stress the ideas of 
progress, controlled environment, empiricism, social equality, and democratic 
participation in political decisions. These new values, in turn, become the spring- 
board for a devastating critique of the status quo and ultimately for a reform 
movement to change the existing order. 

But the new values, trough efficacious in disrupting time-honored traditions, 
are incapable of serving as a focus around which social reintegration can take 
place. In modern times, the necessity of an ideology of economic development has 
therefore been in the forefront of intellectual concerns. Essentially, this ideology 
which is non-partisan in nature, establishes the doctrine of the unlimited capa- 
city of a nation for expanding ist production and consumption; the goal to be 
achieved is the break-through into the era of cumulative economic growth. 

Finally, the intellectuals are preoccupied with formulating a satisfactory 
national self-image. What is needed here is the discovery of a truly national con- 5 
sciousness capable of transcendent inspiration throughout the entire social 
spectrum. Extreme forms of nationalism are only a temporary substitute for this 
more fundamental vision. Without an adequate self-image, the nation’s leap 
into the modern age may be delayed. On the other hand, where a national self- 
image is widely shared, political and economic decisions will tend to be made more 
on rational than on xenophobic grounds, the cultural resources of the nation ) 
will be more fully utilized, and internal socio-cultural divisions will tend to be 
minimized.—The paper concludes with a series of suggestions for further research. 





ZUSAMMENFASSUNG 


Die Intellektuellen in Entwicklungslandern. Der Artikel versucht, die Rolle der Intel- 
lektuellen im wirtschaftlichen Entwicklungsprozess genauer zu bestimmen. Es 
wird gezeigt, dass der Intellektuelle mindestens zu drei Problembereichen spe- 
zifische Beitrage leistet: 1. Vermittlung von neuen gesellschaftlichen Werten; 
2. Entwicklung einer neuen Ideologie; 3. Schaffung eines adaquaten nationalen 
Selbstbildnisses. | 

Auf geistiger Ebene nimmt die soziale Umgestaltung eines Landes die Form | 
eines Ringens zwischen den modernistischen und traditionalistischen Parteien 
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unter der geistigen Elite an. Die Modernisten versuchen die traditionalen 
gesellschaftlichen Werte durch die weltlichen, urbanen Werte des Westens zu er- 
setzen, bei welchen die Betonung auf der Idee des Fortschritts liegt: Lenkung 
der Umwelt, Empirie, soziale Gleichheit und demokratische Beteiligung an 
politischen Entscheidungen. Diese neuen Werte werden umgekehrt zur Grund- 
lage fiir cine vernichtende Kritik des status quo und letztlich fiir eine Reformbe- 
wegung mit dem Ziele, die bestehende Ordnung zu Andern. 

Obwohl die neuen Werte die alten Traditionen wirksam zerschlagen, sind 
sie anderseits nicht dazu geeignet, als Mittelpunkt zu dienen, um den sich eine 
soziale Reintegration vollziehen kénnte. Deshalb steht in der heutigen Zeit 
die Schaffung einer Ideologie der wirtschaftlichen Entwicklung im Vordergrund 
des intellektuellen Bemiihens. Diese Ideologie vertritt im wesentlichen die These 
von der unbeschrankten Méglichkeit eines Landes, Produktion und Konsum aus- 
zuweiten; das Ziel ist, kumulatives wirtschaftlichen Wachstum zu verwirklichen. 

Die Intellektuellen sind schliesslich bemiiht, ein befriedigendes nationales 
Selbstbildnis zu entwerfen. Hierzu ist erforderlich, ein echtes nationales Bewusst- 
sein zu entdecken, das imstande ist, in allen sozialen Schichten héchste Be- 
geisterung auszulésen. Extreme Formen des Nationalismus sind nur ein voriiber- 
gehender Ersatz fiir diese weitere, umgreifende Vision. Ohne ein adequates Selbst- 
bildnis kann der Sprung eines Landes in die moderne Zeit verzégert werden. 
Anderseits werden dort, wo ein nationales Selbstbildnis von vielen akzeptiert 
worden ist, die politischen und wirtschaftlichen Entscheidungen mehr auf ratio- 
naler Basis erfolgen und weniger durch Xenophobie inspiriert sein, die kulturellen 
Méglichkeiten der Nation besser genutztwerden und die internen sozio-kulturellen 
Spaltungen sich auf ein Minimum verringern. — Der Artikel schliesst mit einer 
Reihe von Vorschlagen fiir weitere Untersuchungen. 


RESUME 


Les intellectuels dans les pays en voie de développement. L’objet de cet article est de dé- 
finir plus pécisément ie réle des intellectuels dans le processus du développement 
économique. II est démontré que les intellectuels fournissent des contributions 
spécifiques dans trois domaines au moins: 1) la diffusion de nouvelles valeurs so- 
ciales, 2) le développement d’une nouvelle idéologie et 3) la création d’un auto- 
portrait national adéquat. 

Sur le plan intellectuel, la transformation sociale d’un pays prend la forme 
d’un combat entre les partis modernistes et traditionalistes parmi |’élite cultivée. 
Les modernistes essayent de remplacer les valeurs sociales traditionnelles par les 
valeurs urbaines séculaires de l’Occident qui mettent l’accent sur l’idée du pro- 
grés, le contréle du milieu environnant, l’empirisme, |’égalité sociale et sur la 
participation démocratique aux décisions politiques. Ces nouvelles valeurs de- 
viennent a leur tour un tremplin pour les critiques visant 4 détruire le statu quo, 
et finalement pour un mouvement de réforme ayant pour but de changer I’ordre 
existant. 
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Mais les nouvelles valeurs, bien qu’elles rompent radicalement avec les an- 
ciennes traditions, sont cependant impropres a servir de centre de gravitation 
autour duquel une réintégration sociale peut s’établir. Aussi, de nos jours, la 
création d’une idéologie de l’évolution économique est-elle au premier plan des 
préoccupations des intellectuels. Dans les grandes lignes, cette idéologie défend 
la thése d’une capacité illimitée, pour un pays, d’accroitre sa production et sa 
consommation. L’objectif 4 atteindre est de réaliser une croissance économique 
cumulative. 

Enfin, les intellectuels s’efforcent d’ébaucher un auto-portrait satisfaisant de 
la nation. A cet effet, il est nécessaire d’éveiller une véritable conscience natio- 
nale, capable de susciter 4 travers toutes les couches sociales un noble enthousia- 
sme. Les formes extrémes du nationalisme ne sont qu’une substitution momen- 
tanée de cette vision bien plus profonde. 

Sans un auto-portrait adéquat, le passage de toute une nation aux conditions 
de l’Age moderne peut étre retardé. D’autre part, 14 ou un auto-portrait national 
est accepté par beaucoup, les décisions politiques et économiques vont tendre a 
s’effectuer davantage sur une base rationnelle que sur des considérations xéno- 
phobes, les ressources culturelles de la nation seront mieux utilisées et les diver- 
gences internes de nature socio-culturelle vont tendre 4 se réduire au minimum. 
L’article se termine par une série de propositions ayant pour objet de poursuivre 
plus avant les recherches. 
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INTERNATIONAL TRADE 
AND ECONOMIC DEVELOPMENT 


Professor Nurkse’s Wicksell Lectures!, delivered only a few weeks before his 
death, must be ranked with his best work. The ideas are expressed with all the 
force and clarity that are characteristic of his writing, the stream of argument 
flows steadily and persuasively, the historical perspective is wide and revealing, 
the statistical data support without interrupting the exposition, and the theory 





is put in the context of earlier doctrine, more as a natural sequel to it than with _ 
any object of throwing its defects into relief. Although they are presumably to be 
regarded as an interim report, in the same way as his earlier Cairo Lectures were 
a sketch for his ‘Problems of Capital Formation in Under-developed Coun-° 
tries”, the two Wicksell Lectures contain the gist of Nurkse’s latest views on 
international trade and growth and show in what directions he would have 
wished to modify current theory on those matters. 

The argument of the lectures is that the 19th century “‘engine of growth”’ 
through foreign trade does not nowadays operate sufficiently powerfully to allow 
primary producing countries to make full use of their expanding resources with- 
out a special effort to develop their domestic markets. Trade cannot be analysed 
exclusively in terms of international specialization, but is also the means by which 
growth is transmitted from the centres of economic expansion through a steadily 
rising demand for imports of primary commodities. This rising demand not only 
provides an expanding source of employment in the primary producing countries 
but also attracts capital and labour to them and accelerates the process of 
growth-transmission. The process is most easily discernible in the interaction of 
British development in the 19th century with that of the new countries in the 
world’s temperate latitudes: it was from these countries that the increment in 
British imports was greatest and to these countries that the flow of British capital 
was largely confined. In the 20th century the process has been muffled by a 
variety of forces, of which Nurkse lists half a dozen, These forces have given rise_ 
to a lag between the growth of output in the industrial countries and their intake 
of raw materials, and this lag has been communicated to their imports of primary _ 
products, especially if petroleum is left out of account. Thus the primary pro- 
ducers are faced with sluggish export markets while their resources in capital 
and labour have continued to expand comparatively rapidly. The disparity 
between these two rates of growth puts them in a dilemma. In seeking employ~ 
ment for their additional resources they cannot be guided merely by their com- 
parative advantage in the existing export sector, since their “‘incremental”’ 
comparative advantage in these exports may be low, but must find other activ- 
ities for which the demand is, or can be made, less sluggish. They may try to 
develop export markets for the more simple types of manufactures; but ‘this is 
not likely, in the modern world, to be a very easy or successful policy. This 

1. R. Nurkse, Patierns of Trade and Development (Stockholm, 1959). 
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leaves only one recourse: to develop the home market by simultaneously indus- 
trializing to meet domestic requirements and improving the output of agri- 
culture. So we come round to the familiar remedy of balanced growth, now 
re-stated to mean the promotion of “‘increases in output that are diversified in 
accordance with domestic income elasticities of demand so as to provide markets for each 
other locally’? (p. 44. Author’s italics). Nurkse emphasi the various 
patterns of advance are not simple alternatives and that they can easily be com- 
bined; the weight given to each will naturally vary with the circumstances of the 
“country and will change over time. Sr 
There is a great deal in this argument with which it would be impossible 
to differ, especially as it is stated with great moderation and freedom from contro- 
versial asides. But there are also Some points which the reader may hesitate to 
accept without further demonstration. 














I 





Let us start from the contention that the “‘mechanism of growth transmission is 
now in comparatively low gear” (p. 27). Transmission from where to where? 
The 19th century “‘engine’’, as Nurkse emphasises, operated on a limited group 
of recently settled and predominantly rich countries, many of which are now 
industrialized or well on the way to industrialization. Are these included in the 
generalization or are we to think exclusively of those poor and less developed 
countries—‘‘the exotic countries, the ‘outsiders’’"—that were relatively neglected 
by the expansion of export demand as well as the flow of capital (p. 18) ? If the 
latter, where is the evidence that the mechanism operates less powerfully on them 
now than in the 19th century or any other period? Could anyone hope to sustain 
this view of, say, African development? If the former, where is the evidence that 
it is demand rather than supply factors that have limited the growth of their 
exports of primary produce? 

Is Nurkse’s thesis intended to apply to, say, the Argentine? Or should we 
regard a country like India as more typical of the group he has in mind? Both 
countries felt the workings of the ‘engine of growth” in the 19th century and the 
exports of both have shown little change in scale since 1913. Their exports (taking 
the two countries together and counting in Pakistan and Burma) were once one- 
third of total exports from the three poorer continents fexcluding Japan); now 
they are about one-seventh. But is this due to a failure of external demand? 
What of the industrialization that has completely changed ‘the composition of 
Indian exports so that half the total now consists of manufactures—a higher 
proportion than applies to Canada*. The “‘lag”’ in Indian exports surely reflects 
domestic as well as external circumstances—industrialization, population growth, 
changes in domestic levels of consumption have all played a part. How clse can 
one account for the divergence in trend between Indian exports and world 
exports of primary produce over so long a period? The “‘lag”’ in Argentine 
exports appears to have a similar origin. 

2. P. Lamartine Yates. Forty Years of Foreign a (Allen & Unwin, London, 1959), p. 182, 
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These are not trivial examples. India and the Argentine together are impor 
tant enough to exert a strong damping influence on the total. If we leave them out 
for one reason and Africa for another and the petroleum producers for a third 
we are bound to ask ourselves what significance can be attached to the rump. Are 
we talking about Indonesia or Australia, Guatemala or Venezuela, Ethiopia or 
the Belgian Congo? Does an aggregate for these countries have any real impor- 
tance and do conclusions based on such aggregates form a satisfactory guide to 
policy in any one of them? To which, if any, of the parts are we to apply the 
generalisations which are said to be valid for the aggregates? 

In many underdeveloped countries one of the most important tasks of eco-_ 
nomic development is to unite the subsistence and the market sectors of the eco- 
nomy and in so doing provide fresh opportunities of development. This task is 
facilitated by the pressure of export demand (but not always carried a great deal 
further, or we should hear less of “‘dual’’ economies) provided the fruits of high 
prices abroad are passed on to native producers. In post-war years this condition 
has not always been fulfilled: governments and marketing boards have been 
more concerned to skim off finance for other forms of development than to let 
high prices do the job of extending the market sector at the expense of the sub- 
sistence sector. At the same time they have not been disposed to put much faith 
in an elastic supply from existing producers. Export levies and export taxes have _ 
reduced the pressure of foreign demand on the output of primary produce; they 
provide one further reason for hesitation in attributing any lag in exports to 
factors on the side of demand*. 

Again, what periods are we comparing? The years before 1914 and the years 
since 1950? Or some longer intervals of time such as the thirty years 1928-1957 
covered by the tables in the Gatr report on Trends in International Trade from 
which Nurkse quotes? So far as the earliest of these periods is concerned, it is just 
not true that “in the years before 1914 exports of primary produce were ex- 
panding more rapidly than exports of manufactured goods’’ (p. 20). In terms 
of relative values there was very little change between the late seventies and 1914 
and in terms of relative volumes there is evidence that primary products were’ 
growing less rapidly than manufactures after 1896. It was between 1914 and — 
1937—and particularly between 1929 and 1937—that the volume of primary 
products gained relatively to the volume of manufactured goods entering into 
international trade. Since 1937 this “‘lag”’ has been more than made up. 

If we look back over the past thirty years, therefore, as Nurkse does, our view _ 
embraces two very different periods, one between 1929 and 1937 in which trade 
in manufactured goods slumped while trade in primary produce held up, and 
one since the war in which trade in manufactures has expanded with extra- 
ordinary speed while trade in primary produce has tended to lag behind. In 1950, 
for example, the volume of trade in primary produce was still below pre-war (and 
indeed below the level of 1929); and this was true of exports both from non- 
industrial and from industrial countries. On the other hand, world trade in 





3. Changes in capital flows, including various forms of aid, may also have contributed by reducing the 
pressure behind exports. 
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manufactures far exceeded the pre-war level by 1950. Since 1950 both kinds of 
trade have grown rapidly but the growth in manufactures has continued to be 
the more vigorous. 

What conclusion one reaches about comparative trends hinges, therefore, 
on the precise span of time used for the comparison, since pre-war ‘and post-war 
trends are in strong opposition. It also hinges on whether we make the comparison 
in terms of volume or value since there have been large changes in relative prices. 
The comparison which Nurkse makes is on the basis of figures from Trends in 
International Trade showing that the share of non-industrial countries in world 
trade (by value) fell between 1928 and 1957 from 33.8 per cent to 31.3 per cent; 
or, if oil-exporting countries are omitted, from 32.2 per cent to 24.4 per cent. 
This comparison does not lend much weight to his argument (as indeed he rec- 
ognises) unless there are good reasons for omitting the oil-exporting countries. 
But are there? Is it right to exclude the most striking example of the 19th century 
mechanism of development that “survives” and then deduce that the mechanism 
has lost some of its former power? Can we include exports from the industrial 
countries to the countries producing petroleum on the one side and then omit the 
exports that go back in payment on the other? The fact that oil exporters are 
few in number and have been particularly lucky is not sufficient reason for 
segregating them, since on similar grounds we might omit the exporters of coffee, 
cocoa and tea, or of mineral ores and base metals. On the other hand, it is fair 
to lay emphasis on the very large share of petroleum and petroleum products in 
the growth of exports from non-industrial areas: half the increase, by volume, 
between 1928 and 1955 and two-thirds of the increase between 1937/38 and_ 
1955*. 

Mr. Lamartine Yates “Forty Years of Foreign Trade’’—which appeared too 
late for Nurkse to use—indicates rather different long-term trends. If we take 
the three poor continents, Africa, Asia (excluding Japan) and Latin America 
we find that each enjoyed a rising share of world exports between 1913 and 1953. 

This favourable trend might be due to the emergence of the oil exporting 
countries over the last half century and mask a quite different trend in other 
underdeveloped countries. Closer inspection of Mr. Yates’ data, however, shows, 
an increase in the share of the three continents in world exports of each separate 
sITfc category of primary produce. Undoubtedly the exporters of petroleurn 
enjoyed a particularly favourable market: but the omission of all exports of 
fuel (srrc Category 3) still leaves a total which increases faster for the three poorer 
continents than for the richer continents between 1913 and 1953°. 

Let us suppose, for a moment, that the lag in exports from the poorer coun- 
tries is real. How could we account for it? Nurkse lists six factors: 








(i) | the change in industrial structure in favour of “‘heavy”’ industries with a 
low content of imported raw materials; 
(ii) the rising share of services in the total output of advanced countries; 


4. Trends in International Trade (GATT, Geneva, 1959), p. 22. 
5. P. Lamartine Yates, op. cit., Table A. 23. 
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Table 1 


Share of three poorest continents in world exports 
(at current prices and excluding Soviet bloc) 

















Total exports Primary produce! Manufactures! 
aie 1913 1953 1913 1953 1913 1953 

% % % % % % 

6s & 4 es 4.0 6.5 7.1 10.9 0.3 2.2 
Asia (excl. Japan) . 9-5 10.2 13.6 17.5 4-3 2.8 
Latin America. . . g.1 11.3 15.6 21.1 0.9 1.4 
Total 22.6 28.0 36.3 49-5 5.5 6.4 























1. siTc categories o—4. 
2, siTc categories 5—8. 
Source: P. Lamartine Yates, “Forty Years of Foreign Trade’’, Table A. 23. 











(iii) the low income-elasticity of consumer demand for many agricultural pro- 
ducts; 

(iv) agricultural protectionism; 

(v) economies in the use of raw materials, e.g. through reprocessing of scrap; 

(vi) the introduction of synthetic materials. 








This is not a very convincing list. The second and third did not suddenly. 
begin to operate in the 2oth century; and if the fifth has operated more power- _ 
fully in recent years it may have been for purely economic reasons such as the high 
price of non-ferrous metals. The fourth factor Nurkse himself discounts as more 
likely to affect non-tropical than tropica! agriculture; and as he points out, 
manufactures also are protected. This leaves us with the first and sixth factors. 
As to the first, the expansion of the heavy industries in advanced countries has 
been partly in replacement of lighter industries, such as textiles, which have not 
disappeared but have migrated to the less advanced countries. This expansion , 
is also to some extent a symptom of the high level of world investment that goes 
with full employment. It is difficult, therefore, to discuss the effects of the first . 
factor in isolation from other elements in the situation which exercise a complex . 
influence on the volume and structure of world trade. The introduction of syn- 
thetic materials has undoubtedly been a major factor limiting trade in primary - 
produce. But is it quite fortuitous that it has operated to produce economy in tl in the 
use of materials that are not only expensive but often relatively more expensive 
than before the war? In both of the last factors in Nurkse’s list an element of | 
economic incentive may have reinforced technological influences; this element 
cannot be dismissed as random, given the movement in relative prices. 
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What Nurkse seems to leave out of account is the price factor. But the growth 
in world trade in primary produce in the 19th century did not spring simply 
from an overflow of demand in the industrial countries. It originated also in the 
power of overseas primary producers to capture a larger share of the market in 
Western Europe and particularly in the United Kingdom. They were the low- 
cost producers of the world and could offer large savings to their customers 
provided the latter would withdraw from primary activities, for which they were 
ill-suited, in favour of secondary activities in which they had a cumulative ad- 
vantage. The specialisation that grew up was not, as Nurkse rightly insists, a static 
one; nor was it merely dynamic in the sense that additional resources flowed 
from the centre to reinforce it; it was also progressive in the quite different sense 
that it took time for the structural adaptations to cost differences to be brought 
about, for the exporters of primary producers to capitalise their advantages, 
and for the importers to make room in their industrial structure for the larger 
volume of imports. It was this progressive element in international specialisation 
that multiplied world trade threefold between 1850 and 1880; and it is the dis- 
appearance—or dwindling—of this element that accounts for the subsequent 
decline in the rate of growth; for whatever may be true of comparative rates of 
growth, the total volume of international trade did not grow after 1880 as 
rapidly as in the earlier period. 

That specialisation in the form of an interchange between primary produce 
and manufactures could not increase indefinitely is obvious enough. The extinc- 
tion of primary activities in the industrial countries would represent the limit 
to which it could be carried. But long before that stage the competitive position 
of surviving elements in the industrial countries would be strengthened, if only 
by the operation of diminishing returns in reverse, and the competitive position 
of the expanding elements in the non-industrial countries would be weakened, if 
only by population growth. Government policy in both groups of countries was 
also bound to pull against so extreme a form of specialisation and, as is emphasised 
below, the war provided strong reasons to both groups for reversing earlier 
trends. 

The fact that the specialisation that grew up was, in the main, between rich 
countries also helped to make it self-limiting. The richer the domestic market 
in the developing primary producing countries, the easier it was for industry to 
take root. Industrialization did not at once reduce the scope for foreign trade 
since total resources were growing. But as it proceeded, it necessarily came into 
conflict with the expansion of the primary sector based on foreign markets, until 
eventually that sector began to shrink in relation to the rest of the economy. Of 
the newer countries in which this process is most easily observed, the United 
States is by far the most important; and the fact that she has now replaced the 
United Kingdom as the dominant economy should not blind us to her simul- 
taneous role as an exporter of primary produce. The United States has indus- 
trialized herself more quickly and more completely than the other countries on 
which the 19th century mechanism operated. In doing so, she has changed the 
structure of world trade and the form which progressive specialization now takes. 











gp RS 








SOS SOS all a.ti‘< ‘’® 


wT ee e_eevweFrew 


eo = 





—~ ee 





INTERNATIONAL TRADE 551 


The growing markets for primary produce are to a lesser extent in the old indus- 
trial countries—in 1913 Europe (including the United Kingdom) took 74 per 
cent of world exports of such produce and in 1953 only 54 per cent*—and lie 
increasingly in the continents developed in the 19th century. The specialist 
exporters of primary produce have to look for markets, therefore, in countries that 
are also large exporters and by no means in the weak competitive position of the 
United Kingdom a century ago’. It is more difficult to compress the primary 
sector in those countries ard carry specialization a stage further than it was to 
gain a footing at the expense of high-cost European producers. 

The dominance of a highly competitive primary producer—the United 
States—contrasts with the dominance in the 19th century of the major importer 
of primary produce—the United Kingdom. It would be curious, however, if 
we made use of this contrast—itself a proof of the effectiveness of the ‘‘engine of 
growth’’—to cast doubt on the continued functioning of the “‘engine”’. It would 
be more reasonable to deduce that we are unlikely in the 2oth century to find 
low-cost sources of supply so much more competitive than the low-cost sources 
opened up in the 19th century that they can now capture a larger share of the 
domestic market in primary produce in those very countries. The development 
of the poorer primary producers cannot but be an immensely more difficult task 
than was the development of the richer. They tend to be limited to a range of 
produce in which they will not have to compete with the industrial countries, 
although they cannot avoid competition with one another; and they have the 
utmost difficulty in supplementing development in primary activities by indus- 
trialization either for home or foreign markets. 

The fact that progressive specialisation is now less evident in primary activ- 
ities does not mean that it cannot assume other forms. It is possible for countries 
that are unwilling to allow their agriculture to contract further, or at a more 
rapid rate, and are in a position to adopt a more liberal import policy, to admit 
larger imports of manufactures instead. It is arguable that this is what has hap- 
pened in the United States and Germany and that to some extent it accounts for 
the remarkable expansion in trade between industrial countries in manufactured 
goods. The fact that the United Kingdom has not imported a much larger volume 
of manufactures testifies more to the compulsions on her to limit her total imports 
than to any exceptional tenderness towards manufacturers. In conditions of full 
employment the industrial countries appear to be willing to allow considerable 
international specialisation within the industrial sector and to trade more freely 
in manufactures than in agricultural products. 

One test of the trend in international specialisation is te compare exports of 
primary produce from the non-industrial countries with exports from the indus- 
trial countries. The latter do, after all, account for a large proportion of the total 
trade as sellers as well as buyers; if we include all OEEC Europe in the industrial 
group, as in Table 2, no less than half the world’s exports of primary produce 


6. F. Lamartine Yates, op. cit., Table A. 24. 
7. North America supplied as high a proportion of world exports of primary produce in 1953 as 
in 1913. 
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come from industrial countries so defined, although the proportion is very much 
less on other definitions. 

As our earlier argument implies, there has been a long and steady rise in the 
share of the non-industrial countries in world trade in primary produce. Between 
1913 and 1953 the three poorer continents raised their share from 36.3 to 49.5 
per cent (see Table 1). Unpublished calculations by Mr. Maizels of the National 
Institute of Economic and Social Research show a continuous rise, using a wider 
group of non-industrial countries, from 44.4 per cent in 1899 to 68.0 per cent in 
1950, followed by a fall to 66.0 per cent in 1957. Although the turning-point by 
value came in 1950, by volume it came in 1937 and the continued improvement 
in the relative value of exports from the poorer countries up to 1950 was entirely 
due to the extraordinary rise in their price. Here, first, are the figures by volume: 


Table 2 


Volume of exports of primary produce, 1899-1957 
1913 = 100 





1899 1913 1929 1937 1950 1955 1957 








Industrial countries . 71 | 100 | 113 g6 | 108 | 141 | 163 
Rest of world (residual) 62 | 100 | 144 | 157 | 1392 | 183 | 198 
Woerltotal .. ... 65 | 100 | 132 | 194 | 123 | 167 | 185 


























1. These figures are taken from an unpublished study by Mr. A. Maizels. 











In 1937 the volume of exports of primary produce from the industrial coun- 
tries was slightly lower than in 1913 while exports from non-industrial countries 
were over 50 per cent higher. Unit export values had climbed about 10 per cent 
for the industrial countries and fallen slightly for the others. By 1950 there had 
been a spectacular change. Exports from the industrial countries had increased 
while exports from other countries had fallen sharply. At the same time, while 
unit export values doubled for the first group they more than trebled for the 
second. In 1957 both groups had added 50 per cent to the volume of their exports 
of primary produce and the divergence in unit export values had narrowed only 
slightly®. 

There are two points of the greatest significance here. The first is that the 
non-industrial countries have made less headway than the industrial countries 
since 1937 and no greater headway even since 1950. No doubt they took longer 
to recover from the war; and no doubt, too, an expansion by 50 per cent in 
seven years is not bad going by any standard, whatever the mechanism that 


8. For the industrial countries they rose from 200 to 225 (1913 = 100) and for the rest of the world 
326 to 335. 
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produced it. The fact remains that, in contrast to the period before 1937, the 
non-industrial countries show no sign of taking a larger share of world trade in 
primary produce. Indeed, other figures suggest an even less promising competitive 
position. If we take imports into the industrial countries alone, the non-industrial 
countries seem to have been falling behind between 1953 and 1957, particularly 
in agricultural products. 

It is difficult to resist associating this change of trend with the second of the 
points emerging from Mr. Maizels’ calculations; the wide and continuing diver- 
gence since 1937 in unit export values for the two groups of countries. If, after 
twenty years, the non-industrial countries are getting prices that have risen half 
as much again as the prices obtained by industrial countries for primary produce, 
it is hardly surprising if the demand for their exports shows some signs of “‘slug- 
gishness”’. Here, surely, is a powerful reason for industrialised countries to 
develop domestic supplies of primary produce, to economise in the use of im- 
ported materials, and to accelerate the introduction of substitutes. 

It is in fact difficult to make sense of the post-war decade if we leave this 
price factor out of account. It reflected the acute pressure on supplies of primary 
produce in a fully-employed economy—a pressure that continued because of the 
low elasticity of supply of this produce. This low elasticity was aggravated by the 
concentration of effort in many under-developed countries on industrialization 
rather than agricultural development. They had many reasons, some good, some 
bad, for trying to broaden the base of their economy but in doing so they could 
hardly fail to make agriculture less reponsive to external demand. The industrial 
countries had equal cause for action to economise imports in the abrupt swing of 
prices against them and in their inability to obtain even the pre-war volume of 
































Table 3 
Imports of primary produce into industrial countries, 1953-1957 
(billions of dollars) 
Imports from 
Non-industrial countries Industrial countries 
1953 1957 1953 1957 

Food and tobacco ..... 7.28 7.79 4.84 5-94 
Raw materials ....... 6.07 6.17 3.61 5-19 
Se eae ee eee 0.94 1.43 0.74 1.52 
CS a See ae eee 2.42 4-09 1.87 3-32 

Total 16.71 19.48 11.06 15.97 
Source: International Trade 1957—1958, Table 7 (att, Geneva, 1959). 
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supplies five years after the end of the war. That they turned to one another, fle 
quite as much as to non-industrial countries, for supplies suggests some move- is 
ment of demand from the dearer to the cheaper products, although the special re 
role of North America as an elastic source of supply must also have contributed. pe 

Undeniably, however, a great deal must have depended on the luck of the in 
draw. It would be foolish to assume any broad identity between the categories sa 
of primary produce exported by the industrial and the non-industrial countries, in 
and the expansion in world demand may have been concentrated on the former T 


for reasons largely unconnected with price. As Mr. Maizels has reminded me, | ar 
different primary-producing countries specialize on different exports which have 


been far from uniformly affected by the growth of the world economy and few m 
of them can do much to shift from the less fortunate to the more fortunate com- bi 
modities, as the pattern of demand alters. It may be that for some at least among be 
them, the engine of growth has worked in the way Nurkse suggests. of 
wi 
II = 
ta 

Let us turn next to a second main query suggested by the very different treat- 
ment of growth transmission by Professor Haberler in his Cairo Lectures on lik 
“International Trade and Economic Development”. Was the 19th century be 
mechanism as limited as Nurkse’s argument seems to imply? His propositions mi 
run in terms of (i) a declining propensity to import in the advanced countries, ) W 
(ii) a corresponding decline in the rate of growth of the export market for the tri 
products of the less advanced countries and (iii) a consequential falling behind in th 
their general rate of growth unless they take steps to develop their home market to 
by a process of industrialization. There are good reasons for doubting the appli- th 
cability of the first of these propositions to the post-war period. and the second, th 
as we have seen, by no means follows from the first, especially if it is applied in 
to the poorer countries that were developing relatively slowly in the 19th century. bh 
What are we to make of the third? ' th 
Economic growth can be transmitted from one country to another both res 
directly and indirectly. Trade does much more than provide a market and en- we 
courage the growth or reallocation of the resources necessary in order to supply it. on 
It also transmits experience and ideas, changes attitudes and institutions, and th 
blows up obstacles to further development. Haberler lists four such indirect bene- en 
fits, all of which are likely to vary (although not in any rigid, functional way) with lai 
the scale on which trade is carried on. They include the provision of capital lai 
through international investment (a benefit of which Nurkse takes ful! account) ; fev 
access to the means of development in the form of raw materials, semi-finished pl. 
goods and machinery; access to knowledge, skill, managerial ability, and so on; mi 
and the galvanising influence of competition®. These indirect benefits are likely th: 
to be much greater in the less advanced than in the more highly industrial _ ca 

countries; and they might well be such as to exceed (or even dwarf) the gains 
9. G. Haberler, International Trade @ Economic Development (National Bank of Egypt, Cairo, 1959), and 
Pp. 10 et seq. dou 
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flowing from specialisation as such. The larger the indirect gains the less realiable 
is the growth of exports as a measure of economic development. Even if exports 
remain quite modest, there is no obvious reason why the same forces that have 
permitted the American economy to expand without a corresponding growth 
in exports should not permit other less developed economies to expand in the 
same way. Market forces may be adequate to multiply a small growth in exports 
into a much larger (and more than proportionate) growth in national income. 
The chances that this will happen will be greatest if the indirect benefits of trade 
are manifesting themselves in a general rise in productivity. 

Now it may be that Nurkse has no quarrel with this rather rosy view of the 
matter!®, Unfortunately his argument, when it turns to policy, becomes am- 
biguous: it is not clear how far he regards his patterns of growth as alternatives 
between which market forces will decide and how far he has in mind the setting 
of a pattern or combination of patterns by government. His preoccupation is 
with the need to make full use of available resources; and the sense of his argu- 
ment, with its emphasis on the limitations of export markets, requires him to 
take a stand in favour of an active policy of industrialization. 

Again, however, there is an obscurity: it is not clear what action he would 
like governments to take. The “‘ balanced growth”? which he recommends would 
be consistent with a policy of import restriction without further interference with 
market forces or it might require government investment in new factories. 
Whichever course was adopted, it would be necessary to create a market for indus- 
trial products and this would mean initially the exclusion of some imports from 
the domestic market. But would that be enough? Would the building of fac- 
tories in a poor country add so significantly to employment and income as to give 
them an adequate market at prices that covered their costs? We are, after all, 
thinking of countries where the market is too small for a single factory in most 
industries and where this would continue to be true at levels of income percepti- 
bly higher. Why should the simultaneous construction of several factories alter 
the situation decisively? The additional employment and demand that would 
result could not be large in relation to the national income unless the process 
were continued for many years and would be likely to have early repercussions 
on the output of the agricultural sector. If the output of the largest industry in 
the country—agriculture—were improved, the additional income would of itself 
enlarge the market for industrial products and provide a firmer basis for the 
launching of new industries. This Nurkse frequently emphasised. But he rarely 
laid similar stress on the way in which industrialization normally starts: with a 
few of the most promising industries, often quite unrelated to one another, dis- 
placing imports on the one hand and handicrafts on the other. These industries 
may refrain, when they start, from exporting; but they have very often reached 
that stage by the time the next crop is on the way. The process which the Ameri- 
cans call ‘‘ spearheading ’’ seems much more typical than advance on a broad front. 


ahi. <4 a 


10. He agrees that “economic growth in aggregate terms, if not per capita, is p y more 
and, in the world as a whole, perhaps more rapid today, in the 1950’s, than ever before” (p. 49). But he 
doubts whether, outside industrial countries, this growth can be classed as growth through trade. 














556 A. K. CAIRNCROSS 


III 


Haberler approaches his subject much more belligerently. He starts off, forth- 
rightly enough, by asserting his belief that “‘ substantially free trade with marginal, 
insubstantial corrections and deviations, is the best policy from the point of 
view of economic development”’ (p. 5), and adds, a few pages later, “‘especially 
of the under-developed countries’’ (p. 15). He dismisses the idea that govern- 
ments can improve on comparative costs as an allocative mechanism; they may 
be static but changes in production functions take place slowly and usually 
cannot be foreseen (p. 10). There is no systematic tendency for the terms of 
trade to move against or in favour of primary producing countries (p. 23). The 
assumption that “‘there are large masses of unused resources free for the asking 
and ready to be put to work” is “‘entirely unrealistic”’ (p. 27); disguised un- 
employment is “‘ wishful thinking” and the reality is low productivity (pp. 26-27). 
The relationship between developed and underdeveloped countries is one from 
which the latter gain much and lose little, if anything, and talk of backsetting 
effects is vague and usually without real substance (pp. 28-33). 

This is good knock-about economics calculated to make some readers bristle 
and others purr. The case put does not rest on mere assertion but is supported 
by forceful arguments that are not easy to rebut. It is true, to take the last point 
first, that one can overdo the first principle of development, ‘‘to him that hath 
shall be given’’: an early start can be an advantage but it can also be a handicap. 
It is also true that poor countries gain from having rich neighbours and would 
lose if they ceased to prosper. But the fact remains that making a beginning is 
peculiarly difficult in economic development and that the leap forward has to be 
all the bigger the more advanced technique becomes. In some ways, therefore, 
continuous development in the industrial countries may make it more difficult to 
“*take off”’. From the point of view of a foreign industrialist, able to choose freely 
where he will put a factory, an under-developed country becomes a progressively 
less attractive alternative unless some form of governmental support is offered. 
From the point of view of an indigenous factory-owner, it becomes steadily 
more difficult to compete with imports unless the process of industrialization is 
already well under way. Until then he is, in almost every sense of the term, iso- 
lated; and isolation imposes a larger handicap as technique advances. This is 
so because, as a rule, the range of industrial facilities required tends to grow, the 
variety of product to which the latest technique is suited tends to narrow, and the 
minimum scale of production worth considering tends to expand. An industrialist 
trying to establish himself in an under-developed country finds his market too 
limited for specialised production, the variety of his output too wide to allow 
him to use the most advanced technique, and the investment necessary in order 
to train labour and provide ancillary services too large to make it possible to 
raise the capital on reasonable terms. These handicaps, unless redressed by 
government action or by good luck (e.g. in war-time), may well become greater 
with the passage of time. 

This argument applies with much less force once the initial stages of indus- 
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trialization have been completed. It is true that, within an industrial country, 
the progress of one area may do harm to the development of another. The growth 
of the more successful areas seems to become cumulative and the movement of 
productive resources to those areas takes on the character of a snowball. But, as 
Haberler points out, this proves nothing about the international distribution of 
industry. So far as there is any movement of resources between industrial and 
pre-industrial countries, it mainly takes the form of investment by the industrial 
in the pre-industrial countries and this is calculated to narrow any divergence in 
rates of growth, not to widen it. Even if the divergence remains, the chances that 
more rapid development in the industrial countries will actually slow down 
development in countries already well advanced towards industrialization seems 
relatively slight. 

On this point Haberler and Nurkse are in general agreement. Where they 
differ is in the historical perspective in which they see the interaction of develop- 
ment in the one group of countries on the development of the other. For Nurkse 
the interaction is becoming feebler but for Haberler the harmony of interests is 
as strong as ever. 

The main differences between them arise over unused resources and the value 
of comparative costs as an allocative mechanism. Both are agreed on the low 
level of labour productivity and the large social investment that is necessary 
before labour in underdeveloped countries becomes cheap to employ"!. But for 
Haberler there are no unused resources and for Nurkse the major problem of policy 
is to find a use for the steady addition to resources in underdeveloped countries. 
Perhaps the truth is different in different countries. But the general experience 
of most countries is, surely, that if the demand for labour and other resources 
drops, there is some genuine unemployment, some short-time working and some 
shift to less productive occupations. In the under-developed countries there is 
evidence of all three phenomena: it does not matter very much whether we call 
the third “‘disguised unemployment’’, so long as we recognize that an increase 
in the demand for labour and in the productivity of labour are likely to go to- 
gether. The supply of labour is usually unbalanced, and there are bottlenecks at 
various levels of skill (foremen, supervisors, etc.), so that mere pressure of demand 
is not enough to get rid of all the slack. But, given sufficient investment in trai- 
ning to get rid of the bottlenecks, the level of employment (and productivity) 
can be greatly increased. Thus the dispute is really between those who think, 
with Haberler, that output is held back by the low productivity of the entire 
labour force and those who think employment capable of responding elastically 
to demand provided key workers can be trained fast enough to overcome the prob- 
lem of labour organisation. 

Coupled with this difference is another. Nurkse thinks that additional re- 
sources should be employed in accordance with “incremental’’ comparative 
advantage rather than absorbed in production for traditional exports that are in 
inelastic demand. Haberler makes no such distinction and trusts to comparative 
costs to allocate total resources, increments and all. He is, however, prepared to 

11. Nurske, op. cit., pp. 37—38; Haberler, op. cit., p. 34. 
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accept a uniform import tariff on manufactured goods and seems ready to accept 
a level of protection up to 20-30 per cent (p. 36). As to primary produce he 
would no doubt dismiss Nurkse’s fears by pointing out that exports of such produce 
have in fact commanded terms of trade showing no strong secular trend. Where 
then is the difficulty in marketing the output of additional resources on terms as 
favourable as those obtained by existing resources? 

On this crucial point it is not clear what Nurkse’s reply is. He does not argue 
for a persistent trend in the terms of trade against the under-developed countries 
and yet, if lack of demand rather than of supply accounts for the lag in their 
exports, some fall in their relative price would be natural. Although markets are 
not free, and the output of many primary commodities has been deliberately 
limited in order to maintain prices, there are surely enough other commodities 
with free markets to let the terms of trade register any failure of demand. 

At the end of it all, the reader may still feel that neither Nurkse nor Haberler 
has settled the primary issue: how far a shortage of foreign exchange (as con- 
trasted with capital, skilled labour, land, etc.) is a limiting factor in economic 
development. The majority of the under-developed countries are monocultures, 
dependent for their earnings of foreign exchange on a single commodity (or at 
most two or three)!*, These earnings are highly inelastic except when exports of 
the principal commodity form a small fraction of the world’s consumption. At the 
same time, nearly all the plant and machinery that they require has to be im- 
ported, so that the scale of industrial investment is limited by the foreign exchange 
available to pay for it. In those circumstances, what should be the policy of a 
country seeking to accelerate its development? We know what most countries 
have done; it would be interesting if we could be told, by an economist of the 
standing of Nurkse or Haberler, what the results have been and what they should 
have done. 


University of Glasgow. A. K. Carrncross 


12. In 1953 there were thirty countries that depended on a single product for at least half their export 
earnings and between them these countries accounted for 40 per cent of all exports from the three poorer 
continents. (Yates, op.cit., p. 180.) 
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A GUIDE TO TRANSLATIONS 
OF ECONOMIC LITERATURE FROM 
THE SOVIET UNION 
AND EASTERN EUROPE 


During the last few years, energetic efforts have been made in 
Western Europe and North America in order to facilitate direct 
access to scientific and technical literature from the Soviet Union 
and countries in Eastern Europe. As far as economic literature is 
concerned, little has been done in this regard. Whereas the number 
of articles and publications by Western authors on the countries in 
question has increased considerably during the last few years, it 
seems that economists who do not master the languages of those 
countries have generally considered it impossible to follow their 
professional literature. 

However, there are now quite a few possibilities of obtaining in- 
formation in this field by means of an increasing number of trans- 
lations into English, French or German. 

The aim of the present guide is to provide an extensive survey 
of the translation available and a short description of periodicals 
publishing—more or less regularly—translations of this kind. The 
material does not claim to be complete, but the selection has been 
made as comprehensive as possible. 

The term “economic literature” has been taken in a broad sense 
so as to include not only general economics, but also the economics 
of industry and managerial economics, to some extent also social 
legislation. Publications by authors from the Soviet Union and 
Eastern Europe on economic conditions and science outside of those 
countries, and articles of merely descriptive character have not 
been included. As a rule, only titles from the last two or three years 
have been included, earlier translations are only available in a 
very limited number. 

The guide is divided into sections arranged by countries. Within 
each section the titles are divided according to the language of 
translation, in some cases with an introductory description of the 
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most frequently occurring sources. Sources including translations 
from more than one country are treated under the section of the 
Soviet Union. 

It is only thanks to the kind assistance from many persons and 
institutions that it has been possible to compile the present biblio- 
graphy. The following institutions have readily given much impor- 
tant information: The Lenin State Library, Moscow; Szkola 
Gléwna Planowania i Statystyki (The Library), Warsaw; State 
Library of Social Science, Prague; Institute of Economics, Hun- 
garian Academy of Sciences, Budapest ; Bulgarian Institute of Biblio- 
graphy, Sofia. Valuable information has also been procured by the 
journal Etudes Economiques, Paris. 

The compiler will be grateful to receive any comments or supple- 
mentary information. Letters may be addressed to Knud Erik 
Svendsen, Librarian, The Royal Library, Copenhagen K, Den- 
mark. 

Knup ERIK SVENDSEN 


Abbreviations — Abréviations — Abkiirzungen 


cD Current Digest of the Soviet Press, New York. 

CEP Czechoslovak Economic Papers, Praha 1959. 

Cahiers Cahiers de I’ Institut de science économique appliquée, Paris. 
EE Etudes Economiques, Paris. 

EP Economie et Politique, Paris. 

GK Geld und Kredit, Berlin. 

GP Gospodarka Planowa, Warszawa. 


PAP Polish Press Agency, Warszawa. 

PC Planovoe Chozjajstvo, Moskva. 

PE Problems of Economics, New York. 
PEC Politicka ekonomie, Praha. 

PEF Problémes économiques, Paris. 

PER Probleme Economice, Bucuresti. 


Planované hospodaistvi, Praha. 

Polish Perspectives & Perspectives Polonaises, Warszawa. 

Die Presse der Sowjetunion, Berlin. 

Sowjetwissenschaft. Gesellschaftswissenschaftliche Beitrage, Berlin. 
Soviet Studies, Oxford. 

Voprosy Ekonomiki, Moskva. 

Wirtschaftswissenschaften, Berlin. 

Zycie gospodarcze, Warszawa. 
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USSR 
English translations 


The number of translations from the Soviet Union itself is very small, and Russian 
periodicals do not give summaries in foreign languages. In May, 1958, a monthly 
periodical containing translations, Problems of Economics, was started (editor: 
Myron E. Sharpe, International Arts and Sciences Press, New York). The issues 
of this periodical from May 1958 to October‘i959 were complete translations of the 
important Russian periodical Voprosy Ekonomiki from November 1957 to June 
1959; since November 1959, Problems of Economics publishes selected articles from 
nine Russian periodicals. 

The weekly Current Digest of the Soviet Press (The Joint Committee on Slavic 
Studies, New York) publishes comprehensive translations from the Russian daily 
press with very short delay. Most important documents and accounts of discussions 
of interest to economists are included in this periodical; at intervals, translations 
from professional journals are published, too. 

The quarterly Soviet Studies (Department for the Study of the Social and 
Economic Institutions of the ussr, University of Glasgow; Basil Blackwell, 
Oxford), rarely publishes comprehensive translations, but often very thorough 
surveys of new laws etc. 

The annual International Economic Papers (International Economic Association; 
Macmillan, London & New York) undertakes the general task of publishing 
translations of foreign articles on economics and has published a few translations 
from the Soviet Union and Eastern Europe. 

The monthly World Marxist Review, English edition of Problems of Peace and 
Socialism, Prague (Central Books Ltd., 37, Gray’s Inn Road, London wc 1) 
sometimes publishes economic translations from the Soviet Union and Eastern 
Europe. 


Aleksandrov, V. Electronic computers (Pravda 1. 8. 58). cD 10.9. 55. 

Alekseev, A. Several methodological problems in standard of living computations 
(VE 12, 58). PE April 59. 

Arzumanjan, A. The decisive stage in the economic competition between socialism 
and capitalism (ve 12, 58). pe April 59. 

Baranskij, N. N. Economic geography of the ussr. Moscow 56. 413 p. 

Belkin, V. Economic calculations with the aid of electronic computers (VE 10, 59). 
PE February 60. 

Bor, M. Some methodological problems in preparing a planning balance of the 
whole economy (VE 1, 58). PE July 58. 

Bor, M. Concerning some factors determining the rates and proportions of socialist 
reproduction (VvE 7, 59). PE November 59. 

Brenner, M. Problems of oil in long-range development of ussr national economy 
(VE 2, 58). cD 9.7.58; PE August 58. 

Buni¢, P. The depreciation of basic plant and the financing of its repair and 
modernization (VE 4, 59). PE August 59. 
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Cernjavskij, V. An attempt to define the efficiency of capital investments in the iron 
and steel industry (vE 7, 59). PE November 59. 

Chaéaturov, T. Criteria for capital investment decisions in the ussr. American 
Economic Review May 58. 

Chaéaturov, T. The perspectives of technical progress (vE 8, 58). rE December 58. 

Chaéaturov, T. Methodological questions of determining the economic effectiveness 
of capital investments (pc 8, 59). PE January 60. 

Chejnman, S. Bourgeois economists on Soviet industry (vE 5, 58). PE November 58. 

Dadajan, V. Mathematical methods are coming into use in economics (Promys- 
lenno-ekonomiteskaja gazeta 31. 1.60). PE April 60. 

D’jatenko, V. The economic role of the Soviet socialist state (VE 11, 57). PE May 58. 

EZov, A. F. Soviet statistics. Moscow 57. 132 p. 

Fedorovit, M. The application of matrix calculations in planning the work of a 
plant. A report (vE 2, 58). PE August 58. 

Gal’perin, N. An improvement in material-technical supply and the struggle 
against sectional tendencies (Summarized), (vE 7, 58). PE December 58. 

Gatovskij, L. General laws and special features of the construction of socialism in 
various countries (VE 12, 57). PE June 58. 

Gatovskij, L. Certain problems of the development of the political economy of 
socialism at its present stage (VE 3, 59). PE July 59. 

Gorelov, V. The role of scientific and technological collaboration among the lands 
of socialism in the developmentand reinforcement of theworld socialist economic 
system (VE 2, 59). PE June 59. 

Grebcov, G. Concerning the elaboration of a composite material balance (Pc 6, 59). 
PE November 59. 

Kac, A. Comparison of labor productivity in the industry of the ussr and the chief 
capitalist countries. (Socialisti¢eskij trud 1, 59.) CD 9.9.59. 

Kaganov, G. The action of the law of monetary circulation under socialism (vE 4, 
58). pe October 58. 

Kantorovic, L. On the calculation of production inputs (vE 1, 60). PE May 60. 

Karotamm, N. The economic effectiveness of capital investment in socialist agri- 
culture (VE 5, 58). PE November 58. 

Konnik, 7. The formation of prices and the problem of money under socialism 
(VE 1, 58). PE July 58. 

Kronrod, 7. Concerning the economic basis of prices of means of production. 
(PromySlenno-ekonomiéeskaja gazeta 10.3.57.) CD 15.5-57- 

Kronrod, 7. Special features of socialist reproduction at its present stage (VE 9, 59). 
PE December 59. 

Kozlov, A. Some attempts to distort the facts concerning the development of Soviet 
economy (VE 4, 58). PE October 58. 

Kurskij, A. Some questions of the improvement of planning in the ussrR (VE 9, 58). 
PE January 59. 

Kuzmin, I. The reorganization of the management of industry and a new upsurge 
of the Soviet economy (Pravda 5. 4.58). cp 14.5. 58. 











- ey 





EE eOwO 








TRANSLATED LITERATURE 563 


Lavristev, A. The laws of geographic distribution of ussr socialist production 
(VE 10, 58). PE February 59. 

Lavrov, V. V. The Soviet budget. Moscow 59. 75 p. 

Leont’ev, L. The theory of future collective farm development (Pravda 7.4.58). 
cp 28.5. 58. 

Lific, M. Problems of the economic ties of industry and trade under new conditions 
(VE 4, 58). PE October 58. 

Makarova, M. Once more on the problem of price formation. (PromySlenno- 
ekonomi¢eskaja gazeta 24.3.57.) CD 15.5.57- 

Malyev, P. Differential land rent under socialism — a scientific conference at 
Moscow University. (Nauénye Doklady VySej Skoly, Ekonomiéeskie nauki 
3, 59.) PE February 60. 

Manevit, E. The principle of the personal incentive and certain wage problems in 
the ussr (VE 1, 59). PE May 59. 

Markin, A. B. Soviet electric power (Developments and prospects). Moscow 56. 
135 P- 

Maslov, P. On the use of mathematics in economic calculations (vE 5, 59). PE 
September 59. 

Neméinov, V. Current problems of Soviet economic science (VE 4, 59). PE August 59. 

Neméinov, V. Relationships of expanded reproduction (VE 10, 58). PE February 59. 

Notkin, A. Questions of preparing a balance of the ussr national economy (vE 3, 
58). PE September 58. 

Notkin, A. About commentaries of Dr. Walther Hildebrandt (vE 9, 58). PE 
January 59. 

Notkin, A. On the rates of expanded reproduction in the period of the unfolding 
construction of communism (VE 5, 59). PE September 59. 

Omarovskij, A. Problems of the structure of industrial production in the ussr 
(vE 12, 58). PE April 59. 

Orlov, N. The foreign trade of the Soviet Union under present conditions (vE 5, 
59). PE September 59. 

Osadko, M. Strengthening the principle of material incentive in collective farm 
production (VE 2, 59). CD 15. 7.59. 

Paskov, A. An approach to the law of preferential development of the means of 
production (vE 6, 58). PE December 58. 

Paskov, A. Political economy. International Social Science Journal 2, 59. Special 
number: Teaching of the social sciences in the higher educational establishments 
of the ussr. 

Sakov, M. Some questions of the theory and practice of price formation in the 
USSR (VE 12, 57). CD 23.4.58 and PE June 58. 

Sakov, M. The methodological foundations of analysis of commodity relationships 
(vE 8, 59). PE December 59. 

Silujanov, N. Brotherly collaboration and mutual assistance on the part of socialist 
countries (VE 3, 59). PE July 59. 

Skvorzov, L. Some questions of planning consumption goods’ prices (vE 6, 58). 
PE December 58. 
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Stanislavskij, A. and Stipel’man, V. On the interrelation between effective demand 
and production under socialism (vE 5, 59). PE September 59. 

Strumilin, S. Some problems of the further development of the kolkhoz regime 
(VE 5, 58). PE November 58. 

Strumilin, S. Thoughts on the seven-year plan. (Litteraturnaja gazeta 2.12.58.) 
CD 4.2.59. 

Strumilin, S. The law of value and planning (vE 7, 59). PE November 59. 

Strumilin, S. On the determination of value and its application under socialism 
(vE 8, 59). PE January 60. 

Sumin, A. The application of balance-sheet methods in national economic planning 
on the republic level (ve 1, 59). PE May 59. 

Tureckij, §. On the question of wholesale prices of means of production. (Promy- 
Slenno-ekonomi¢eskaja gazeta 10. 2.57.) CD 15.5.57- 

Tureckij, §. Regional planning of the national economy in the ussr and its bearings 
on regionalism. International Social Science Journal 3, 59. Special number: 
The study and practice of planning. 

Vasin, F. On revisions of plan indices. (PromySlenno-ekonomiteskaja gazeta 
28.9. 58.) cD 3.12.58. 

XLaslavskaja, T. Guaranteed monetary wages on kolkhozes (vE 2, 59). PE June 59. 

Xoloev, V. ussr foreign trade indicators. (Vestnik statistiki 10, 59.) PE February 60. 

From Soviet Publications: The decentralization of industry. ss July 57. 

The statute on settlement of labour disputes. Summary. ss July 57. 

The powers of industrial managers. Summary. ss October 57. 

Reorganization of the mts. Summary. ss April 58. 

Factors determining industrial wages. Summary. ss July 58. 

New forms of workers’ participation in management. Summary. ss July 58. 

Statute on the rights of factory and local trade union committees. ss October 58. 

All-Union scientific-technical conference on problems of determining the eco- 
nomic effectiveness of capital investments and new techniques in the ussR 
national economy (vE 9, 58). PE January 59. 

Planning in the ussr. Moscow 58. 99 p. 

Of the indices characterizing the fulfillment of the ussr’s basic economic task. By 
the Section of the ussr State Planning Committee’s Economics Research 
Institute dealing with problems of economic competition between the two 
systems. (Mirovaja ekonomika i meZdunarodnaja otnoSenia 6, 59.) cD 16.9. 59. 

Fundamentals of labor law of the ussr and the constituent republics: A draft. 
(Socialistizeskij trud 10, 59.) PE February 60 and cp 42, 59. 


Traductions frangaises 


Le périodique, Etudes Economiques (cDLP, 142, Boulevard Diderot, Paris xu®) est 
publié en polycopies par le mouvement communiste frangais dans le but exclusif 
d’apporter en traduction des articles spécialement économiques de |’urss et de 
l’Europe orientale. 
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Des articles intéressant un public plus étendu se trouvent traduits dans le 
mensuel Economie et Politique (51. rue Cambon, Paris 1x®). 

Problémes Economiques (La Documentation Frangaise, 16, rue Lord-Byron, 
Paris vur®), périodique officiel, publie les rapports sur les plans économiques ainsi 
que d’autres rapports, apercus etc. de toute la région. 

Cahiers de I’ Institut des Science Economique Appliquée (1szA, 35, Boulevard des Capu- 
cines, Paris u®) publie des traductions théoriques dans leur Série c, Economies de 
Démocraties Populaires (Textes et Analyses). 

Dés le mois de mai 1960 le Centre de Recherches sur |’urss et les Pays de 1’Est, 
Faculté de Droit et des Sciences Politiques et Economiques de Strasbourg a com- 
mencé la publication d’un trimestriel L’URSS et les Pays del’ Est (sppEs, 5, place de 
la Sorbonne, Paris v®). L’objectif de cette publication «consiste 4 faire connaitre 
l’actualité de l’urss et des pays de 1’Est, telle qu’elle s’exprime a travers les princi- 
pales revues de ces pays, dans les domaines retenus». La revue publie en sections 
systématiques et des comptes-rendus des articles essentiels et une liste compléte des 
articles figurant dans les revues analysées. Le premier numéro de la revue com- 
portes des revues de l’urss, la Pologne et la Yougoslavie. 


Baburin, V. Le commerce kolkhozien sur les marchés de Moscou (Sov’etskaja 
torgovlja 4, 59). PEF 613, 59. 

Baibakov, N. La tache économique fondamentale et les principaux problémes de 
la planification 4 long terme en urss (Kommunist 6, 56). EP juillet 56. 

Bakulev, G. Critére principal et indices d’efficacité économique des investissements 
industriels (vE 6, 58). Cahiers, série G, 6, 59. 

Birman, A. M. Les accumulations monétaires (Chap. v du livre Finansy otraslej 
narodnogo chozjajstva sssR, Moscou 53). Cahiers, série G, 1, 57. 

Bukanevic, B. et Sonin, M. La réglementation interrégionale des salaires en uRss 
(VE 1, 57). PEF 549, 58. 

Chaéaturov, T. Les problémes de |’efficacité économique des investissements dans 
l’économie socialiste (vE 2, 57). Cahiers, série G, 6, 59. 

Degtjar, D. La collaboration économique de |’urss avec les pays de démocratie 
populaire et les pays sous-développés (VneSnaja torgovlja 11, 58). PEF 587, 59. 

Djakonov, N. Les sovkhozes et leur réle dans |’expansion de l’agriculture de 
l’uRss (VE 7, 57). PEF 552, 58. 

Gatovskij, L. Les lois générales et les particularités de |’édification du socialisme 
(VE 12, 57). EE 110/11. 

Gatovskij, L. Le développement de l’économie soviétique et ses forces motrices. 
Dans le livre: Centre d’études des pays de l’Est, L’économie soviétique en 1957. 
Bruxelles 58. 

Klimenko, K. L’automation des processus de production et son efficacité écono- 
mique (VE 2, 57). Cahiers, série G, 6, 59. 

Komarov, V. Quelques questions concernant la planification de la formation des 
spécialistes de l’Economie Nationale (Pc 9, 57). EE 108/09. 

Kozlov, G. La quantité de monnaie nécessaire a la circulation en économie socia- 
liste (VE 2, 57). EE 106/07. 
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Kronrod, 7. A propos des contradictions économiques en régime socialiste (Voprosy 
filosofii 2, 56). EE 100/01. 

Kronrod, 7. La reproduction socialiste (vE 9, 59). EP janvier/février 60. 

Krylov, A. Sur les contradictions dans le développement des forces productives 
(Voprosy filosofii 4, 57). EE 108/09. 

Kuralov, I. Le développement de la technique sur la base du socialisme. EE 116/17. 

Kuznetsov, A.N. Le réle économique de !’Etat socialiste. Dans le livre: Centre 
d’étude des pays de |’Est, L’économie soviétique en 1957. Bruxelles 1958. 

Loksin, E. L’organisation de la direction de l’industrialisation de l’uRss aux diffé- 
rentes étapes de son développement (Partinaja Zizn 4, 57). EE 106/07. 

Netrussov, A. La collaboration économique entre la République populaire chinoise 
et les démocraties populaires européennes (VneSnaja torgovlja 10, 58). PEF 
589, 59. 

Notkin, A. La croissance de |’urss et des Etats-Unis (VE 5, 59). EP janvier/février 60. 

Ostrovitjanov, K. La production marchande et la loi de la valeur dans l’économie 
soviétique (Kommunist 13, 57). EP novembre/décembre 57. 

Paskov, A.I. Economie politique. Revue internationale des sciences sociales 2, 59. 

Pisarev, F., Kaminer, L. et Karapetjan, A. L’augmentation de revenu réel des ouvriers 
et employés en urss (Socialisti¢eskij trud 12, 58). PEF 590, 59. 

Rubinstein, G., Fokin, D. et Azov, V. Le commerce extérieur de l’Union Soviétique 
depuis la Deuxiéme Guerre mondiale (VneSnaja torgovlja 4, 58). PEF 593/95, 59- 
EE 118/19. 

Silujanov, N. La coopération fraternelle et l’entraide des pays socialistes (vE 3, 59). 
EE 118/19. 

Smirnov, A. Les relations financiéres internationales de l’Union Soviétique. Ez 
118/19. 

Sobolev, A. Les contradictions de la société socialiste et les moyens de les surmonter 
(K 2, 58). EE 112/13. 

Starovskij, V. Les nouvelles taches de la statistique soviétique (K 14, 57). EE 108/09. 

Strumilin, S. L’usure physique et morale des moyens de travail (vE 8, 56). EE 100/01. 

Strumilin, S. De V’efficacité de la technique nouvelle. Ep juillet/aoadt 58. 

Strumilin, S. Quelques problémes du développement du régime kolkhozien (vE 5, 
58). EE 114/15. 

Strumilin, S. Quand |’urss dépassera-t-elle les usa? EP novembre 58. 

Tureckij, 5. La planification régionale de I’économie nationale en urss et 'e régio- 
nalisme. Revue internationale des sciences sociales 3, 59. 

Ukranicev, B. Le probléme de la solution en temps opportun des contradictions de 
la société socialiste (Voprosy filosofii 5, 57). EE 108/09. 

Voronov, K. Les principaux changements intervenus dans les formes d’organisation 
du commerce extérieur de l’urss en quarante ans. EE 118/19. 

Recommandations élaborées par la Conférence scientifique et technique de 
Union concernant les problémes posés par la détermination de l’efficacité 
économique des investissements et de l’efficacité de la nouvelle technique dans 
l’économie nationale de l’urss (vE 9, 58). Cahiers, série G, 6, 59. 
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Conférence d’études techniques concernant la détermination de l’efficacité écono- 
mique des investissements et de l’efficacité d’une technique nouvelle dans 
l’économie nationale de l’urss (vE 9, 58). Cahiers, série G, 6, 59. 

Les étapes de la coopération économique dans les pays du bloc de 1’Est (vE 10, 57). 
PEF 532, 58. 

L’organisation du commerce extérieur de ]’urss (VneSnaja torgovija 11, 58). 
PEF 597; 59- 

Le développement des caisses d’épargnes en urRss (Finansy sssR 9, 57). PEF 525/26, 
58. 

La distribution géographique des forces de production en uRss (VE 10, 57). PEF 
534, 58. 

Le centralisme démocratique base de la direction de l’économie socialiste (Kk 4, 57). 
EE 104/05. 

Session du Conseil Scientifique de l’Institut d’Economie de l’Académie des 
Sciences de l’urss, consacrée 4 la préparation de la 3° édition du Manuel 
d’Economie Politique (vE 11, 57). EE 108/09. 


Deutsche Ubersetzungen 


Die grésste Anzahl von Ubersetzungen, die in der ppr gemacht werden, findet man 
in dem systematisch aufgeteilten Monatsheft Bibliographie deutscher Ubersetzungen 
aus den Sprachen der Volker der Sowjetunion und der Lander der Volksdemokratie, Abt. 1, 
Wissenschaftliche Literatur (Deutsche Staatsbibliothek, Berlin; ves Verlag fiir Buch- 
und Bibliothekswesen, Leipzig), registriert. 

Diese Bibliographie umfasst ebenfalls nichtveréffentlichte Artikel, die durch 
den internationalen Leihverkehr der wissenschaftlichen Bibliotheken geliehen 
oder in Photokopie oder Mikrofilm durch die Deutsche Akademie der Wissen- 
schaften zu Berlin erhalten werden kénnen (Adresse: Institut fiir Dokumentation, 
Ubersetzungsnachweis, Haus Berlin] W8, Unter den Linden 8). Da viele interessante 
Ubersetzungen (besonders von polnischen Artikeln) in dieser Form vorliegen, sind 
in den folgenden Abschnitten besonders viele Titel von «nichtveréffentlichten 
Ubersetzungen» mitgenommen. 

Unter den ostdeutschen Quellen, die Ubersetzungen von ékonomischen Arti- 
keln bringen, kann die wéchentliche Sowyjetwissenschaft, Gesellschaftswissenschaftliche 
Beitrdge, erwahnt werden (Gesellschaft fiir deutsch-sowjetische Freundschaft; Ver- 
lag Kultur und Fortschritt, Berlin). Die wichtige ostdeutsche dkonomische Zeit- 
schrift Wirtschaftswissenschaften (Verlag: Die Wirtschaft, Berlin), die achtmal jahr- 
lich erscheint, veréffentlicht von Zeit zu Zeit Ubersetzungen sowohl aus der 
Sowjetunion als aus den osteuropaischen Landern. Die Presse der Sowjetunion 
(Presseamt beim Ministerprasidenten der ppr; Kongress-Verlag, Berlin) ver- 
éffentlicht dreimal wéchentlich generelle Ubersetzungen, besonders aus der 
Tagespresse, aber auch aus Zeitschriften; ein besonderer Abschnitt der Zeitschrift 
ist «den Landern der Volksdemokratie» gewidmet. Die Presse der Sowjetunion ver- 
éffentlicht alle wichtigen 6konomischen Dokumente und Kongressdiskussionen 
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in vollstandigen Ubersetzungen (zuweilen mit umfassenden Stichwortregistern). 
Das wissenschaftliche Bulletin Geld und Kredit (Institut fiir Wirtschaftswissen- 
schaften bei der deutschen Akademie der Wissenschaften zu Berlin), das 1956 bis 
1959 erschien, hat eine Reihe von ausfiihrlichen Ubersetzungen in seinem spe- 
ziellen Gebiet verdéffentlicht. 

Die Zeitschrift Ostproblemz (Verlag fiir Politik und Wirtschaft GmbH, Kéln), 
die mit 24 Nummern pro Jahr erscheint, veréffentlicht Ubersetzungen sowohl aus 
der Sowjetunion als aus den osteuropaischen Landern, einige in abgekiirzter Form. 
Die Auswahl verfolgt natiirlich andere Prinzipien als die ostdeutschen Quellen, in 
dem die Zeitschrift besonderes Gewicht auf die von einem westlichen Gesichts- 
punkt mehr problematischen Gegenstande legt. 


Ajzenberg, I. Uber Valutakurse im Sozialismus (Dengi i Kredit 2, 58). Gk 1, 59. 

Alekseev, A. Zur Methodologie der Berechnung des Lebenstandards (vE 12, 58). 
s 6, 59. 

Arakeljan, A. A. Die Entwicklung der sozialistischen Industrie der upssr. w 8, 58. 

Arakeljan, A.A. Uber die Reorganisation der Leitung der sowjetischen Industrie. 
w 1, 58. 

Atlas, S. Uber die Rentabilitat sozialistischer Betriebe (ve 7, 58). Ps 1, 59. 

Atlas, §. Das Wertgesetz und das Problem der Rentabilitat der Betriebe im Sozia- 
lismus. GK 1, 59. 

Atlas, S. Das sozialistische Geldsystem und das Geldumlaufgesetz. Gk 2, 59. 

Atlas, S. Die Entwicklung der Waren- und Geldbeziehungen und das grund- 
legende Problem des Siebenjahrplanes (1959-1965). GK 3/4, 59- 

Baéurin, A. Das Wirken des Wertgesetzes und die Preisbildung in der Volkswirt- 
schaft der upssr (VE 2, 57). 8 8, 57. 

Baéurin, A. Uber die Verteilung und Umverteilung des Nationaleinkommens im 
Sozialismus (Finansy sssr 7, 58). GK 3/4, 59.- 

Batyrev, V. Uber Notwendigkeit und Natur der Warenproduktion im Sozialismus 
(vE 8, 58). 8 3, 59. 

Bogomolov, O. Die internationale sozialistische Arbeitsteilung (ve 1, 60). Ps 23/24, 
60. 

Bor, M. Wertgesetz und Preisbildung bei Industrieerzeugnissen in der uDssR 
(VE 3, 57)- 8 8, 57. 

Bor, M. Uber einige Bestimmungsfaktoren des Tempos und der Proportionen der 
sozialistischen Reproduktion (vE 7, 59). 8 1, 60. 

Budavej, V. a.o. Die erweiterte Reproduktion der Anlagefonds in der Industrie 
der upssr in den Jahren 1959-1965 (Pc 6, 59). PS 97, 59. 

D’jatenko, V. Die dkonomische Rolle des sozialistischen Sowjetstaates (VE 11, 57). 
s 8, 58. 

Dudinskij, I. Der Siebenjahrplan und die Entwicklung des sozialistischen Welt- 
systems (VE 2, 59). PS 51, 59- 

El’meev, V. F. Die wachsende Bedeutung der geistigen Arbeit bei der Entwicklung 
der Produktivkrafte des Sozialismus (Voprosy filosofii 8, 59). s 12, 59. 
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Fedoseev, P. Die Entwicklung der Produktionsverhaltnisse beim Ubergang vom 
Sozialismus zum Kommunismus (Kommunist 9, 58). s 11, 58; Ps 119, 58 und 
Ostprobleme 14/15, 58. 

Fedoseev, P. und Pomelov, I. Uber die Entwicklung des sozialistischen Weltsystems 
zum Kommunismus (Kommunist 5, 59). $ 9, 59. 

Gaposkin, F.G. Uber die Umgestaltung der Planung der Volkswirtschaft in der 
upssr (Sovetskoe gosudarstvo i pravo 5, 57). Rechtswissenschaftlicher Infor- 
mationsdienst 16, 57. 

Gatovskij, L. Uber die Ausnutzung des Wertgesetzes in der sozialistischen Wirt- 
schaft (Kommunist 9, 57). 8 12, 57. 

Gatovskij, L. Das sozialistische Prinzip der materiellen Interessiertheit und die 
Ausnutzung der Ware-Geld-Beziehungen (Kommunist 1, 59). 8 5, 59- 

Gladkov, N.A. Die Entwicklung der sozialistischen Planung in der upDssR. w 4. 
Sonderheft 57. 

Gubareva, O. Zur erweiterten Reproduktion der qualifizierten Arbeitskraft in der 
UDSSR (VE 11, 58). 8 5, 59. 

Kadrinov, A. Die Zusammenarbeit der sozialistischen Lander auf dem Gebiet der 
Landwirtschaft. Internationale Zeitschrift der Landwirtschaft 4, 59. 

Kapustin, E. Uber die wissenschaftliche Forschungsarbeit auf dem Gebiet der 
Arbeit und Léhne im Lichte der Beschliisse des November-Plenums des zk der 
Kppsu (Bjulleten nauénoj informacii — trud i zarabotnaja plata 1, 59). Arbeits- 
ékonomik und Arbeitsschutz «, 59. 

Kiselev, E.L. Neues aus der Praxis des Abschlusses von Kollektivvertragen 
(Sovetskoe gosudarstvo i pravo 12, 57). Rechtswissenschaftlicher Informations- 
dienst 24, 58. 

Kondraev, D. D. Die Preisbildung in der upssr. Gk 3/4, 58. 

Kornienko, V.P. Uber den Charakter der warenproduzierenden Arbeit im Sozia- 
lismus (Vestnik Leningradskogo universiteta 23, 56). s 4, 57. 

Kodel’skij, N. und Bogacev, V. Das Wertgesetz und die Fragen der Preisbildung 
in der upssr (Dengi i Kredit 3, 57). w 4, 57- 

Kozlov, G. Die Entwicklung der Eigentumsverhiltnisse in der Periode des um- 
fassenden Aufbaus des Kommunismus (Kommunist 6, 59). s 9, 59. 

Krajev, M.A. Der Sieg der Kolchosordnung in der upssr. w 4. Sonderheit, 57. 

Kronrod, 7. Wertgesetz und Preisbildung in der upssr (VE 2, 57). 8 8, 57. 

Kronrod, 7. Die sozialistische Reproduktion. Berlin 57. 307 s. 

Kronrod, 7. Einige Besonderheiten der sozialistischen Reproduktion in der gegen- 
wartigen Etappe (vE 9, 59). s. 3, 60. 

Kulev, I. Der technische Fortschritt und einige Fragen der Volkswirtschafts- 
planung (kK 9, 59). 8. 2, 60. 

Kulikov, A. Uber einige Probleme der Ausnutzung des Wertgesetzes und der 
Preisbildung in der upssr (vE 8, 58). 8 3, 59. 

Kurylev, A.K. Zur Uberwindung des wesentlichen Unterschiedes zwischen Stadt 
und Land (Voprosy filosofii 4, 59). 8 9, 59. 

Lurzev, F. Uber die Wege der Entwicklung und Annaherung des Kolchoseigen- 
tums an das allgemeine Volkseigentum (Selskoe Chozjajstvo 21. 2.59). PS 34, 59- 
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Lavristev, A. N. Die dkonomische Zusammenarbeit und die gegenseitige Hilfe der 
Lander des sozialistischen Weltsystems. w 4. Sonderheft, 57. 

Leont’ev, L.A. Zu einigen Problemen der édkonomischen Theorie (Kommunist 16, 
38). $ 3, 59. 

Lific, M. Probleme der dkonomischen Verbindung zwischen Industrie und Handel 
unter den neuen Bedingungen (vE 4, 58). Ps 80, 58. 

Liberman, E. Okonomische Hebel zur Erfiillung des Industrieplans der upssR 
(Kommunist 1, 59). 8 5, 59. 

Malyev, I. Einige Fragen der Preisbildung in der sozialistischen Wirtschaft 
(VE 3, 57). 8 8, 57. 

Manevié, E. Das Prinzip der persénlichen materiellen Interessiertheit und einige 
Fragen der Entlohnung in der upssr (VE 1, 59). Rechtswissenschaftlicher Infor- 
mationsdienst 7/8, 59. 

Margulis, J. Die materielle Interessiertheit und der technische Fortschritt 
(Finansy sssr 9, 59). PS 149, 59. 

Mstislavskij, P. Die Verteilung der materiellen Giiter in der Periode des um- 
fassenden Aufbaus des Kommunismus (Partijnaja Zisn 12, 59). PS 92, 59. 

Neméinov, V.S. Der soziologische Aspekt der Planung (Voprosy filosofii 10, 59). 
s. 3, 60. 

Nikonov, M.I. und Cerenkov, E.I. Die Entlassung auf Verlangen der Gewerkschaft 
(Sovetskoe gosudarstvo i pravo 8, 58). Rechtswissenschaftlicher Informations- 
dienst 24, 58. 

Notkin, A. Der Siebenjahrplan und der Aufbau der materiell-technischen Basis 
des Kommunismus (Kommunist 17, 58). Ps 11, 59. 

Olejnik, I. Konferenz der Wirtschaftswissenschaftler der sozialistischen Staaten. 
w 1, 58. 

Ostrovitjanov, K. Warenproduktion und Wertgesetz im Sozialismus (Kommunist 
13, 57). S$ 1, 58. 

Ostrovitjanov, K. Theoretische Probleme beim Aufbau des Kommunismus in der 
udssk und die Aufgaben der Gesellschaftswissenschaften (Pravda 27.6.58). 
ps 84, 58. 

Paskov, A. Zu einer falschen Auslegung des Gesetzes vom vorrangigen Wachstum 
der Produktion von Produktionsmitteln (ve 6, 58). s 11, 58. 

Petelin, G.N. Die Erweiterung der Rechte der Gewerkschaftsorganisationen 
(Sovetskoe gosudarstvo i pravo 10, 58). Rechtswissenschaftlicher Informations- 
dienst 24, 58. 

Punski, I. und Galsov, A. Die technische Arbe‘*snormung in der sozialistischen 
Industrie. Berlin 59. 160 s. 

Rubinstein, M. Okonomische Probleme der friedlichen Koexistens (Kommunist 13, 
59). 8 1, 60. 

Sakov, M. Der Wert und die Waren-Geld-Beziehungen in der Sowjetunion 
(Kommunist 7, 58). Einheit 7, 58. 

Sitnin, V. und Slavnyj, I. Einige Bemerkungen zu den Beziehungen zwischen Haus- 
halt und Kredit (Finansy sssr 2, 57). GK 1/2, 58. 
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Strumilin, S. Der physische und «moralische» Verschleiss der Arbeitsmittel 
(vE 8, 56). w 5, 57- 

Strumilin, S. Das Wertgesetz und die Berechnung der gesellschaftlichen Produk- 
tionskosten in der sozialistischen Wirtschaft (pc 2, 57). s 8, 57. 

Strumilin, S. Jedem nach seinen Bediirfnissen (Originaltitel: Auf den Wegen zum 
Kommunismus). (PromySlenno-ekonomiteskaja gazeta 12. 10. 58.) Ostprobleme 
25/26, 58. 

Suster, A. Der wissenschaftliche Rat fiir Probleme des 6konomischen Nutzeffektes 
der Investitionen u: 1 der neuen Technik (vE 3, 60). Ps 53, 60. 

Svorykin, A. Der technische Fortschritt in der Periode des umfassenden Aufbaus 
des Kommunismus (Kommunist 7, 59). $ 11, 59. 

Tokareva, P. A. Eine internationale Wirtschaftsorganisation neuen Typs (Sovetskoe 
gosudarstvo i pravo 2, 59). 8 9, 59. 

Tulupnikov, A. Die Selbstkosten als Mittel zur Organisierung und Leitung der 
Produktion (Ekonomika sel’skogo chozjajstva 3, 57). s 8, 57. 

Tureckij, §. Das Verhaltnis zwischen Preis und Wert (VE 5, 57). 8 10, 57- 

Udrjavsev, A. S. Okonomik der Arbeit. Berlin 59. 658 s. 

Urjupin, F. Zum Problem Umsatzsteuer und Gewinnabfiihrungen (Finansy sssr 5, 
57). 8 8, 57. 

Vikent’ev, A. V. Der Generalwirtschaftsplan der udssrk. Weg und Ziel 10, 58 und 
ps 86, 58. 

Volin, A. Dezentralisation und Gosplanprinzip (Originaltitel: Zusammenarbeit 
und gegenseitige Hilfe bilden die Grundlage der sozialistischen Beziehungen 
zwischen den Betrieben) (Kommunist 3, 59). Ostprobleme 10, 59. 

Zaostrovcev, P. G. Uber den Warencharakter der Produktionsmittel im Sozialismus 
(Vestnik Leningradskogo universiteta, Serija ekonomiki, filosofii i prava 23, 57). 
s 6, 58. 

Das Wertgesetz und seine Ausnutzung in der Volkswirtschaft der udssr. Konferenz- 
bericht (ve 8, 57). s 1, 58. 

Okonomische Probleme beim Aufbau des Kommunismus. Konferenzbericht (vz 
9, 58). s 2, 59 und Ostprobleme 5, 59. 

Beschluss iiber die Rechte des Fabrik-, Werk- und Ortskomitees der Gewerk- 
schaften (Pravda 16.7.58). Rechtswissenschaftlicher Informationsdienst und 
PS go, 58. 

Beschluss iiber die standige Produktionsberatung in Industriebetrieben, Baube- 
trieben, Sowjetwirtschaften, mts und rts (Pravda 18.7.58). Rechtswissen- 
schaftlicher Informationsdienst 24, 58 und ps go, 58. 

Kommuniqué iiber die 5. Tagung der Standigen Kommission fiir wirtschaftliche 
und wissenschaftlich-technische Zusammenarbeit auf dem Gebiet der Land- 
wirtschaft beim Rat fiir gegenseitige Wirtschaftshilfe. Internationale Zeitschrift 
der Landwirtschaft 3, 59. 

Uber Kennziffern der Erfiillung der ékonomischen Hauptaufgabe der vdssr 
(Mirovaja ekonomika i meZdunarodnaja otnoSenia 6, 59). $ 9, 59. 

Politische Okonomie. Lehrbuch. Nach der dritter iberarbeiteten russischen Aus- 
gabe. Berlin 59. 800 s. 
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Nichtveréffentlichte Ubersetzungen 


Allachverdjan, D. Nationaleinkommen der udssr. Moskau 58. 

Aronovic, M. Uber die Anwendung der mathematischen Verfahren bei der Unter- 
suchung dkonomischer Probleme im Ausland (Vestnik Statistiki 11, 58). 

Atlas, S. Planungsfragen der Geldzirkulation (pc 5, 56). 

Bakulev, G. Uber das Hauptkriterium und die Kennziffern des ékonomischen Nutz- 
effekts von Investitionen in der Industrie (vE 6, 58). 

Bunic, P. Die Ausarbeitung neuer Amortisationsnormen fiir die Grundfonds 
(VE 2, 58). 

Chajtina, C. Uber die Planung des Geldumlaufs (Dengi i Kredit 2, 57). 

Chorunchij, L. Die Unionskonferenz der Statistiker in Moskau (vE 9, 57). 

Dichtjar, G. Der sowjetische Handel und die Steigerung des Verbrauches (vE 10, 
57)- ; 

D’jacenko, V.P. Fragen der Finanztheorie. Moskau 57. 

DymSic, I. Zur Frage des Wesens und der Rolle des Geldes in der sozialistischen Ge- 
sellschaft (Dengi i Kredit 5, 57). 

Gogol’, B. Uber die Wechselbezichungen zwischen der Nachfrage und dem Ange- 
bot in der sozialistischen Gesellschaft (Sovetskaja torgovlja 3, 57). 

IV evskij, M. Zur Frage des dkonomischen Indizes (Vestnik statistiki 2, 57). 

Kac, L. Probleme der Brennstoffbilanz und der zwischenstaatlichen Beziehungen 
(vE 6, 57). 

Kaganov, G. Uber das Wirken des Gesetzes der Geldzirkulation im Sozialismus 
(vE 4, 58). 

Kauger, V. Wege zur Beschleunigung des Geldumlaufs (Dengi i Kredit 12, 57). 

Kostennikov, V. Planung der Standortverteilung der sozialistischen Produktion 
(Pc 5, 58). 

Kozlov, G. Von der fiir die Zirkulation in der sozialistischen Wirtschaft erforder- 
lichen Geldmenge (vE 2, 57). 

Kronrod, 7. Das Nationaleinkommen in der udssr (Auszug). Moskau 57. 

Kuc, V. Die Finanzen und das Nationaleinkommen der vudssr (Finansy sssR 11, 57). 

Kurskij, A.D. Perspektivplanung und die Probleme der sowjetischen ékonomi- 
schen Wissenschaft (Vestnik Akademii nauk sssr 2, 59). 

Lancev, M. Sozialversorgung in der upssr und in den kapitalistischen Landern 
(Socialisti¢eskij trud 9, 58). 

Ljando, A. Methodologische Probleme der Finanzbilanz der udssr (VE 7, 58). 

Ljusov, A.N. Zur Frage iiber objektive Faktoren, die als Grundlage bei der Preis- 
bilcung im Sozialismus dienen (Auszug). Moskau 58. 

Majzenberg, L. Fragen der Preisbildung in der udssr (VE 7, 57). 

Malyj, I. Fragen der Statistik des Nationaleinkommens in der udssr (Vestnik 
statistiki 2, 56). 

Malyiev, I. Die Ausniitzung des Wertgesetzes in der Planwirtschaft (pc 7, 57). 

Margolin, N. Die Aufstellung der Bilanz der Geldeinnahmen und Geldausgaben 
der Bevélkerung (Pc 7, 57). 
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Mistrofanoe, A. Uber den Ersatz des moralischen Verschleises der Anlagefonds 
(VE 9, 57)- 

Moiseev, M. Eine neue Etappe in der Entwicklung der Wirtschaftsbeziehungen 
zwischen Industrie und Landwirtschaft (vE 7, 58). 

Moskvin, P.M. Fragen der Statistik des Nationaleinkommens in der udssr (Aus- 
zug). Moskau 56. 

Ousienko, V. Eine wissenschaftliche Beratung iiber die Probleme der statistischen 
Methodologie des Studiums der Arbeitsproduktivitat in der Volkswirtschaft der 
UdsSR (VE 3, 57). 

Pankratov, F. Uber die bevorstehende Neubewertung der Grundfonds (ve 8, 58). 

Paskov. A. Die leninistische Generallinie des vorrangigen Wachstums der Produk- 
tion von Produktionsmitteln (vE 4, 57). 

Paskov, A. Uber den Ursprung der Differentialrente und iiber ihre Verteilung im 
Sozialismus (Auszug aus: Voprosy ekonomiki, planirovanija i statistiki. 
Moskau 57). 

Rabinovic, G. Die Umsatzsteuersatze (Finansy sssr 3, 59). 

Sakov, M. Die Werttheorie von Karl Marx und ihre Anwendung auf die sozia- 
listische Wirtschaft (Kommunist 7, 58). 

Smirnov, A. Zum Problem der Gleichheit der Preissumme und der Wertsumme 
(vE 6, 57). 

Strukov, A. Die Planung des Nationaleinkommens in der udssr (Pc 8, 57). 

Toéil’nikov, G. Neuverteilung des Nationaleinkommens und die allgemeinstaat- 
lichen Finanzen der udssr (Finansy sssR 12, 57). 

Usyk, M. Das System der Hauptkennziffern des Nutzeffektes in den Investitionen 
(VE 4, 58). 

Die Spezialisierung und Kooperierung der Produktion der sozialistischen Lander 
(PromySlenno-ekonomiéeskaja gazeta 7.2.58). 

Uber das Wertgesetz und die Fragen der Preisbildung in der vdssr. Artikel- 
Ubersicht (ve 2, 58). 

Internationale Konferenz der Bankleiter der sozialistischen Lander (Dengi i 
kredit 7, 58). ‘ 


POLAND 
English translations 


The important economic periodical Ekonomista which is published bi-monthly 
with 1400-1709 pages a year, gives English summaries of its articles. The most 
important source of translations is the monthly Polish Perspectives the editors of 
which are, among others, C. Bobrowski, M. Kalecki and Oskar Lange. Besides 
articles, the periodical publishes in each issue a short survey of the most important 
economic articles published in Poland. 

From 1957 to 1959, the Polish Press Agency (PAP) published a number of 
mimeographed booklets entitled ‘‘ Problems and Discussions’’. Several of these 
booklets dealt with special economic subjects, e.g. ‘‘ Polish Economic Pattern”’ 
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and “ Workers’ Self-Government”’ in translations from various Polish periodicals. 
From January 1st, 1960, translations of this kind are published in pap, Weekly 
Review. Official documents and speeches are published in pap, Materials and 
documents. 


Bobrowski, C. In search of a new economic blueprint. pp 1, 58. 

Bobrowski, C. The first stage of the discussion (before the third congress of the 
PUWP) (ZG I, 59). PAP, Problems and discussions 1, 59. 

Bobrowski, C. The economy end of 1959. PP 12, 59. 

Brus, W. Attempt at a new synthesis (Oskar Lange’s new book). PP 2, 60. 

Brus, W. On the role of the law of value in socialist economy (Ekonomista 6/56). 
Oxford Economic Papers June 57. 

jakubowicz, S. New forms of industrial management. PP 2, 58. 

Jedrychowski, S. The fundamental principles of economic policy in industry. 
Warszawa 57. 35 Pp- 

Jedrychowski, S. On the economic relations among the socialist countries. pp 7/8, 58. 

Jjézefowicz, A. The pressure of population. pp 5, 59. 

Kalecki, M. The 1961-1975 long-run economic plan. PP 3, 59. 

Karpinski, A. and Rakowski, M. Position of Polish economy against the background 
of world economy. PAP, Problems and discussions 16/17, 58. 

Kofman, 7. Worker self-government. pp 3/4, 58, and PAP, Problems and discussions 
18/19, 58. 

Krzeczkowska, E., Szybisz, E. and Zienkowski, L. Tables of interdivision and inter- 
branch flows in Polish national economy in 1956 (Ekonomista 1, 58). PAP, 
Problems and discussions 16/17, 58. 

Lange, O. Outline of a reconversion plan for the Polish economy. International 
Economic Papers 57. 

Lange, O. Some observations on input-output analysis. Sankhya February 57. 

Lange, O. Some problems relating to the Polish road to socialism. Warszawa 57. 
31 p. 

Lange, O. The political economy of socialism. Economic Weekly (Bombay) 15, 58, 
and Institute of Social Studies: Publications on social change. The Hague 59. 

Lange, O. The role of planning in socialist economy. Indian Economic Review 
August 58 and Institute of Social Studies: Publications on social change. The 
Hague 59. 

Lange, O. Introduction to econometrics. Prepared with the collaboration of Antoni 
Banasiriski on the basis of lectures delivered at the University of Warsaw. 
Warszawa and London 59. 384 p. 

Lipinski, E. Development of agriculture and industry. Warszawa 55. 32 p. 

Lipinski, E. Reform of the economic model. pp 5, 58. 

Lipinski, E. Labour productivity (zG 24, 25, 59). PAP, Problems and discussions 
7/8, 59- 

Lissowski, W. Problem of determining lines of production investments in the long- 
range plan (GP 2, 59). PAP, Problems and discussions 16/17, 58. 
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Mieszczankowski, M. Over the theses on agriculture (zc 1, 59). PAP, Problems and 
discussions 1, 59. 

Mine, B. Price and value in a socialist economy (vE 1, 58). PE July 58. 

Mine, B. On the changes in the system of management of the national economy 
(zc 8, 59). PAP, Problems and discussions 3, 59. 

Pajestka, J. In the pincers of the law of value (zc 17, 56). Oxford Economic 
Papers June 57. 

Pszczélkowski, E. Peasants’ co-operative organizations. PP 4, 59. 

Secomski, K. Premises of the five-year plan in Poland 1956-1960. Warszawa 58. 
88 p. 

Secomski, K. About investment credits. pp 2, 58. 

Sokolowski, K. What Polish economists are working on (VE 4, 59). PE August 59. 

Stoga, S. A contribution to the discussion on foreign trade (GP 4, 59). PAP, Problems 
and discussions 5, 59. 

Szemberg, A. Trends in land distribution. pp 11, 59. 

Wilczewski, R. Intensity of investments in machine industry of Poland, Britain and 
GFR (GP 1, 58). PAP, Problems and discussions 16/17, 58. 

The bill on workers’ self-government. pap, Problems and discussions 18/19, 58. 

Discussion on prices. PP 1/2, 59. 

Polish Western territories. Poznan 59. 267 p. 


Traductions frangaises 


Bobrowski, C. Vers un nouveau modéle économique. PP 1, 58. 

Bobrowski, C. Les modéles économiques du socialisme. Les Temps Modernes 
mai/juin 59. 

Bobrowski, C. Le régime économique de la Pologne populaire. Dans le livre: 
Centre d’étude des pays de l’Est, Le régime et les institutions de la République 
populaire de Pologne. Bruxelles 59. 

Bobrowski, C. L’économie polonaise fin 1959. PP 12, 59. 

Bobrowski, C. Panorama de |’économie polonaise. Les Temps Modernes février/ 
mars 60. 

Brus, W. Un nouveau livre du professeur Lange. pp 2, 60. 

Jakubowicz, S. La gestion industrielle sur de nouvelles voies. pp 2, 58. 

Jedrychowski, S. Les principes essentiels de la politique économique dans le do- 
maine de I’industrie. Warszawa 57. 39 p. 

Jerychowski, S. Les rapports économiques entre Etats socialistes. pp 7/8, 58. 

Jozefowicz, A. L’accroissement de la population en 1960-1965 et ses conséquences 
économiques. PP 5, 59- 

Kalecki, M. Le plan a long terme pour les années 1961-1975. PP 5, 59- 

Karpitski, A. et Rakowski, M. L’économie polonaise dans |’économie mondiale. 
EP septembre/octobre 58. 

Kawalec, W. Les investissements dans les territoires occidentaux. PP 10, 59. 

Kofman, 7. Conférences d’anatomie ouvriére. PP 3/4, 58. 

Kolipinski, J. Les territoires occidentaux dans |’économie polonaise. pp 1, 58. 
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Lange, O. Quelques observations sur l’analyse «input-output». Cahiers, série cG, 
2, 57- 

Lange, O. Les fondements de la planification économique. Cahiers, série G, 2, 57. 

Lange, O. A propos de certaines questions concernant la voie polonaise du socia- 
lisme. Warszawa 57. 35 p. 

Table ronde autour d’Oskar Lange, Problémes de la planification. Cahiers Inter- 
nationaux décembre 59/janvier 60. 

Lipinski, E. Développement de l’agriculture et de l’industrie. Warszawa 55. 36 p. 

Lipitski, E. Revisions (Nowa Kultura septembre 56). Les Temps Modernes 
février/mars 57. 

Lipinski, E. La réforme du modéle économique en Pologne. pp 5, 58. 

Pszczélkowski, E. Le développement des diverses formes de coopération. PP 4, 59. 

Secomski, K. Les directives du plan quinquennal, 1956-1960. Warszawa 58. 92 p. 

Secomski, K. La Pologne, pays de grandes possibilités d’investissements. PP 2, 58. 

Szemberg, A. Les changements de la structure agraire. PP 11, 59. 

La décollectivisation de l’agriculture en Pologne (Nowe Drogi 10, 57). PEF 533, 58- 

Les prix. PP I-2, 59. 

Les terres polonaises d¢ l’ouest. Poznan 59. 303 p. 


Deutsche Ubersetzungen 


Brus, W. Uber die Rolle des Wertgesetzes in der sozialistischen Wirtschaft (cP 7, 
56). w I, 57. 

Kurowski, L. und Szawlowski, R. Das Finanzsystem und der Staatshaushalt Polens. 
Handbuch der Finanzwissenschaft. Bd. m1, S. 560-577. Tiibingen 58. 

Lange, O. Uber einige Probleme des polnischen Weges zum Sozialismus. Warszawa 
57- 37 S- 

Lange, O. Planung und Statistik. Statistische Praxis Maj 57. 

Lipinski, E. Entwicklung der Landwirtschaft und Industrie. Warszawa 55. 37 s. 

Lipitski, E. Die aktuellen Aufgaben der polnischen Wirtschaftspolitik. Deutsch- 
Polnische Hefte 7, 58. 

Lukawer, E. Vor der Alternative des Wertgesetzes (Originaltitel: Uber die Rich- 
tung der Modellanderungen). (zc 12, 59) Ostprobleme 10, 59. 

Orlowski, M. Das Problem der Valutenkurse in der sozialistischen Wirtschaft. 
Zeitschrift fiir die gesamte Staatswissenschaft 1, 60. 

Pohorille, M. «Modell» ohne Stalinismus (Originaltitel: Uber die Beurteilung 
der Veranderungen in der Verwaltung). (zc 9, 59) Ostprobleme 10, 59. 

Rakowski, M. Volkspolens wirtschaftlicher Aufschwung. w 5, 59. 

Secomski, K. Grundziige des Fiinfjahrplans in Polen 1956-1960. Warszawa 58. 
88 s. 

Tschaikowski, S. Die Entwicklung der Staatsgiiter in Polen. Internationale Zeit- 
schrift der Landwirtschaft 3, 59. 

Finanzierungsgrundsatze fiir Betriebe der Schliisselindustrien fiir das Jahr 1959 
(Thesen) (Finanse 4, 58). Deutsche Finanzwirtschaft 23, 58. 
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Nichtveréffentlichte Ubersetzungen 


Binly, S. Die Analyse der Rentabilitat des Exports mancher Lebensmittel (cP 9, 
56). 

Brus, W. Einige Probleme der Preistheorie in der sozialistischen Wirtschaft. 
(Auszug aus: Zagadnienia ekonomii politycznej socjalizmu. Warszawa 58.) 
Cielecki, M. Richtungen der Entwicklung des Finanz- und Kreditsystems. Wissen- 
schaftliche Konferenz der Finanzlehrstiihle in der Hochschule fiir Planung und 

Statistik (Finanse 3, 57). 

Czechowski, T. Mathematische Einleitung in die Analyse des Giiterkreislaufes 
zwischen den einzelnen Wirtschaftszweigen. Warszawa 58. 

Dabrowski, K. und Zekonski, Z. Uber einige Probleme der Zukunftsentwicklung 
der Wirtschaft Polens (Ekonomista 5, 57). 

Drabowski, E. Konzeptionen des monetaren Gleichgewichts und ihre Bedeutung 
fiir die Wirtschaftspolitik (Finanse 11, 57). 

Fedorowicz, Z. Uber das Wesen der Finanzen und des Kredits (Finanse 3, 57). 

Fiszel, H. Bemerkungen iiber das Prozent, die Bodenrente und die Exporteffekti- 
vitat in der sozialistischen Wirtschaft. (Auszug aus: Zagadnienia ekonomii 
politycznej socjalizmu. Warszawa 58.) 

Herer, W. Einige Probleme der wechselseitigen Proportionen zwischen Land- 
wirtschaft und Industrie (Ekonomista 1, 58). 

Knyziak, Z. Das Problem der zeitlichen Verteilung der Investitionen (Ekonomista 
1, 58). 

Knyziak, Z. Die Investitionen in der Perspektivplanung (cP 5, 58). 

Kozlowski, Z. Preise von Waren, die von den Bauern verkauft und gekauft werden 
(Ekonomista 3, 57). 

Kumanowski, A. Die Methoden der Feststellung des wirtschaftlichen Nutzeffekts 
von Investitionen (Ekonomista 2, 57). 

Lange, O. Hauptprobleme der Periode des Aufbaus des Sozialismus. — Die poli- 
tische Okonomie des Sozialismus. (Ausziige aus: cagntelanie ekonomii 
politycznej socjalizmu. Warszawa 58.) 

Lange, O. Der Marxismus und die biirgerliche Okonomie (Zycie szkoly wyjészej 
3, 58). 

Laski, K. Die Bedingungen des allgemeinen Gleichgewichts zwischen Produktion 
und Verbrauch in der sozialistischen Wirtschaft (cP 3, 58). 

Lewandowska, Z. Versuch einer Analyse der Entwicklung des Warenumlaufs im 
Sechsjahrsplan (GP 9, 57). 

Lipinski, 7. Die Beurteilung des Nutzeffekts von Investitionen in der sozialistischen 
Wirtschaft (Ekonomista 2, 57). 

Lissowski, W. Qualitative Zusammenhdange zwischen der Hohe der Investitionen, 
der Amortisationen und der Ersatzinvestitionen (Inwestycje i budownictwo 
10, 57). 

Malicki, M. Statistik des Warenumlaufs und die Notwendigkeit der Planung 


(cp 7/8, 57). 
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Minc, B. Aktuelle Probleme der politischen Okonomie des Sozialismus. (Auszug 
aus: Aktualne zagadnienia ekonomii politycznej socjalizmu. Warszawa 56). 
Mine, B. Probleme der Theorie des 6konomischen Wachstums (Ekonomista 2, 57). 
Minc, B. Probleme der dkonomischen Auswahl im Plamen sowie das Preis- 
problem. (Auszug aus: Zagadnienia ekonomii politycznej socjalizmu. Wars- 
zawa 58.) 

Mrzyglod, T. Uber die Methoden der Aufstellung der Perspektivplane (GP 1, 57). 

Pohrywské, H. Die Kostenrechnung und die wirtschaftliche Rechnungsfiihrung 
(Rachunkowoésc 9, 58). 

Rakowski, M. Die Investitionen in der Produktion und die Akkumulation in ihrer 
Auswirkung auf das Wachstum des Nationaleinkommens (cP 1, 58). 

Secomski, K. Einfiihrung in die Theorie der Verteilung von Produktionskraften. 
Warszawa 56. 

Wakar, A. Effektivitatsziffern der dkonomischen Investitionen (Ekonomista 1, 57). 

Winiarski, B. Die territoriale Planung und das neue Wirtschaftsmodell (Gp 5, 57). 

Wyrczembski, Z. und Minc, B. Aktuelle Probleme der politischen Okonomie des 
Sozialismus (Ekonomista 2, 57). 


CZECHOSLOVAKIA 
English translations 


The main economic journal Politickd ekonomie publishes summaries in English of 
its articles. There is no journal specializing in translations of economic litterature, 
but the Czecoslovak Academy of Sciences has produced the book Czechoslovak 
Economic Papers (editor: V. Kaigl; Ceskoslovenska akademie ved, Praha 59, 

332 p.) as a special effort to increase the international knowledge of the work of the 
Czechoslovak economists. The main part of the articles translated in this book is 
registered below. 


Bouska, 7. The disaggregation of an absolute increment (Statisticky obzor 9). CEP. 

Cerniansky, V. The problems of economic efficiency of foreign trade (PEC 5, 57). CEP. 

Egermayer, F. The evolution of Soviet view on statistics (PEC 9, 57). CEP. 

Faltan, M. Some thoughts on the class-relations in our village (Ekonomicky 
éasopis 6, 56). CEP. 

Kaigl, V. International division of labour in the world socialist system (PEC 4, 56). 
CEP. 

Kohoutek, M. Economic problems of relations existing between demand and 
supply in socialism and of planning the composition of retail sales (pec 6, 56). 


CEP. 

Kutta, F. On the basic relations in technical progress and their influence on the 
growth in productivity of labour (PEC 3, 57). CEP. 

Mach, 7. Czechoslovak cost-of-living index under new series (Statisticky obzor 
7: 57)+ CEP. 
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Mervart, F. Certain problems of the operation of the law of value on the world 
socialist market (PEC 7, 57). CEP. 

Mynd#, A. Problems of stable or variable wholesale prices (PH 7, 57). CEP. 

Oliva, F. The inter-relation of the expansion in gross social product and national 
income (PH 1, 56). CEP. 

Rosicky, M. Concerning new forms of industrial and construction management in 
the Czechoslovak Republic (ve 8, 58). pz December 58. 

Skolka, 7. Some conclusions from a statistical analysis of the census of fixed 
production funds in engineering (PEC 10, 57). CEP. 

Turéan, P. Certain problems connected with building the material production 
basis of socialism (Ekonomicky éasopis 1, 57). CEP. 


Traductions frangaises 


Cernik, A. La spécialisation et la coopération des pays du camp socialiste dans le 
domaine de l’économie. (Le Commerce extérieur tchécoslovaque, septembre/ 
octobre 59.) PEF 624, 59. 

Kaigl, V. La division internationale du travail dans le systéme socialiste mondial 
(pec 6, 56). EE 120/21. 

Kocura, P. Pour la victoire complete du socialisme dans les campagnes en Tchéco- 
slovaquie. EE 110/11. 

Kolar, S. et Turek, O. La balance de l’économie nationale tchécoslovaque. EE 
114/15. 

Rosicky, M. Nouvelle organisation de l’économie tchécoslovaque. EP mai 59. 


Deutsche Ubersetzungen 
Cerniansky, V. Die Preisbasis auf dem sozialistischen Weltmarkt. Der Aussenhandel 
4/5, 58. 
Dobrovolny, B. Die grosse Zukunft der linearen Produktionsprogrammierung. 
PS 36, 59. 


Dolansky, 7. Die weitere Entwicklung der internationalen sozialistischen Arbeits- 
teilung. Ps 44, 59. 

Habr, 7. Die Anwendung von mathematischen Methoden in Verbindung mit 
automatischen Rechenanlagen bei der Lésung der 6konomischen Probleme in 
der ésr. Auszug aus: Okonomische Probleme der Automatisierung von Ver- 
waltungsarbeiten. Berlin 59. 

Koldr, F. Die Volkswirtschaftsbilanz der ésr. w 8, 57. 

Landa, V. Die wirtschaftswissenschaftliche Forschungsarbeit in der Gsr. w 6, 57. 

Landa, V. Neue Grundsatze der Leitung der Volkswirtschaft in der Tschechoslo- 
wakischen Republik. w 2, 59. 

Lipczynski, H. Die Rolle des Gewinns im tschechischen Betrieb. (Originaltitel: 
Die Veranderungen in der Wirtschaft der Tschechoslowakei.) (zG 15, 59) 
Ostprobleme 10, 59. 
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Matousek, J. Ein Plan zur Entwicklung der sozialistischen Landwirtschaft in der 
ésR (PH 1, 60). Ps 20, 60. 

Straénsky, F. Der Beitrag der sk zum Wettbewerb der beiden Wirtschaftssysteme 
der Welt (PH 12, 59). PS 152/53, 59. 

Sule, Z. sR iiberholt gegenwartig fiihrende kapitalistische Lander (Rudé Pravo 
7.11.59). Ps 136, 59. 

Szik, O. Die vorgeschlagenen Veranderungen in der Planung und Leitung der 
tschechoslowakischen Industrie. Einheit 12, 57. 

Veltrusky, L. Die wichtigsten Prinzipien fiir die Finanzierung der Volkswirtschaft . 
in der tschechoslowakischen Republik (Finansy ssr 6, 59). Deutsche Finanz- 
wirtschaft 19 und 21, 59. 


Nichtveréffentlichte Ubersetzungen 


Benes, L. und Musik, K. Die neue Methodik der Kostenplanung und ihre Wider- 
spiegelung in der Buchhaltungsrechnung (Uéetni evidence 7, 58). 

Bore’, F. Die Ausnutzung der ékonomischen Hebel zur Erhéhung des Nutz- 
effekts der Volkswirtschaft (PH 4, 57). 

Borei, F. Die Amortisation der Grundfonds und ihre Bedeutung in der Volks- 
wirtschaft (pH 6, 56). 

Branik, 7. Uber die 6konomische Funktion der sozialistischen Finanzen (Finance 
a uvér 10, 57). 

Dreschler, L. Zam Wachstum des gesellschaftlichen Produkts und des National- 
einkommens (Statisticky obzor 1, 58). 

Hron, J. Zu den Aufgaben auf dem Gebiet des Arbeitslohnes (PH 9, 56). 

Kolar, J. Probleme der Perspektivplanung (PH 2, 58). 

Kosik, V. Methoden zur Ermittlung des volkswirtschaftlichen Bedarfs (px 8, 56). 

Larionov, K.A. Die dkonomiscien Grundlagen und Methoden bei der Bestim- 
mung der Rentabilitat des Aussenhandels (Finance a tvér 8, 56). 

Matas, 7. Zum Problem des VerhAltnisses zwischen der Menge der Konsumgiiter 
und der Kaufkraft der Bevélkerung (Finance a uvér 6, 56). 

Nikl, J. Zur Problematik der Preise landwirtschaftlicher Produkte (PEc 2, 58). 

Skolka, 7. Bemerkungen zum Artikel iiber das Wachstum des gesellschaftlichen 
Produkts und des Nationaleinkommens (Statisticky obzor 1, 58). 

Stibic, V. Einige Einsatzméglichkeiten fiir automatische elektronische Rechen- 
maschinen in der Wirtschaft (Podnikova organisace 1, 58). 

Swidzinski, H. Ein Grundriss der Veranderungen im System der Wirtschafts- 
planung und Wirtschaftslenkung in der ésr (GP 3, 58). 

Vergner, Z. Theoretische Probleme der Vergrésserung des Nutzeffektes der Lei- 
tung der Volkswirtschaft (pH 3, 57). 

Vergner, Z. Bericht iiber die Einrichtung des Forschungsinstitutes fiir Volkswirt- 
schaftsplanung beim staatlichen Amt fiir Planung (PH 8, 57). 














TRANSLATED LITERATURE 581 


HUNGARY 
English translations 


Bogndr, J. Planned economy in Hungary. Achievements and problems. Budapest 
59. 101 p. 

Friss, I. Methods of coordination between the resources of production and the 
demand in a socialist economy. The Indian Journal of Economics 152, 58. 

Varga, S. Money in socialism (Weltwirtschaftliches Archiv 2, 57). International 
Economic Papers 58. 


Traductions frangaises 


Bogndr, J. Economie et planification en Hongrie. Résultats et problémes. Buda- 
pest 59. 101 p. 


Deutsche Ubersetzungen 


Baldszy, S. Aktuelle volkswirtschaftliche Probleme der Ungarischen Volksrepublik. 
w 8, 58. 

Csikos-Nagy, B. Die Preisbildung fiir industrielle Erzeugnisse in der Ungarischen 
Volksrepublik. w 2, 59. 

Cukor, G. Einige Fragen der zentralen Planung der technischen Entwicklung in der 
Volksrepublik Ungarn. w 5, 57. 

Kiss, A. Uber einige aktuelle Fragen der Planung der Volkswirtschaft (Népsza- 
badsag 7. 12.58.). Ps 27, 59. 

Varga, S. Das Geld im Sozialismus. Sein Begriff und seine Funktionen. Weltwirt- 
schaftliches Archiv 2, 57. 

Varga, S. Planwirtschaftliche Reformgedanken in Ungarn. Zeitschrift fiir die ge- 
samte Staatswissenschaften 4, 59. 


Nichtveréffentlichte Ubersetzungen 


Andor, W. Der Betriebsrat und das Betriebskollektiv (Jogtudomanyi kézlény 7/8, 
58). 

Arvay, J. Methodologische Probleme der Berechnung des Realeinkommens der 
Bauernschaft (Statisztikai szemle 5, 58). 


ROUMANIA 
English translations 


Constantinescu, N. Socialist industrialization: the basis for a steady growth of the 
Rumanian economy (VE 2, 58). PE August 58. 

In the Institute of Economics, Academy of Sciences, Rumanian People’s Republic 
(VE 4, 58). PE October 58. 











582 KNUD ERIK SVENDSEN 


Traductions frangaises 


Balas, E. Certains aspects de la corrélation entre l’augmentation de la productivité 
du travail et des salaires (PER 3, 57). EE 102/03. 

Horovitz, M. A propos de certaines particularités et de certaines limitations de la 
loi de valeur dans le commerce extérieur socialiste. EE 112/13. 

Pavel, T. Pour un juste calcul de la rentabilité et de l’efficacité du commerce exté- 
rieur. EE 106/07. 

Pop, S. Le capitalisme d’état dans la période du régime de démocratie populaire 
en Roumanie. EE 110/11. 


Deutsche Ubersetzungen 


Apostol, G. Rede bei der Griindungssitzung des Stadtgewerkschaftsrates Bukarest. 
Bukarest 59. 36 s. 

Dulea, M. Die wirtschaftliche und gesellschaftliche Struktur der Rumanischen 
Volksrepublik. Bukarest 58. 89 s. 

Iliescu, R. Die Skonomische Klassenstruktur der Rumanischen Volksrepublik 
(Lupta de clase 9, 59). Aus der internationalen Arbeiterbewegung 20, 59. 

Ionita, G. und Dumitriu, D. Aktuelle Probleme der wirtschaftlichen und organi- 
satorischen Festigung der landwirtschaftlichen Produktionsgenossenschaften. 
Ps 89, 59. 

Kohn, H. Einzelne Fragen der Wirkung des Wertgesetzes in der Wirtschaft der 
Rumanischen Volksrepublik. Auszug aus: Aktuelle wirtschaftspolitische Fra- 
gen. Bukarest 55. 

Manescu, M. Die grosse Kraft der Wirtschaftsbeziehungen zwischen den sozia- 
listischen Landern (Lupta de clasa 9, 58). ps 130, 58. 

Stefanin, A. und Bianu, I. Uber die Ubergangsperiode vom Kapitalismus zum 
Sozialismus in der RumAnischen Volksrepublik. Bukarest 58. 163 s. 

Sterian, H.D. Die sozialistische Industrialisierung Rum4niens (Lupta de clasa 12, 
57). Ps 19, 58. 


Nichtveréffentlichte Ubersetzungen 


Anatol, A. Drei Probleme der Methodologie der Preisindizes (Revista de statistica 
6, 58). 

Danciu, C. und Snak, O. Der Warenaustausch zwischen Stadt und Land in der ge- 
genwartigen Etappe (Probleme economice 10, 57). 

Menescu, R. Einige Besonderheiten bei der Bildung der Grosshandelspreise in der 
Volksrepublik Rumanien (Finansy sssr 10, 56). 

Reigher, S. Neue Massnahmen zur Erhéhung der materiellen Interessiertheit der 
Werktatigen (Probleme Economice 12, 58). 








TRANSLATED LITERATURE 583 





BULGARIA 
English translations 


Janakiev, R. Critical comments on the use of gross production index (Statistische 
" Praxis 5, 57). International Economic Papers 58. 
Sarenkov, S. The role of economic cooperation and the international socialist 
. division of labor in building socialism in the Bulgarian People’s Republic 
(vE 6, 58). PE December 58. 
C Zivkov, T. On accelerating national economic development, raising the people’s 
material and cultural level and reorganizing state and economic leadership. 
Sofia 59. 112 p. 
Fifteen years of people’s rule in Bulgaria. Sofia 59. 92 p. 


Traductions frangaises 


Bradistilov, D. Problémes de méthodologie en matiére de répartition économique 
. régionale. EE 120/21. 
Mateev, E. A propos de la part relative de la production des moyens de production. 
Etudes économiques 102/103, 57. 
Russenov, P. La structure de la science financiére socialiste. EE 116/17. 
Zivkov, T. Pour l’accélération du développement de l’économie nationale, pour 
V’amélioration de la situation matérielle et culturelle nationale, Sofia 59. 124 p. 
Le revenue national et sa repartition en Bulgarie. per décembre 56. 
La Bulgarie populaire 4 quinze ans. Sofia 59. 100 p. 


. Deutsche Ubersetzungen 


Angelov, R. Die Beziehungen der értlichen Haushalte zum zentralen Haushalt in 
der Volksrepublik Bulgarien. Deutsche Finanzwirtschaft 15, 58. 

Iligen, K. Die deutsch-bulgarischen Wirtschaftsbeziehungen im Kapitalismus und 

4 Sozialismus als Ausdruck der internationalen Arbeitsteilung. Aussenhandel 


23, 57- 
Janakiev, R. Bedeutung und Gegenstand der Theorie der Wirtschaftsstatistik. 


W 5» 57: 
Janakiev, R. Theoretische Statistik, statistische Methode und Mathematik. 
a w 6, 57- 
Janakiev, R. Zur statistischen Widerspiegelung des moralischen Verschleisses der 
- Arbeitsmittel. Statistische Praxis 3, 59. 
Janakiev, R. Statistische Kennziffern zur Widerspiegelung des ékonomischen 
r Nutzeffekts der modernen Technik. Statistische Praxis 8-10, 59. 
Janakiev, R. Kritische Bemerkungen zur Anwendung der Kennziffer Bruttopro- 
r duktion fiir die Einschatzung der Produktionsarbeit des Industriebetriebes. 
Statistische Praxis 5, 57. 








EEO ee 


584 KNUD ERIK SVENDSEN 


Kozlov, T. und Janakiev, R. Einige Fragen der statistischen Ausbildung und der 
Zusammenarbeit zwischen Theorie und Praxis in der ppr. Wissenschaftliche 
Zeitschrift der Hochschule fiir Okonomie, Berlin 1, 58. 

KasandSijev, M. Die sozialistische Umgestaltung der Landwirtschaft in der Volks- 
republik Bulgarien (vE 11, 55). Ps 8, 56. 

Mader, 7. Die Struktur des bulgarischen Binnenhandels und seine aktuelle Pro- 
bleme. Handel 4, 57. 

Tosev, D. Zu einigen Finanz- und Kreditproblemen der Volksrepublik Bulgarien 
im Jahre 1956/57. GK 2, 57. 

Togev, D. Aktuelle Probleme der Volkswirtschaft der Volksrepublik Bulgarien. 
w 8, 58. 

Togev, D. Zur Preisbasis auf dem sozialistischen Weltmarkt. Der Aussenhandel 
und der innerdeutsche Handel 9, 59. 

Zivkov, T. Fiir die Beschleunigung der Entwicklung der Volkswirtschaft, Ver- 
besserung der materiellen und kulturellen Lage des Volkes und Umgestaltung 
der Staats- und Wirtschaftsleitung. Sofia 59. 130 s. 

Fiinfzehn Jahre Volksmacht in Bulgarien. Sofia 59. 100 s. 

Die Industrialisierung der Volksrepublik Bulgarien in den Jahren der Volks- 
macht. Sofia 59. 70 s. 

Gesetz zur beschleunigten Entwicklung der Volkswirtschaft, zur Verbesserung der 
materiellen und kulturellen Lage des Volkes sowie zur Umgestaltung der 
Staats- und Wirtschaftsleitung (Rabotni¢esko delo 13. 3.59). Ostprobleme 8, 59. 








h 


renee yer ao arn FO 








ee a a a 


hs 








“oe 


_— 








CENTRALISM AND PLANNING: 
THE HUNGARIAN EXPERIENCE! 


Hungarian economists have acquired a great reputation from Moscow to 
California, via Oxford, Cambridge, Manchester and New York. It seems that 
in their mother country the seed of a good school is still vigorous. Two books 
dealing with the crucial problem of planning, that of centralised management 
of the planned economy, give good proof that it is still so. Many people quite 
unnecessarily identify a centrally managed economy of the Soviet type as it 
existed before 1957 with planned economy in general. The Hungarian experience 
shows what good lessons economic analysis can extract from the experience of 
such centralism. This is even more valuable when one bears in mind how very 
unsatisfactorily the matter has been dealt with by Soviet economists until very 
recently (mainly until after 1955). It is really difficult to understand the meaning 
of words, and still more of underlying assumptions and unwritten instructions 
which make this system of planning appear theoretically little accomplished 
even when rationalized post festum. 

Kornai, in his book published in Hungary by the Hungarian Academy in 
1957 and ably translated by Mr. John Knapp, deals with the prcblem of over- 
centralisation in planning. He writes in a very matter of fact way, rigorous in 
expression, anxious to avoid propaganda, cautious but vigorous in analytical 
conclusions and realistic in the improvements he offers. His main effort is to save 
planning from being made a fetish of, to defrock it ideologically and to rationalise 
its processus. He starts with very technical problems of microeconomic planning 
and ends up with a socio-economic analysis of the Hungarian economic model. 
In fact his book has a much wider scope, being typical for all Soviet type plan- 
ning in Europe. It is based on experience in light industry, and one would like to 
have another such book dealing with some other fields of economic activity such 
as agriculture, wages, transportation or monetary policy. 

In the first, microeconomic part of the book, Kornai deals with the problem 
of directives (which the translator rather euphemistically translates as instruc- 
tions). The system of instructions to the state enterprise is described in detail and 
an equally detailed account is given of how the managers can avoid them by 
changing the structure of the product-mix (assortment), by stretching their tasks 
in one direction and putting a brake on in another. The top management does 
not take the annual plans very seriously as they are too general, and no incen- 
tives are linked to their fulfillment. On the contrary the trimestrial plans carry 
great weight because the managers’ are benefits tied to their fulfillment. Long- 
term planning is slack, and can be neglected as no sanctions are provided for 
non-fulfillment. The vacillation in plans is another problem. Instability leads 


1. A review article on: Janos Kornat, Overcentralisation in Economic Administration. A Critica! Analysis 
Based on Experience in Hungarian Light Industry, Oxford v.P. 1959. Beta A. BALAssA, The Hungarian 
Experience in Economic Planning. Yale v.P. 1959. 
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to the impossibility of planning realistically. The planners have lost contact with 
reality, and the managers have lost the experience of independent decision- 
making. The art of weighing and changing the composition of the product-mix 
is considered as important as real efforts to produce. The author proposes some 
solutions in principle very simple but in reality rather complicated: the top 
personnel ought to be more stable; the planning of costs, hitherto extremely 
unreliable, must be made realistic; the autonomy of the firm should not be a 
matter of ideological preoccupation because it is an economic necessity. His 
comparison of the same enterprises in Hungary in the capitalist and in the so- 
cialist periods certainly do not always show advantages for the capitalists, but 
give some revealing proofs that socialism does not work by its momentum alone. 
Kornai asks a very pertinent question: How comprehensive is the system of state 
control in fact? He describes both the useful and the harmful tendencies derived 
from the joint effect of the carrot and stick method, or, in the planners termino- 
logy: instructions and incentives, the administrative or the economic instruments. 

His order of importance for the six main tasks in planning is as follows: 
to minimise the labour input, the fixed and the circulating capital input, to 
produce the highest possible quality in the largest possible quantity of products 
which are most needed by society, and at the same time to promote the satis- 
faction of the future needs of society. This large task cannot be fulfilled if rigid 
instructions from the centre prevent people on the spot from finding optimal 
solutions by themselves. Kornai considers rightly the hundred percent fulfillment 
of the plans by minute detailed instructions a harmful fetish, which creates fric- 
tion between reality and the plan. On the other hand, because of such rigidity, 
the managers can juggle by piling up reserves, witholding information from 
planning authorities regarding planning capacity, loosening the plans, holding 
back outstanding production achievements, etc. 

The socialist manager, like the capitalist one, is faced with the conflict between 
present and future benefits. Surprisingly enough, the emphasis of the planners 
is on present and not on future plans, and this is due to the particular system of 
centralised planning: the anxiousness to show immediate progress, fast turnover 
of top personnel, the readiness of making sacrifices for present plans and avoiding 
risks for future plans, etc. 

The author’s analysis of the market-to-plan relations are very interesting. 
The dialectics of poverty work this way: shortages of goods create excessive cen- 
tralisation, and centralisation prevents the production of more goods. The funda- 
mental cause of shortage is lack of proper balance between production and con- 
sumption. Socialist planning is able to eliminate waste caused by cyclical crises, 
but other waste occurs. The law of centralised planning is underproduction and 
underconsumption in the relative sense: There are shortages of raw-materials and 
semifinished products relative to planned capacity, and shortages of consumer 
goods relative to effective demand. These are two basic assumptions underlying 
Stalinist planning. The chief causes of underproduction are: overambitious 
industrialisation, which leaves other basic tasks neglected, lack of provision for 
circulating capital, disproportions in phases of production, disregard for agri- 
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culture; adverse balance of payments; insufficiency of stocks. Forced planning 
in one element causes wastage in others. Underconsumption of consumer goods 
has to be kept permanently below effective demand: this is Stalin’s receipt for 
permanent inflation. 

Centralisation creates only an illusion of rapid progress and the author’s plea 
is for keeping some reserve capacity for production which will prevent waste, 
make the buyers important, and create healthy competition amongst sellers. 
Lack of competition turns economic administration into bureaucracy. Under cen- 
tralism, top managers are becoming reluctant to make decisions in the absence 
of instructions from central authorities. A good manager is the one who carries 
instructions out at whatever cost. He is particularly reluctant to take the risk of 
new techniques. Kornai strongly recommends democracy at the factory level, 
independence of the enterprises, and development of local initiative. At the same 
time, he warns that the reform of the system has to be both consistent and bold. 
It seems to me that the Polish halfway reforms were lacking this consistency. 

Kornai’s book is kept on a rather low level of abstraction, dealing with the 
practical problems which a planner has to solve. His theoretical explorations, 
particularly in the field of macroeconomics, open new avenues, but they are not 
taken to a logical conclusion, because Kornai is restricted by a set of underlying 
assumptions which he has to take into account. 

In this sense Balassa’s book on the Hungarian Experience in economic plan- 
ning has a wider scope than Kornai’s. His academic career (Budapest and Yale), 
and his experience in the Hungarian Planning Institute from 1951-56, provide a 
solid background to undertake the difficult task of building up a theory of plan- 
ning, neglected for forty years. His tools are those of a modern western economic 
analyst, his material is planning experience in Hungary, and his knowlege of 
both eastern and western economic theory is his great advantage. The work it 
is not just a case study. Balassa’s book makes stimulating reading. A western eco- 
nomist will find it a most valuable contribution in his efforts to draw theoretical 
conclusions from hard facts of planning practice and not from rationalisations 
or wishful thinking of would-be p!anners. The eastern economist will see how 
much he can learn from the use of western methods of analysis of a monopolistic 
economy?. Balassa’s book is full of stimulating ideas, searching questions and 
sharp aralyses, and we hope that he will carry on and work them out into quan- 
tified economic models. 

Balassa’s main analytical instruments are his five success indicators which he 
applies to the blueprints of centralised planning, and checks against actual plan- 
ning practice in Hungary. His success indicators are: static efficiency in the allo- 
cation of resources; dynamic efficiency of technology vs. risk-taking; rate of 
growth of the national income; consumers’ satisfaction, and income distribution. 
His two basic juxtapositions are the economy of the consumers’ sovereignty 
versus the centrally planned economy, and physical planning versus price plan- 


2. I am using the terms Western and Eastern economists without overlooking the great efforts now 
being made to make them both use a common language, in the same way that physicists or medical doctors 
do. In particular, I appreciate the work done by Soviet statisticians and Polish economists. 
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ning, along which he builds his four types of centralised planning. Are these two 
principles the only relevant ones? What types of planning could be developed 
by using other criteria? (e.g. different micro-macro relationships, administra- 
tive decentralisation, increased workers’ management, increased independence 
of the firm, international planning, etc.) Some would give more importance to 
the theory of the firm in planning.* 

For my part, I find Balassa’s chapter on pricing in theory and practice of plan- 
ning the most interesting one, and his analysis of Soviet planning practice most 
valuable. Nevertheless it seems that the voluntary element in fixing prices is allo- 
wed too much detachment from reality. Are these prices really so arbitrarily 
fixed as their fixers believe? Do not such prices hit back after a certain time by 
splitting the economy into two parts, the one as presented in the official reports 
of the planners, and the other, the grey, black, underground or real one which 
operates under assumptions worth particular study by the economists. These 
facts have to be officially admitted in the monetary reforms which frequently occur. 

We find great importance in Balassa’s analysis of the built-in inflationary 
element in Soviet planning, where an important element is the strain of the 
overfulfillment of the plans. 

Both books deal with centralised planning as it existed before 1950 in Jugo- 
slavia, and before 1957 in Soviet type countries. Historians will say how much 
the Hungarian experience of 1956 contributed to the breakdown of this kind of 
planning. But these books have not only historical value. They teach how diffi- 
cult planning is, how limited the power of the politicans is when issuing orders, 
and how responsible the task of the economic scholar is. A heavy price has to be 
paid if their role is neglected or their voice unable to be heard. 

These two books should be read by all those teaching planning, and even 
more by those engaged in doing it. 


Zagreb ( Yugoslavia) Rupo.r BiGanic 


3. Balassa has dealt with this problem at some length in his article “La théorie de la firme socialiste’’. 
(Economie appliquée, N° 4, 1959, PP- 535-579-) 
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BESPRECHUNGEN 
COMPTES RENDUS - REVIEWS 


Joun W. Batpwin. The Mediaeval Theories of the Just Price— Romanists, 
Canonists and Theologians in the Twelfth and Thirteenth Centuries. 
(Transactions of the American Philosophical Society.) Philadelphia 
1959. American Philosophical Society. 92 pp. 


The Author at the beginning recalls the controversy on the origins of capitalism 
that developed from Werner Sombart’s well-known concept of two clearly distin- 
guishable worlds—an earlier one characterized by a “‘spirit of mere subsistence”’ 
and another, later one marked by a “‘spirit of enterprise” for gain and accumu- 
lation. The former—mediaeval and pre-capitalist—world was said to be reveal- 
ed, inter alia, by the dominant ideas of the “‘prohibition of usury” and the “‘just 
price”; the latter was determined, Ashley suggested, by the “‘cost of production’’, 
easily ascertainable under the guild system by businesses that were believed all 
on a uniformly modest scale and operating locally. 

Some 30 years after Der moderne Kapitalismus first appeared in print, Selma 
Hagenauer advanced a kind of “‘objective”’ theory of value, continuing to main- 
tain that the “‘just price’’ had been the “‘cost of production” and explaining that 
this had depended on the amount of labour involved. Almost at the same time 
a not insignificant group of scholars, including Salin, Fanfani and Tawney, 
developed this theory of identification but in a different perspective and in dis- 
agreement with Werner Sombart’s ideas. 

Meantime, the concrete structure of the Sombartian Middle Ages was be- 
ginning to be shattered as research into archives—above all by Italian and French 
scholars—proceeded and, gradually, there began to take shape a period of eco- 
nomic activity of quite different dimensions from the one depicted by the German 
economist, especially in some parts of Europe, which he either had not known or 
had deliberately neglected as not demonstrating his theory that the “economic 
systems”’ existed successively in time. In the end, it became clear that the two 
worlds visualized by Sombart had not followed one after the other but had co- 
existed: one effectively artisan and the other directed towards intense economic 
activity that was truly international in scope. In consequence, with the collapse 
of the factual premises on which the author of Der moderne Kapitalismus had based 
his ideas, the study of those ideas was taken up again from other points of view. 

Thus it was that scholars turned to thinking about the forbidding of compen- 
sation for money lent; they recognized that, if this had been rigidly laid down and 
inflexibly applied, the rise of an economy in which the attributes of capitalism 
were already to be found would not have been possible and they established that 
“usury”? had, indeed, been practised by the Church itself, monasteries, high 
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prelates and the Apostolic See—that is, actually the Pontiffs—both as lenders 
and as borrowers of money. Thus it was that, constantly bearing in mind 
the reality of that economic rise, scholars came to see in the writings of St. Thomas 
the identification, albeit with some ambiguity, of the “‘just price’’ with the “‘cur- 
rent price’’ on a given market at a given time. And this conception, put forward 
by me in 1932 in an essay suggested by and written as a rejoinder to Hagenauer’s 
essay, then found the support of Raymond de Roover, esteemed as a specialist in 
mediaeval history and thought. 

Baldwin’s work contributes to the controversy a point of view which, although 
not new as regards methodology, contains some new and vigorous elements: 
namely, in support of the identification of the “‘just price’? with the “‘current 
price’’. After observing that “the majority of modern studies on the mediaeval 
concept of the just price begin their treatment of the problem with Thomas 
Aquinas...” (p.71), he proceeds to examine the manner in which during the 
xuth and xmth Centuries three groups of writers, the Romanist jurists, the 
Canonist jurist and the Theologians, came to consider the question, even if, in 
practice, only the Theologians preached the total observance of the “‘just price’. 

Before getting down to an analysis of the more significant texts of the three 
groups of writers (Placentinus, Azo, Rainerius of Perugia, Odofredus and Accur- 
sius, among the Romanists; Gratian, Huguccio, Rufinus, Simon of Bisignano and 
some of the popes, among the Canonists; Alexander of Hales, Albertus Magnus 
and Thomas Aquinas among the Theologians), Baldwin devotes a lively chapter 
to what he calls “‘the legacy of antiquity”, which he sees reflected, in the period 
under study, in the manifestation of philosophical influences with the reappear- 
ance of Aristotle, of moralist-religious opinions with the condemnation of the 
merchant by the Church Fathers (with the significant exception of St. Augustine, 
whose well-known distinction between commerce and the merchant he recalls) i 
and of legal traditions with the rediscovery and the splendid renewal of the study \ 
of Roman Law at Bologna University. 

The first group of writers considered by the author—the Glossators—could 
not fail to be fully aware of the freedom of bargaining that formed the central 
feature of that legal system. The sole exception to this freedom was the so-called 
*‘laesio enormis’’ (which provided for the rescinding of a contract for the pur- 
chase/sale of land by the seller alone if he had been paid less than half the just 
price). The same Glossator successively extended the scope of this until it covered 
the purchaser, too, and goods of all kinds. This, however, also gave rise to the 
question of how the “‘just price’’ was to be calculated and Baldwin seems to have 
no hesitation in affirming, on the basis of the texts, that “‘just price” as used by 
the Glossators should be understood to mean the current price on a certain mar- 
ket, to be determined, however, by a group of “‘boni viri’’. 

Passing on to the Canonist jurists, the author proceeds to distinguish two 
main periods. The first one—1140—1190, which he calls the ‘‘Decretists’ period”’ 
—starts with Gratian’s ‘‘Decretum”’ (an organic collection, comprising: pontifi- 
cial decrees; opinions of the Church Fathers from the tvth to the vith Century, 
some of which passed into the Carolingian legislation and were handed down 
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through the centuries by compilers of ecclesiastical laws such as Reginus of Prum, 
Burchard of Worms and Ivo of Chartres; and council canons). The second 
period—from 1190 onwards—he calls the “‘Decretalists’ period”, dividing it 
into two sub-periods: one from the publication of Gregory 1x’s ““Quinque compi- 
lationes antiquae”’ up to 1234 (‘Interim period”’) and the other from 1234 on- 
wards. After recalling in this second instance the influence of Roman legislation, 
he discusses fully the assimilation into canon law of “‘laesio enormis’’, which 
seems to him to represent the point of departure for the total acceptance on the 
part of the more recent ‘‘Decretalists” of the Roman view of the buying/selling 
contract. Concluding on the question of the “‘just price’’ amongst them, he affirms 
that “*... With the Romanists, the Canonists of the Twelfth and Thirteenth Cen- 
turies did not require the legal enforcement of the full just price in contracts of 
sale. The just price was nevertheless an important device for determining not 
only the limits of laesio enormis but also the presence of usury in contracts of 
sale...”’ (p.52) ; that the criteria for its valuation were the same as in Roman Law; 
and that “‘... the just price of all goods was the current price...’’ (p. 53). All this, 
it is understood, applied in what Baldwin terms ‘‘the external forum”’, i.e. the 
seat of positive jurisdiction; in the case of “the internal forum’’, however, the 
seat of spiritual jurisdiction, where judgment could be passed solely by the one and 
only authority concerned—the confessor—, discussions took place in terms, no 
longer of “‘just price’, but of “‘just profit’. 

Lastly, it was only in the xmth Century that the Theologians, who had until 
then been occupied with the big disputes on metaphysical and philosophical 
matters, began to apply themselves with real diligence to the problems connected 
with the “‘just price”; and they could not, of course, do so other than by consid- 
ering these problems within that conception of ‘‘justice’’? which formed one of 
the chief bases of mediaeval philosophy, an actual synthesis of the pages of the 
Holy Scriptures with a particular interpretation of the parallel Aristotelian 
conception. Hence their disagreement with the opinion of contemporary jurists 
concerning the validity of the principle that a possible error in fixing a purchase 
(sale) price had to be corrected only if the price paid (or received) was less than 
half the “‘just price”; for them, even the smallest error had to be corrected 
(William of Auxerre, Summa aurea, m1, 21, fol.255v.). Baldwin maintains, how- 
ever, that even before Saint Thomas the Theologians had met the jurists on 
their own ground when it was a matter of specifying the just price “‘in concreto”’. 
Two passages from Alexander of Hales and Albertus Magnus, quoted by the 
Author, seem to illustrate this point very well; for them, too, the current market 
price represented the “‘just price”’. 

Baldwin devotes the last part of his work, after concluding his analysis of the 
Theologians’ ideas, to a study of Thomas Aquinas’ ideas on the question which 
forms the subject of this monograph. Dealing in detail with the texts of Thomas 
Aquinas, of his contemporaries and of their inspirer, Aristotle, and bearing in 
mind also the varied and contrasting studies on this subject in recent times by 
writers concerned with the history of thouhgt, he arrives at the following con- 
clusion: Even though a kind of maturing and progressive precision of definition 
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may be observed, the ideas of Thomas are sufficiently clearly set out in his more 
mature work: “‘... In his commentary to the Ethics, Thomas considered both 
the cost of production and the current price as possible bases for the just price. 
When, however, he wrote the Secunda-secundae of the Summa theologica five or six 
years later he difinitely decided for the current price...’”’ (p. 78). Lastly, and I 
would say ab abundantiain, Baldwin attempts a kind of counter-check to his 
affirmation by taking into consideration the concept of “unjust price’ and he 
thus writes in the last lines of his essay “‘... Disapproval of private monopoly 
prices was, in the final analysis, a logical corollary of the general principle that 
the just price was the current market price”’ (p.80). In this connection, see also 
the authoritative opinion of Raymond de Roover in “‘Monopoly Theory prior 
to Adam Smith: A Revision”’, Quarterly Journal of Economics, txv (1951), pp. 492- 
524 (cf., in particular, pp. 495-497). 


Universita commerciale ARMANDO SAPORI 
Luigi Bocconi, Milan (Italia) 


Translated from the Italian by Miss Joan U. Killip 


Hans Hernricu Burk. Raum und Marktformen. (Ziircher Volkswirt- 
schaftliche Forschungen, N.F., Band 2.) Ziirich 1958. Polygraphi- 
scher Verlag. 82 S. Fr. 12.- 


This slim volume of the late Dr. Biirki deals in a clear, precise, and concise 
manner with a strictly circumscribed and well defined problem: How does the fact 
that producers and consumers may be located in different places affect the 
quantities produced and the prices set under various market forms. The method 
consists in first finding a solution for the particular problem chosen when distance 
does not enter the problem, then to introduce distance explicitly as a variable 
and to show how it affects decisions. The self-imposed limitation of the book is 
that it remains essentially within the framework of partial equilibrium analysis. 
This is shown primarily in the assumption that the location of the sellers is given. 
Hence the extensive work of Lésch, though of course known to Biirki and men- 
tioned at the beginning, is on the whole disregarded. 

Biirki treats first a monopolist, next the duopoly problem, and finally and 
briefly pure competition. Biirki discusses the discriminating monopolist in a neat 
manner, and gives a longish criticism of Joan Robinson’s original discussion. 
Apparently he did not know the earlier treatment of Yntema which, like Biirki’s 
own, is much simpler than Mrs. Robinson’s. The duopoly discussion is based on 
Stackelberg’s work. 

The very nature of the book, its conciseness and neatness, makes fair criticism 
extremely difficult. Thus when B. says on p.29 that ““Wiirden die Abnehmer die 
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Kosten aufwenden, so ergabe sich gar kein raumliches Problem fiir den Mono- 
polisten, denn wenn die Abnehmer das Produkt am Ort der Produktion selbst 
abholen oder auf eigene Rechnung abholen lassen, dann sind fiir den Mono- 
polisten eben Absatzort und Produktionsort identisch’’, he is right under his 
own strict assumption; but the reader wonders whether, when consumers 
have to undergo extra cost to get a product, their demand is not different from 
what it would be if they didn’t have to fetch the good. From the standpoint of 
general equilibrium it is still true that the demand curve of the consumer will 
be different if there are, than if there are not transport costs to be met. Similarly, 
under the specific assumptions of Biirki, it is also true that with pure competition 
space has little significance, but the questicn remains still open whether it is 
sensible to assume that a firm is “in a state of free competition if it is faced with 
a horizontal demand curve’’ when in fact there are transport costs proportional 
to distance. 

Thus the very excellence of the little study, its conciseness and precision, 
are in part due to the severe limitations which the author has imposed upon 
himself. It is indeed a pity that such a vigorous talent will not be able to apply 
himself to broader problems. ; 


University of Michigan Wo trcanc F. SToLPer 
Ann Arbor, Michigan (USA) 


RicHarp E. Caves. Trade and Economic Structure, Models and Methods. 
(Harvard Economic Studies cxv.) Cambridge, Massachusetts, 1960. 
Harvard University Press. vim, 317 pp. $ 6.— 


This is truly an awesome treatise. In the compass of three hundred pages, 
Richard Caves has surveyed a half-century of theorizing about international 
trade, deftly guiding us through the jungle of models, diagrams, and algebra that 
economists have concocted to explain and appraise the commerce of nations. 
He has not sought to establish new truths, but merely to arrange the theorems 
at hand in an orderly sequence and to contrast their origins and application. 
Doing so, however, he has made a signal contribution, for he has given the trade 
theorist the new vade mecum we have needed for many years. 

Caves has occasion to examine the works of Marshall, Edgeworth, and Viner, 
along with others in the classical tradition, and especially to consider Graham’s 
dissent from neoclassical doctrine. But his chief concern is the literature that has 
descended from Heckscher’s famous article, by way of Ohlin. Thus, his first three 
chapters set forth the factor-endowments approach to pure trade theory. They 
contrast it with earlier discussions of comparative advantage and with the general- 
equilibrium analyses of Pareto, Yntema and Mosak, and explore its main 
corollaries—the factor-price-equalization and Stolper-Samuelson theorems. 
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Caves goes on to consider the impact of trade on factor supplies and the theory 
of factor movements as it has been recast by the factor-endowments analysis. 
His later chapters—on the conditions of production, the role of demand, welfare 
analysis, and dynamics—similarly survey these aspects of trade theory. But they 
are not as cohesive as the first half-dozen chapters, nor were they as exciting to 
this reader. The present generation of trade theorists has made fewer advances in 
these areas, leaving Caves less to do as a reporter on the state of the debate. 

Unfortunately, Caves often displays a maddening propensity to compress that 
may greatly reduce the audience for his survey. Some consciencious instructors, 
even at the graduate level, will probably hesitate to assign this monograph 
because it sometimes suppresses an essential step in the derivation of a theorem. 
An air of necromancy too often surrounds Caves’ most important analyses. 

Thus, Caves provides an unusually lucid acount of McKenzie’s demonstration 
that Graham’s model is a special instance of linear programming (pp. 49-51). 
He describes McKenzie’s construction of reallocation “‘circuits’’ and shows that 
a “‘specialization”’ is efficient if every such circuit yields a smaller output than 
the initial specialization. But he then asserts that ‘“‘these circuits conform to the 
price and profit conditions” of Graham’s model—which is not self-evident on 
first reading. In the same place, Caves juxtoposes two passages that are guaran- 
teed to cost the careful reader a needed night’s sleep. He begins his discussion 
with the plausible proposition that “‘ a vector... is efficient if and only if all 
primary factors are employed and only those processes are used which yield a 
profit’. But then he says that “‘all activities in use must yield zero profits’. These 
two statements may not be in conflict, but Caves does not reconcile them explic- 
itly. 

On another occasion (p. 36), Caves leaps from a discussion of the factor-box 
diagram to an appraisal of the commodity-box diagram, but neglects to signal 
his change of dimensions. In consequence, the reader cannot make sense of Caves’ 
strictures on Haywood and Ruprecht, let alone the Haywood-Ruprecht ana- 
lysis itself. 

Caves’ discussion of the multi-factor, multi-commodity studies of factor-price 
equalization (pp. 83-85) is one of his best: the literature on this point is probably 
inaccessible to economists innocent of fancy algebra. But here too, Caves’ dis- 
course is marred by brevity. He correctly observes that when there are as many 
factors as commodities, factor and commodity prices will be uniquely linked 
within each country. This is a necessary condition for factor-price equalization. 
But then Caves says that factor-price equalization is more likely when there are 
more goods than factors. This statement is also true, but only because an increase 
in the number of goods diminishes the chances for complete specialization and 
because complete specialization destroys factor-price equalization. Caves would 
have greatly helped his readers had he disentangled the requirements for a 
correspondence between factor and commodity prices from the requirements 
for incomplete specialization. 

Consider, finally, an instance in which Caves’ proclivity for elliptical formu- 
lations makes nonsense of a valid proposition. At one point (p. 124), he is concer- 
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ned to demonstrate that commodity and factor movements may be substitutes 
for one another, and invokes Mundell’s demonstration that a tariff which im- 
pedes trade will induce factor movements. 

As it stands, this proposition makes no sense. Unless the tariff in question is 
prohibitive, the price of import-competing goods in the country imposing a 
tariff must always exceed the price of imports by the amount of the tariff. Prices 
in the two countries will continue to differ and factor prices cannot converge 
upon their free-trade levels. In short, the equlibrium to which Caves alludes 
cannot come about. When, however, we consult Mundell’s own article, the ap- 
parent paradox is resolved: the tariff in question is assumed to be prohibitive, 
so that foreign and home prices are no longer linked by trade and the tariff". 

Caves could have spared his readers these and other difficulties had he chosen 
a somewhat more leisurely pace in his early chapters. I, for one, would have pre- 
ferred that he do so, even at the expense of greater condensation later on. Thus, 
he might have spared us another survey of consumer surplus in all its varieties, 
for this problem is but remotely connected to the recent debates in international 
trade theory. 

I come now to my few substantive quarrels with Caves’ analysis. 

Consider, first, the role of capital goods in determining comparative advan- 
tage, as contrasted with the stock of liquid capital or ‘“‘waiting”’. On several 
occasions, but especially in Chapter tv (p.95), Caves concurs in the Ohlin- 
Haberler view: ‘““The relevant capital supply to be considered in comparative 
advantage analysis is liquid capital; even a nation’s supply of new machines is 
relevant only if they are not freely traded in international markets.” 

This proposition, I think, needs qualification. It would seem to assume that 
each country can produce each species of capital good at home, as well as import 
it. Suppose, by way of counter example, that in the absence of trade a nation 
cannot adjust the composition of its capital stock so as to equalize the marginal 
value product of capital in its A-industry with that in its B-industry (or that 
there has been a shift in home demand from B-goods to A-goods just prior to the 
opening of trade and that the country’s stock of A-machinery has not yet been 
expanded at the expense of its stock of B-machinery). In these circumstances, 
the ratio of pre-trade commodity prices will differ from the pre-trade ratio of 
marginal products and may compare with international prices differently than 
it would were the capital stock perfectly allocated. The country, then, might 
begin to export B-goods upon the opening of trade, whereas it would otherwise 
export A-goods. 

At the same time, of course, the new entrant in international commerce would 
seek to make good its deficiency of A-machinery; it would import A-machines. 
This would reduce the domestic cost of A-goods and would tend to restore the 
nation’s comparative advantage in A-goods. But this second process may be 
swamped by the first—by the increase of B-goods production and the increase 
in demand for B-machinery relative to A-machinery that is attendant upon the 


1. I would question Mundell’s own assertion that any tariff must become prohibitive under these 
conditions — but this issue is not germane to Caves analysis. 
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opening of finished-goods trade. The country might remain an exporter of B- 
goods on account of the initial imbalance in its stock of capital equipment. 

There is the further difficulty that many species of capital do not move in 
international trade. Much of a nation’s capital may be embodied in agricultural 
improvements and in transport facilities. A theory that ignores this fact cannot 
go far to explain patterns of international specialization. 

My second quarrel with Caves stems from his treatment of the recent studies 
by Lancaster, Jones, and Valavanis. These theorists (and several others) have 
stressed an ambiguity in Ohlin’s concept of factor scarcity. A nation may import 
commodities that are intensive in its physically abundant factors of production 
and may export commodities that use much of its physically scarce factors. For 
this reason, says Jones, factor scarcity must be interpreted in terms of pre-trade 
factor-price ratios, and he goes on to argue that this is what Ohlin had in mind. 

Caves takes note of this issue on a number of separate occasions—in connec- 
tion with the Stolper-Samuelson theorem (p.73) and in connection with the 
Leontief paradox (p. 275). But he does not sufficiently emphasize it in other places 
and repeatedly refers to factor scarcity in the physical sense. At one point (p. 103), 
he says: “‘The basic generalization which the Heckscher-Ohlin model makes 
about trade and factor quantity variations is that, if we assume factor supplies 
to be positively related to their prices, trade tends to make regional factor endow- 
ments more uneven than they would have been in its absence.’’ Clearly, this 
“‘generalization’’ does not hold if the pattern of international demand causes a 
country to export products that use much of its physically scarce factor. 

Apart from its impact upon specific theorems, however, the confusion over 
concepts of factor scarcity has an unhappy consequence for Caves’ defense of the 
Heckscher-Ohlin approach. Caves does not claim that the factor-endowments 
analysis squares best with the data; on the contrary, he observes that econo- 
mists have secured better statistical results using ‘‘classical’’ models (p.282). 
Caves defends the factor-endowments analysis ‘‘because it allows an easy inte- 
gration of international trade with the structure of domestic production and 
exchange’’. He is enamored of its “intellectual completeness and clarity’’ (Ibid. ). 
If, however, factor intensity must be interpreted in terms of pre-trade relative 
factor prices, its intellectual completeness degenerates into tautology and its use- 
fulness, as a way to organize our thinking, is very much diminished. 

Caves’ book is, nevertheless, as thorough a survey as one could desire. It 
should be assigned, in whole or in part, to every graduate student, but only after 
he has mastered several of the standard works. Caves’ book will not give students 
the facility in technique that they require, but will give them a glimpse of the 
stunning results one can produce once one has mastered the techniques of trade 
theory. 

I would certainly hope that this book will be read by every teacher of inter- 
national economics before he again undertakes to present the pure theory of 
international trade. 


Columbia University, New York (USA) Peter B. KENEN 
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DeuTscHE GESELLSCHAFT FUR SozIOLoGiE: Soziologie und moderne 
Gesellschaft. (Verhandlungen des vierzehnten deutschen Soziologen- 
tages.) Stuttgart 1959. Ferd. Enke Verlag. VIII, 249 Seiten, 32 pm 


The fourteenth German Sociological Congress was held in Berlin, where fifty 
years ago the Deutsche Gesellschaft fiir Soziologie was founded. None of the founders, 
among whom should be mentioned Toennies, Max and Alfred Weber, Simmel, 
Sombart, Oppenheimer and Vierkandt, survived to participate in the anniversary. 
But Leopold von Wiese was there, who under the presidency of Toennies for many 
years held the office of secretary-treasurer and, after 1945, revived the society 
which during the Nazi years had been dormant. It was fitting that von Wiese 
should at the social gathering, which traditionally precedes the formal proceed- 
ings, talk about the topic which Georg Simmel had chosen for the same occasion 
at the First Congress in 1910: “‘Die Soziologie der Geselligkeit’’. Von Wiese con- 
cludes his congenial appraisal of Simmel’s work with the confession that it was 
Simmel’s ideas and in particular the impressions received at the first Sociology 
Congress which encouraged him to attempt the creation of a systematic theory 
of social relations. 

Von Wiese, now the Senior of German sociologists, represents the link be- 
tween the generation of founders and the younger generation. There has indeed 
been a great change in the profession; of the ca. thirty-three members who pre- 
sented formal papers at this congress, the reviewer recognizes only four as having 
been known before 1933. 

The Deutsche Gesellschaft fiir Soziologie, although it no longer adheres to the 
rule of a numerus clausus of one hundred, initiated by Toennies in 1922, is still a 
small society. There were only four papers presented by members in the general 
assembly and only about eight full size papers in the four sections or “‘Fachaus- 
schiisse’’. The latter are an innovation; they are not merely sections created for 
the congress but work-groups which meet between congresses to exchange in- 
formation and ideas and to sponsor research. At present there are groups on 
Industrial Sociology, Sociology of Religion, Sociology of Education (Erziehung 
und Bildung) and on Cultural Anthropology. On account of the. fiftieth anniver- 
sary, a special session had been arranged for a symposion on ‘‘German Contri- 
butions to Sociology in International Perspective’’ with contributions by Howard 
Becker, R. F. Beerling and Morris Ginsberg. 

The general topic of the Congress was: ‘“‘The Role of Sociology in Contem- 
porary Society”. In his opening address, the president of the society, Helmuth 
Plessner, stated that the task of Sociology to-day, as it had been from the beginn- 
ing, was to restore order in a world of revolutionary changes, a task to be solved 
by a combination of empirical research and theory. The latter cannot be value- 
free, it must view the existing social conditions critically; specifically, it must take 
a stand for the open society because closed or totalitarian societies neither tolerate 
sociology nor do they need it (page 15). 
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Horkheimer in his lecture on “‘Sociology and Philosophy” agrees with this 
point of view. Sociology as the attempt to find the conditions of the best possible 
order of society cannot be divorced from philosophy, no matter how empirical 
and how technically refined it becomes. For the premise from which sociclogy 
starts, historically as well as logically, is the Kantian concept of a social order 
which enables every individual to enjoy an optimum of freedom for personality 
development. Implicitly, Horkheimer warns against the danger of sociological 
research becoming a handmaiden of existing powers and their interests. 

The same theme occurs in René Koenig’s paper on “‘Changes in the position 
of the social! scientists’’. After a survey of the changes in theoretical views con- 
cerning the social position of intellectuals since the earlier writings of Alfred 
Weber and Karl Mannheim, Koenig deals with the increasing integration of 
social scientists into the economic and political organization of society. No longer 
is it realistic to speak of free-floating intellectuals. For the social scientists, this 
new situation involves many “‘temptations’” which may estrange them from 
their true function as intellectuals: to create ideologies, but also to analyse and 
thereby to ‘‘demask’’ them in a continuous dialectic process (page 64 f.). 

Achinger’s critical observations on German Sozialpolitik may serve as an 
illustration of some of the problems which could be approached by theory and 
research in the “middle range’’. 

Otto Stammer gives an analysis of changes in the social and economic structure 
of Berlin (West and East) which should be interesting not only because of its 
relevance to one of the crucial problems of international relations in our time, 
but also as an exemple of a highly competent and meaningful study in social 
change. 

The Symposion on German Contributions is, apart from Howard Becker’s 
fair appraisal of German influences on American sociology and social psychology 
from Hegel to von Wiese, rather disappointing. One would have liked to see a 
candid critical discussion of the merits and demerits of German sociology—in- 
cluding its often formidable and obscure style. 

The discussion in the Fachausschuss fiir Industriesoziologie opened with a brief 
statement by Dahrendorf and two major papers by Bahrdt and Pirker, followed 
by minor research reports by Weltz, Lutz, Jueres and Kluth, all of them focussed 
on problems of authority and conflict. The various authors are united in the 
attempt to arrive at general principles by a casuistic analysis of actual situations 
in a variety of plants and companies. Although employing quantitative methods 
in their research, the authors show a laudable restraint in presentation of statis- 
tical data in these reports. 

In the Fachausschuss fiir Religionssoziologie Dieter Goldschmidt gave a fine sur- 
vey of work in this field against the rich background of the 1920. The studies 
in West Germany since 1945 are largely influenced by the work in usa, France 
and Belgium, that is to say they deal mainly with the more tangible aspects of 
participation in and organization of religious activities. 

L. Neundoerfer in ‘‘Amt und Dienst’’ discusses the functions of the Church in 
contemporary society. After some clarifying conceptual discourse which, I be- 
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lieve, deserves the attention of American sociologists, Neundoerfer concentrates on 
the question what the large masses of indifferent church members (in Germany 
between ?/; and 4/; of the approximately 90% of the population who are nominal 
church members) expect of their church. Why do even the most inactive church 
members as a rule hold on to the four contacts with the church: baptism, first 
communion, marriage and funeral? Neundoerfer thinks it is the wish for reas- 
surance of belonging to a social community. 

The Fachausschuss fiir Soziologie der Bildung und Erziehung dealt mainly with 
specifically German problems. Theodor W. Adorno’s ‘‘ Theorie der Halbbildung’’ 
(an untranslatable term) remains vague because the subject is never clearly 
defined and the affected Hegelian-Marxian jargon does not enhance the intel- 
ligibility. 

The section on cultural anthropology comprises papers on lineage and sib by 
Carl A. Schmitz, on property by R. Schott and on forms of authority by Erika 
Sulzmann and E. W. Mueller. However, the most interesting contribution is a 
paper by Wilhelm E. Muehlmann on Chiliasm, Nativism, Nationalism, which is 
preceded by research reports on particular cases by E. W. Mueller, E. Sulz- 
mann, P. Trappe, Helga Uplegger and W. J. Knoob. Muehlmann gives a careful 
and penetrating analysis of nativistic movements (“‘cargo cults’’ etc.) with ana- 
logies to the sectarian movements within the major world religions. The nati- 
vistic movements (in the South Pacific, in Africa and other world regions) are 
interpreted as fore-runners of nationalistic movements for political independence 
and, at the same time as manifestations of the emotional sentiments and attitudes 
which form the popular (“‘folk’’) basis of nationalistic movements below the 
cover of western ideologies. 

If, in spite of space limitations, a general evaluative statement may be ven- 
tured, this reviewer feels that, by way of contrast to the discussions at Bad Mein- 
berg in 1956, the Berlin Congress is characterized by clarity of purpose in the 
selection of topics and by a down-to-earth approach in nearly all of the papers, 
while as a rule a high level of scholarship is maintained. 

The relationship between theory and research which quite generally seems to 
be accepted among German sociologists, is characterized by a fine remark of 
Adorno’s which I shall try to transcribe: “‘It is the nature of all theoretical 
constructions, that they shoot beyond the mark, that they do not perfectly agree 
with the findings of past research, that they tend towards premature and there- 
fore sometimes fallaciuos generalizations. However, without this advancing-too- 
far, theory would not be possible at all, it would be merely an abbreviation of 
facts which would remain uncomprehended and therefore really ‘pre-scienti- 
fic’”’ (page 175 f.). 


Louisana State University Rupo.tF HEBERLE 
Baton Rouge, Louisiana (USA) 
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FALK Project FoR Economic RESEARCH IN IsrAEL. Fourth Report 
1957 and 1958. With an essay on The Israel Economy: The First Decade 
by Don Patinkin. Jerusalem, November 1959. 198 pp., no price 


The book-length essay on The Israel Economy: The First Decade contained in the 
Fourth Report 1957 and 1958 of the Falk Project for Economic Research in Israel is a 
review of Israel’s economy which makes brilliant use both of the data gathered 
in the various studies carried out by the Falk Project and of the analytical gifts 
of its research director, Don Patinkin. Weaving together three of the elements of 
macro-economic measurement of economic performance—population and labor 
force data, the national accounts, and money supply and price data—Patinkin 
has produced an analytical tour de force in examining Israel’s central economic 
problem. 

In the course of the essay, Patinkin makes use of a number of incisive calcu- 
lations based on the national accounts data, among them the establishment of a 
set of indexes of economic dependence, a set of estimates of the effect of a variety 
of factors in causing domestic dissaving, and an estimate of “excess consump- 
tion’. Particularly interesting is the application to the Israel data of a technique, 
borrowed from the productivity studies of the National Bureau of Economic 
Research in New York, of calculating the increase in the efficiency of the economy 
by measuring the increases in output beyond those “‘explained”’ by increases in 
labor inputs and capital inputs. The conclusion arrived at is that about a third of 
the 10 percent average annual rate of growth in Israel’s net national product has 
been due to the increased efficiency of the economy. 

Israel’s central economic problem is, of course, the extent to which the country 
can approach ‘‘economic independence’’, defined in terms of continuing growth 
in aggregate and per capita national product and a reduction to reasonable 
proportions in the balance of payments deficit before the 1962 deadline when the 
flow of reparations and personal restitution payments from Germany will come 
to an end. In the decade following 1948, Israel managed almost to double its 
population and its employed labor force while increasing the latter’s productivity 
considerably, but it did so by covering only between 80 and 85 percent of total 
resources out of gross national product (the remainder coming from the import 
surplus) and at the cost of a sizeable inflation. The goal of Israel’s economic 
policy, as stated by Patinkin, should be to reduce investment and decrease the 
rate of growth in per capita consumption while maintaining the rate of growth 
in gross national product. One’s only criticism is that aside from broad sugges- 
tions—that the government attack the fundamental forces of excess demand, 
that producers be induced to redirect their efforts toward the production of 
import-substitutes and exports—the essay contains no explicit prescriptions as to 
how the goal should be met. 

Some prescriptions are implicit in the analysis of elements of the inflationary 
process: the effects of the generalized escalator wage clause in perpetuating an 
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inflationary spiral; the distortion in the economy caused by an inflation sup- 
pressed by price controls; the role of government borrowing from the banking 
system; the effective depreciation of the national currency despite official con- 
stancy of the exchange rate. Another is implicit in the analysis of the role of 
government in financing and directing the investment program, hence of its 
potential role in cutting down investment. For the rest, however, the essential 
policy recommendation is the rather unsatisfying one of the Chicago school: 
to place increased reliance on the market mechanism. There are too many 
peculiarities to the Israeli economy—among them the small size of the total 
market relative to minimum effective sizes of plant, the degree of interlocking 
control possessed by the Histadruth-owned sector if not by the private sector, the 
contradictory pressures involved in subsidizing domestic agriculture and in 
accepting gifts of American agricultural surpluses, and the ideological pressure 
to get new activities started even if they entail a high probability of commercial 
failure—to expect the market mechanism to resolve many problems. 


The RAND Corporation Harowtp LuBeti 
Santa Monica, California (USA) 


Bruno Fritscu. Geschichte und Theorie der amerikanischen Stabiliste- 
rungspolitik 1933-1939/1946-1953. Ziirich 1959. Polygraphischer Ver- 
lag. xv, 329 pp. sFr. 29.- — JOrc SprLtMANn. Die amerikanische 
Beschaftigungspolitik seit 1947. Ziirich 1959. Polygraphischer Verlag. 
VI, 141 pp. sFr. 14> 


As the titles indicate, these two books deal with similar problems. The study 
of Professor Fritsch is, however, much broader in scope. Using the American ex- 
perience of the 1930’s and the early post-war years as a background, he analyzes 
the interdependence of economic theory and policy. Thus he does a good deal 
more than contribute just another descriptive volume to the literature of this 
period, and this makes for enjoyable reading. Dr. Spillmann, on the other hand, 
limits himself primarily to a description of the post-war economic policies up to 
1956—a few references to the New Deal being inevitable. 

The book of Fritsch is divided into three parts. The first deals with the historic 
development of employment theory and policies. The comparisons of the Classi- 
cal and Keynesian systems are well done, and one can only agree with the author’s 
concern calling for the introduction of further variables into the simple Keynesian 
system, the disaggregation of some of the aggregates, and the consideration of 
dynamics. This discussion leads to a look at econometric models and their use- 
fulness. The author justly concludes that Keynesian ideas have strongly influenced 
post-war economic policy makers, to which the Employment Act of 1946 testifies 
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(a German translation of it appears in an appendix), while no such influence on 
the policy level can be established for the New Deal. 

The second and main part of the book describes and compares fiscal, mone- 
tary, and other instruments of employment policy as they were used during the 
New Deal and post-war periods. The story of contradictory, insufficient, even 
wrong measures during the 1930’s is retold. The changed circumstances after 
the war are discussed. Fiscal policy now operates in an economy in which the 
government sector has become very large. Defense spending continues at a high 
level. Not only the size but also the structure of the budget have to be studied. 
The built-in stabilizers have grown in importance. Problems of growth have come 
to the fore in addition to those of short-run cyclical stabilization. Increasingly, 
there is an alliance of theoretical insights with practical policy making. 

General monetary policy, we are told, was ineffective in the 1930’s and equally 
helpless in the post-war era of tremendous demand long pent-up during the war, 
though Fritsch believes that selective controls might have worked. He also thinks 
that general monetary policy could still make an essential contribution to eco- 
nomic stabilization in more normal periods, of which the present reviewer would 
not be so sure. 

A much more detailed discussion of the socalled New Monetary Theory 
would have made this part even more useful than it is. Fritsch discusses more 
briefly other policy measures (mainly during the New Deal) concerning banking, 
agriculture, wages, trade unions, and monopolies. The reader would have been 
grateful, if he had also analyzed some of the interesting policy proposals in the 
fields of banking and agriculture, to name only two, such as the velocity plan of 
bank reserves, secondary reserves, asset reserves, the Brannan Plan etc., which 
for one reason or another were not adopted. 

The concluding part looks at the structural changes in the u.s. economy since 
the Great Depression. This discussion proceeds not only along the well-trodden 
path of national income analysis, but also uses skillfully the relatively recently 
developed flow of funds data of the Federal Reserve. The role of different sectors 
of the economy in the post-war expansion is scrutinized, and the quantitative 
importance and stability of their monetary transactions are investigated. 

All in all, the book is worthwhile reading to anyone wishing to acquaint him- 
self with recent theoretical thinking and the American economic experience of 
the recent past. 

Spillmann’s book essentially catalogues the stabilization measures undertaken 
since the Employment Act of 1946. Only relatively little space is devoted to ana- 
lysis. First, measures to stabilize consumption are described, next, those intended 
to stabilize private investment. There is little trying to separate important from 
unimportant policy measures. A chapter on agricultural policy follows, and 
another one deals with monetary policy, its primary concern being the Federal 
Reserve—Treasury controversy in the early post-war period as well as the policy 
after the “‘accord’”’. The final two chapters are entitled ‘“‘Budget and Full Employ- 
ment Demand” and ‘“Taxes and Business Cycle’. They consider a miscellany 
of problems, such as recognition lags and administrative lags in fiscal policy, 
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the abortive attempts to strengthen the hand of the executive branch of govern- 
ment in this area, built-in flexibility, tax rate changes, equity, and incentives. 

In conclusion the author asks whether in the future the u.s. will be able to 
maintain a stable rate of growth and full employment without the strong exoge- 
nous demand impulses of the recent past. He does not doubt the good intentions 
of the government to do what it should under the Act of 1946. Eut he is not cer- 
tain that a really deep crisis of the future would successfully be dealt with, because 
the success of the post-war employment policy so far is simply explained by the 
extraordinary combination of exogenously determined high spending by con- 
sumers, investors, and the government. 

The book is correctly described by its title. If this reviewer, nevertheless, is 
unenthusiastic, it is partly due to the fact that the logical structure of the book is 
certainly unfortunate and must be regarded as a major weakness. To deal, for 
example, in completely separate chapters with stabilization of consumption and 
investment and monetary and fiscal policies seems to this reviewer a most un- 
satisfactory way of describing what the book is intended to describe. The useful- 
ness of the book is further impaired—and this goes for that of Fritsch also—by 
the absence of a subject index. 


The University of Michigan Heinz KOHLER 
Ann Arbor, Michigan (USA) 


WituiaM J. Goove. Die Struktur der Familie. K6ln-Opladen 1960. 
Westdeutscher Verlag. 107 Seiten. 9.80 DM 


Mit diesem Bandchen legt der Verfasser die Grundziige einer Vorlesung vor, die 
er auf Einladung der Freien Universitat Berlin als Gastprofessor im Jahre 1954 
gehalten hat. « Meine Absicht ging dahin, eine systematische Einfiihrung in die 
Familiensoziologie zu geben, sodann die Hauptziige des theoretischen Systems 
aufzuzeigen und schliesslich den Ansatz fiir weitere Forschung vorzubereiten» 
(S.g). Der wesentliche Ausgangspunkt war fiir ihn die «strukturell-funktionale 
Analyse der Familie». Dabei bezieht er sich ausdriicklich auf die theoretischen 
und methodologischen Ausfiihrungen von K. Davis, T. Parsons und G. P. Mur- 
dock. In einer Zeit, die an einer Schwemme empirischer Tatbestandsanalysen zu 
erkranken droht, wirkt der gleich auf den ersten Seiten stehende Hinweis auf 
Kant geradezu erholend. Denn auf ihn geht schliesslich die Erkenntnis zuriick, 
«dass es unméglich ist, ohne konzeptuelle Denkmittel und Abstraktionen zu einer 
systematischen Wissenschaft zu gelangen» (S. 13). 

Die biologischen Grundlagen der Familie sind fiir die theoretische Soziologie 
nur sehr bedingt von Bedeutung. Sie bestimmen die «Form und Struktur der 
Familie nur auf eine allgemeine Weise; die soziale Bedeutung dieser Verhaltnisse 
lasst sich von hier aus iiberhaupt nicht erfassen» (S.26). So leitet der Verfasser 
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iiber zu den Funktionen der Familie und ihren Interdependenzen, die er in fiinf 
Gruppen zu erfassen sucht: a) Reproduktion, b) Statuszuweisung, c) Sozialisie- 
rung des Individuums und soziale Kontrolle, d) biologische Erhaltung des Indi- 
viduums, und e) emotionale und wirtschaftliche Erhaltung des Individuums. 
Dabei sieht er in der Funktion der Statuszuweisung, der sozialen Placierung des 
Kindes, die Voraussetzung fiir alle anderen Funktionen der Familie. Aus diesem 
Schluss leitet er dann weitere Hypothesen ab. «Wo zum Beispiel die erweiterte 
Familie existiert und wo sie die soziale Kontrolle ausiibt, wachsen auch entspre- 
chende Regeln und Formeln, die die zukiinftigen Mitglieder der Familie be- 
stimmen, bis in die fernsten Winkel der Familienstruktur hinein» (S.36). Auch 
die Regelung bei der Wahl des Ehepartners wird in diesem Zusammenhang ge- 
sehen, und der Verfasser beschreibt dann als besonderes Beispiel das ammerikani- 
sche System der Partnerwahi. Auf der Grundlage dieses breit angelegten An- 
satzes wendet er sich schliesslich dem Problem der modernen Kernfamilie zu, 
die also keineswegs als Gruppentyp neu ist. Aber ihre Stellung im ganzen Ver- 
wandtschaftssystem hat sich gewandelt. Sie ist von der ganzen «friiher anerkann- 
ten Verwandschaft unabhangiger geworden. Die anderen damit verbundenen 
Anderungen sind Ausserst vielfaltiger Natur und bis jetzt noch nicht erforscht 
worden» (S.76). Aus den strukturellen Verhdltnissen dieser modernen Kern- 
familie zieht der Verfasser drei funktionale Folgerungen. Er hilt es fiir theoretisch 
deduzierbar, dass die romantische Liebe in diesem System absolut notwendig ist 
(S.81); mehr als bei anderen Typen der Kernfamilie fallt hier das persénliche 
Verhaltnis der Familienmitglieder zueinander und insbesondere das Verhaltnis 
von Mann und Frau ausserordentlich schwer ins Gewicht (S.83); und schliess- 
lich werden die sozialen Rollen des Ehepaares und die sogenannte soziale Gleich- 
heit dieser Rollen von erheblicher Bedeutung (S.84). Daran schliessen sich die 
Ausfiihrungen iiber die Ehescheidung und ihre Folgen, die der Verfasser als ein 
Sicherheitsventil fiir Spannungen ansieht, die in allen Ehesystemen unvermeid- 
lich sind. Der Typus der modernen Kernfamilie bringt nach ihm eine steigende 
Scheidungshaufigkeit mit sich. Das ganze Problem ist noch wenig gut erforscht, 
und so umreisst der Verfasser ein Modell fiir die vergleichende Erforschung der 
Ehescheidung, wobei ihm vor allem die Folgen der Ehescheidung, die Frage 
nach dem weiteren Schicksal der Geschiedenen (im soziologischen Sinne) be- 
sonders am Herzen liegen. 

Der Verfasser hat versucht, auf theoretischer Ebene von der Ethnozentrik 
einer standigen Betrachtung der europaisch-amerikanischen Problemlage zu ei- 
ner allgemeinen ethno-soziologischen Betrachtung vorzustossen, die es erlaubt, 
die einzelnen Erscheinungen mit Begriffen zu erfassen, die fiir alle Kulturen Giil- 
tigkeit haben. Die Kiirze der Darstellung zwang ihn dazu, zahlreiche Gedanken 
nur soweit auszusprechen, dass man die weitere Uberlegungsrichtung erkennen 
konnte. Diese, allerdings nur scheinbare, Heterogenitat seiner Ausfiihrungen er- 
schwert das Lesen ein wenig — vor allem fiir jene Leser, die hier eine « Einfiih- 
rung» suchen. Kritik muss meines Erachtens ansetzen an jenem Punkt, wo der 
Statuszuweisung der Kinder eine zentrale Bedeutung zugesprochen wird. So 
einleuchtend dieser Gedanke von der Situation der europdischen Kernfamilie 
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aus gesehen ist, so wenig scheint er mir zur Grundlage eines allgemeinen ethno- 
soziologischen Systems geeignet. Einerseits werden zum Beispiel Residenzregeln 
und Heiratsordnungen keineswegs von dieser Funktion her bestimmt, sondern 
eher verhilt es sich hier umgekehrt; zum anderen beriicksichtigt dieser Gesichts- 
punkt zu wenig die sozialisierende Funktion von Altersklassen, Biinden, Klubs 
und allgemein der Manner- bzw. Frauengesellschaft der jeweiligen grésseren 
Verwandtschaftsgruppen (wie Linien, Sippen usw.). Der Verfasser sagt zwar 
selbst, dass «wir keine einzelne Eigenschaft einer Gesellschaft studieren kénnen, 
ohne in jedem Falle die gesamte Gesellschaft zu erforschen» (S.16). Aber von 
dieser Forderung scheint er sich mit obiger These meines Erachtens zu weit ent- 
fernt zu haben. Der Charakter der einzelnen Funktionen muss noch sorgfaltiger 
ergriindet und die jeweiligen Interdependenzen noch genauer abgegrenzt wer- 
den, bevor man einer einzigen oder auch mehreren einen so bestimmenden, ja 
fast verursachenden Platz im System der Familienstruktur zuweisen darf. Es 
wird notwendig sein, die Typen der Familie zunachst auf drei Ebenen unab- 
hangig voneinander zu bilden: auf der Ebene der personellen Zusammensetzung, 
auf der Ebene der Funktionen im Gesellschaftsganzen und schliesslich auf der 
Ebene der inneren Organisation (was sich im wesentlichen mit der Psycho- 
Dynamik des Verfassers deckt). Diese Gliederungen haben induktiv zu erfolgen; 
empirische Forschung muss dann feststellen, welche Typen stets zusammen vor- 
kommen. Die Ursachen solcher Kombination wiirden dann endlich die echten 
Interdependenzen erkennen lassen. Ich bezweifle aber, ob diese sich noch in ein 
System fassen lassen, da sie héchst einmalige und nicht wiederholbare Erschei- 
nungen sind. 

Von diesem Einwand abgesehen, wird wohl niemand das héchst gedanken- 
reiche und anregende Buch ohne Gewinn aus der Hand legen. Und es ist nur zu 
begriissen, dass die Essenz dieser Vorlesung auf diese Weise einem grésseren 
Kreise zuganglich gemacht worden ist. 


Diisseldorf (Deutschland BR) Cart A. ScHMITz 


J. R. Hicks. Essays in World Economics. Oxford 1959. Clarendon 
Press. XvII-+274 pp. 21s. 


These essays fall into two groups. One group of seven essays is concerned with 
world trade and the relations of the British economy to it in the years since the 
war. The other group of four essays is concerned with problems of under-devel- 
oped countries. Although most of the essays have appeared before, some have 
been considerably re-written for the present collection. Supplementary notes are 
provided on three theoretical issues arising in various essays: on the theory of 
wage differentials, on ‘import bias” and on the factor-price equalization theo- 
rem. For those who have remained sceptical of the bearing of Professor Samuel- 
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son’s theorem on the real world, Professor Hick’s treatment is rewarding and re- 
assuring. 

In his Preface Professor Hicks explains why he has collected some of his 
applied essays together instead of some of his theoretical essays, the reason being 
that he finds that his theoretical essays would require, in his opinion, re-writing 
before they could be usefully reprinted. These essays are important not because 
Professor Hicks has always been right in his judgement of events (he has not) 
but because of his approach to the issues discussed. Many of the essays could be 
taken as models of their kind, whether they be concerned with protectionism or 
wage policy or the instability of wages. There is a clarity and inevitability about 
each of them which is illuminating and satisfying. The same is true of the second 
group of essays although they are about particular countries—Ceylon, Nigeria 
and East Africa. Only once (on p. 206) did the reviewer stumble. Professor 
Hicks neither follows the various semi-popular approaches to the problems of 
under-developed economies nor permits detail to bog him down. He applies general 
principles to the problem—or economy—discussed. As we read consecutively 
through these essays, Professor Hicks becomes increasingly a social scientist 
without becoming any less an oustanding economic theoretician. While this is 
evident in his earlier treatment of wage policy, it becomes clearer in the essays 
on under-developed economies. The key to it is the changed attitude to the whole 
problem of welfare. It would be a pity if any serious reader of these essays skip- 
ped the Manifesto which Professor Hicks has tagged on to his Preface. Though 
brief—a more extended treatment will, it is hoped, be high on Professor Hick’s 
list of future writings—it is likely in time to be regarded as the beginnings of the 
retreat from the existing view of welfare economics. 

The most specialized essay in the second group is the final one: “‘Unim- 
proved Value Rating—The Case of East Africa’’. In its eight pages it discusses 
both the administrative and the economic aspects of the rating of site values 
which has become popular in East Africa and the West Indies in recent years. 
There can be no finer tribute to Professor Hicks than to say that his contentions 
have been fully borne out in Jamaica. Unimproved value rating has been com- 
plicated to apply and resulted in such anomalies in respect of agricultural land 
that a Relief Board has been established to revise such valuations. It is to be 
hoped that Professor Hick’s lucid expositions will come to command as wide 
a readership in the under-developed world as they do already in the developed. 


The University of Manchester, D. J. Morcan 
Manchester (U.K.) 
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Rosert JaccarD. La Révolution industrielle dans le canton de Vaud. 
Lausanne 1959. Imprimeries Réunies. 187 S. 


Regionale Untersuchungen zur Geschichte der Industrialisierung sind drin- 
gend ndétig, weil nur so sich die Vielfalt des tatsachlichen Geschehens, das man 
unter dem Begriff der industriellen Revolution zusammenzufassen pflegt, ge- 
niigend deutlich machen lasst. Auch wer nicht die englische Entwicklung als die 
typische ansieht, sondern als die Ausnahme, die sie ist, denkt bei der Frage des 
wirtschaftlichen Wachstums und der Industrialisierung gewéhnlich an die gros- 
sen Nationalstaaten und sieht diese als Einheit. Dass sie sich aber auflésen in 
eine Anzahl kleiner, sehr verschiedener Wirtschaftsraume, deren industrielle 
Entwicklung verschieden verlauft, und dass es Raume der Innovation und Raume 
traditioneller Beharrung innerhalb des gleichen Staates gibt, lasst sich empirisch 
nur durch ins einzelne gehende historische Forschungen belegen. 

Selbst fiir ein so kleines, von aussen leicht als einheitlich angesehenes Land 
wie die Schweiz trifft das zu. Meist werden hier die friihindustrialisierten Ge- 
biete der Ostschweiz um St.Gallen, Ziirich und Basel und die westschweizeri- 
sche Uhrenindustrielandschaft fiir das Ganze genommen, und schon friih hat 
man deren industrielle Revolution untersucht (Rappard 1914). 

Deshalb ist es verdienstlich, wenn sich R. Jaccard einem relativ spat indu- 
strialisierten Kanton zuwendet. Der Kanton Vaud mit der Hauptstadt Lausanne 
reicht zwar mit seiner Juralandschaft in das Einzugsgebiet der Genfer Uhren- 
industrie hinein und hatte daher schon friih eine Hausindustrie fiir Teile der 
Uhren- und Musikgerateindustrie aufzuweisen, die Mechanisierung und Zentra- 
lisierung der Produktion fallt hier jedoch — von einzelnen Ansatzen abgesehen — 
erst in die zweite Halfte des 19. Jahrhunderts, also ein bis eineinhalb Genera- 
tionen spater als in den friihest industrialisierten Gebieten der Schweiz. Sie wird 
vorwiegend durch die weiter industrialisierten Nachbarkantone angeregt und 
fast ausschliesslich von privater Initiative getragen. Wie wenig sich die Kantons- 
regierung in der ersten Halfte des Jahrhunderts ihrer annahm, geht schon dar- 
aus hervor, dass es fiir diese Zeit an brauchbaren Statistiken mangelt. 

Allerdings fragt es sich, ob der Autor alle fiir eine solche staatliche Gewerbe- 
férderung in Frage kommenden Akten wirklich durchgearbeitet hat. Diese Ge- 
werbeférderung erstreckt sich gerade in der ersten Halfte des 19. Jahrhunderts 
auf sehr viele Bereiche, auf das Zollwesen, die Patentfragen, Ausstellungen, Ge- 
werbeschulen u.a.m. Denn im Gegensatz zu dem direkten Eingreifen der Obrig- 
keit im 18. Jahrhundert beschrankt sie sich im wesentlichen auf indirekte Mass- 
nahmen. 

Mit Recht legt Jaccard aber Wert auf die politischen und sozialen Verande- 
rungen, die sich wahrend dieses Halbjahrhunderts ereigneten und die die Vor- 
aussetzung fiir die spatere Industrialisierung bildeten. Als Beispiele seien das 
Bevélkerungswachstum, die Erweiterung des Wahirechts, die Abschaffung des 
Zunftrechts, die Handels- und Vertragspolitik und die Bundesverfassung von 


1848 genannt. 
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Fiir die Mitte des Jahrhunderts gibt der Verfasser dann einen Uberblick iiber 
die vorhandenen Industrien, ehe er das Wachstum der einzelnen Gewerbe- 
zweige im einzelnen schildert und von 1880-1923 auch statistisch belegt. Wie 
bei vergleichbaren Regionen anderer Staaten, etwa preussischen Provinzen oder 
siiddeutschen Kleinstaaten, scheint dabei einmal die allgemeine industrielle Ent- 
wicklung durch, namlich die Gewichtsverlagerung von der Konsumgiiterindu- 
strie, besonders den Textil-, Nahrungs- und Genussmittelgewerben zu der In- 
vestitionsgiiterindustrie, besonders dem Maschinenbau; zum anderen zeigt sich, 
wie landschaftlich bedingte Gewerbe in ihrer Tradition verharren, hier die 
Uhren- und Musikgerateherstellung, die der Arbeiterzahl nach sowohl 1880 wie 
1923 an der Spitze der Industrie im Kanton Waadt stehen. 

Leider muss sich der Leser die Zahlen fiir solche Vergleiche selbst zusammen- 
stellen, da zusammenfassende Statistiken dem Buch ebenso wie Karten der Indu- 
striestandorte fehlen. Beides ware fiir eine schnelle Orientierung hilfreich gewesen. 
Dafiir ist eine Industriestatistik von 1887, die alle Betriebe nach Standorten 
aufzahlt, voll im Anhang abgedruckt. Auch die Bibligraphie ist ausfiihrlich ge- 
halten: 


Sozialforschungsstelle an der WoLFrRAM FiscHER 
Universitat Miinster, Dortmund (Deutschland BR) 


B. S. Kerrsteap. Capital, Interest and Profits. Oxford 1959. Blackwell. 
ix, 180 pp. 22s. 6d. 


This book censists of eleven chapters of which the first six contain the main 
theoretical argument while the remaining five are devoted to the elucidation, 
historical and otherwise, of points made in the earlier part. In it Professor Keir- 
stead endeavours to provide a new and more realistic basis for the theories of 
capital, investment and profits. He rejects not merely the marginal productivity 
theory of distribution and the time-preference theory of interest. The Keynesian 
concepts fare no better before his critical glance. ““We believe that the liquidity 
preference theory of interest is an oversimplification, that the concept of the mar- 
ginal efficiency of capital involves a crude and unsophisticated notion of entre- 
preneurial expectations, that the concept of the multiplier is, in the common jar- 
gon, inviable...’’ (p. 164). 

There is of course a good deal of truth in these strictures, and a more realistic 
approach to these problems is at the present time very much called for. Unfortu- 
nately Professor Keirstead has misconceived the réle of capital in economic prog- 
ress; he sets out from a definition of capital which is too narrow, and the degree 
of realism displayed in the book falls short of what we require. 

The reader notes with surprise that in criticising marginal productivity 
theories of capital the author spurns the strongest argument against them, viz. 
the heterogeneity of capital and the consequent fact that in a world of change we 
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cannot speak of a quantity of capital or a production function. Instead he relies 
upon the lack of divisibility, an argument which for its strength depends on our 
choice of units. 

He defines capital formation as ‘‘new and better tool-making, savings as the 
transfer of resources to make this possible, investment as the physical act of tool- 
making, and capital, by implication, as a stock of tools” (p.11). He admits that 
in adopting so narrow a definition’’ we exclude land, dwelling houses and all 
forms of durable consumers’ goods”. We also exclude of course stocks of consump- 
tion goods as well as the materials of production on which the tools are used, i.e. 
most forms of working capital. Our author tells us ‘“We are concentrating on the 
characteristics of a progressive capital-using society and we have selected the 
concepts which we believe to be relevant and appropriate to such a society” 
(ibid.). But is such a belief warranted ? 

What are in reality the most prominent features of a capital-using society? 
Each capital good is specific in that it can only be put to a limited number of 
uses. Each productive operation requires a number of such capital goods which 
have to be used together, i.e. in the form of a capital combination. Specificity of 
resources and complementarity of combinations are thus the essential characteristics of 
a capital-using society. If we now follow our author in arbitrarily restricting the 
scope of our concept to tools, we shall be unable to view the problems of capital 
in their true breadth. Failure to consider these vital ingredients of a realistic 
theory of capital has led the author astray in more than one respect. 

It cannot be said that in Professor Keirstead’s world plans never fail and ca- 
pital gains and losses never occur, since these phenomena are mentioned, if 
casually (pp. 68/69). Yet they have no real place in his theoretical scheme. To be 
sure, in chapter m the uncertainty surrounding the decision-making entrepreneur 
is stressed. We learn that all investment is governed by profit expectations; we 
receive instruction about the true meaning of “‘focus gain’’ and “‘focus loss’’. But 
we learn nothing about the way in which success and failure of past plans, and 
profits realized on existing capital, affect investment projects. Nothing is said 
about the “‘missing link’’ between diagnosis and prognosis. 

In Professor Keirstead’s world no take-over bids are ever made. Capital 
combinations never have to be dissolved or reshuffled, thus offering opportunities 
for new investment in the process. Existing capital goods are never turned to new 
uses causing capital gains and losses. For him old and new capital goods exist 
side by side. The complementary links between them, in firms and groups, are 
ignored. 

One of the author’s conclusions as regards the distribution of profits is “‘that 
the rate of return on stock is the result of three-way bargaining power as among 
the stockholders, the entrepreneurial group (or person), and the trade union” 
(p.80). But the rate of return on stock is economically irrelevent. What matters 
to the shareholder is the yield on his shares which depends on the prices at which 
he bought them. Yet the Stock Exchange (about which Keynes was so much con- 
cerned) in which these prices are formed, has also no place in Professor Keir- 
stead’s scheme, exept in a brief discussion of the forces determining the rate of 
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interest on pp. 57/58. This is the more surprising since another of his conclusions 
(about the supply of capital to the firm) ‘‘From any particular source of supply 
the supply schedule is infinitely elastic, but as ane moves from one source of 
supply to another the cost percent increases. Thus the supply schedule of capi- 
tal to a firm moves upward, but not in a smooth curve” (p.68) depends upon a 
fairly smoothly functioning capital market. But share prices reflect the values of 
the underlying capital combinations. Without a clear notion of the latter there 
can be no theory of the former. 

In the historical part Professor Keirstead draws a rather rigid distinction 
between “‘conventional” and “‘progressive’’ societies. The latter are those that 
have suffered a “‘shock’’ which sent them off on their capital-using journey. 
Quite apart from the question whether economic progress, once inaugurated, 
cannot come to a stop again (post-Renaissance Italy!) this is again a misconcep- 
tion of the nature of the complementarity between old and new capital. What 
prompts economic progress in the first place is the careful management and wise use 
of existing resources by the capital-owning elites. The tools which are then created 
have to fit into the existing capital structure, and in any case derive their econo- 
mic significance from the fact that they make a better use of existing resources 
possible. 

Our author unwittingly provides an instructive example of this. He empha- 
sizes the wellknown fact that as a rule maritime societies have found progress 
easier than land-locked ones. What else does this mean but that the maritime 
peoples one day awoke to the fact that in the ocean they had a huge unused re- 
source at their door-steps, a channel of trade and the cheapest of all means of 
transport, which virtually cried out for the complementary ships, the “tools” of 
sea-borne trade? 


University of the Witwatersrand, L. M. LacHMANN 
Johannesburg (South Africa) 


NorsBert Koren. Die Eisenbahntarife im Giiterverkehr. Basel 1959. 
224 Seiten 


Es ist ein besonderes Kennzeichen der deutschen nationalékonomischen 
Literatur, dass die Behandlung wirtschaftlicher Phanomene des Verkehrs im 
Zusammenhang mit einer Preistheorie in ihr seit jeher etwas zu kurz kommt, 
wenn man von der grossen Ausnahme der Schriften Frrepricu Lists, der Betrach- 
tungen ApotpH Wacners, den Ausfiihrungen Launuarpts oder der speziellen 
Diskussion zwischen Sax und ENGLANDER absieht; die anglo-amerikanische 
nationalékonomische Literatur ist nicht durch eine solche Liicke gekennzeichnet, 
weil unter dem Einfluss von Autoren wie MARSHALL, Picou, EDGEworRTH, TAus- 
sic, CrarK, Cootey, Epwarps, McFart, Horrocks, Horevuinc, TRIFFIN, 
Koopmans (um einige altere und neuere anzufiihren) die besondere Rolle der 
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Tarifpreise im Verkehr und der ihnen zugrundeliegenden Preisdifferenzierung 
zu keiner Zeit iibersehen wurde. Die aktuellen Diskussionen einer sogenannten 
Verkehrskoordination, die durch die Wettbewerbslage zwischen den alten und 
den jungen Verkehrstragern (Eisenbahn, Binnenschiffahrt und Strassenverkehr, 
Lufttransport), zu der sich in jiingster Zeit der Leitungstransport gesellt, ausge- 
lést wurde, machen es sicherlich notwendig, iiber erspriessliche Einzelunter- 
suchungen (wie sie ScHuLz-Kizsow, LinpEN, Hamm u.a. durchgefiihrt haben) 
die Grundlagen der Preisbildung in den Transportbetrieben neuerlich aufzugrei- 
fen und im Sinne einer Preistheorie gegenwartigen Standes zu analysieren. 

Ein solches Vorhaben beinhaltet die Auseinandersetzung mit einer Fille von 
Spezialliteratur und zwingt zugleich zur Beschrankung auf ein deutlich abgrenz- 
bares Gebiet der Preisbildung, wie es beispielsweise KLOTEN in « Die Eisenbahn- 
tarife im Giiterverkehr» getan hat. Er gibt seiner Untersuchung den Untertitel 
«Versuch einer theoretischen Grundlegung » und es kann vorausgeschickt werden, 
dass dieser «Versuch» sich als ein Unternehmen erweist, welches, in jene Liicke 
der deutschen volkswirtschaftlichen Literatur, die eingangs aufgezeigt wurde, 
eintretend, ein Versaumnis der akademischen Lehre aufzuholen versucht, wofiir 
vor allem den Herausgebern der «Veréffentlichungen der List Gesellschaft» ge- 
dankt sein muss. 

Die vorliegende Literatur zum Eisenbahntarifwesen lasst sich in zwei deut- 
lich trennbare Blécke sondern: einen, der weitgehend deskriptiv vorhandene 
Tarifformen zu systematisieren versucht (wie etwa die Schriften von HERRMANN, 
Utricu, BLum, METZGER u.v.a.), und einen, der von theoretischen Ansatz- 
punkten den Problemen sich nahert (wie etwa die Werke von LAUNHARDT, WIE- 
DENFELD, SPIESS, SCHROIFF u.a.m.). KLOTEN hat es verstanden, dieser Alternative, 
entweder einer Darstellung der Tariftechnik oder einer Deduktion aus einer all- 
gemeinen Theorie dadurch zu entgehen, dass er schon im ersten Abschnitt seines 
Werkes die Produktions- und die Nachfragestruktur im Verkehr unter dem 
Aspekt von Marktformen und Marktverhalten behandelt. Er kann daher aus 
weit geéffneterer Perspektive als die Autoren vor ihm (schon im zweiten 
Abschnitt seines Werkes) die Komponenten der Tarifbildung herausheben und 
hierbei die bisherige orthodoxe Gruppierung (welche den tieferen Einblick ver- 
wehrte, da sie, zumeist aus dem Lehrgebrauch fiir den Eisenbahndienst hervor- 
gegangen, sich an das Formalrechnerische halt) abstreifen. Eine Konsequnz, die 
sich aus solcher Sicht ergibt, ist die, dass die Abfertigungsgebiihr, die abrech- 
nungsmassig im Beférderungspreis erscheint, eben als Teil eines einheitlichen 
Preises gesehen «kontinuierliche (stetige und stetig differenzierbare) Frachtsatz- 
folgen» (S.77) verursacht, so dass grundsatzlich Proportional-, Progressiv- und 
Degressivtarife sich unterscheiden lassen. Derartig feststellbare Frachtsatzfolgen 
bilden Elementartarife, die durch Preisabstufungen in weiterer Dimension 
(Koren spricht von «zweiter Konstruktionsebene») «Tarifstaffeln» ergeben. 

Mit dieser Zurechtriickung findet KLtoren den Ansatzpunkt, die Beding- 
nisse der Staffelbildung (Preisdifferenzierung) von den beiden Seiten der Produk- 
tions- und Nachfragestruktur bei Eisenbahnen im Giiterverkehr aufzurollen, 
namlich dadurch, dass er die belastbarkeitsorientierten Staffeln von den kosten- 
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orientierten Staffeln trennt. Er arbeitet dieserart, durch zahlreiche Hinweise auf 
die Empirie die Gedankenfiihrung sichernd und abgestiitzt auf jene Literatur, 
welche deskriptiv die vorhandenen Formen systematisiert, die méglichen Bau- 
elemente von Tarifsystemen heraus und erméglicht eine Modellbetrachtung auf 
einem Gebiet der Wirtschaftsphanomene, das bisher dieser Art der Behandlung 
wegen seiner Komplexitat als verschlossen angesehen wurde. 

K.oren ist auf Grund seiner Analyse und seiner Auffassung in der Lage, 
liber Tarifniveau und Verkehrsaufkommen Aussagen zu formulieren: wie zum 
Beispiel, dass bei wachsendem Verkehrsaufkommen einer Eisenbahn im Rahmen 
der gegebenen Produktionskapazitat die Frachtsatze im gewogenen Durchschnitt 
sinken und dass ein Absinken des Tarifniveaus von einer fortschreitenden Nivel- 
lierung der Frachtsatze begleitet wird (S.146). Eine Aussage, welche eine Er- 
klarung hierfiir bietet, warum bei einem aus monetaren Griinden steigenden 
Preisniveau die Eisenbahntarife zuriickbleiben, wenn die (schleichende) Infla- 
tion von steigendem Verkehrsaufkommen (Vollbeschaftigung) begleitet ist. 

KLoTEN ist in Weiterverfolgung seiner Formulierungen gezwungen, im drit- 
ten Abschnitt seines Buches auch die traditionelle Gliederung der Tarifsysteme 
nach Wagenraum- und Wertsystem preiszugeben und an deren Stelle die «rein 
ékonomischen » Tarifsysteme des maximalen Umsatzgewinnes und der optimalen 
Kostendeckung zu unterscheiden. Es gelingt ihm der schliissige Nachweis, dass 
eine Tarifierung nach den jeweiligen gesamten Durchschnittskosten (Schnitt- 
punkt zwischen Nachfragekurve und Durchschnittskostenkurve auch bei partiel- 
len Durchschnitten) nicht der Grenzkostenstruktur angepasst ist und daher 
nicht die technisch optimale Produktionsmittelkombination herbeifiihren kann 
(S. 166). Es muss stets eine Nachfragezerlegung nach den Belastbarkeitsmerk- 
malen von Teilnachfragekurven erfolgen und es miindet in beiden rein ékono- 
mischen Tarifsystemen die Preisbildung in die Frage: Welche Teilmarkte er- 
fahren eine Unterkosten- und welche eine Uberkostentarifierung (S. 169). Die 
Schichtung der Nachfrage wie die Schichtung der Kosten inharieren jeder Preis- 
bildung, erfolge sie nun im Gewinn- oder Kostendeckungssystem. 

K.oren stellt an Hand dieser Ergebnisse verlaufsanalytische Uberlegungen 
hinsichtlich des Einflusses von Wettbewerbern an und kommt nach einer reali- 
stischen Wiirdigung von Binnenschiffahrt und Kraftverkehr zum Schluss, dass 
die Eisenbahn wohl die Preisfiihrerschaft innehat, aber dem Wettbewerbsdruck 
sich anpassen muss (S.180), wobei diese Anpassung, wenn sie ausschliesslich 
preispolitisch gesucht wird, zur finanziellen Schwachung (und zum Ruin! Der 
Rezensent) fiihrt, so dass dem Vordringen von Kraftwagen (und Leitungstrans- 
port) mit technischen und organisatorischen Anpassungen begegnet werden 
muss. Der preispolitische Spielraum innerhalb des Tarifsystems spiegelt die Wett- 
bewerbskraft anderer Verkehrstrager wider und ist im Stande des Monopols am 
gréssten. Jede Einengung des preispolitischen Spielraums durch die Wettbe- 
werber nivelliert somit die Unterschiede zwischen Gewinn- und Kostendeckungs- 
ziele im Tarifsystem. Damit finden aus einer theoretischen Analyse der Tarif- 
grundlagen manche iiberspitzte Forderungen aus der Tagesliteratur zur soge- 
nannten Verkehrskoordination ihre wohltuende Entlarvung. (In manchen Be- 
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reichen scheint es so zu sein, dass zu einer Verkehrskoordination auf tarifarischem 
Boden aufgerufen wird, weil Einsicht und Kraft fiir eine technische und organisa- 
torische Anpassung an die Wettbewerbslage fehlt!) 

Koren kann naturgemass an einer Tarifpolitik des gesamtwirtschaftlichen 
Ausgleiches nicht voriibergehen und definiert sie in bezug auf eine nach Kosten- 
deckung strebende Eisenbahn durch Auflagen politischer Instanzen (S. 184). 
Solche Auflagen werden generelle Tarifnivellierungen oder partielle Tarifpra- 
ferenzen sein. Generelle Tarifnivellierungen, d. h. die paritatischen Tarifierungen, 
kénnen sich regional (Tarifgleichheit im Raum), horizontal (einheitliche Giiter- 
klassifikation mehrerer Verkehrstrager nach der Belastbarkeit), vertikal (ein- 
heitliche Entfernungsstaffel mehrerer Verkehrstrager) oder mengenmiéssig (ein- 
heitliche Nebenklassenzuschlage) auswirken. In allen Fallen fithren sie zu Schwer- 
punktverlagerungen zuungunsten der optimalen Kostenlage bei den Wettbe- 
werbern und vereiteln die natiirliche Arbeitsteilung (etwas, das bei den Eisen- 
bahnen im Zuge der «Tarifgleichheit im Raume» augenscheinlich ist). Partielle 
Tarifpraferenzen (Sondertarife, Ausnahmetarife) fiihren bei Gewinnorientierung 
zur Minderung des Umsatzgewinnes und im Falle optimaler Kostendeckung zur 
Beschneidung der Verkehrsbedienung oder zur Anhebung des Tarifniveaus. 
Allerdings wirken partielle Tarifpraferenzen und paritatische Tarifierung durch- 
aus nicht immer im gleichen Sinn, sondern auch gegenlaufig, so dass beim Be- 
stehen beider die partielle Tarifpraferenz zuwachsendes Verkehrsaufkommen er- 
bringen kann (Sondertarife bei Tarifgleichheit im Raum). KLoren vergleicht 
zum Schluss in drei Paragraphen konkrete Tarifsysteme und setzt sich mit Pro- 
blemen der Verkehrsbedienung im Giiterverkehr der Eisenbahnen und solchen 
der Raumordnung auseinander. 

Zusammenfassend muss festgestellt werden, dass es KLoTEN gelungen ist, 
in seinem «Versuch» einer theoretischen Grundlegung tatsachlich jene Bau- 
elemente blosszulegen, die einer zeitgemassen Preistheorie im Verkehr inharent 
sind. Wiirde versucht werden, in das System der Bauelemente, das KLoren auf- 
gerichtet hat, auch noch die dkonomischen Beziehungen der zu beférdernden 
Giiter, wie sie sich aus Substitutionsméglichkeit und Komplementaritat ergeben, 
einzubauen (etwas, worauf NrEHANs besonders hingewiesen hat), dann schiene 
der Weg zu einer realistischen, das heisst jederzeit anwendbaren Tariftheorie, 
als entfaltete Form einer 6konomischen Preistheorie offen; denn auch auf ande- 
ren Bereichen als denen des Verkehrs sind Produktionsstruktur und Nachfrage- 
struktur die Sachverhalte, aus denen der Preis sich ergibt, wenn im Wege des 
finanziellen Ausgleiches im Rahmen einer Geld- und Kreditwirtschaft eine éko- 
nomische Einheit als private Unternehmung, als dffentliche Anstalt, ja sogar als 
gesondert abrechnender Verwaltungszweig Dauer und Bestand haben soll. 


Hochschule fiir Welthandel LEopotp L. ILLETSCHKO 
Wien (Osterreich ) 
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Oskar LANGE. Ekonomia polityczna. Tom I—Kagadnienia ogélne. (Poli- 
tical Economy. Vol. I—General Problems.) Warszawa _ 1959. 
Panstwowe wydawnictwo naukowe. 302 pp. 


The title which Professor Lange has chosen for his work corresponds to that 
of a host of other treatises—from Sir James Steuart’s Political Oeconomy two cen- 
turies ago, through Malthus and Mill, to the current Soviet textbook Politiches- 
kaya ekonomiya. The correspondence seems to be intentional, for the study—to be 
completed in three volumes—is “‘a systematic monograph” embracing the entirety 
of economics in that grand classical manner which for a full generation has 
not appeared from authors writing in English. It is an approach which, in the 
contemporary complexity of economics, can only be justified if illuminated by a 
novel insight into economic theory: Lange can fairly claim this novelty. 

His novelty is not so much intrinsic—as in his prewar work on socialist eco- 
nomics—as eclectic, an attempt to use Marx for the theory and econometrics 
for the application. Final judgment on the merger cannot, of course, be passed 
until the whole content of the work is revealed: the second volume is to deal with 
accumulation, production and value, and the third with the practical dynamics 
of capitalist and socialist societies. 

The first volume is thus the most purely theoretical of the three: it treats—in 
Lange’s words of the ‘Preface’—‘‘the object of economics, the relationship of 
economics to historical materialism, economic laws, the connexion between eco- 
nomics and ‘praxeology’, the problem of social dependence and the social func- 
tion of economic science’. He treats the basic problem of the use of resources in 
a society of social ownership which Marx could only envisage and not empiri- 
cally analyse and which now has at its disposal a wide range of methodologies for 
rational decision-making. The yardstick of his approach is contemporary Marxian 
theory and, given Lange’s desire for the book to “‘be of some service to the prac- 
tical edification of socialism in Poland’’, more particularly Soviet economics. 
Although Lange averts some such direct comparison by stressing that his work 
‘was not conceived as a textbook”’, as is the subscript to the similarly-titled 
Soviet book, the latter is perhaps the best criterion until a more profound 
Soviet study appears. 

In the Soviet textbook (third edition, 1958, p. 13) “‘the method of Marxist 
political economy is the method of dialectical materialism” and is not that of an 
experimental science, but of abstraction from observed events. On the one hand, 
Lange, although far from ignoring dialecticism, accords it a much less central 
place in his approach, but on the other hand accepts that abstraction has “a 
particularly important role in economics’’ (p. 93). He moves from a first postu- 
late that ‘‘abstractions in economics must lean on real, historical interpretation 
of the processes within an economy and must correspond to these interpretations”’ 
(p. 98) to the need for abstraction in analysing processes which are not only 
complex but coincident and concludes that the failure of an abstract ‘category’ 
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(in the Marxist sense) to correspond with an observed one may not be a fault but 
an advantage of abstraction, e.g. in the case of surplus value, no category of 
which exists in “‘the concrete character of the processes of the economy’’ (pp. 
101—103). Moreover, he defends abstraction against the extreme opposition 
represented by Whitehead’s “fallacy of misplaced concreteness’’ (p. 104). He 
emphasises, nevertheless, that the verification of abstractions is a stochastic process 
rather than an element in an historical dialectic: his stress is thus a little different 
from that of the Soviet book which states, ‘According to this manner of analysing 
economic categories, logical research is a reflection of the historical evolution of 
social development”’ (p. 14). 

This emphasis leads Lange to situate economics as a branch of “‘ praxeology”’, 
which he has coined to mean the science of rational activity, and to attach 
great importance to the elaboration of such ‘‘economic balances”’ as will elucidate 
rational choice. He records that ‘‘the first sketch of the fundamental ideas of this 
analysis was published by Leontief in 1925 in “The Balance of the National Eco- 
nomy of the ussr’ in the Soviet journal Planovoe khozyaistvo, No. 12, 1925... 
Leontief was at that time an official of the ussr State Planning Commission’’ 
(p. 163) and goes on to embrace the techniques subsequently evolved by what is 
known in eastern Europe as “‘the Anglo-American econometrics school’’. By this 
Soviet economists mean those who reject a social analysis of an economy (as was 
Marx’s) as a necessary precondition to any quantitative explanation of economic 
processes and they are yoked with “‘the Austrian marginal-utility school” as un- 
suitable bases for Soviet theorists—cf. Academician Nemchinov’s recent attack 
on these approaches (inter alia, Lange’s) in a profound and otherwise sympathetic 
appraisal of mathematical economics!. Lange makes clear that he dees not reject 
such Marxian social analysis—notably when he asserts that ‘productive relations’ 
are the basis of all ‘social formations’ (p. 68)—but his adoption of rationality as 
the central function of economic theory and of a ‘‘quantitative’’ methodology (as 
opposed to the “qualitative school’? among Soviet economists) as the means of 
its application leads him to include the marginal cv" ‘ulus as a ‘praxeological 
tool’ (p. 173). It may incidentally be observed that he alternates the term ‘‘mar- 
ginalny’’ with a polonization “‘krancowy”’ whereas those Soviet authors (as Rubin- 
stein) who side with him in its use avoid—perhaps in deference to continuing 
opposition—the term itself and substitute a new loan-word ‘“‘ekstremalny’’. 

Both Lange and the new Soviet school of mathematical economists generated 
by Kantorovich proceed from the concept of the margin to the algebra of maxi- 
mising outputs and minimizing inputs, that is, to linear programming (Soviet 
authors argue for the more correct title ‘optimal programming’). ‘It may be’’ 
he concludes, ‘‘that after double-entry bookkeeping and balance-sheet account- 
ing, after the method of national-economic balances, they will represent the third 
major historical step in the development of methodological tools for rational 
economic activity’”’ (p. 181). 

The plan of the book follows the development of this line of thought. After 
‘preliminary observations’’ on the subject matter of economics, he discusses 


1. V. Nemcuinov (ed.) Primenenie matematiki v ekonomicheskikh issledovaniyakh, Moscow 1959, ¢sP. Pp. 7. 
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‘Methods of production and social formations’’, centred upon the Marxist con- 
ception of production (property) relations as determinants of productive forces 
and of these latter as determinants of the socio-economic superstructure and 
upon a dialectical interpretation of class-antithesis in social development. In the 
third chapter he postulates the ‘objectivity’ of economic laws and requires social- 
ism to “ensure the harmony of their results with the purposes of mankind” 
(p. 77). He reserves for the next volume the description of these ‘laws’, and in 
particular formulates no statement of “‘the fundamental law of socialism”? which 
in the Soviet textbook is defined as “‘the uninterrupted expansion and improve- 
ment of production on the basis of advanced technique with the object of fully 
satisfying the continually rising needs and the all-round development of all 
members of society’’ (p. 448). Lange next turns to “the method of political 
economy’’, with the relationships of abstraction to verification as described above, i 
and to the principle of rational management and its incorporation in praxeology. 
This chapter (the fifth) is perhaps the most original in relation to the contempo- 
rary Marxist approach because Lange asserts “‘the necessity for the empirical 
definition of the field of methodological science in its application to practice” 
(p. 179) and calls for the use of any tool (cybernetics, programming, input-output 
analysis) which illuminates economic processes. His two concluding chapters are 
critiques of the ‘subjective’ currents in economics (with particular reference to 
Sombart and Weber) in the light of their ‘non-historical’ approach and of the 
‘class character’ of bourgeois economics, which leads him to a discussion of 
Keynesian and growth economics. The extent of Lange’s refinement of the 
standard Soviet analysis may even be measured quantitatively, for he treats in 
some 300 pages the subject matter of just 50 pages in the Soviet work (Chapters 
I, XXIV and XXV of the textbook). 

Lange leaves the reader in no doubt of his socialism, and his critique of 
current trends in ‘bourgeois’ economics is as reasoned as his world-wide repute 
would lead one to expect. It may be that his hardest task in convincing schools 
of thought other than that which he inspires will lie in his treatment of factors 
of production in the theory of value, to appear in volume II; in the present 
volume, his inclusion of economics in a general praxeology and his view of eco- 
nomic laws as stochastic predictions rather than dialectic results, may prove to 
have laid the foundations of a revived marxist economics. 





Geneva (Switzerland) M. C. Kaser 


Fritz Kart Mann. Finanztheorie und Finanzsoziologie. Gottingen 
1959. Vandenhoeck & Ruprecht. 170 Seiten. 11,80 DM | 


Fritz Karl Mann hat in der vorliegenden Buchpublikation neben einem bis- 
lang unver6ffentlichten Aufsatz iiber den Methodenstreit in der Finanzwissen- ' 
schaft (der Beitrag dient hier zur Einfiihrung) sieben Abhandlungen zusammen- 
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gefasst, die er in englischer Sprache in den vierziger Jahren vorwiegend in ame- 
rikanischen Zeitschriften publiziert hat. Wer Manns wissenschaftliches Wirken 
seit seiner Ubersiedlung nach den Vereinigten Staaten aus Schrift und Vortrag 
kennt, wird ihm uneingeschrankt zustimmen, wenn er im Vorwort (wohl mehr 
fiir den uneingeweihten deutschen Leser) meint, er habe seine finanzwissen- 
schaftliche Arbeit in Amerika «in der friiheren Linie» fortgesetzt. 

Um die sachlich recht unterschiedlichen Aufsétze einem Leitgedanken zu 
subsumieren, musste der Autor ein weitgespanntes Thema fiir die Schrift wah- 
len, in der im ersten Teil finanztheoretische und im zweiten finanzsoziologische 
Probleme behandelt werden. Dabei geht es MANN hauptsachlich darum, zu er- 
klaren, wie das finanzwissenschaftliche Erkenntnisobjekt bestimmt und wie eine 
den Aufgaben adaquateMethode gefunden werden kann. 

Dieses Anliegen steht im Mittelpunkt des einleitenden Kapitels, dessen Lek- 
tiire auf Grund Manns glanzender Gabe zur Systematisierung, der Abgeklart- 
heit seiner Kritik sowie der sprachlichen Anschaulichkeit (trotz des an sich trok- 
kenen methodologischen Stoffes) ein wirklicher Genuss ist. Ausgehend von drei 
miteinander konkurrierenden Grundauffassungen von dem Objekt der Finanz- 
wissenschaft, untersucht der Verfasser, auf welchen Pramissen diese aufbauen und 
welche Verfahrensweisen ihnen entsprechen. Was er dabei beispielsweise zu dem 
«klassischen», scheinbar einer Renaissance entgegengehenden Problem der 
optimalen Verteilung der Produktionskrafte auf Staats- oder Privatwirtschaft 
kritisch (zu den bisherigen Ergebnissen und hierbei den angewandten Methoden) 
sagt, verdient weitestgehende Beachtung. Mit einer gewissen Reserve betrachtet 
er SAMUELSONS neuesten Lésungsversuch, mit Hilfe von Indifferenzkurven das 
Verteilungsoptimum zu finden. Hier wie auch bei Muscraves jiingster, von 
Mann noch nicht beriicksichtigter Analyse! (in der die Folgen der Bedingung 
eines gleichen Konsums 6ffentlicher Dienste aller Birger, ob sie dafiir Steuern zah- 
len oder nicht, untersucht werden) ist eine Antwort auf die zentrale, klassische 
Frage nur zu finden, wenn sozialethische Motivationen bekannt, bzw. Normen 
begriindet und gesetzt sind. Oder, wie es MusGRAvE ausdriickt, «both problems 
must be solved in the political process of decision-making». Und gerade auf diesem 
Gebiete und mit Hilfe der hier adaquaten Methode hat Mann ganz Wesentliches 
geleistet, wie die Lektiire dieses Bandes und ein blosser Blick in sein angefiigtes 
Schriftenverzeichnis lehren. 

Zustimmung verdient meines Erachtens MANns esha Stellung- 
nahme zu dem Erkenntniswert der einzelnen Verfahren. In seinem fiir ihn typi- 
schen Gegensatz zu den bequemen methodologischen Einseitigkeiten der «Schu- 
len» spiegelt sich seine oft wiederholte Forderung, dass alle Methoden wechsel- 
seitiger Bestatigung und gegebenenfalls der Erganzung und Berichtigung be- 
diirfen (S.35). Seine Grundeinstellung zum Methodenstreit in der Finanzwissen- 
schaft deckt sich vollinhaltlich mit meinen Schlussfolgerungen einer neueren 
Untersuchung’, wonach der Wert des einzelnen Verfahrens davon abhangt, ob 


1. Musorave R. A., The Theory of Public Finance. A Study in Public Economy. New York 1958, Kap. 4 
und 6. 

2. ReckTENWALD. Horst Craus: Umstritiene Methoden in der Theorie der Abgabeninzidenz und der Steuer- 
wirkungen, in :Jb.f.N. und Stat., 170, 1 (1957), 8.67. 
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seine Geeignetheit fiir den jeweiligen Untersuchungszweck geniigend erkannt, 
gepriift und beachtet wird und ob erganzende Methoden gleichzeitig angewandt 
werden. Innerhalb dieser Grenzen verliert jeder Methodenstreit seinen eigent- 
lichen Sinn. Im Gegenteil, jede Forderung nach ausschliesslicher Verwendung 
der einen oder anderen Betrachtungsweise wiirde, wie jeder methodologische 
Konformismus, zu Einseitigkeiten, Stillstand, sogar Riickschritt in der Forschung 
und in der Lehre fiihren. 

Wie sich Mann die Methodenverbindung denkt, geht aus den folgenden 
Einzelbeitragen hervor. Die Abhandlung «Finanztheoretische Wendepunkte» 
ist den Lesern des Kyklos bereits bekannt. Ebenso diirften die beiden Aufsatze 
«Die drei wirtschaftlichen Funktionen der Steuer» und «Die Rolle des doppel- 
gleisigen Schuldensystems bei der Finanzierung der ‘Government Corporations’ 
in den Vereinigten Staaten», dem nationalékonomisch Interessierten eher zu- 
ganglich gewesen sein als die vier iibrigen Kapitel mit vorwiegend soziologi- 
schem Inhalt. 

Die Ubersetzung aus dem Englischen ist durchgehend korrekt und vorsichtig. 
Schwer- oder uniibersetzbare Ausdriicke werden entweder umschrieben oder 
(haufigst) beibehalten. 

Fritz Karl Mann gebiihrt fiir die Zusammenstellung dieses Bandes und damit 
fiir den erleichterten Zugang zu wesentlichen Beitragen zur Finanzwissenschaft 
warmster Dank. 


Mainz (Deutschland BR) H. C. REcKTENWALD 


ALFRED MULLER-ARMACK. Religion und Wirtschaft. Geistesgeschicht- 
liche Hintergriinde unserer europdischen Lebensform. Stuttgart 
1959. W. Kohlhammer. xvi, 605 pp. 39 DM 


This stately volume presents its author’s intellectual output between the 
years 1930 and 1952 and contains both minor and major investigations. At first 
sight it might seem that it is no more than a random and incoherent collection: 
some essays appear to be pure economic history, like the one on the colonial plans 
or rather dreams of some Central European states of the seventeenth century; 
others again appear to be pure theology, like the one that discusses the possibilities 
of inter-confessional peace and cooperation on the basis of a common Christian 
sociology and ethics which might bring together what is now apart. But if one 
looks more closely one recognises soon enough that this volume, for all its appa- 
rent diversity, is yet a well-knit unity. All that Professor Miiller-Armack has to 
tell us grows out of a basic sociology of culture which embraces and integrates 
without effort religion on the one hand, and economics on the other. 

This sociology of culture has very well defined features. Perhaps it can best be 
characterised by saying that it is idealistic in inspiration. Diametrically opposed 
to Marxism, it asserts that what happens in history, and especially in the history 
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of ideas, depends on, and genetically grows out of, certain basic attitudes, positive 
or negative, to the eternal values, and ultimately the Value of Values, God. Pro- 
fessor Miiller-Armack sees his own work as a development of Max Weber’s con- 
tributions to the study of economic ethics and its implications for practical reality. 
But Max Weber, though he sometimes approached a similar position, never 
really embraced it; indeed, he was at times far removed from it. Miiller-Armack’s 
attitude is nearer to thai of writers like Alfred Weber and Alfred von Martin in 
Germany, P.A. Sorokin in the United States, and the late R.G. Collingwood in 
Britain. The following quotation may serve to make its meaning clear; it is taken 
from numerous, sometimes a little repetitive formulations: «We do not believe 
that history is primarily a succession of mass movements, be they movements of 
classes, races, or political minorities, and that the history of ideas merely follows 
this history of collectivities as its intellectual counterpart. The great mass move- 
ments of the century appear to us as to the highest degree intellectually determined 
processes in which ideas originally without power often impressed their pattern 
on the development of reality’ (p.510). It is not, however, ideas in general to 
which the author ascribes this fact-forming influence; it is metaphysical and 
religious ideas. Social and economic life is the epiphenomenon of thought about 
the last things. 

Much can be made of such a thesis, and Miiller-Armack is a persuasive 
advocate of it. Yet its onesidedness is often all too plain. We are, for instance, 
told that the racialism which dominated Germany in the Hitler era was simply 
an aftereffect of nineteenth-century materialism and had nothing to do with the 
kind of developments which the Marxians are wont to describe as substructural: 
‘*These movements... defy any imputation to social interest. It would be totally 
erroneous to connect them, say, with the middle classes” (p. 453). But this is, 
surely, going too far. By 1933 many German strata had, for very “‘real’’ reasons, 
drifted into resentment. and revolutionary attitudes. Yet these strata could not 
possibly evolve a universally acceptable programme of political action. The far- 
mers wanted high food prices, the artisans low ones; the civil servants wanted 
high taxes (an obvious presupposition of better pay), the peasants and artisans 
low taxes, and so on. To unite so disparate a throng, it was necessary to fall back 
on a rather vague ideology, such as racialism, and racialism emerged as the 
unifying ideology because it could draw on older ideological traditions which had 
survived the age of liberalism, even if they had been, for a while, underground. 
These older ideological conceptions were again inspired by very “‘real’’ preoccu- 
pations, above all by the desperate anti-capitalism and anti-commercialism of the 
small man who saw in the Jews (and the department stores and co-ops) a destruc- 
tive force because they brought competition into his sphere of life and forced 
painful and often virtually impossible adjustments on him and his likes. To cut 
all these factors out means an impoverishment of historical analysis. On the 
other hand, Miiller-Armack is, of course, in the right, when he draws attention 
to the more intellectual aspects of these complex developments. 

Sometimes, indeed, the author underplays, rather than overplays, his hand. 
The dominant position which sport occupies in the life of the Anglo-Saxon coun- 
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tries is derived from the positive attitude of the middle classes in England and 
America to competition: competition is welcomed rather than rejected because it 
is not laden with apprehension and fear, as it always was in Germany (p. 139). 
Here a more religious explanation could easily have been adduced, and would 
have been very largely realistic. To a man like the great educator Dr. Thomas 
Arnold (to whose school, Rugby, the world owes “‘rugger’’ football) sport was 
above all a technique for the dissipation of animal energies in the young. In other 
words, it was part and parcel of the ascetic tradition of English non-conformity, 
and so religious in origin. 

The process which occupies our author most is, not unnaturally, the loss 
of faith which characterised the nineteenth century, that “‘century without God”’ 
(p.371). He has no difficulty in showing that the coming of atheism means com- 
paratively little to a nation and a national outlook: the apex of the value-structure 
is removed, but its lower reaches remain. Lutheranism has made for a strong and 
economically active state and a weak and economically timorous entrepreneurial 
class; Calvinism, on the other hand, for a weak and economically inactive state 
and a strong and economically aggressive entrepreneurial class. These tenden- 
cies, starting from the religious sphere, survive the preeminence of religious 
attitudes within the totality of a cultural system once they are incorporated and, 
as it were, mai‘erialised in hard and fast facts. Max Scheler once called St. Augu- 
stine’s cry ‘‘Inguietum cor nostrum donec requiescat in te’’ a basic formula of all reli- 
gious acts. Professor Miiller-Armack makes this conviction his own. A society 
which has lost the image of its maker will never settle down: it will move from 
one pseudo-religion to the other and experience disappointment after disappoint- 
ment because false gods cannot, almost by definition, give it what it really needs. 
In the parts of the book which deal with the unhappy history of the godless cen- 
tury before 1945, much is to be found that is not only convincing, but even moving. 
It is necessary to record that the whole discussion ends on a hopeful note. The 
power of materialism is on the wane. The great scientists of to-day feel differently 
about the last things than their grandfathers and great-grandfathers in the age 
of Biichner and Moleschott and Drewes and Vogt; religion is no longer merely 
a piece de résistance. In accordance with his basic thesis, the author expects that 
this new and saner philosophical attitude will in time transpose itself into a new 
and saner social and economic reality. It is to be hoped that he is right. 

Nobody can lay this rich and at times fascinating volume down without feel- 
ing that he has been in contact with a distinguished mind. Both the width of his 
knowledge and the earnestness of his attitude make Miiller-Armack a worthy 
successor to the great men whose tradition he is anxious to uphold and to develop. 


University of Manchester (United Kingdom) W. STARK 
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Readings in the Economics of Taxation. Selected by a Committee of the 
American Economic Association (Richard M. Musgrave and Carl 
S. Shoup), Richard D. Irwin, 1959, pp. x and 581 


If this review is rather brief, it is only because there is very little to criticize 
in this excellent volume of Readings in the Economics of Taxation. There is 
hardly any truly important article on the subject that appeared before 1952— 
articles published after that year have been intentionally excluded—that is not 
included. While this surprisingly good representation reflects, perhaps, the pau- 
city of good articles (and books) in the field, it is still very convenient for students, 
teachers and other scholars to have this anthology available. Its publication also 
produces an excellent opportunity for them to reread, with profit, some of the 
best material in their field. Indeed, with the recent publication of the Classics in 
the Theory of Publication, which represents only continental literature, and of 
some new and comprehensive treatises on public finance, the problems of uni- 
versity teaching of public finance have been eased tremendously. 

Needless to say, the reviewer does not agree with many things that are stated 
by some of the authors represented. Neither, I am sure, do the editors. Naturally 
even some of the articles criticize, explicitly or implicitly, views expressed in 
other ones. 

The volume is divided into four parts. The first part deals with equity and 
welfare aspects of taxation, while the second part deals with incidence and meth- 
odology, General Analysis, Taxes on Income and Profits, Taxes on Products and 
Sales, Taxes on Land and Property). 

A classified bibliography of articles on the economics of taxation is produced 
at the end of the volume. 


The Hebrew University A. Morac 
Jerusalem (Israel } 


Jj. Pen. The Wage Rate under Collective Bargaining. Cambridge, 
Massachusetts, 1959. Harvard University Press. vu-+216 pp. $ 6.— 


Collective wage determination has been practiced in most western countries 
during the greater part of this century and has, of course, drawn the attention of 
sociology, political science and economics. As far as economics is concerned it is 
no exaggeration to state that attempts have not been very successful hitherto 
to analyse the collective bargaining process within the framework of “‘tradi- 
tional”’ economics. Collective bargaining is such a complex psycho-economic 
procedure that new tools, new instruments, and perhaps a new kind of economic 
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thinking seem to be necessary in order to give a reasonable account of the logic 
of the bargaining process for purposes of prediction. 

Several lines of approach to this problem have been tried. Mention may be 
made here of the extensive descriptions of collective bargaining processes in 
various industries: this approach is frequently used in the u.s. and has received 
the name “‘labour economics’”’. Another approach stems from set theory and the 
theory of games: the literature in this field is growing rapidly and yields— 
though this technique is not explicitly being refined for the analysis of the bargai- 
ning problem—many results and tools which eventually will be of paramount 
significance for the solution of this problem. A third approach is the one derived 
from price theory, the central aim of this approach being to apply and extend 
the instrumentarium of price theory and particularly bilateral monpoly in order 
to arrive at an explanation of how collective bargaining works in practice. 

This book (which was originally published in Dutch in 1950 as a doctoral 
thesis) is a specimen of the latter approach. Its aim is “‘tool-making”’ in order to 
‘facilitate an investigator to lay bare a certain bargaining process”? (p.17). 
“No restrictive assumptions regarding the objectives and the behavior of the 
bargainers will be made. Every consideration, every motivation, and every 
conceivable course of action of the bargainers will have to be incorporated in 
our solution; our theory will not relate to a purely mental exercise, but to the 
reality of modern society’? (p.17). These statements express the ambitions of 
the author and the “‘programme”’ of the monograph. 

What then are the contents and main results of this book? 

More than half of the book is devoted to a laborious and, in the opinion of 
the present reviewer, a far too extensive description of the market model, the 
concept of economic power and other concepts which are of only peripheral 
importance to the bargaining problem itself. It would have been a much better 
use of space if Pen had presented a more systematic review of earlier and con- 
temporary bargaining theories, the more so because he seems to be very well 
acquainted with the literature. 

The last two chapters deal with the analysis of the bargaining process. Start- 
ing from Zeuthen’s warfare theory (of bilateral monopoly) the author investigates 
which “‘new”’ factors and items ought to be incorporated in the model of bilateral 
monopoly in order to render a determinate solution and to present a realistic pic- 
ture of what happens in the modern labour market. Those factors are a) the actu- 
arial index of the propensity to fight (rmax) i.e. a functional relationship of one 
bargainer’s probability estimate of the maximum risk to provoke a conflict by 
continuously pushing the wage rate. If the expected risk is less than rmax the 
bargainer will continue to push the wage rate; b) the risk valuation function 
which is the subjective risk evaluation of rmax and is denoted as the bargainer’s 
propensity to fight; c) correspection, i.e. the knowledge possessed by one bar- 
gainer of the position of the opposite bargainer. Correspection is also expressed 
as a functional relationship. 

According to Pen the bargaining process will reach an equilibrium position 
if the following equations are satisfied (p. 137) : 
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E (we) — E(w) ms. 
[Fey —e, | —FelE(w) —Le)=0 
®, L (we) —L(w) — F, (E(w) — E,] =0 


L(we) —Le 


where ®, = risk valuation function of the employers’ representative, E (w) is 
his utility function (Pen uses the Paretian term ophelimity) and E, his gross 
conflict utility (positive or negative); we is the optimum wage rate at which he 
is aiming; F, is his correspection function and L, the conflict utility of the union, 
corresponding y the L—symbols and those indexed by /. 

This is in brief the main result of Pen’s theory of the bargaining process. How 
should his theory be evaluated? To begin with it is of primary importance that 
Pen has given a more extended classification and formulation of the phenomena 
which have to be duly considered in the analysis of the bargaining problem. 
The notions of risk valuation and correspection are crucial in this respect and 
the formulations given in this context appear to be useful contributions. 

It must be regretted, however, that the use of the ‘‘new”’ concepts is too ab- 
stract to be of direct instrumental value in any analysis of practical bargaining 
processes. It is not possible in a short review to elaborate the conditions necessary 
to reshape abstract notions into instruments for the analysis and prediction of 
practical bargaining situations. It may, therefore, suffice here to exemplify the 
“lack of practicability”’ of these concepts by just asking what meaning has to be 
given to e.g. rmax. If there is any such meaning other than the abstract one, who 
is to calculate this magnitude and what are its determinants? 

Just a few words on the equilibrium equations. The only unknown variable 
in the two equations is the wage rate and the system should “‘normally’”’ be 
over-determinate. This is not true, according to Pen. From the beginning, he 
says, there are two wage rates and these initial values have to ‘grow towards 
each other during the bargaining process’. This point is the decisive one. 

Let us disregard all other aspects of the equations themselves. Then, if Pen 
is right in denying over-determinateness it means that his theory is not one for 
the bargaining process because such a theory should be able to explain just this 
transformation of the equations, the “‘growing towards each other of the wage 
rates’’. It is exactly in this transformation process that all the irrationalities, 
bluffing, withholding of information, prestige and all these other extra-economic 
phenomena which are characteristic features of bargaining manifest themselves. 
Thus, the real bargaining problem still remains. 

If Pen is wrong it means that all relevant factors (including the abstract psy- 
chological ones) are perfectly known to all bargainers and also to possible um- 
pires. This then means that his equations are ex-post identities. No more, no less. 
In either case the theory presented will not as yet be sufficient to analyse bar- 
gaining processes for predictive purposes. 


Uppsala University (Sweden) WALTER STERVANDER 
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E. H. Puetrs Brown. The Growth of British Industrial Relations: 
a study from the standpoint of 1906—1914. London 1959. Macmillan. 


414 pp. 42S. 


Professor Phelps Brown’s book is an historical study in a great tradition. It is 
a contribution towards the study of a contemporary problem, by the examination 
of its origins. The Webbs wrote much good history of this kind. Like them, 
Professor Phelps Brown has a practical purpose and views of his own about public 
policy; but he is also an historian of experience and capacity. The result of his 
investigations into labour history is a work which may be expected to have its 
effect upon public opinion; the natural reward of learning combined with good 
judgment and skilful presentation. 

The underlying problem of this book is the present state of British industrial 
relations. Hc w have they come to be what we see they are? What are the institu- 
tions and methods which mark out British industrial relations from those of other 
countries—for example, the United States? Professor Phelps Brown believes that 
much which distinguishes industrial relations in this country derives from a period 
just before the First World War. He sets out to explain what happened in those 
years and why. 

The purpose is to display the labour movement in industry of the years 1906 
to 1914 and to explain its origins. These were the years between the General 
Election of 1906 when, after long years without power, the Liberal Party swept 
back into office with the help of the workers’ vote and the outbreak of the Euro- 
pean war. They were also years of unrest and strife in industry. Those who lived 
through the period and were old enough to understand what they saw remem- 
bered it as a time of increasing violence and conflict, not least in the great indus- 
tries by which Britain lived. Practical men were concerned over the futility and 
the waste; sensitive men and artists, like John Galsworthy, reflected the troubles 
of the time in play and novel; political reputations, including the earlier successes 
both of Lloyd George and Winston Churchill were made in the effort to con- 
ciliate, to overcome, to deal with causes. Why was this? What were the sources 
of conflict and what were its effects upon the organization of British industrial 
relations, as a set of institutions and procedures intended to regulate industrial 
life? 

These are the questions which Professor Phelps Brown has set himself to 
answer. He may fairly be said to have ransacked modern British history and its 
materials in the endeavour to set the problem in its setting and to find adequate 
explanations. He begins by taking up the condition of the people, in a study of 
population, national income, accumulation and distribution which has special 
reference to the period, but goes back over more than one century. He then 
considers the state of industry and of industrial relations, paying most attention 
to events after the Taff Vale decision of 1901, but again drawing upon a wide 
knowledge of the whole course of British industrial relations. He concludes with a 
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detailed consideration of the problem why the national upheaval which some 
good judges feared during those years never came. Throughout, the question is 
never far from his mind whether what was done at the time was all that could be 
done or all that ought to have been done; whether opportunities were missed, 
particularly by Parliament in its attitude towards the constitution of the firm 
and the method of the collective bargain. 

This is a most interesting book, broadly conceived, thoroughly executed, 
handling problems with understanding and decision. It is worth reflecting, how- 
ever, what this sort of history can and what it cannot do. It is strong in tracing 
origins and in persuading us of the length and complexity of the historical 
processes involved. It is an invaluable guide, in this respect, to the developments 
which led up to the events of 1906 to 1914. It also constitutes an interpretation 
of and comment upon those events of great learning and weight. It is far less 
successful, perhaps because the author is so much concerned with origins, perhaps 
because he is temperamentally averse from the contemplation of so much passion, 
as a recreation of the events to be explained. The ‘standpoint of 1906 to 1914’ 
mentioned in the title of the book is referred to, rather than recovered. The world 
still awaits a full narrative of the industrial history of those years, based upon a 
far wider study of public opinion and of the private and official papers of the 
time than is here attempted. To deal with the events of 1906—1914 in forty-nine 
pages, while devoting two hundred and ninety three to their origins appears dis- 
proportionate. 

The book is intended to throw light upon contemporary problems. How far 
does an examination of origins help? If the sources of conflict are universal, is it 
wiser to go back into history or to stick to contemporary conditions, which pre- 
sumably reflect the same forces at work as in 1906—1914? While accepting 
willingly Professor Phelps Brown’s view that contemporary attitudes are much 
influenced by what happened many years ago, one fears that his practical advice 
and wise judgment may be obscured to those who could benefit by it by historical 
detail which will be foreign to them. Again, one can agree that a philosophy of 
industrial relations must spring from a combination of the insights of the social 
sciences with the analytical narrative of the historian. But it is hardly achieved 
here and the failure to do this is one of the weaknesses of the book. There are, 
therefore, some important things this work does not do. But whatever its success 
cr failure in particular respects, historians will be glad to have received from Pro- 
fessor Phelps Brown one of the most valuable contributions towards the history 
of industrial relations before the 1914 war which has been written for many 
years. It can stand comparison with Cole and the Webbs, while written from an 
angle different from either. 


University of Birmingham W. H. B. Court 
Birmingham (England) 
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G. S. L. Tucker. Progress and Profits in British Economic Thought 
1650-1850. (Cambridge Studies in Economic History.) Cambridge 
1960. Cambridge University Press. 206 pp. 27s. 6d. 


This elegantly written book offers nothing new in the way of materials or 
interpretation. Its chief value is to remind us of the shift of emphasis from the 
theory of loan-interest in the seventeenth- and eighteenth-century to the theory 
of the rate of profit on capital in the nineteenth century. Moreover, its stress on 
the practical problems and circumstances of the British economy provide a shar- 
per focus than the more usual doctrinal approach to pre-Adamite economics. 
The secular decline in the market rate of interest from 1650-1750 and the marked 
variations in interest-rates between the advanced countries of Western Europe 
were largely responsible for the development of real interest theory which gradu- 
ally overcame the monetary theories of the mercantilists. And again in the nine- 
teenth century, the growth of capital exports provided casual evidence of a 
declining yield on capital and so gave credence to the Ricardian theorem of the 
falling rate of profit. 

Students of doctrinal history will enjoy Tucker’s lucid chapter on Ricardo. 
He is careful to distinguish the different senses in which the classical economists 
spoke of “‘capital’’, ‘‘the rate of interest” and “‘the rate of profit’’ (pp. 74-89), 
but does not altogether succeed in clearing away the terminological confusion. 
It ought to be noted, as he fails to do, that classical economics developed no 
theory of profit to speak of: their theories of business profits refer instead to what 
we would now call the “‘pure”’ rate of interest, the rate on riskless perpetual 
bonds which in equilibrium and at a constant price level is equal to the mar- 
ginal product of capital. This is an important point: students still get confused 
between Ricardo’s positive profits in a stationary state and Marshall’s zero normal 
profits in long-run stationary equilibrium. Furthermore, in the classical model the 
capitalist and the entrepreneur are one and the same person whose income share 
includes both interest and profit; this does not mean, as Tucker seems to imply, 
that Ricardo or Mill used the terms interest and profit as synonyms. Indeed, the 
distinction between the two rates is inherent in the Thornton-Ricardo argument 
that changes in the stock of money operate on prices by altering the money 
rate of interest in the short run. 

The final chapter of the book, “The Application of Theories of Profits, 
1800—1850”’, is unfortunately little more than a collection of interesting comments. 
It raises many provocative questions some of which, however, have already 
been answered (see e.g., p. 173); here as elsewhere the author neglects the work 
of other writers in the field, such as J. M. Low, R. L. Meek, and J. A. Schumpeter. 
The treatment breaks off in the 1850’s, thus missing the opportunity of filling 
in the forty years that lie between Mill’s and Marshall’s Principles, a period about 
which we still know very little. But the proposition that the process of capital 
accumulation tends to depress the yield of capital, a notion which had haunted 
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economists ever since the seventeenth century but which came to be increasingly 
denied in the 1880’s, did not receive anything like adequate theoretical treatment 
before Marshall. By stopping with Mill, the author gives up the task of evaluating 
the body of received doctrine. This may account for the unsatisfactory character 
of the book considered as a whole, good as it nevertheless is in places. 


Yale University New Haven, Conn. (USA) M. Biauc 


STEFAN VALAVANIS. Econometrics. Edited from manuscript by Alfred 
H. Conrad. New York, Toronto, London 1959. McGraw-Hill. 


223 pp. 548. 6d. 


This book is an introduction to econometrics intended for a first course on 
the subject. It deals primarily with different estimation procedures with emphasis 
on the maximum likelihood method. With regard to its character of an elemen- 
tary textbook it is rather far-reaching; it contains digressions on limited infor- 
mation techniques, the identification problem, instrumental variables, factor 
analysis, testing of hypothesis etc. 

In the author’s preface it is said that the unifying idea of the book is “‘to 
reduce to common sense terms the mathematical statistics on which the theory 
of econometrics rests’’. This idea seems to be a very agreable one; a verbal refor- 
mulation of the mathematical assumptions and results of econometric methods 
would surely be a useful reading not only for people without mathematical 
training but also for professional econometricians. Unfortunately, the author has 
not been quite succesful in his intents. The aim at simplicity has led to a very 
peculiar design. There is no stringency in the definitions of concepts, and the 
proofs are often unsatisfactory from a mathematical point of view. This way of 
writing would—in my opinion—be tolerable, if it could help the reader to under- 
stand the problems at hand. But it is more than doubtful, if this effect has been 
attained. You cannot follow the presentation without an elementary knowledge 
of calculus and matrix-algebra and if you have this knowledge, it would, proba- 
bly, be more convenient for you to read a text in traditional mathematical terms 
than to follow the author’s semi-mathematical way of reasoning. I cannot agree 
with the editor’s recommendation of the great pedagogical merits of the book. 
Valavanis died in 1958 and the book is edited from a manuscript after his death. 
I cannot, however, believe that the author himself regarded his manuscript ready 
for print. There are so many misleading or false statements in the book that the 
reader gets the impression of reading a first draft of a manuscript intended to be 
worked out later on. As far as I can see, this is the only way, in which it is possible 
to explain the variety of severe mistakes appearing in the book. Let me give you 
only a few examples of such mistakes, in order to show their character. 

(1) A continuous frequency function, , is said to fulfil the condition 0 << 1 
(page 17). 
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(2) The sample moment of ¢ on s is defined (page 20) as the expected value 
(the italics are mine) E(c—c®) (s—s®). 

(3) After a discussion of the conditions for a simultaneous equation system to 
be complete, the author “proves” that a system is complete if and only if the 
error terms of the separate equations are uncorrelated (page 87). This is non- 
sense. 

(4) On page 84 two recursive systems are regarded: 


St = Zt + Ue (1 a) 

xe= bye t+eztds + (1 b) 
and 

Xt = dg Ye + Ut (2 a) 

It = byxt-y + (2 b) 


Here z and s are exogeneous variables an u and v disturbances. 

Concerning these systems it is said, that the method of least squares will give 
(A) a bias if applied to the estimation of 5, in equation (1 b), (B) unbiased 
estimates of the parameters a, and ), in the equations (2a) and (2b). 

What about these propositions? Are they correct? No, they are not. (B) is 
unconditionally wrong, (A) is right if, and only if, u and v are not independent. 
Some pages earlier, however, the author assumes that u and v are independent. 

(5) One of the merits of Valavanis’ book is its clear statements concerning the 
assumptions usually made in econometric maximum likelihood analysis. Un- 
fortunately, these statements are not quite correct. The author enumerates the 
following assumptions about the disturbances: They are random variables, they 
have zero expectations, they have constant variances and covariances, they are 
jointly normally distributed, there is no correlation between the disturbance of 
one equation and previous values of itself, they are not correlated with the exo- 
genous variables (pages 77 and 78). 

This enumeration is insufficient in two respects. Primarily the absense of 
autocorrelation is not sufficient: we must assume independency. Secondly, we must 
add to the list the assumption, that the disturbances in each equation are in- 
dependent not only of the previous values of itself but also of the previous values of 
the disturbances of all other equations. 

(6) The discussion about the identification problem on page 95 is very con- 
fusing. The author does not seem to be aware of the fact, that in the ordinary 
treatment of the identification problem there is no assumption about independ- 
ency between the disturbances with the same time index, but that the intro- 
duction of this assumption changes the situation and may make identifiable such 
systems which are not identifiable without this assumption. 

(7) The author gives us some general rules as to the performance of an econo- 
metric investigation. One of the rules is the following: The researcher “casts a 
preliminary look at the data and informally rejects some because they represent 
special cases (war years, for instance, or extremely wealthy people and others) 
because they do not square with the vague hypotheses he holds’’. Calling this a 
high research moral would obviously be an exaggeration. 
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What has been said above is only a set of examples of peculiarities appearing 
in Valavanis’ book. Many more could be added. It is quite obvious that these 
frequent occurrences of misleading propositions make a recommendation of the 
book impoosible. It is very much astonishing that this book has been given the 
honour to appear in the well-known Economic Handbook Series of Harvard 
University. We usually find outstanding economic textbooks in that series. 


Handelshégskolan RAGNAR BENTZEL 
Stockholm (Sweden) 


C. C. Wrictey. Crops and Wealth in Uganda. (East Africa Studies 
No. 12.) Kampala, Uganda, 1959. East African Institute of Social 
Research. vi, 84 pp. 16s. 


In the literature on economic development, a good deal is bandied about 
concerning the role and efficiency of the peasant cultivator. Attitudes are struck 
and peasants condemned or held up to admiration. In these circumstances Mr. 
Wrigley’s calm and careful study of Crops and Wealth in Uganda is most welcome. 
This is not a full economic history of Uganda. It concentrates on the agricultural 
development of that country in the twentieth century, with occasional passing 
glances at other aspects of economic growth. But since Uganda is predominantly 
an agricultural community, we have here the core of any economic history. 
Moreover, Uganda is essentially a peasant agricultural community and this is 
largely a study of the strengths and weaknesses of peasants as agents of economic 
expansion. Mr. Wrigley makes it a most interesting story indeed. 

The early part of the study tells of the spread of cash crops, and notably cot- 
ton, into what had hitherto been a predominantly subsistence economy. The 
interesting feature of this development is the apparent inter-play of economic and 
non-economic motives. To some extent the peasants took to the new crops be- 
cause new wants were beginning to emerge and they needed the cash. But to some 
extent also the growing of cotton was imposed on the peasants by the chiefs. 
One of the most interesting features of Wrigley’s study is his analysis of the social 
and political structure that made this possible. The chiefs were in a position to 
require the cultivation of cash crops and this was a society in which leaders were 
apparently prepared to welcome new ideas, at any rate initially—two significant 
features not always to be found in underdeveloped countries. 

At the same time in the first couple of decades of the century, we find a strug- 
gle between peasant-grown and plantation grown cops. It was a struggle which 
revealed the strength of peasant enterprise. ““The crux of the matter was that the 
costs of agricultural production under direct European management were inevi- 
tably high, and that the value of the output had to be correspondingly high if the 
plantations were to pay their way” (p. 36). The strength of the peasant economy 
ultimately produced a “‘nation of small farmers’’. 
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Wrigley’s subsequent discussion of the 1920’s and 1930’s then throws a good 
deal of light on the limitations of such a nation. Certainly these producers had 
for the most part a positive response to price changes. But they suffered all the 
limitations of lack of managerial capacity. We get the familiar story of the diffi- 
culties of persuading peasants to adopt improved techniques and of the capital 
limitations to be found in such an agricultural system. Admittedly, all the prob- 
lems were not simply those of the small producer. Wrigley has a useful discussion 
of some of the problems of transmitting agricultural techniques from one envi- 
ronment to another. He draws our attention to the improvment in output which 
followed tenurial changes giving more incentive to the cultivator. But by and 
large the picture that emerges is of the very prototype of the dependent economy, 
with investment almost entirely induced by changes in world markets and with 
the minimum of local initiative. 

But when we get to the 1960’s things seem to be changing and we get the 
emergence out of the homogeneous mass of cultivaters of ‘‘men who definitely 
looked on agricuiture as a means of growing rich” (p.78). The scale of their 
operations is larger. To some extent they are more receptive to new ideas and 
more willing to experiment. This is a most significant change because it suggests 
the ability of a peasant society to evolve to the stage where genuine entrepreneurs 
and innovators can appear. It is unfortunately one of the disappointing features 
of Wrigley’s study that there is so little discussion of the forces underlying these 
newer developments. 

Without doubt this is a most useful addition to the literature on economic 
development and whets our appetites for Mr. Wrigley’s larger study of the eco- 
nomic history of East Africa. 


The London School of A. D. Knox 
Economics and Political Science, London 


FERDYNAND ZweEic. The Israeli Worker. New York 1959. Herzl Press 
and Sharon Books. xm, 305 pp. $ 5.- 


Israel labor is a complex phenomenon. The majority of Jews who came from 
Europe hail from 2 middle class background, For some of them, especially for 
those who came to the country shortly before and after World War 1., becoming 
manual workers was an act of faith. They were utopian socialists and believed 
that manual labor and economic equality were moral values. For others work 
was a step down the social ladder, forced upon them by migration. Nevertheless, 
socialist ideology was still useful for them because it helped make a virtue out of 
necessity. Finally, with many of the Oriental workers, who constitute the majority 
of the recent immigration, socialism, labor organizations, and often wage work 
itself, were their first encounter with industrial civilization, a new way of life 
alien to their traditions and habits. The Arab workers are much in the same 











oT Yew ll 


ww wr Ss =? 








BESPRECHUNGEN — COMPTES RENDUS — REVIEWS 631 


position as the Oriental Jews, but their situation is further complicated by the 
political tension due to the state of uneasy armistice between Israel and its Arab 
neighbours. 

Thus, even after confining himself mainly to the Jewish worker, Professor 
Zweig took upon himself a very difficult task in attempting to describe and 
analyze such a complicated and rapidly changing situation. He begins in Part 
One with a general description of the Israel worker as a social type: his atti- 
tudes to work, his aspirations, his political values, and personal interests. Part 
Two is about special types of workers, such as the building worker, the industrial 
worker, the agricultural labourer, the young worker (immigrant and native 
born) and women workers, and it also contains the only chapter on the Arab 
worker. The last three parts are about the institutional conditions of work: col- 
lective agreements and working conditions; productivity and industrial organi- 
zation; labor movement and ideology. The material upon which the book is based 
was collected in 1954/55 and is, therefore, to some extent outdated. Its sources 
were: published and unpublished material, two unrepresentative surveys (of 
28 firms and 54 workers), a survey of 26 trade union organizations, and a great 
many informal interviews and visits to work places in all parts of the country 
undertaken by the author. 

Professor Zweig is at his best in handling the data of informal interviews and 
observations. In this he has a method of his own. He lets his subjects speak for 
themselves, reproducing first their most outworn stereotypes. Then by such ap- 
parently simple means as confronting one stereotype with another and inserting 
some factual information and personal observations of his own he presents a pic- 
ture which is at times very shrewdly exposed. This method has obvious pitfalls. 
In the absence of such pedestrian but useful props of scientific exposition as the 
systematic analysis of documents and statistics there is always the danger that 
the picture will be skewed, superficial, or confusing. Only intuition and intimate 
knowledge of the subject matter can produce the sense of balance needed to 
avoid these pitfalls. Professor Zweig never lacks intuition, and when he descri- 
bes such things as status distinctions amongst workers, conditions of work in dif- 
ferent trades, relations between employers and workers, the peculiarities of Israel 
trade union organization, or collective bargaining, his judgment is sharpened 
by experience based on his acquaintance with the conditions of the working 
classes in England. As a result, these parts of the book are usually reliable and 
original. Besides a good description of the objective conditions, they also manage 
to convey a sense of how the people involved feel and think about the problems 
which are discussed. 

However, the author’s intuition and experience are not sufficient to give a 
balanced picture of the general social background, and the peculiar character- 
istics of the various groups of Israel laborers. Unfortunately, he still relies on 
unsystematic observation when writing on these subjects. This leads to the un- 
critical reproduction of hearsay, such as the chapter on the Sabra (p.'77), and to 
the speculations, supported by hardly any historical facts, of the concluding 
chapter ‘Some Basic Dilemmas of the Histadruth” (pp. 269-293). 
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Statistical data, too, are reproduced without practically any attempt at sifting 
them. Thus (on pp. 158-59) Israel wages are compared with English wages ac- 
cording to the unrealistic official rate of exchange (£1 = 115). Then an attempt 
is made to correct the picture by comparing the amount of various foodstuffs 
that can be bought for the average wage of an hour’s work in Israel and England. 
However, only a fews items of food are listed, all of them subsidized in Israel. 
No mention is made of such other necessities as clothing and housing. Therefore, 
the additional data do not correct the impression but distort it even further. There 
are other misleading statistics, such as the information that ‘‘55 per cent of those 
graduating from elementary schools (in Tel-Aviv) complete a secondary edu- 
cation’’ (p. 118). Without a definition of what is meant by completing secondary 
education (it cannot mean secondary education up to matriculation standards, 
since a much smaller proportion reach that standard) the statement is meaning- 
less. Besides, the reader is not told to what years the statistics refer and their 
source is only vaguely indicated. There are similar omissions of dates and sources 
of statistics also in other parts of the book. Fortunately, the scant statistical infor- 
mation is usually of little importance for what the author really has to say. 

Accounts of events, and information about institutions and organizations are 
usually more reliable. It should be pointed out, however, that in contradiction 
to what is stated in the book (p. 174) judges in Israel never participated in any 
strike. 

Finally, exception has to be taken to the author’s generalizations about Jews, 
especially because he repeatedly uses supposedly Jewish characteristics as ex- 
planations of the problems of Israel labor and its institutions. He states, for 
example, “‘that the Jewish birth-rate is one of the highest in the World”’ (p. 121). 
As a matter of fact this is only true for some of the Oriental Jewish groups, and 
certainly not of Jews in general. There are similar generalizations about the 
Jewish ‘‘mama’”’ (ibid.), about the high level of intelligence of the Israel worker 
(pp. 28-29, 188), and the merchant mentality of Israel workers and employers 
alike (pp. 30-36). It is true that there are in Israel many workers who used to be 
merchants before they came to the country which may help to explain some of 
their attitudes to wage labor. It is also true that there are a number of workers 
with intellectual aspirations. Had it been made clear that these were some of the 
types of Israel workers, their description would have been a useful contribution 
to our knowledge of Israel labor, and probably to our understanding of the con- 
ditions of working classes in countries which absorb immigration in general. 
After all mass immigration usually involves at least a temporary social descent 
for some of the immigrants. Presented, as they are in this book, as the typical 
Israel worker, they only become a means of blurring over one of the most im- 
portant facts about Israel society, namely that it contains an unusual variety of 
human types and social philosophies. Of course, the author knows of this variety, 
and cannot help contradicting his own generalizations. Thus having emphasized 
the merchant mentality of Israel workers, he points out that the Histadruth, 
which is the representative organization of the Israel workers, tries to counteract 
such mentality (pp. 37-38). And having generalized about the high intelligence 
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of the Jewish worker he writes elsewhere (p.78) that “‘the level of intelligence 
of the unskilled laborer is generally speaking low by Western standards’’. It 
is a pity that some good observations are spoilt by so doubtful a method of expla- 
nation. 

As a description of the broad historical and social background of the emer- 
ging Israel working class, or as a sociological explanation of the forces which 
have determined its development The Israel Workers is therefore, not a very trust- 
worthy guide. But in its own peculiar idiom the book contains an interesting and 
systematic description of the life and work of the Israel wage earner, and of the 
institutions and organizations of Israel labor. On these, the book is far better 
than anything else written before. Its value would have been greatly enhanced 
by a systematic bibliography. 


The Eliezer Kaplan School of Josery Ben-Davip 
Economics and Social Sciences, 
The Hebrew University, Jerusalem (Israel ) 
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